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Marktentwicklung in Europa
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Marktentwicklung nach Regionen

300.000 7
250.000
200.000 A
150.000 T
100.000
50.000 1

B Deutschland: CAGR g e 226%

B Europa gesamt:

0

Euro Mio.
1200 A

1000 -
800 A
600 -
400 -

200 -

O_

CAGR o7 g0 233%
| - J | ] | ]

1997 1998e 1999e 2000e 2001e 2002e

[] Europa: CAGR g7.93c 70%

B Vereinigte Staaten: CAGR g7.93c 64%

B Andere Lander: CAGR 47.93c 100%

1997 1998 1999e 2000e 2001le 2002e 2003e

nhet

total eBusiness

\__/

Unternehmen, die
beabsichtigen,
(B2B) eCommerce
internet-basierend
Zu realisieren
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Marktentwicklung Software & Services
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CAGR

Market Driver

O wert, 1997
O Wert, 2003

90% ——
80% ——
70% ——
60% ——
50% ——

40% ——

o, | web-EDI}
30% — 997
20% ——

10% ——

Internet, 1997

EDI, 2003

web-EDI, 2003

Internet, 2003

EDI, 1997

0
0% 20%

EDI

| | |
40% 60% 80%
Anteil

Electronic Data Interchange

nhet

total eBusiness

N

Internet-basiertes
B2B eCommerce

—

niedrigere

Implementierungskosten
Fixkosten

Betriebskosten

Quelle: Business-To-Business
Electronic Commerce

Datamonitor, 1999

Slide 6



Market Driver MEM
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SMS-Nachrichten in Europa (pro Monat) tm.e%@;
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Marktpotential SMS tm.e%@;
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WAP: Schllisseltechnologie im mCommerce tmm%

Marktdurchdringung in %
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mCommerce Markt in Europa mta.a.%
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. . net(§!;
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mCommerce Einnahmen nach Landern tm.egfeg

N

Belgien

2%
nsti . .
S0 St'fo/eo Osterreich
3% Danemark
2%
U. lj Finnland
Schweiz 15% 204
2%
Schweden Frankreich
3% 12%

Spanien
10%

Deutschland
18%

Portugal
3%

Norwegen
2%
Griechenland
2%

Niederlande
4% Italien
19%

Slide 13



Market Driver C%@

» Steigende Zahl von Mobilnutzern

= Marktentwicklung Mobilfunknutzer

= |nternet und Mobilfunknutzer (Europa)

» Verflugbarkeit von mobilen Endgeraten

» Anzahl und Qualitat von Applikationen

= Evolution der mobilen Applikationen

» Neue Technologien: Voraussetzungen fur Applikationen

= Evolution der mobilen Geschwindikeiten
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Markttentwicklung: Mobilfunknutzer tmte%

N
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Evolution der mobilen Applikationen tm.egfeg
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Ubersicht

» B2B eCommerce Markt

» Financial Analysis

YVV VYV VYV VYV VY

\__/

Umsatzentwicklung
Vertriebskosten
Aufwendungen F&E
Verwaltungskosten
EBITDA
Jahresiberschuss
GUV

Bilanz

Kennzahlen
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Umsatzentwicklung 99/00e — 05/06e* _ net

total eBusiness

N

CAGR g9/00e-05/06e 4470

DM Mio.
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*alle Angaben nach US-GAAP
** Zahlen 1999/00e vorbehaltlich Genehmigung des Aufsichtsrates,vorbehaltlich der Uberpriifung der Steuerberechnung Slide 19
durch den Wirtschaftsprifer, vorbehaltlich der Ergebnisse der Abschlussprifung durch den Wirtschaftsprufer



Vertriebskosten 99/00e — 05/06e* het

total eBusiness

N
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*alle Angaben nach US-GAAP
** Zahlen 1999/00e vorbehaltlich Genehmigung des Aufsichtsrates,vorbehaltlich der Uberpriifung der Steuerberechnung _
durch den Wirtschaftsprifer, vorbehaltlich der Ergebnisse der Abschlussprifung durch den Wirtschaftsprifer Slide 20



Aufwendungen F&E 99/00e — 05/06e* Net

total eBusiness
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*alle Angaben nach US-GAAP
** Zahlen 1999/00e vorbehaltlich Genehmigung des Aufsichtsrates,vorbehaltlich der Uberpriifung der Steuerberechnung _
durch den Wirtschaftsprifer, vorbehaltlich der Ergebnisse der Abschlussprifung durch den Wirtschaftsprifer Slide 21



Verwaltungskosten 99/00e — 05/06e*  Neét

total eBusiness
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*alle Angaben nach US-GAAP
** Zahlen 1999/00e vorbehaltlich Genehmigung des Aufsichtsrates,vorbehaltlich der Uberpriifung der Steuerberechnung _
durch den Wirtschaftsprifer, vorbehaltlich der Ergebnisse der Abschlussprifung durch den Wirtschaftsprifer Slide 22



EBITDA 99/00e — 05/06e* net

total eBusiness

N

Sl CAGR 99/00e-05/06e 69%
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*alle Angaben nach US-GAAP
** Zahlen 1999/00e vorbehaltlich Genehmigung des Aufsichtsrates,vorbehaltlich der Uberpriifung der Steuerberechnung _
durch den Wirtschaftsprifer, vorbehaltlich der Ergebnisse der Abschlussprifung durch den Wirtschaftsprifer Slide 23



Jahresiiberschuss 99/00e — 05/06e* net

total eBusiness

N
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*alle Angaben nach US-GAAP
** Zahlen 1999/00e vorbehaltlich Genehmigung des Aufsichtsrates,vorbehaltlich der Uberpriifung der Steuerberechnung _
durch den Wirtschaftsprifer, vorbehaltlich der Ergebnisse der Abschlussprifung durch den Wirtschaftsprifer Slide 24



GuV 99/00e — 05/06e* net

total eBusiness

GuV (Umsatzkostenverfahren) 1909 /00e** 2000/01e 200102 200203 | 2003/04c 2004052 2005062
Umnsatzerlise 89,4 108, 6 153, 1 250,1 350,7 522.7 804,9
Umsatzkosten 58,7 74,6 1022 1538 2138 296,8 427,2
Bruttoergebnis vom Umsatz 30,7 34,0 50,9 96,3 136,9 2259 377,7
Forschung & Entwicklung 3.7 6,8 9,0 12,2 16,4 21,2 26,2
Vertriebs- und Verwaltungskosten i9. 8 35,2 45,6 74.5 104, 5 134.8 182, 6
sonstige Ertrage 0.2 0,2 0,0 0,0 0,0 0.0 0.0
Unterschiedsbetrag aus

Kapitalkonsolidierung 15,2 19,8 24,2 25,7 199 59 35
EBIT =79 =27,6 =27.9 =16,1 =1,0 64,0 165,494
Finanzergebnis 0,4 -0,2 -0,9 -0,7 -1,0 -0, 4 0,9
EBT -7, 5 =279 -28,8 -16,7 -2,0 63,6 166,3
EE-Steuern -1,3 -7,2 -8,0 -1,6 8.4 31,8 63,2
JU aus nicht fortgefihrter Tatighkeit 8.7

Ergebnisanteile Dritter ** 0.2 01 0,2 o, 4 0,7 0,9 1,3
Konzem-Jahresiberschuss 0.2 -20,8 -21,0 -15,6 -11,1 20,9 101.8
EBIT -7.9 -27,6 -27,.9 -16,1 -1,0 64,0 165,4
Unterschiedsbetrag aus

Kapitalkonsolidierung 15,2 19.8 24,2 257 19,9 59 3,5
Mormalabschreibung 1.4 38 4,7 6,8 7.6 8,9 9.1
Ergebnisanteile Dritter *** 0.2 01 0.2 0,4 0.7 0,9 1.3
EBITDA 8.5 -4, 1 0,8 15,0 25,9 77,9 176.7

*alle Angaben nach US-GAAP

** Zahlen 1999/00e vorbehaltlich Genehmigung des Aufsichtsrates,vorbehaltlich der Uberpriufung der Steuerberechnung
durch den Wirtschaftsprufer, vorbehaltlich der Ergebnisse der Abschlussprufung durch den Wirtschaftsprifer

*** Ergebnisanteile Dritter ohne Anteile anderer Gesellschafter am Ergebnis net mobile
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Bilanz 99/00e — 05/06e* het

Aktiva- i

Aktiva 1999/00e** | 2000/01e | 2001/02e 2002/03e 2003/04e 2004/05e | 2005/06e
Flussige Mittel 72,98 64,42 39,01 38,35 35,40 70,71 171,20
Forderungen aus L&L 13,81 13,29 16,69 22,37 30,29 43,25 66,18
Vorrate 3,02 3,03 3,04 3,04 3,95 513 6,67
in % Gesamtleistung 4,1 4,7 7.8 7.9 11,1 7.3 3,9
erhaltene Anzahlungen 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00
Ford. ggu. verbundenen Unternehmen 2,02 2,09 2,09 2,12 1,96 1,96 1,96
sonst.Vermogensgegenstande 2,23 1,92 2,55 2,60 0,53 0,53 0,53
Aktive RAP/Disagio 0,58 0,20 0,20 0,20 0,00 0,00 0,00
Umlaufvermogen 94,64 84,96 63,57 68,67 72,13 121,58 246,55
Sachanlagen 3,01 4,37 5,01 4,98 5,44 5,68 552
Immaterielle Vermogensgegenstande 68,7 59,6 52,7 26,5 13,9 8,7 3,9
Finanzanlagen 2,26 1,46 0,37 0,37 0,38 0,38 0,38
Anlagevermaogen 74,01 65,43 58,03 31,80 19,72 14,79 9,78
Bilanzsumme 168,64 150,39 121,61 100,47 91,85 136,37 256,33

*alle Angaben nach US-GAAP
** Zahlen 1999/00e vorbehaltlich Genehmigung des Aufsichtsrates,vorbehaltlich der Uberpriifung der Steuerberechnung _
durch den Wirtschaftsprifer, vorbehaltlich der Ergebnisse der Abschlussprifung durch den Wirtschaftsprifer Slide 26



Bilanz 99/00e — 05/06e* het
_ P aS S i V a_ total eBusiness

Passiva 1999/00e** | 2000/01le @ 2001/02e | 2002/03e | 2003/04e 2004/05e | 2005/06e
Verb. ggu. Kl 22,11 29,83 22,93 13,74 7,89 2,09 1,05
Verb. aus L.u.L. 5,59 6,10 7,95 10,53 14,69 21,93 33,88
Steuerrickstellungen 15,68 11,61 819 8,09 ii,81 23,41 30,27
sonst. Ruckstellungen 3,6 2,8 2,9 21 31 31 31
sonst. Verbindlichkeiten 1,31 0,79 1,12 1,12 1,13 1,13 1,13
Passive RAP 0,47 0,40 0,40 0,40 0,40 0,40 0,40
Kurzfristige Verbindlichkeiten 48,73 51,48 43,48 36,95 39,00 52,04 69,81
Langfristige Verbindlichkeiten 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00
Verb. ggu. verbundenen UN 3,05 2,74 2,75 3,33 3,33 3,33 3,33
Pensionsriuckstellungen 1,28 1,44 1,59 1,75 1,90 2,06 2,21
Fremdkapital 53,06 55,66 47,82 42,02 44,23 57,43 75,36
Gezeichnetes Kapital 23,7 23,7 23,7 23,7 23,7 23,7 23,7
Rucklagen 94,21 94,21 94,21 94,21 94,21 94,21 94,21
Gewinnvortrag -2,86 -2,63 -23,43 -44,39 -60,01 -71,06 -40,15
Jahresuberschuss 0,22 -20,80 -20,96 -15,62 -11,05 320,92 ioi, 81
Eigenkapital 115,31 94,52 73,56 57,94 46,89 77,80 179,62
Anteile anderer Gesellschafter *** 0,27 0,21 0,23 0,51 0,74 1,14 1,35
Bilanzsumme 168,64 150,39 121,61 100,47 91,85 136,37 256,33

*alle Angaben nach US-GAAP )
** Zahlen 1999/00e vorbehaltlich Genehmigung des Aufsichtsrates,vorbehaltlich der Uberprifung der Steuerberechnung
durch den Wirtschaftsprifer, vorbehaltlich der Ergebnisse der Abschlussprifung durch den Wirtschaftsprifer

*** Anteile anderer Gesellschafter ohne Anteile Dritter am Eigenkapital net mobile
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Rentabilitatskennzahlen

total eBusiness

N

EBITDA-Marge

EBIT-Marge

EBT-Marge
Jahresuberschuf3-Rendite
Eigenkapitalrentabilitat (vor Steuern)
ROI

Return on Capital Employed

1999/00e 2000/01e 2001/02e 2002/03e 2003/04e 2004/05e

9,6%
-8,7%
-8,3%

0,6%
-6,4%
-4,8%
-5,1%

-3,8%
-25,4%
-25,7%
-19,1%
-29,5%
-18,9%
-19,3%

0,5%
-18,2%
-18,8%
-13,6%
-39,2%
-23,8%
-24,6%

6,4%
-6,4%
-6,7%
-6,1%

-29,0%
-17,0%
-17,9%

7,4%
-0,3%
-0,5%
-2,9%
-4,1%
-1,0%
-1,2%

14,9%
12,2%
12,2%

6,1%
81,7%
49,3%
56,1%

2005/06e

22,0%
20,5%
20,7%
12,8%
92,6%
66,3%
74,5%
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Bilanz- und sonstige Kennzahlen

total eBusiness

N

1999/00e 2000/01e 2001/02e 2002/03e 2003/04e 2004/05e 2005/06e

Equity Ratio 68,4% 62,8% 60,5% 57,7% 51,1% 57,1% 70,1%
Fixed Assets / Balance Sheet Total 43,9% 43,5% 47, 7% 31,7% 21,5% 10,8% 3,8%
Equity / Fixed Assets 155,8%  1445% 126,8% 182,2% 237,8% 526,0%  1836,6%
Capital Employed 152.564 143.030 113.480 89.770 76.780 114.060 222.070
Net Working Capital 80.814 79.060 55.820 58.340 57.440 99.650 212.670
Net Working Capital Ratio 85,4% 93,1% 87,8% 85,0% 79,6% 82,0% 86,3%
Turnover to Total Assets 0,5 0,7 1,3 2,5 3,8 3,8 31
Turnover to Capital Employed 0,6 0,8 1,3 2,8 4,6 4,6 3,6
Turnover to Net Working Capital 11 14 2,7 4,3 6,1 52 3,8
Tax Rate on Income 16,2% 25,8% 27,8% 9,5% -442,1% 50,0% 38,0%
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