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VORSTAND UND AUFSICHTSRAT
WEISEN AUSDRUCKLICH DARAUF HIN,

dass die nachstehenden Zahlen zum 31.12.2012 und die weiteren Angaben
von der Annahme der Unternehmensfortfihrung ausgehen, vorlaufig sind,
von den Abschlusspriifern der Gesellschaft weder abschlieBend gepriift noch
mit einem Bestatigungsvermerk versehen wurden und auch nicht vom
Aufsichtsrat oder der Hauptversammlung festgestellt worden sind. Es wird
ferner ausdriicklich darauf hingewiesen, dass etwaige Bilanzkorrekturen im
Rahmen der Jahres- bzw. Konzernabschlusspriifung die nachstehend
veroffentlichten Ergebnisse wesentlich verandern konnen.
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GUTE GRUNDE FUR
SOLARWORLD

— SOLARER MEHRWERT —

Welche Mehrwerte wir
fiir unsere Kunden schaffen,
erfahren Sie auf den
Einsteigseiten zu den
Hauptkapiteln dieses Berichts.

SUN

SOLARWORLD.COM.

NACHHALTIGKEIT
IM DETAIL

— SOLARE NACHHALTIGKEIT -

Wie wir an einer nachhaltigen
Zukunft fiir unser Unternehmen,
Umwelt und Gesellschaft
arbeiten, erfahren Sie in der Rubrik
,Nachhaltigkeit im Detail
im Internet:

@ www.solarworld.de/finanzberichte //

UNTER ANDERUNGSVORBEHALT UND UNGEPRUFT
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WAR
EIN KRISENJAHR
FUR DIE GESAMTE
SOLARINDUSTRIE

AUCH SOLARWORLD STAND UND STEHT VOR
GROSSEN HERAUSFORDERUNGEN.

— UNSERE ZIELE -

Wir wollen unsere Mehrwerte weiter ausbauen —
fur unsere Kunden und fur die gesamte Gesellschaft.

Damit wollen wir unser operatives Geschaft wieder profitabel machen,
die Starke der SOLARWORLD beweisen und die Konsolidierung der
Branche tberstehen.

— UNSER WEG -

Wir stellen konsequent alle Prozesse und Strukturen unter
Kosten- und Wettbewerbsaspekten auf den Priifstand.

Wir unterscheiden uns von der Masse der Modulanbieter, denn wir
bieten unseren Kunden komplette Losungen der Marke SOLARWORLD, mit
der im Prinzip jeder sauber und wirtschaftlich Strom erzeugen kann.

Wir stehen mit unserem Namen nachvollziehbar fiir Qualitat,
Innovation und Nachhaltigkeit.

Wir wachsen weiter zu einer globalen Einheit zusammen und werden
so noch schneller, flexibler und schlagkraftiger.

Wahrend der Markt weiter von groSer Dynamik gekennzeichnet ist,
arbeiten strategische Kopfe der SOLARWORLD daran, die
Wettbewerbsstarke unseres Unternehmens weiter voranzutreiben.

iy
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ZUKUNFTSWEISENDE
STATEMENTS

AKTUELLE HERAUSFORDERUNGEN, MASSNAHMEN UND ZIELE
AUS FUNF STRATEGISCHEN BEREICHEN.
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BRAUCHEN
DEN
TECHNOLOGISCHEN
VORSPRUNG
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INTERVIEW

== Wie sehen Sie die
Entwicklung der
Solarindustrie in den
letzten Jahren?
m.8. Alsich 2006 zur SOLARWORLD
gekommen bin, war ich von der
Idee der Photovoltaik bereits fest
iberzeugt. Daran hat sich nichts
geandert. Heute wird kaum je-
mand mehr bestreiten: Solar-
strom wird seinen festen Platzim
Energiemix der Zukunft haben.
Photovoltaik ist eine Schliissel-
technologie. Wenn eine neue
Schliisseltechnologie entsteht, ist
es gar nicht tiberraschend, dass
asiatische Wettbewerber auf den
Markt dringen — mit billigen Pro-
dukten und hohen Produktions-
kapazitdten. Deswegen haben wir
ja schon sehr frith auf Automati-
sierung und Standardisierung
sowie auf Qualitait und Marke
gesetzt. Ein Preisverfall, wie ihn
die gesamte Solarindustrie gera-
de erlebt hat, ist in diesem Aus-
mafR bisher jedoch ohne Beispiel.
Auch wir haben stark darunter
gelitten. Anderen Marktteilneh-
mern ist es bekanntlich noch
schlechter ergangen - viele sind
nicht mehr da.

WIR

WERDEN
UNS 2013 MIT
NEUEN PRODUKTEN
VOM WETTBEWERB
ABHEBEN

!

== Wo liegen die Chancen fiir
die SOLARWORLD?

m.8. 2013 wird ein weiteres hartes
Auslesejahr fiir die Solarindus-
trie. Wir brauchen wieder einen
fairen Wettbewerb. Wenn dazu
rechtliche MaBnahmen notwen-
dig sind, dann sind sie notwen-
dig. Die Chancen fiir die SOLAR-
WOoRLD stehen unabhdngig davon
sicher nicht schlecht. Die Star-
ken der Produktion in Deutsch-
land und den USA liegen in der
Innovation. Der hohe Preisdruck
und der ruinose Wettbewerb der
jungeren Vergangenheit haben
den Fokus mehr auf Kosten als
auf Innovation gerichtet. Trotz-
dem: Wir haben aber weiter stark
in Forschung und Entwicklung
investiert, denn Innovationen und
der damit verbundene Kosten-
vorteil sind fundamental fiir den
Bestand der SOLARWORLD. Jetzt

haben wir viele Entwicklungen
in der Pipeline. Wenn wir sie wie
geplant 2013 umsetzen, haben
wir einen entscheidenden Wett-
bewerbsvorsprung. In Kombina-
tion mit unserer groen Marke
SOLARWORLD sollte es uns damit
gelingen, die schwierige Phase
zu uberstehen.

== Welche Innovationen sind
konkret geplant?

m.8. Wir werden unsere Kunden
mit Produkten tiberzeugen, mit
denen sie hohere Ertrige erzie-
len konnen. Das ermdglichen vor
allem unsere 270-Watt-Module
und unsere Glas-Glas-Module.
AuBerdem haben unsere Mit-
arbeiter ein neues Verfahren ent-
wickelt, das die Herstellkosten
und die Qualitat von monokris-
tallinen Produkten deutlich ver-
bessert. x

T T T T T T T T T T TTTTTT ATTTTTTT eTTTeTTT

ZUR PERSON

POSITION . Bereichsvorstand

. Produktion Deutschland

ORT . Freiberg, Deutschland

bl L L UL LU L L UL L

|
Mario Behrendt (52) leitet seit 2006 die
Fertigung von Solarwafern am Standort
Freiberg. Zuvor war der ehemalige Olym-
pia-Boxer rund 14 Jahre bei Samsung
Electronics in fiihrenden Positionen fiir
die Produktion und fiir die Technologie-
Entwicklung verantwortlich.

1/5

MEHR ZUM THEMA
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MUSSEN
DEN VERTRIEB VON
KOMPLETTSYSTEMEN
WEITER STARKEN
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INTERVIEW

== Warum haben Sie sich 2010
fiir einen Wechsel in die
Solarindustrie entschieden?

k.k. Schon wiahrend meiner vorhe-

rigen Tatigkeit bei General Elec-

tric habe ich mein erstes Solar-
projekt betreut. Mir wurde dabei
klar: Die sichere und einfache

Kombination von Solarstrom und

dezentraler Energieerzeugung

ist eine logische Entwicklung
auch in Amerika. Ich wollte Teil
dieser Zukunft sein. Deshalb zo6-
gerte ich nichtlange, die Leitung
der Vertriebsniederlassung von

SOLARWORLD in den USA zu tiber-

nehmen.

== Was sind derzeit die gréfiten
Herausforderungen?
k.k. Der Solarmarkt hat sich prak-
tisch von heute auf morgen von
einem unterversorgten zu einem
iberversorgten Markt entwickelt.
2012 hat SOLARWORLD ihre Pro-
duktionskapazitaten und Bestan-
de an die Nachfrage am Markt
angepasst. Eine wichtige Rolle
spielen auch weiterhin ein effi-
zienter Einsatz des Betriebskapi-
tals sowie ein hervorragendes
Cashflow-Management. Da die

WIR

WERDEN
UNS MEHR AUF
DIE KOSTEN
DES GESAMTSYSTEMS
KONZENTRIEREN

|

Modulkosten weiter sinken kon-
nen, gewinnen die iibrigen Anla-
genkomponenten zunehmend an
Bedeutung. Wir werden uns des-
halb mehr auf die Gesamtsys-
temkosten konzentrieren.

== Was heifSt das fiir die
SOLARWORLD?

k.k. 2012 haben wir im ameri-
kanischen Vertrieb Mitarbeiter
eingesetzt, die sich jenseits der
Modulpreise mit der Wirtschaft-
lichkeit und der Technik von So-
larsystemen insgesamt ausken-
nen. Wir werden uns noch mehr
auf die Stromgestehungskosten
konzentrieren, also samtliche
Kosten, die durch Arbeit, Modu-
le, Wechselrichter oder die Fi-
nanzierung anfallen. Wir haben
Mitarbeiter eingestellt, die sich
auf den Verkauf der Finanzie-
rung solcher Anlagen verstehen.

So kann unser Unternehmen am
besten wieder in eine wirtschaft-
lich positive Lage gefiihrt wer-
den und unseren Stakeholdern
wieder einen Mehrwert bieten.

== Wie sehen Ihre Ziele fiir die
Zukunft aus?

k.k. Wir haben innovative Pro-
dukte entwickelt, die mit hoheren
Ertragen und groRerer Zuverlds-
sigkeit enorme Alleinstellungs-
merkmale bieten und so unser
Nutzenversprechen und die Mar-
ke SOLARWORLD starken. Die er-
folgreiche Markteinfiihrung die-
ser Produkte ist fiir unseren Er-
folg im Jahr 2013 entscheidend.
Wir mochten dartber hinaus
unser Vertriebsprogramm und
das Fachpartnernetzwerk sowohl
in den USA als auch in Deutsch-
land erweitern und vertiefen. Au-
RBerdem missen wir den Vertrieb
von Komplettsystemen weiter an-
kurbeln und unseren Markt fir
Freifeldanlagen ausbauen. x

T T T T T T T T T T TTTTTT ATTTTTTT eTTTeTTT

ZUR PERSON

POSITION . President

. SolarWorld Americas Inc.

ORT . Camarillo, Kalifornien, USA

bl L L UL LU L L UL L

|
Nach seiner Karriere als Hubschrauber-
pilot und Kompaniefiihrer in der U.S.
Army arbeitete Kevin Kilkelly (41) neun
Jahre bei General Electric (GE). 2010 zog
es den Vertriebsmanager und Six Sigma
Black Belt aus Begeisterung fiir die Um-
weltwissenschaften zu SOLARWORLD.

2/5

MEHR ZUM THEMA
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INTERVIEW

== Was hat sie personlich
motiviert, in die
Solarbranche zu gehen?
s.s. Die Erneuerbaren Energien
sind heute das, was vor rund zehn
Jahren die Kommunikationsbran-
che war. Es geht hier um Themen,
die einfach alle umtreiben, weil
sie gesellschaftsrelevant sind. Da
habe ich nicht lange gezogert.
Der Materialeinsatz machtin der
Solarindustrie iiber 70 Prozent
der Kosten aus. Gerade in einer
Branchenkrise kann man deswe-
gen im Einkauf viel bewegen.
Diese Aufbauarbeit finde ich per-
sonlich am spannendsten.

== Wie hat Ihre Aufbauarbeit
bei der SOLARWORLD bisher
ausgesehen?
s.s. Die Marktlage hat sich rasant
gewandelt. Als ich im Jahr 2011
zur SOLARWORLD kam, war die
langfristige Materialverfiigbar-
keit das oberste Ziel. Inzwischen
sind die eigentlichen Herausfor-
derungen jedoch Flexibilitdt und
derrichtige Preis, ohne den Qua-
lititsanspruch zu verlieren. Der
Einkauf ist uber die letzten zwei
Jahre zu einer globalen, strategi-

WIR

WERDEN
UNSERE
LOGISTIKKETTEN
NEU
DEFINIEREN

|

schen Organisationseinheit zu-
sammengewachsen, die diese
Herausforderungen besser meis-
tern kann.

== Was konnten Sie damit
bisher erreichen?

s.s. Wir konnten Millionenbetra-
ge einsparen. Dabei wollen wir
unsere Lieferanten als langfristi-
ge Partner einbinden. 2012 ha-
ben wir unsere Top-Lieferanten
am Standort Freiberg erstmals
zu einem ,,SOLARWORLD Suppli-
er Day“ zusammengefiihrt. Alle
Vorstdnde nahmen daran teil und
haben die Lage klar dargestellt
— finanziell, technologisch und
hinsichtlich der Marktentwick-
lung. Die transparente Kommu-
nikation fand eine positive Reso-
nanz.

== Was haben Sie 2013 und
dariiber hinaus vor?

J.s. Wir wollen unsere Einkaufs-
kosten nachhaltig senken, noch
schneller und flexibler werden.
Deswegen werden wir unsere Lo-
gistikketten so organisieren, dass
unsere Produktion mit dem Ma-
terial besser ,,atmen® kann. Wir
werden unter anderem mit Kon-
signationslagern arbeiten. Wir
miissen mit strategischer Weit-
sicht handeln. Der Einkauf muss
frith in die Neuentwicklung ein-
gebunden sein. Fiir unsere neuen
Produkte spielen leistungsstarke
Lieferanten und der Einsatz des
qualitativ und kostenseitig bes-
ten Materials eine entscheidende
Rolle. Wir werden gemeinsam
mit ausgewahlten, strategischen
Partnern erfolgreich durch die
Krise der Solarindustrie kom-
men. X

T T T T T T T T T T TTTTTT ATTTTTTT eTTTeTTT

ZUR PERSON

POSITION . Global Head of Procurement
. SolarWorld AG
ORT . Bonn, Deutschland

bl L L UL LU L L UL L

|
Jiirgen Stein leitet seit 2011 das globale
Beschaffungsmanagement. Hier kennt sich
der 46-jahrige Maschinenbau-Ingenieur
aus: Mehr als zehn Jahre ist er in leitenden
Positionen im Einkauf tdtig. Seine internati-
onalen Erfahrungen sammelte er vor allem
im Bereich Kommunikationstechnologie.

3/5
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INTERVIEW

== Was hat Sie motiviert, zur
SOLARWORLD zu kommen?

m.k. Die globale Ausrichtung der
Position war fiir mich ein starker
Anreiz. Als ich 2011 zur SOLAR-
‘WoRLD kam, hatte ich 13 Jahre
im Ausland gearbeitet und dabei
schon Erfahrungen bei der Inte-
gration internationaler Tochter-
unternehmen gesammelt. Aber
auch die Branche — den Nachhal-
tigkeitsgedanken — fand ich per-
sonlich sehr reizvoll.

== Wie waren Ihre ersten
Eindriicke?

m.k. Extrem gut. Ich habe wirklich
noch nie ein Unternehmen erlebt,
das eine so hohe Unternehmens-
kultur hat. Die gro8en Konzerne
versuchen eine Unternehmens-
kultur mit enormem Aufwand zu
schaffen. SOLARWORLD hat das
schon! Der starkste Antrieb geht
von der ,griinen Idee® aus.

== Wie wirkte sich die
Branchenkrise auf die
Arbeitspldtze bei der
SOLARWORLD aus?

m.k. Wir haben die Produktion an

die geringere Nachfrage ange-

WIR

WERDEN
MIT UNSEREN
MITARBEITERN
DIE SOLARWORLD
WEITERENTWICKELN,
UM INTERNATIONAL
ZU WACHSEN

b

passt und mussten dementspre-
chend leider auch Personal ab-
bauen. Gleichzeitig haben wir
aber strategische Bereiche des
Konzerns wie Einkauf und IT
personell verstirkt. Das ist uns
2012 gut gelungen: Wir sind als
Arbeitgeber librigens nach wie
vor attraktiv und konnen auch
die oft zitierten ,,High Potentials“
fir uns gewinnen. Die ,griine
Idee“ motiviert unsere Bewerber.
Viele sagen: Jetzt erst recht!

== Wo sehen Sie die grofiten
Herausforderungen fiir die
SOLARWORLD?

m.k. Um weiter erfolgreich zu

sein, miissen wir uns noch globa-

ler ausrichten und vertriebsori-

entierter denken und handeln.

Dieser Veranderungsprozess ist

eingeleitet. Der Wandel muss in
den Kopfen ankommen. Da ma-
che ich mir keine Sorgen, weil
ich unsere Mitarbeiter als sehr
flexibel erlebe. Die Herausforde-
rung besteht darin, uns noch
besser zwischen den Standorten
und Fachbereichen abzustim-
men. Wir miissen unsere strate-
gischen Ziele auf allen Ebenen
gemeinsam umsetzen.

== Welche Rolle hat hier

der Personalbereich?
m.k. Mein Team und die Persona-
ler an allen Standorten begleiten
den notwendigen Veranderungs-
prozess und unterstiitzen das
Management und alle Mitarbei-
ter. Fiir eine globalere Ausrich-
tung miussen wir die entspre-
chenden Positionen schaffen, die
Mitarbeiter zur internationalen
Zusammenarbeit befahigen und
tatsdchlich starker in Austausch
bringen. x

T T T T T T T T T T TTTTTT ATTTTTTT eTTTeTTT

ZUR PERSON

POSITION . Global Head of Human Resources

& Organizational Development

ORT . Bonn, Deutschland

bl L L UL LU L L UL L

|
Maria Knill (42) kam 2011 aus der Touris-
musbranche zur SOLARWORLD. Bei der Tho-
mas Cook Service AG war die erfahrene Per-
sonalchefin fiir rund 1.500 Mitarbeiter welt-
weit verantwortlich und hat dort unter ande-
rem die globale Zusammenarbeit der inter-
nationalen Konzerntdchter vorangetrieben.

4/5

MEHR ZUM THEMA

) Mitarbeiter + S. 077//

015



016

SOLARWORLD 2012 ¢ FUNF ZUKUNFTSWEISENDE STATEMENTS

MUSSEN
SOLARENERGIE
NOCH _
WETTBEWERBSFAHIGER
MACHEN




SOLARWORLD 2012 « FUNF ZUKUNFTSWEISENDE STATEMENTS

INTERVIEW

== Warum engagiert sich der
Konzern nun verstdrkt auch
im Bereich Grofsanlagen?
r.6. GroRprojekte sind bei Inves-
toren international sehr gefragt.
Hier liegen grofle Chancen fir
uns. Das Geschaft mit GroBan-
lagen ist keineswegs neu fiir die
SOLARWORLD. Durch die Uber-
nahme der SOLARPARC AG hat der
Konzern nun strategisch ganz an-
dere Moglichkeiten. Wir haben
den Hersteller SOLARWORLD mit
der Expertise der SOLARPARC AG
als Entwickler und Betreiber von
Grolanlagen zusammengefiihrt.

== Was zeichnet den Geschdfts-
bereich der SOLARPARC AG
besonders aus?
r.6. Unser Verstindnis ist: Wir
bieten unseren Kunden Komplett-
losungen an. Das technisch hoch-
wertige Modul zum Beispiel ist
zwar eine wichtige Komponente,
aber im Projektgeschift nur einer
von mehreren Faktoren. Unsere
Kunden interessieren am Ende
vor allem die Stromgestehungs-
kosten. Sie mochten moglichst
wirtschaftlich Strom erzeugen.
Die Gestehungskosten werden na-

WIR

WERDEN
MIT UNSEREN
SOLAREN
GROSSPROJEKTEN
MOGLICHKEITEN
FUR EINE NEUE,
INTELLIGENTE
STROMERZEUGUNG
SCHAFFEN

b

tirlich im Wesentlichen von der
Leistungsfahigkeit und Zuverlds-
sigkeit der Anlage bestimmt, aber
zum Beispiel auch von der Finan-
zierung.

== Wo sehen Sie die Stdrke

der SOLARPARC AG im

Projektgeschdft?
p.6. Wir konnen Projekte schnell
umsetzen. 2012 haben wir inner-
halb weniger Monate drei Gro-
projekte mit einer Leistung von
insgesamt rund 50 MW tarifsi-
chernd fertiggestellt und durch-
finanziert. Unsere Kompetenz in
der Betriebsfithrung ist auch von
groBem Vorteil; dadurch konnen
wir wiederkehrende und stabile

Umsiétze erzielen. 2013 wollen
wir diesen Bereich weiter aus-
bauen.

== Welche Herausforderungen
und Chancen wird das Jahr
2013 bringen?

r.6. Die groBte Herausforderung
wird die internationale Auswei-
tung des Geschafts sein — dort
kommt uns die Einbindung in den
SOLARWORLD Konzern zugute.
Mit lokalen Partnern suchen wir
gezielt nach Kooperationen in
ausgewahlten Markten wie in den
arabischen Landern. Unser Ziel
ist es, die Investitionskosten von
Projekten durch eine intelligente
Planung weiter zu senken. Solare
GroRprojekte sind heute schon
mehr als eine langfristige und ri-
sikoarme Kapitalanlage. Zusam-
men mit Partnern erschliefen wir
auch neue Moglichkeiten, wie
Energieversorger durch Speicher-
losungen und netzunterstiitzen-
de Technologien Solarstrom aus
GroBkraftwerken zuverldssig und
stabil nutzen konnen. Das ist die
Zukunft. x

T T T T T T T T T T TTTTTT ATTTTTTT eTTTeTTT

ZUR PERSON

posiTioN . Chief Financial Officer

. Solarparc AG

ORT . Bonn, Deutschland

bl L L UL LU L L UL L

|
Dr. Peer Giinzel (41) hat 2012 das Finanz-
und Vertriebsressort der SOLARWORLD Toch-
ter SOLARPARC AG iibernommen. Der Di-
plom-Kaufmann nutzt seine internationale
Erfahrung in der Finanzierung und Entwick-
Iung von solaren Grofsprojekten, um dieses
Geschdftsfeld weltweit voranzubringen.
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SCHAFFEN

MEHRWERT

VISION

RUND UM DEN GLOBUS ZEIGT DIE SOLARWORLD:
PHOTOVOLTAIK IST EINE SCHLUSSELTECHNOLOGIE. ANGETRIEBEN VON DER
GRUNEN IDEE SCHAFFEN UNSERE MITARBEITER LOSUNGEN, MIT DER
KUNDEN IN ALLER WELT DIE KRAFT DER SONNE BESSER NUTZEN KONNEN.
4] BESSER HEISST: WIRTSCHAFTLICHER, UNABHANGIGER, NACHHALTIGER. T
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KAPITEL #1

AN DIE AKTIONARE

AT WORK

SOLARWORLD.COM
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DER VORSTAND

— DER SOLARWORLD AG -

VORSTANDSVORSITZENDER UND UNTERNEHMENSGRUNDER VORSTAND VERTRIEB

// Verantwortlich fiir die strategische Konzernentwicklung, // Verantwortlich fiir den weltweiten Vertrieb, globales
Produktion und Technologie-Entwicklung, Einkauf, Qualitaitsmanagement und Produktentwicklung
Supply-Chain-Management sowie Offentlichkeitsarbeit // Funktionsperiode: 2004 bis 31. Januar 2016
inklusive Energie- und Umweltpolitik

// Funktionsperiode: 1999 bis 9. Januar 2014

VORSTAND FINANZEN VORSTAND INFORMATIONSTECHNOLOGIE, MARKE UNDPERSONAL

// Verantwortlich fiir die Bereiche Controlling, // Verantwortlich fiir die Bereiche IT, Personal,
Finanzen, Rechnungswesen sowie Investor Relations Markenfiihrung, Marketing und Nachhaltigkeit
// Funktionsperiode: 2003 bis 30. April 2015 // Funktionsperiode: 2011 bis 30. Juni 2014
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DR.-ING. E. H. FRANK ASBECK
VORSTANDSVORSITZENDER DER SOLARWORLD AG SOLARWORLD

N—

VORWORT
DES VORSTANDS

Verehrte Kunden, Aktionare, Mitarbeiter und Freunde der SOLARWORLD AG,

in den letzten Wochen und Monaten musste die SolarWorld Sie auf eine Geduldsprobe stellen. Erst-
mals seit unserem Bestehen haben wir Zahlen und Bericht nicht zum angekiindigten Zeitpunkt verof-
fentlicht. Wenngleich versehen mit dem Zusatz ,,unter Anderungsvorbehalt und ungepriift*, kénnen
wir Ihnen den Konzernbericht 2012 jedoch heute umfassend und detailliert vorlegen.

Den Grund fiir die Verzogerung werden Sie kennen. Ende Januar 2013 haben wir die Verhandlungen
mit unseren Glaubigern iiber die finanzielle Restrukturierung begonnen. Es liegt in der Natur der
Sache, dass solche Verhandlungen eine gewisse Zeit brauchen. Ich weilS: Viele hitten sich von mir
gewiinscht, dass ich mich regelmédfig zum Stand der Dinge duere. Dies habe ich aus guten Griinden
nicht getan, unter anderem weil Zwischenstandsmeldungen den Spekulationen nur neue Nahrung
gegeben hitten und einer Verhandlung nicht forderlich sind.

Ich personlich, unser Finanzvorstand Philipp Koecke und viele weitere Mitstreiter kimpfen jeden Tag
dafiir, um bei der Restrukturierung zu einem guten Ergebnis fiir alle Seiten zu kommen. Und ein gutes
Ergebnis kann nur bedeuten: die SolarWorld kann auf Dauer fortbestehen! Dazu werden allerdings
auch harte Einschnitte und schmerzhafte MaRnahmen notwendig sein.

Wie konnte die SolarWorld iiberhaupt in diese schwierige Lage geraten? Ich kann es nur immer wieder
betonen: Wir reden von einer existenziellen Krise einer ganzen Industrie, die allein 2012 einen Preis-
verfall von mehr als 40 Prozent bei den Solarstrommodulen verkraften musste. Angesichts dieser
unerwartet schlechten Marktentwicklung mussten wir in unserer aktuellen Bilanz tiefgreifende Wert-
berichtigungen vornehmen. Und obwohl wir 2012 unterm Strich genauso viele Module und Bausitze
verkauft haben wie 2011, ist der Konzernumsatz um 40 Prozent eingebrochen. Andere Hersteller hat
es sogar noch harter getroffen. Viele haben komplett aufgeben: Allein in Deutschland ist die Zahl der
Zell- und Modulhersteller binnen eines Jahres um 35 Prozent zuriickgegangen.

Verantwortlich fiir die Situation sind ohne Zweifel Uberkapazititen, Dumping und illegale Subventio-

nen in der chinesischen Solarindustrie. Die Folgen der Krise schlagen im Ubrigen lingst auch auf
Unternehmen in China zuritck.

Fa
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0 2 6 Eine nachhaltige Zukunft der gesamten Industrie kann es nur geben, wenn wir zu einem fairen Welt-
handel zurtickfinden. Schon Anfang Juni 2013 wird die EU Kommission eine Entscheidung tiber vor-
laufige Antidumpingzolle treffen. Wenn die EU hier so entscheidet wie die USA, wird dies der Solarin-
dustrie ein gewaltiges Stiick helfen.

Vor allem kann die Branche dann wieder verstdrkt in die Zukunft investieren. Der ruindse Preiskampf
war nicht zuletzt dullerst innovationsfeindlich. Doch wir, die SolarWorld, haben uns diesem Trend
bewusst entgegengestellt, indem wir 2012 mehr denn je in neue Technologien investiert haben.
Unsere Forschungs- und Entwicklungsaufwendungen stiegen 2012 um 80,5 Prozent!

Unsere Innovationskraft wird das operative Geschift wieder zum Erfolg fiihren. Allerdings miissen
wir davon ausgehen, dass auch 2013 ein sehr schwieriges und risikoreiches Jahr fiir die Solarindustrie
und die SolarWorld sein wird. Zwar planen wir durch die Einfiihrung neuer Produkte und eine noch
stirkere Konzentration auf das Geschaft mit Systemen, unseren Umsatz im Vergleich zu 2012 zu stei-
gern. Allerdings wird unser operatives Ergebnis 2013 voraussichtlich negativ bleiben. Ich erwarte,
dass die Verhandlungen mit unseren Glaubigern erfolgreich abgeschlossen werden. Dann hat die
SolarWorld wieder die Voraussetzung, ihre Zins- und Tilgungsleistungen dauerhaft aus dem operati-
ven Geschéft zu erbringen und positive Ertrage zu erwirtschaften.

Eine Sache ist nach wie vor klar: Solarstrom ist auf dem besten Weg, in weiten Teilen der Welt die
wirtschaftlichste Energieform zu werden, die absehbar auch ohne Forderung auskommt. Von dieser
Entwicklung will die SolarWorld profitieren. In diesem Markt wollen wir technologisch fiithrend sein
und unseren Kunden mit Mehrwerten unter der starken Marke SolarWorld tiberzeugen. Auch das
Thema Nachhaltigkeit bleibt bei uns fest verankert.

Fiir die Zukunft der SolarWorld sind eine erfolgreiche Restrukturierung unserer Finanzen und die
Wiederherstellung eines fairen Wettbewerbs zwei Grundvoraussetzungen. Wir kampfen fir die
Zukunft der SolarWorld nicht allein deswegen, weil wir die Aufbauleistung der Vergangenheit schiit-
zen wollen. Wir kdmpfen vor allem, weil wir felsenfest von der Zukunftsfahigkeit der SolarWorld tiber-
zeugt sind.

Im Namen des gesamten Vorstands danke ich vor allem unseren Mitarbeiterinnen und Mitarbeitern.

Ihr aullerordentlicher Einsatz auch in diesen schwierigen Zeiten zeigt: SolarWorld ist ein Unterneh-
men, fiir das es sich zu kimpfen lohnt!

e

4

Ihr

Dr.-Ing. E. h. Frank Asbeck
Vorstandsvorsitzender der SolarWorld AG
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KAPITEL #2

KENNZAHLEN UND FAKTEN

WIR

UBERSETZEN ERFAHRUNG IN

INNOVATION

Mit Kompetenz und Leidenschaft gehoren wir zu den Pionieren
der Solarstromtechnologie: in Europa seit 1998,
in den USA sogar seit rund 40 Jahren. Diese Erfahrung in Technologie
und Mérkten ist die Basis fiir unsere Innovationsleistung,
die unsere Kunden an unseren Systemlosungen schatzen.
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SOLARWORLD 2012

UNTER ANDERUNGSVORBEHALT UND UNGEPRUFT

(@) AUSGEWAHLTE KONZERNKENNZAHLEN // IN T€

Finanzkennzahlen

Umsatzerlose

Auslandsquote in %
EBITDA
EBIT

EBIT in % vom Umsatz

Capital Employed (Stichtag)*

Konzernergebnis

Konzernergebnis in % vom Umsatz

Bilanzsumme

Eigenkapital

Eigenkapitalquote

Eigenkapitalrendite

Cashflow aus laufender Geschiftstitigkeit

Nettoverschuldung**

Investitionen in immaterielle Vermogenswerte und Sachanlagen

Mitarbeiter-Kennzahlen

Mitarbeiter (Stichtag)

davon Auszubildende (Stichtag)

Personalaufwandsquote

Umsatz pro Mitarbeiter (in T€)
EBIT pro Mitarbeiter (in T€)

* Immaterielle Vermogensgegenstiande und Sachanlagevermégen abzgl. abgegrenzter Investitionszuwendungen und zzgl.

ohne kurzfristige Nettoliquiditit
**Finanzschulden abzgl. fliissige Mittel

2012
606.021
50,4 %
-215.649
-492.385
-81,2%
667.265
-476.892
-78,7%
1.333.564
117.771
8,8%
negativ
-50.244
780.672
46.452

2012
2.355
73
23,9%
257
-209

2011 Verianderung
1.044.935 -42,0%
57,6 % -7,2 %-Punkte
208.656 k.A.
—-243.858 101,9 %
-23,3% -57,9 %-Punkte
1.300.303 -48,7%
-307.134 55,3 %
-29,4% —-49,3 %-Punkte
2.235.773 -40,4 %
614.391 -80,8 %
27,5% —18,7 %-Punkte
negativ k.A.
-49.564 1,4 %
718.524 8,6 %
174.482 -73,4%
2011 Verinderung
2.702 -12,8%

82 -11,0%

12,2 % 11,7 %-Punkte
387 -33,5%

=90 131,7%

Nettoumlaufvermdgen
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UNTER ANDERUNGSVORBEHALT UND UNGEPRUFT

030

KONZERN-GEWINN- UND VERLUSTRECHNUNG DER QUARTALE //INT€

Q1 2012 Q2 2012 Q3 2012 Q42012 Q42011 Verinderung
Umsatzerlose 170.493 169.587 128.820 137.121 292.537 -53,1%
Bestandsveranderung Erzeugnisse -8.584 -9.144 8.721 -55.659 : -126.319 -55,9%
Aktivierte Eigenleistung 0 0 55 10 12.634 -99,9 %
Sonstige betriebliche Ertrige 83.700 14.950 22.037 32.612 122.105 -73,3%
Materialaufwand -122.997 -163.356  -119.842 | -128.298 | -164.474 -22,0%
Personalaufwand -36.158 -35.468 -28.881 -29.141 -33.791 -13,8%
Abschreibungen -21.871 -22.438 -22.080 -210.347 -367.997 -42,8%
Sonstige betriebliche Aufwendungen —37.987  -124.524 -34.612 -49.104 -68.270 -28,1%
Operatives Ergebnis 26.596  -170.393 -45.782 | -302.806 | -333.575 -9,2%
Finanzergebnis -17.870 -9.062 -20.539 -20.018 -11.620 72,3 %
Ergebnis vor Ertragsteuern 8.726  -179.455 -66.321 | -322.824 | -345.195 -6,5%
Ertragsteuern -9.015 18.477 -2.406 75.925 26.862 182,7 %
Konzernergebnis -289  -160.978 -68.727 | -246.899 -318.333 -22,4%

©) UMSATZENTWICKLUNG NACH REGIONEN // IN MIO. €

300,3 223,2 443,2
Deutschland USA Deutschland
20,0 | R\ 191
Asien ) Asien
31,8 N 114,1 81,1 . 185,3
Rest der iibriges Rest der iibriges
Welt 2012 Europa Welt 2011 Europa
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KENNZAHLENENTWICKLUNG IM FUNFJAHRESVERGLEICH

Umsatz (in Mio. €) EBITDA (in Mio. €)

2012 606,0 2012 -215,6

2011 ——————— (44,9 2011 = 208,7

2010 =— s . 304,7 2010 = )37 3

2009 =——— (12,6 2009 = )76,5

2008 =————— ()(),3 2008 = 36,0
Konzerngewinn/-verlust (in Mio. €) EBIT (in Mio. €)

2012 -476,9 2012 -492/4

2011 -307,1 — 2011 —243,9 w—

2010 = 87,3 2010 = 1928

2009 = 59,0 2009 == 1528

2008 mm 1487 2008 = (0,8

Investitionen ohne Finanzanlagen (in Mio. €) Eigenkapital (in Mio. €)

2012 = 46,5 2012 117,8

2011 = 1745 2017 — 4 4

2010 === 976,1 2010 =— s 4 4

2009 w993 2 2009 =— 35,5

2008 = 271.6 2008 —————— 34,1

Mitarbeiter Bilanzsumme (in Mio. €)

2012 2.355 2012 1.333,6

2011 2.702 2011 2.235,8
2010 2.376 2010 2.596,4
2009 2.000 2009 2.217,1
2008 =——————— | 305 2008 2.120,6




032

SOLARWORLD 2012 ¢ KENNZAHLEN UND FAKTEN ¢ NACHHALTIGKEITSLEISTUNG

NACHHALTIGKEITSLEISTUNG

UNTER ANDERUNGSVORBEHALT UND UNGEPRUFT

UMWELTSCHUTZ

| NAME UND BESCHREIBUNG [ 2011 | 2012 2013
Energie: Gesamtenergieverbrauch (in GJ primir, gerechnet,vorldufig) 5.082.495 3.944.167 T
Wasser: Gesamtwasserentnahme (in m?, geschitzt, vorliufig) 1.466.030 1.260.735 T
Wasser: Abwassereinleitungen (in m?, geschétzt, vorlaufig) 1.404.641 997.022 T
Emissionen: gesamte Treibhausgasemissionen 188.639 139.372 T
(in tCO,.q, gerechnet, vorlaufig)
Emissionen: NO,, SO, und andere Luftemissionen (in t, geschitzt, vorldufig) 42 38 T
Abfall: Gesamtproduktionsabfall (in t, geschatzt, vorlaufig) 21.827 14.811 T
Umweltvertraglichkeit: Anteil der ISO-14001-zertifizierten Standorte 100 % 100 % (g
(gewichtet mit der Durchschnittskapazitat)
Verpackung: Material (in t, gerechnet, vorlaufig) 3.209,99 t 2.744,42 t T

(plus
807,10 m*)

UmweltverstoBe: Sanktionen wegen Umweltverstden 0 0 0

KUNDEN- UND PRODUKTVERANTWORTUNG

| NAME UND BESCHREIBUNG [ [ 2011 | 2012 2013
Kundenzufriedenheit mit SOLARWORLD: Anteil zufriedener Kunden an 93,6 % 93,8 % >
befragten Kunden (gemessen, final)
aggregierte Zahl (Handel: GroRhandler, Fachpartner)
Ertrag aus neuen Produkten mit einem Lebenszyklus unter 12 Monaten 40 % 55% ©
(geschitzt, final)
Gesundheits- und Sicherheitsaspekte der Produkte: Anteil von Produkt- 0 0 0
riickrufaktionen aus Sicherheits- oder Gesundheitsgriinden an den insgesamt
verkauften Produkten
Kundenbindung: Anteil Neukunden (Fachpartner, geschitzt, final) 20 % 64 % L
Kundenbindung: Marktanteil (gesamt, gerechnet, final) 4% 2% T
Sanktionen wegen Produkt- und Dienstleistungsauflagen 0 0
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MITARBEITER

| NAME UND BESCHREIBUNG [T 2011 | 2012 2013
Beschiftigungsart: Anteil Leiharbeiter 16 % 8% o
Mitarbeiterfluktuation: Anteil der ausgeschiedenen Mitarbeiter pro Jahr 15,5 % 16,4 % $
Kollektivvereinbarungen: Anteil der Mitarbeiter, die von Kollektiv- 51% 50 % <
vereinbarungen erfasst werden
Aus- und Weiterbildung/Training und Qualifikation: durchschnittliche 394,17 310,90 T
Trainingsausgaben/Mitarbeiter (in €)

Altersstruktur der Belegschaft (bezogen auf Képfe) <30: 28% i =30: 23% L
30-40: 31% i 30-40: 33 %
40-50: 25 % 40-50: 28 %
>50: 16% i >50: 17%
Fehlzeitquote: krankheitsbedingte Fehlzeiten/Soll-Arbeitszeit im 4,2 % 5,1% $
Kalenderjahr
Unfallquote (pro 1.000 Mitarbeiter, inkl. Leiharbeiter) 15,3 14,1 4
Verlegung von Arbeitsplidtzen aufgrund von Restrukturierung: 766 162 L
Gesamtkosten (in T€) inklusive Entschadigungszahlungen, Abfindungen,
Auslagerung, Einstellungen, Training, Beratung
Vielfalt: Frauenanteil an allen Mitarbeitern 23 % 24 % L
Vielfalt: Frauenanteil an Mitarbeitern in Fiihrungspositionen (ohne 16 % 17 % (g
Geschiftsfiihrung)
Entlohnung: Gesamtumfang aller Bonuszahlungen (in Mio. €) 5,4 0 T
Wir vergeben keine Aktienoptionen, zahlen aber eine gewinnorientierte
Mitarbeiterbeteiligung (GOMAB). Weitere Daten liegen zurzeit noch nicht vor.
Diskriminierung: Anzahl dokumentierter Vorfille 2 0 0

LIEFERKETTE

| NAME UND BESCHREIBUNG [T 2011 | 2012 2013
Zertifizierung: ISO-9001-Zertifizierung der Lieferanten (2012: gemessen Freiberg: 86,96 % L
(bei 77,7 % der Lieferanten direkten Materials), final; 2011: geschétzt, final) >80 %

USA: 33 %
Zertifizierung: ISO-14001-Zertifizierung der Lieferanten (2012: gemessen Freiberg: 42,40 % L
(bei 77,7 % der Lieferanten direkten Materials), final; 2011: geschétzt, final) >55%

USA: 20 %
Produktionsausfall: Differenz zwischen geplanter und tatsachlicher 0 0 <
Produktion aufgrund von Materialengpéssen (in %)
Produktionsausfall: Monetire Auswirkung von Produktionsausfillen 0 0 L

aufgrund von Materialengpdssen (in €)
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NACHHALTIGKEITSLEISTUNG
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COMPLIANCE UND GESELLSCHAFT

| NAME UND BESCHREIBUNG [T 2011 | 2012 2013
Auswirkung von Subventionen: Anteil von Geschiftstitigkeit in Markten 100 % 100 % <
mit Einspeisetarif oder regulierter Preisbildung
Der Absatzanteil in Markten ohne Einspeisetarif oder regulierte Preisbildung liegt noch
unter 1%. // Benchmarks: hochsubventionierte Mirkte wie Nuklearenergie, deutsche
Steinkohle, EU-Agrarmarkt
Finanzielle Zuwendungen der 6ffentlichen Hand: Investitionszuschiisse 27.844 32.769 L
und Forschungszuschiisse (in T€)

Spenden an politische Parteien (in T€) 0 0 0
Sonstige Spenden (in T€) 508 375 L g
Regionale Entwicklung: SoLAR2WORLD Projektumfang (in kWp) 39 78 T
Prozessrisiken: Ausgaben und BuRgelder fiir Klagen und Gerichtsverfahren 1 3 2
in Bezug auf wettbewerbsfeindliches Verhalten, Antitrust, Monopolverhalten

SOLARWORLD beteiligt sich an der Handelsklage der Coalition of American Solar

Manufacturers in den USA sowie an den Handelsbeschwerden von EU ProSun in der EU

und investierte in diesem Zusammenhang die angegebenen Summen.

Korruption: Anteil von Geschiftstitigkeit in Regionen mit Korruptionsindex 54 % 26 % T
unter 60

Ermittelte Korruptionsvorfille 0 0
Sanktionen wegen VerstoBes gegen Rechtsvorschriften 0 0

INNOVATION

| NAME UND BESCHREIBUNG [T 2011 | 2012 2013
Innovation: gesamte FSE-Aufwendungen (in Mio. €) 40,4 ‘ 49,1 L
Innovation: Gesamtinvestition in Forschung zu ESG-relevanten Aspekten 100 % 100 % 100 %
Unser gesamtes Geschift (Solarenergie) ist ESG-relevant.

Anzahl Erfindungsmeldungen in den letzten 12 Monaten 58 71 T

Diese und weitere Nachhaltigkeitskennzahlen finden Sie in den €& Nachhaltigkeit im Detail < S. NOO1ff.//
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— SOLARWORLD SCHAFFT SOLAREN MEHRWERT —

WIR

Erfahrung und Innovation stecken in jedem Detail unserer Arbeit.
Seien es die Solarzellen in unseren Modulen oder die Komponenten in
unseren kompletten Bausdtzen. SOLARWORLD besitzt eine sehr hohe
Losungskompetenz fiir solare Dachanlagen — so bestdtigen es unsere
Kunden und das zeigt auch die Resonanz anderer Marktteilnehmer.
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GESCHAFT UND
RAHMENBEDINGUNGEN

2012 war ein weiteres Krisenjahr fiir die gesamte Solarindustrie. Uberkapazititen
und Preisverfall brachten fast allen Unternehmen rote Zahlen und fiihrten in vielen
Fillen sogar in die Insolvenz. Auch die Geschiftslage der SOLARWORLD hat sich im
Laufe des Jahres 2012 dramatisch verschlechtert. Wir standen und stehen erheblich
unter Druck. Wir haben gehandelt: Wir haben iiberall die Kosten deutlich gesenkt.
Wir haben unsere Produktion neu strukturiert. Wir haben begonnen, in allen Berei-
chen Prozesse und Strukturen der aktuellen Marktlage anzupassen und den Kon-
zern insgesamt globaler und damit effizienter aufzustellen. Unser oberstes Ziel ist
es, das operative Geschift wieder profitabel zu machen. Dafiir miissen wir schneller
und flexibler werden. Wir werden uns mit der starken Marke ,,SOLARWORLD" schir-
fer vom solaren Massenmarkt abheben und uns als Qualititsanbieter kompletter
Losungen fiir eine nachhaltige Energiegewinnung positionieren. Eine entscheidende
Voraussetzung fiir den Fortbestand des Unternehmens ist, dass wir die bestehenden
Finanzverbindlichkeiten an die Ertragskraft der Gesellschaft anpassen. Dieser
Bericht basiert auf der Annahme, dass es der SOLARWORLD gelingt, ihre Finanzre-
strukturierung erfolgreich umzusetzen und damit den Fortbestand der Gesellschaft
zu sichern.

PRODUKTE UND DIENSTLEISTUNGEN — POSITIONIERUNG

SOLARWORLD beliefert Kunden in aller Welt mit Solarstrommodulen und kompletten Solarstromanla-
gen jeder Groe. Mit unserer Tochter SOLARPARC AG bieten wir Investoren zudem die Entwicklung und
den Betrieb von solaren GroRanlagen an.

Der Konzern verfiigt tiber ein internationales Vertriebsnetz, das den Fach- und GroBhandel sowie Ins-
tallateure als Mittler zum privaten und gewerblichen Endkunden einbindet.

UNTER ANDERUNGSVORBEHALT UND UNGEPRUFT
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SOLARWORLD konzentriert sich ausschlielich auf die kristalline Solarstromtechnik, da diese sich auf
dem Markt der Erneuerbaren Energien als besonders wirtschaftliche und umweltfreundliche Form der
Stromgewinnung behauptet hat.

Das Unternehmen legt Wert auf hohe soziale Standards an seinen Standorten in aller Welt und hat sich
einer ressourcen- und energiesparenden Produktion verpflichtet. Wir setzen auf ein hohes und zugleich
nachvollziehbares Qualitatsversprechen der Marke SOLARWORLD, um uns vom Wettbewerb abzuheben.
Ein tuber alle Produktionsstufen integrierter Qualitdts- und Innovationsprozess bildet die Basis dafiir.
Es sind die kompletten Losungen der solaren Energiegewinnung, die den marktdifferenzierenden Vor-
teil unseres Unternehmens ausmachen.

STRATEGIE UND HANDELN

2012 verscharfte sich die Konsolidierungsphase innerhalb der Solarindustrie. Diese schwierige Markt-
lage wird 2013 andauern. Erste Prioritdt hat es daher fiir uns, den Fortbestand der SOLARWORLD sicher-
zustellen und wieder profitabel zu werden.

KOSTEN SPAREN UND EFFIZIENTER WERDEN IN ALLEN BEREICHEN. 2012 ist es SOLARWORLD gelungen, in allen
Konzernbereichen Kosten einzusparen — etwa durch eine deutliche Verbesserung der Einkaufskondi-
tionen. (3 Beschaffung - S. 076// Auch Personalabbau war dazu notwendig. Dariiber hinaus haben wir
alle Prozesse und Strukturen auf den Priifstand gestellt und die Transformation des gesamten Kon-
zerns zu einer globaleren und damit effizienteren Organisationseinheit weiter vorangetrieben. Der
Verdnderungsprozess soll von allen Mitarbeitern mitgestaltet werden und ist deswegen eng mit Mal3-
nahmen aus dem Bereich Human Resources verkniipft. @ Mitarbeiter« S. 077//

OPERATIVES GESCHAFT WIEDER PROFITABEL MACHEN. Entscheidend fiir die Zukunft der SOLARWORLD ist es,
das operative Geschift wieder in die Profitabilitdt zu fihren. Dazu miissen wir Absatz und Umsatz
steigern, hohere Margen erzielen und so das operative Ergebnis verbessern. Dabei halt SOLARWORLD
an der Positionierung als Qualitdtsanbieter unter einer starken Marke konsequent fest. Mit einem dif-
ferenzierten und klar nachvollziehbaren Leistungsversprechen wollen wir den Mehrwert fiir SOLAR-
WoRrLD Kunden steigern und auf diese Weise das Preisniveau sichern.

Unser Augenmerk richten wir sowohl auf unseren internationalen Vertrieb als auch auf Innovation und
Produktion. In diesen Handlungsfeldern haben wir 2012 strategische und operative Manahmen ent-
weder bereits umgesetzt oder auf den Weg gebracht.

UNTER ANDERUNGSVORBEHALT UND UNGEPRUFT
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FOKUS VERTRIEB

ABSATZ STEIGERN DURCH ENGE KUNDENBINDUNG UND INTERNATIONALISIERUNG. Deutschland und die USA bleiben
unsere wichtigsten Absatzregionen. In diesen etablierten Mérkten zielen wir darauf ab, Gro8handler
und Installateure noch enger an die Marke SOLARWORLD zu binden. Strategische Bedeutung hat zudem
die weitere Internationalisierung unseres Geschafts. Vor allem in den jungen, aufstrebenden Export-
markten erkennen wir Wachstumspotenzial und die Moglichkeit, interessante Nischen zu besetzen. Fiir
den Markteintritt arbeiten wir verstarkt mit lokalen Kooperationspartnern zusammen. Das Fachpart-
nerkonzept der SOLARWORLD haben wir bereits erfolgreich in einige europdische Markte exportiert.

PROJEKTGESCHAFT AUSWEITEN. Neben der Expansion in neue Absatzregionen wollen wir auch neue
Geschiftsfelder erschlieRen. Uber unsere Tochter SOLARPARC AG werden wir das Projektgeschift
dementsprechend in ausgewdhlten internationalen Markten stark ausweiten. Groprojekte schaffen
zum einen eine weitere Pipeline fiir den Absatz unserer Produkte. Zum anderen konnen wir als Anbie-
ter kompletter Losungen sowie als Entwickler und Betreiber von solaren Grofanlagen hohere Margen
erzielen als im reinen Modulliefergeschift, das sich aufgrund des Uberangebots zu einem Commod-
ity-Markt entwickelt hat.

KOMPLETTE SYSTEME ANBIETEN. Unser Ziel ist es, sukzessive unabhingig vom Komponentengeschaft mit
Solarmodulen und Wafern zu werden. SOLARWORLD konzentriert sich daher weiter auf das Endkun-
dengeschéft mit kompletten Systemen. Wir profilieren uns als Anbieter von hochwertigen Losungen,
mit denen private wie gewerbliche Anwender sauber und wirtschaftlich Energie erzeugen konnen. Ein
Schliissel dazu ist das Thema Eigenverbrauch. Deswegen werden wir auch in unserem Produktportfo-
lio weiter einen Akzent auf Systeme setzen, mit denen unsere Kunden Solarstrom speichern und den
Eigenverbrauch erhohen konnen. SOLARWORLD wird Innovationen vorantreiben, die Solarstrom auch
ohne Fordermechanismen wirtschaftlich hochattraktiv machen. &) Der zukiinftige Solarstrom-
markt+S.122//

FOKUS INNOVATION UND PRODUKTION

INNOVATIONEN AUS KONZERNEIGENER FORSCHUNG UND ENTWICKLUNG NUTZEN. Fiir den Fortbestand der SOLAR-
WORLD im Wettbewerb mit Unternehmen aus Niedriglohnldndern ist es essentiell, einen Innovations-
vorsprung und damit verbundene Kostenvorteile in der Produktion zu erarbeiten. Kernprodukt unserer
Fertigung ist das Solarstrommodul, welches ergdnzt durch ausgefeilte Systemtechnik eine Losung fiir
spezifische Kunden- und Marktanforderungen bietet. Durch Innovationen in unserer Zelltechnologie
erhohen wir die Leistung unserer Module deutlich. Damit schaffen wir einen Vorteil fiir unsere Kun-
den und senken zugleich unsere Produktionskosten. Zudem arbeiten wir an Systeminnovationen, mit
denen wir die Anforderungen unserer Kunden befriedigen. 2013 werden wir dariiber hinaus ein ganz

UNTER ANDERUNGSVORBEHALT UND UNGEPRUFT
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neues Kristallisationsverfahren nutzen, das die Herstellkosten von monokristallinen Produkten deut-
lich reduziert und sich gleichzeitig optisch abhebt. Dieses Verfahren haben Ingenieure der SOLAR-
WoRLD im Wesentlichen selbst entwickelt.

SCHNELLER UND FLEXIBLER WERDEN. Die Solarmarkte werden auch in Zukunft von hoher Dynamik und
Nachfrageschwankungen gepragt sein. Wir wollen neue Verfahren in kiirzerer Zeit in die Produktion
iberfithren und neue Produkte schneller auf den Markt bringen, indem wir iiber systematisches Kun-
denfeedback Anpassungsbedarf frither erkennen. Wir organisieren seit 2012 unsere Lieferketten
bedarfsgerechter und haben mit Lieferanten entsprechende Einkaufskonditionen vereinbart. Der
Bereich Beschaffung ist global bei der SOoLARWORLD aufgestellt und kann so seine strategische Funk-
tion erfiillen, Kosten zu reduzieren und Warenstréme flexibler zu steuern. 3) Produktion

+S.063// Beschaffung « S. 076// Mitarbeiter = S. 077//

STRATEGISCHE FINANZIERUNG IM KONZERN

Im Konzern erfolgt die Finanzierung zentral tiber die SOLARWORLD AG, die unter anderem als Holding
fungiert. Direkt vom Vorstand gesteuert ist die SOLARWORLD AG fiir die Planung und Kontrolle der
Konzernliquiditat sowie fiir die Kapitalbeschaffung zustandig. (4?) Mehrperiodentibersicht zur
Vermdgenslage « S. 092// (45) Mehrperiodentibersicht zur Finanzlage < S. 090//

Ergdnzend zum operativen Cashflow haben wir unterschiedliche Fremdfinanzierungsinstrumente ein-
gesetzt. Diese beinhalten insbesondere Schuldscheindarlehen in verschiedenen Tranchen im Gesamt-
umfang von 356 Mio. € sowie zwei von der SOLARWORLD AG ausgegebene Unternehmensanleihen mit
einem Nominalwert von 400 Mio. € und 150 Mio. €.

Im Zuge der Konsolidierungswelle innerhalb der Solarindustrie waren die Aktien und Anleihen aller
Solarunternehmen heftigen Kursriickgangen unterworfen. So fiel beispielsweise der Solarindex SOLEX
in den vergangenen zwei Jahren um mehr als 75 Prozent, wodurch die Attraktivitat von Solartiteln fir
langfristig orientierte Anleger erheblich zuriickgegangen ist. Diese dramatische Entwicklung schrankt
die Moglichkeit einer Refinanzierung iiber den Kapitalmarkt deutlich ein.

Als weitere Folge der Verwerfungen am Solarmarkt haben sich etliche Kreditinstitute aus der Finan-
zierung der Solarbranche und anderer ihr nahestehender Wirtschaftszweige zuriickgezogen. Die hohe
Risikolage der Solarunternehmen und die deutlich strengeren Auflagen fiir Banken bei Risikoinvestiti-
onen fithren zu einer starken Zuriickhaltung der Banken und verhindern derzeit die Kapitalbeschaf-
fung. Entsprechendes gilt fiir die Platzierung von Fremdkapital am Kapitalmarkt durch die Ausgabe
von Unternehmensanleihen und vergleichbaren Instrumenten.

UNTER ANDERUNGSVORBEHALT UND UNGEPRUFT
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Vor dem Hintergrund des schwierigen Finanzierungsumfelds beabsichtigen wir daher, die bestehen-
den Finanzverbindlichkeiten an die Ertragskraft der Gesellschaft anzupassen, d.h. im Verhandlungs-
wege zu erreichen, dass die Verbindlichkeiten der Gesellschaft nur so hoch sind, dass die Gesellschaft
aus den operativen Ertrigen die Zins- und Tilgungsleistungen dauerhaft erbringen kann und zudem in
der Lage ist, Ertrdge zu erwirtschaften, um auch auf das Eigenkapital eine Rendite zu erzielen. Darti-
ber hinaus suchen wir nach geeigneten strategischen Investoren, um so die Finanzierung der SOLAR-
WoRLD wieder auf ein stabiles Fundament zu stellen.

Kurz- bis mittelfristig werden wir folgende Malnahmen umsetzen:

» Restrukturierung der Passivseite, die gravierende Einschnitte bei den Verbindlichkeiten des Kon-
zerns mit sich bringen wird ) Restrukturierungsbedarf und positive Fortfiihrungsprognose + S. 094 //
» Verbesserung des Working Capital Managements

KONZERNSTRUKTUR UND SEGMENTE

GESCHAFT WEITER AUF DAS ENDE DER WERTSCHOPFUNG KONZENTRIERT. Kerngeschift der SOLARWORLD ist die
Produktion von Solarstrommodulen und der weltweite Vertrieb von Modulen sowie kompletten Solar-
stromsystemen. Zudem entwickelt und vertreibt das Unternehmen solare Grofprojekte. Die Produk-
tion umfasst die gesamte Fertigungskette vom Wafer tiber die Zelle bis hin zum Modul. Aulerdem
unterhalt SOLARWORLD eine konzerneigene Forschung und Entwicklung. Der externe Waferabsatz
spielt aufgrund der allgemeinen Marktentwicklung zurzeit eine untergeordnete Rolle. Stattdessen hat
der Konzern sein Geschaft weiter an das Ende der solaren Wertschopfung verlagert.

SOLARWORLD AG FUNGIERT ALS HOLDINGGESELLSCHAFT. Die SOLARWORLD AG ist die Muttergesellschaft des
SoLARWORLD Konzerns. Hervorgegangen ist sie aus der 1988 gegriindeten Einzelfirma Frank H.
Asbeck, Ingenieurbiiro fiir Industrieanlagen. Als Aktiengesellschaft deutschen Rechts wurde die
SOLARWORLD AG am 26. Mirz 1999 in das Handelsregister des Amtsgerichts Bonn unter der Nummer
HRB 8319 eingetragen. Die SOLARWORLD AG tibernimmt als Holdinggesellschaft zentrale Konzern-
funktionen wie Konzerncontrolling, Konzernrechnungswesen, Finanzierung, Investor Relations und
Kommunikation. Der Vorstand der SOLARWORLD AG verantwortet die Konzernfiihrung. Ihm sind die
Konzernrevision sowie das Nachhaltigkeitsmanagement als Stabsstellen direkt untergeordnet.

GLOBALE AUSRICHTUNG VON STRATEGISCHEN SCHLUSSELBEREICHEN VERSTARKT. Neben der Holdingfunktion ist
bei der SOLARWORLD AG das internationale Vertriebszentrum des Konzerns angesiedelt. Zudem entwi-
ckelt und steuert die SOLARWORLD AG als Muttergesellschaft in Schliisselbereichen wie Beschaffung,

UNTER ANDERUNGSVORBEHALT UND UNGEPRUFT
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Human Resources, Produktmanagement, Logistik, Produktionsplanung und IT globale Strategien und
MafRnahmen, die gemeinsam mit den Tochtergesellschaften auf lokaler Ebene umgesetzt werden. Die
globale Ausrichtung dieser strategischen Bereiche wurde 2012 organisatorisch und strukturell weiter
gestarkt, um die Effizienz des Konzerns zu erhohen.

(1) SEGMENTSTRUKTUR UND WERTSCHOPFUNGSSTUFEN

SOLARWORLD AG (HOLDING)

INNOVATION PRODUKTION HANDEL
2@mE &S
FSE Silizium Wafer Zelle Modul Modul System
ommmmmmem e RECYCLING ----------=-=m=--
SONSTIGES PRODUKTION DEUTSCHLAND HANDEL
SolarWorld Deutsche Solar GmbH SolarWorld AG,
IHHOVa[l(?I.lS GmbH, Deutsche Cell GmbH Deutschland
Deutschland .
Solar F. GmbH SolarWorld Americas LLC,
SolarWorld olar Factory Gm USA
chc‘jfe’é h 1531 : SolarWorld Ibérica S.L.,
Republik PRODUKTION USA Spanien

SolarWorld Asia Pacific
PTE Ltd., Singapur

SolarWorld Africa (Pty.)
Ltd., Siidafrika

SolarWorld France SAS,
Frankreich

SolarWorld Industries America Inc.

Solarparc AG,
Deutschland

JOINT VENTURES

JSSi GmbH, Deutschland
Qatar Solar Technologies Q.S.C., Emirat Katar

SEGMENTSTRUKTUR BEIBEHALTEN. Das operative Geschaft der SOLARWORLD war wie in den Vorjahren in
die vier Segmente ,,Produktion Deutschland®, ,,Produktion USA®, ,Handel“ und ,,Sonstiges® aufgeteilt.
Sie bilden die Struktur unserer internen Organisation, Berichterstattung und Steuerung. Die Seg-
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mente ,,Produktion Deutschland® und ,,Produktion USA* beinhalten die regional zusammenhidngen-
den und integrierten Produktionsaktivitdten. Das Segment ,,Handel“ umfasst den internationalen Ver-
trieb von Modulen, kompletten Bausatzen und Anlagen. Enthalten sind auerdem die Erlose aus der
Stromvermarktung, der Projektierung, dem Verkauf und der Betriebsfiihrung von Wind- und Solar-
kraftwerken der Tochtergesellschaft SOLARPARC AG. Geschiftstitigkeiten, deren finanzieller Einfluss
nicht, noch nicht oder nicht mehr wesentlich fiir die Vermogens-, Finanz- und Ertragslage des Kon-
zerns sind, gehen in das Geschéftssegment ,Sonstiges® ein.

ANZAHL DER GESELLSCHAFTEN LEICHT VERRINGERT. Zum Stichtag 31. Dezember 2012 setzte sich der SOLAR-
WoRLD Konzern aus insgesamt 55 (31. Dezember 2011: 61) Gesellschaften zusammen. Dazu zdhlten
34 Tochtergesellschaften und Beteiligungsgesellschaften der SOLARPARC AG. (?5) SOLARWORLD Kon-
zernstruktur zum 31. Dezember 2012« S. 160//

Am Standort Freiberg ist zum 1. Juli 2012 die Rohstofftochter SUNICON GMBH mit der DEUTSCHE SOLAR
GMBH verschmolzen. Die 2011 gegriindete Solar Cycle GmbH wurde 2012 noch in der Planungsphase
eingestellt, weil die Partner dieses Joint Ventures keine Losung fiir den wirtschaftlichen Betrieb des
Modulrecyclings erarbeiten konnten. Dieses Thema wird in der DEUTSCHE SOLAR GMBH, einer 100-pro-
zentigen Tochtergesellschaft der SOLARWORLD AG, fortgefiithrt. Zudem hat unsere Tochtergesellschaft
SOLARPARC AG im Jahr 2012 ihr Windportfolio verduert, was auch den Konsolidierungskreis reduziert
hat. 3 Strukturelle Verdnderungen am Anfang der Wertschopfung umgesetzt = S. 064//

In Japan und GroRbritannien hat SOLARWORLD im Jahr 2012 Vertriebsreprasentanzen etabliert.
® Handel - S. 057//

UNTERNEHMENSSTEUERUNG UND KONTROLLE

STRATEGISCHE KONZERNSTEUERUNG. Aus der Strategie der SOLARWORLD leitet der Vorstand die Konzern-
ziele ab und legt diese jahrlich neu fest. Diese werden in Bereichsziele aufgegliedert, damit die Mitar-
beiter sie auf allen Ebenen umsetzen konnen. Die Vorstande stehen im permanenten Austausch. Jeden
Monat treffen sie sich zudem zu einer reguliaren Sitzung, in der sie die Geschiftslage besprechen,
Chancen und Risiken erortern, die Zielerreichung priifen und Ziele bei Bedarf anpassen. Der Vorstand
leitet notwendige MaRBnahmen ein und stimmt sich dabei mit den Geschaftsfihrungsorganen der Kon-
zerngesellschaften eng ab. Erganzend dazu treffen Vorstande und Geschaftsfithrer der Tochtergesell-
schaften mehrmals im Jahr zum Strategy Council zusammen. Hier werden auch die jeweiligen regio-
nalen und marktspezifischen Gegebenheiten einbezogen. Dieses Gremium legt weitere kurz- bis
mittelfristige Ziele und Malknahmen fest.
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Umsatz und EBIT sind die primaren finanziellen Steuerungskennzahlen des SOLARWORLD Konzerns.
Das Konzerncontrolling iiberpriift diese und weitere bereichsspezifische Kennzahlen kontinuierlich
anhand eines Soll-Ist-Vergleichs und meldet sie an den Vorstand. Dafiir stellt das Konzerncontrolling
ein monatliches Reporting zusammen. Es bildet die Struktur der operativen Unternehmensbereiche
des Konzerns ab, die zudem den berichtspflichtigen operativen Segmenten ,,Produktion Deutschland®,
,Produktion USA®, ,Handel® und ,Sonstiges® entsprechen. @) Segmentstruktur und Wertschépfungs-
stufen + S.042// Vor dem Hintergrund der Konsolidierungsphase in der Solarindustrie hat die strikte
Kontrolle unserer Liquiditatsentwicklung eine noch wichtigere Rolle eingenommen. Die Planung und
das Monitoring der Liquiditatsentwicklung wurden 2012 weiter intensiviert.

Im Laufe des Geschiftsjahres haben wir das Monitoring-System im Segment ,,Handel“ weiter verfei-
nert. So konnen Trends im Preis- und Mengengeriist frithzeitig festgestellt und falls notwendig MaR-
nahmen kurzfristig eingeleitet werden. Wie schon in der Vergangenheit erhalt der Vorstand in wochent-
lichem Rhythmus eine Ubersicht iiber den Absatz, Umsatz und Lagerbestand im Segment ,,Handel*.
Dariiber hinaus werden monatlich weitergehende Analysen und Soll-Ist-Abgleiche des Absatzes und
Umsatzes nach Produktgruppen, Regionen und Kunden, der Vertriebskosten und schlieflich der erziel-
ten EBIT-Marge standardisiert erstellt und dem Vorstand berichtet.

In den Segmenten ,,Produktion Deutschland“ und ,,Produktion USA® ist der Fokus stirker als bisher
auf die EBIT-Entwicklung gerichtet worden. Wichtig ist nach wie vor die Analyse der Entwicklung der
Herstellungskosten pro Stiick bzw. Wattpeak sowie der produzierten Menge inklusive der Darstellung
einzelner Kostentreiber, wie etwa der Materialverbrauch und die Personalintensitét. Ferner iiberwa-
chen wir unsere Produktionsprozesse anhand des durchschnittlichen Produktionsoutputs (MW/Tag)
und der Ausbeute (Produktionsoutput abziiglich Ausschuss). Mit all diesen Kennzahlen kontrolliert
und steuert die Konzernleitung MaRBnahmen zur Effizienzsteigerung und Kostenreduzierung in der
Produktion.

Nicht-finanzielle Kennzahlen wie Produktivitdtsindikatoren, Kundenzufriedenheit, Mitarbeitergewin-
nung und -bindung sowie Ressourcenverbrauch ergidnzen die finanziellen Steuerungskennzahlen.
@ Nachhaltigkeit im Detail « S.N032//

Um die Kundenzufriedenheit abschitzen sowie Markttrends prognostizieren zu konnen, stiitzen wir
uns unter anderem auf Informationen aus dem Dialog mit unseren Kunden. Im Jahr 2012 haben wir
einen Prozess zur systematischen Kundenbefragung iiber alle Vertriebsstufen eingeleitet. Mit diesem
Instrument konnen wir regelmiRig einen verldsslichen Input zum weiteren Ausbau unserer Wettbe-
werbsstarke einholen und schneller auf Marktverdnderungen reagieren.

INTERNES KONTROLLSYSTEM. Das interne Kontrollsystem (IKS) des SOLARWORLD Konzerns umfasst ver-
schiedene Mechanismen und ist dezentral strukturiert. Dabei iben das Konzerncontrolling, das Kon-
zernrechnungswesen und die Konzernrevision iibergeordnete Kontrollfunktionen aus. Das Konzern-
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controlling verantwortet das monatliche Reporting der segmentbezogenen Finanzkennzahlen sowie
das Risikomanagementsystem. Hierin sind auch die finanziellen Rahmenbedingungen berticksichtigt.
Das Konzernrechnungswesen stellt sicher, dass die Rechnungslegung einheitlich und im Einklang mit
den gesetzlichen Vorschriften und Standards sowie den konzerninternen Richtlinien und den Grund-
sitzen ordnungsgemiRer Buchfithrung erfolgt. (3) Internes Kontroll- und Risikomanagementsystem in
Bezug auf den Konzern-Rechnungslequngsprozess ¢ S. 101// Die Konzernrevision verfolgt bei ihren Prii-
fungen einen ganzheitlichen, risikoorientierten und systematischen Ansatz. Ziel ist unter anderem, die
Funktionsfahigkeit des Risikomanagements und des internen Kontrollsystems zu beurteilen. Die Kon-
zernrevision iiberpriift die betrieblichen Prozesse hinsichtlich der Kriterien OrdnungsmaRigkeit,
Sicherheit und Effizienz sowie der Einhaltung gesetzlicher Vorschriften und unternehmensinterner
Richtlinien (Compliance). Die Konzernrevision ist als Instrument des Vorstands organisatorisch und
funktionell unabhingig von den gepriiften Stellen, sodass sie ihre Aufgaben ordnungsgemaf§ wahr-
nehmen kann. Den Umfang der Priifung und der Berichterstattung kann die Konzernrevision wei-
sungsunabhingig festlegen.

COMPLIANCE-MANAGEMENT-SYSTEM. Dariiber hinaus haben wir 2012 unser Compliance-Management-System
im Konzern neu aufgestellt und weiter ausgebaut. Uber ein geschirftes Bewusstsein fiir potenzielle
Compliance-Risiken und entsprechende Vorkehrungen im gesamten Konzern wollen wir Verstoen vor-
beugen. Ziel ist es auBerdem, konkrete Vorfalle schnell zu erkennen, professionell damit umzugehen
und wiederum Verbesserungsmallnahmen einzuleiten, damit wir weiteren Fallen vorbeugen konnen.

So wurden 2012 ein globaler Compliance-Verantwortlicher sowie je Standort ein lokaler Compliance
Officer ernannt und ein Compliance Committee gegriindet. Das Komitee ist ein abteilungsiibergreifen-
des Kontrollorgan, das iiber die Weiterentwicklung des Compliance Management Systems sowie tiber
konkrete Vorfille im Unternehmen berat und die notwendigen MaBnahmen verabschiedet. Es tritt
vierteljahrlich sowie bei Bedarf ad hoc zusammen.

Das Compliance Committee flihrte im Jahr 2012 eine Risikobetrachtung fiir den Konzern durch, auf
deren Basis Hauptrisikobereiche identifiziert wurden. Die davon betroffenen Abteilungen wurden iiber
Schulungen fiir diese Fragestellungen sensibilisiert.

Ein wichtiger Meilenstein im Jahr 2012 war die umfassende Uberarbeitung des konzernweit geltenden
Verhaltenskodex, welcher im Februar 2013 in seiner Neufassung an sdmtliche Mitarbeiter kommuni-
ziert wurde. Dieser soll den Beschiftigten Orientierung geben und ihnen die Ausrichtung des eigenen
Verhaltens an zentralen Werten wie Integritiat, Nachhaltigkeit und sozialer Verantwortung erleichtern.
Erganzend wurde SOLARWORLD SpeakUp eingefiihrt. Das von einem europaischen Dienstleister
betriebene System ermdoglicht eine anonymisierte Meldung von potenziell compliancerelevanten Vor-
fallen an das Compliance Committee per Telefon sowie tiber ein Webportal. Ferner ist iiber dieses Sys-
tem unter Wahrung der Anonymitét ein Dialog zwischen dem Hinweisgeber und dem Global Compli-
ance Officer moglich, wodurch eine effektive Bearbeitung von Compliance-Hinweisen ermdoglicht wird.
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UBERNAHMERELEVANTE ANGABEN

Die Angaben nach § 315 Abs. 4 Nr. 1 und Nr. 3 HGB (Zusammensetzung des gezeichneten Kapitals
und Beteiligungen am Kapital) ergeben sich aus den folgenden Absatzen.

Die Vorschriften zur Ernennung und Abberufung der Vorstinde und zur Anderung der Satzung (8 315
Abs. 4 Nr. 6 HGB) ergeben sich aus dem Aktiengesetz. Hinsichtlich der Befugnisse des Vorstands
(§ 315 Abs. 4 Nr. 7 HGB) wird auf das Aktiengesetz verwiesen. Des Weiteren gilt:

In der Hauptversammlung vom 20. Mai 2010 wurden die in den vorherigen Hauptversammlungen
genehmigten Erhohungen des Grundkapitals aufgehoben sowie der Vorstand fiir die Hochstdauer von
finf Jahren, also bis zum 20. Mai 2015, ermachtigt, unter Zustimmung des Aufsichtsrats das Grund-
kapital ein- oder mehrmalig um bis zu insgesamt 55.860.000 € durch Ausgabe neuer, auf den Inhaber
oder Namen lautendender Stiickaktien gegen Bar- oder Sacheinlage erhohen zu diirfen.

Zum Stichtag bestanden Finanzverbindlichkeiten in Hohe von umgerechnet 931 (2011: 1.115) Mio. €,
fir welche die Glaubiger im Falle eines Kontrollwechsels die vorzeitige Riickzahlung verlangen kon-
nen (§ 315 Abs. 4 Nr. 8 HGB). Ein Kontrollwechsel liegt vor, wenn eine Partei (mit Ausnahme von Dr.-
Ing. E. h. Frank Asbeck, Mitglieder seiner Familie oder Gesellschaften, die durch diese kontrolliert
werden) direkt oder indirekt mehr als 50 Prozent der Stimmrechte der ausgegebenen Aktien hilt oder
die Moglichkeit erlangt, die Mehrheit der Aufsichtsratsmitglieder zu ernennen, zu wahlen oder eine
solche Ernennung oder Wahl zu veranlassen.

Zu 8 315 Abs. 4 Nr. 2, 4, 5 und 9 HGB sind keine Angaben zu machen.

VERGUTUNG VON VORSTAND UND AUFSICHTSRAT

Die Grundziige des Vergiitungssystems fiir Vorstand und Aufsichtsrat finden Sie im (3) Vergiitungsbe-
richt - S.139//. Dieser ist Bestandteil des Konzernlageberichts.
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GESCHAFTSVERLAUF IM JAHR 2012

2012 weitete sich die Staatsverschuldung global weiter aus, die Weltkonjunktur blieb
schwach. Vor diesem Hintergrund spitzte sich die Krise der Solarindustrie weiter
zu. Zwar stieg 2012 die Nachfrage weltweit, doch gleichzeitig hatten alle produzie-
renden Solarunternehmen mit einem Preisverfall von rund 40 Prozent und einem
fortdauernden Uberangebot zu kimpfen. Der Absatz der SOLARWORLD stagnierte,
und unser Geschiftsjahr war von Umsatzeinbriichen gekennzeichnet. Wir mussten
unsere Produktionskapazititen an eine regional stark fluktuierende und schwer ein-
schitzbare Nachfragesituation anpassen und fiithrten konzernweit umfassende MaR3-
nahmen zur Kostenreduzierung durch. Dennoch gelang es uns nicht, die herben
UmsatzeinbuBen zu kompensieren, sodass wir 2012 ein deutlich negatives operati-
ves Ergebnis verzeichneten.

DIE AKTIE

KAPITALMARKTENTWICKLUNG POSITIV - SOLARWERTE UNTER DRUCK. Die Kapitalmarkte zeigten 2012 insgesamt
eine positive Entwicklung, die allerdings im 2. Quartal von Kursriickgdangen deutlich gedampft wurde.
Drei Ereignisse befliigelten im 1. Quartal die Finanzmarkte: das Inkrafttreten des Europaischen Fis-
kalpakts, die Verabschiedung eines Rettungspakets fiir Griechenland und positive Ergebnisse des
Bankenstresstests, den die US-amerikanische Zentralbank veranlasst hatte. Im 2. Quartal kam es zwi-
schenzeitlich zu erheblichen Kursriickgdngen, weil erneut eine Destabilisierung der Wahrungsunion
drohte, und zwar infolge der Diskussionen iiber einen Austritt Griechenlands und die Ausweitung der
Staatsschuldenkrise auf Zypern. Ab Mitte des Jahres bewirkten die expansive Geldpolitik der Euro-
pdischen Zentralbank, die mit einer deutlichen Senkung der Leitzinsen einherging, sowie der Ankauf
von Staatsanleihen ein spilirbares Anziehen der deutschen und internationalen Kapitalméarkte. Zudem
begiinstigten zum Jahresende vor allem robuste US-Konjunkturdaten und eine expansive Politik der
US-amerikanischen Notenbank sowie eine Erholung der Frithindikatoren in Deutschland und China
weitere Kurszuwdichse.

So stieg der Deutsche Aktienindex (DAX) seit Jahresbeginn um 29 Prozent und schloss bei 7.612
Punkten, dem hochsten Stand seit Januar 2008. Der TecDAX zeigte einen dhnlichen Verlauf — er
notierte zum Stichtag bei 828 Punkten und verzeichnete somit einen Kursanstieg von 21 Prozent.
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MEHRPERIODENUBERSICHT ZUR SOLARWORLD AKTIE
2008 2009 2010 2011 2012
Jahresschlusskurs (in €) 15,10 15,33 7,47 3,25 1,06
Jahreseroffnungskurs (in €) 41,90 15,60 15,20 7,65 3,36
Jahresperformance —64,0 -1,7 -50,9 -57,5 -68,5
Anzahl der Aktien 111.720.000 111.720.000 111.720.000 111.720.000 111.720.000
Aktien im Eigenbesitz zum 31. Dezember 0 0 4.838.723 924.607 924.607
Marktkapitalisierung zum 31. Dezember (in Mio. €) 1.687,0 1.712,7 834,5 363,1 118,4
Hochstkurs (in €) 40,92 23,78 16,61 11,95 4,38
Tiefstkurs (in €) 11,23 12,24 7,00 2,61 0,95
Ergebnis je Aktie (in €) 1,33 0,53 0,80 -2,77 -4,30
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Dividende je Aktie (in €) 0,15 0,16 0,19 0,09 0,0
* Jahresschlusskurs/Ergebnis je Aktie
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Die Solartitel lieferten im Zuge der verschiarften Branchenkrise eine gegenlaufige Performance: Der
Photon Photovoltaik Aktien Index (PPVX) verlor im Berichtsjahr rund 33 Prozent, der World Solar
Energy Index (SOLEX) sank sogar um 39 Prozent und der Photovoltaik Global 30 Index biite eben-
falls insgesamt rund 38 Prozent ein. Grund fiir die Verunsicherung der Anleger war vor allem die fort-
schreitende Konsolidierungswelle in der Solarindustrie, die von zahlreichen Insolvenzen und einer
zunehmenden Verschuldung vieler Solarhersteller gepragt war. In Deutschland sorgten zudem die
anhaltenden scharfen Diskussionen um eine grundsitzliche Uberarbeitung des Erneuerbare-Energien-
Gesetzes und die holprige Umsetzung der Gesetzesnovelle fiir zusatzliche Unsicherheit.

Die SOLARWORLD Aktie (ISIN: DE0005108401) musste im Berichtsjahr aufgrund der deutlich ver-
scharften Risikolage und der negativen Ergebnissituation innerhalb der Solarindustrie starke Kurs-
abschlage hinnehmen. Seit Jahresbeginn verlor sie insgesamt 68 Prozent und schloss zum Stichtag
bei 1,06 €. Der Jahreshochstkurs lag bei 4,38 €, der Tiefstkurs bei 0,95 €. (4) Mehrperiodentibersicht
zur SolarWorld Aktie < S. 048//

GRUNDKAPITAL UNVERANDERT. Das Grundkapital der SOLARWORLD AG blieb im Berichtsjahr unveréndert
und ist eingeteilt in 111.720.000 auf den Inhaber lautende nennwertlose Stiickaktien mit einem rech-
nerischen Nennwert von 1 €.

AKTIONARSSTRUKTUR DER SOLARWORLD AG LEICHT VERANDERT. Im Berichtsjahr erfolgten keine Stimmrechts-
mitteilungen im Sinne von § 21 Abs. 1 Satz 1 WpHG und § 26 Abs. 1 Satz 2 WpHG. Am 6. Juni 2012
veroffentlichten wir gemaR § 15a Abs. 4 WpHG die Mitteilung, dass die Eifelstrom GmbH, eine dem
Vorstandsvorsitzenden nahestehende Gesellschaft, 45.000 Stiickaktien der SOLARWORLD AG erwarb.
Damit erhohte sich die Beteiligung von Dr.-Ing. E. h. Frank Asbeck leicht auf 27,84 (31. Dezember
2011: 27,8) Prozent. @ www.solarworld.de/directors-dealings//

Zum Stichtag befanden sich 71,33 Prozent der Anteile im Streubesitz (Free Float).

KEINE EIGENEN AKTIEN ERWORBEN. Im Berichtsjahr machte die SOLARWORLD AG nicht von der Erméchti-
gung der Hauptversammlung vom 20. Mai 2010 zum Erwerb eigener Aktien gemafl § 71 Abs. 1 Nr. 8
AktG Gebrauch. Es wurden keine weiteren eigenen Aktien im Jahr 2012 erworben. Zum Stichtag

31. Dezember 2012 hielt die SOLARWORLD AG 924.607 Stiickaktien. Insgesamt waren zum Stichtag
gemdl § 71b AktG 110.795.393 Stiickaktien stimm- und dividendenberechtigt. Dies entspricht einem
Anteil von 99,17 Prozent.

HAUPTVERSAMMLUNG STIMMT TAGESORDNUNGSPUNKTEN ZU. Am 24. Mai 2012 fand die dreizehnte ordentliche
Hauptversammlung der SOLARWORLD AG in Bonn statt. Insgesamt waren rund 750 Aktionare und
Aktiondrsvertreter anwesend. Sie reprasentierten 37,16 Prozent des stimmberechtigten Grundkapitals.
Die Hauptversammlung stimmte allen Tagesordnungspunkten zu und entlastete Vorstand und Auf-
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sichtsrat mit groBer Mehrheit. @ www.solarworld.de/hv2012// Ferner beschloss die Hauptversamm-
lung die Auszahlung einer Dividende von 0,09 (fir 2010: 0,19) € fiir das Geschaftsjahr 2011. Die Aus-
zahlung erfolgte am 25. Mai 2012. (3) Voraussichtliche Entwicklung der Dividende - S. 130//

KAPITALMARKTKOMMUNIKATION FORTGEFUHRT. Der Dialog mit Investoren, Analysten und Aktiondren nahm
im Berichtsjahr weiterhin einen hohen Stellenwert ein. So fiihrten wir im Rahmen diverser Roadshows
und Konferenzen zahlreiche Gruppen- und Einzelgesprdache mit institutionellen Investoren und Ana-
lysten sowohl der Equity- als auch der Fixed-Income-Seite. Im Mittelpunkt der Gesprache standen die
Unternehmensstrategie, die konzernweiten Restrukturierungsprozesse, die finanzielle Stabilitat sowie
die Positionierung der SOLARWORLD im harten Wettbewerbsumfeld.

Der Konzernbericht 2011 der SOLARWORLD erreichte beim traditionsreichen deutschen Wettbewerb
,Der beste Geschiftsbericht® des manager magazin erneut eine Platzierung unter den ersten drei in
der Kategorie TecDAX.

WESENTLICHE GESCHAFTSEREIGNISSE

SCHWIERIGES GESCHAFTSJAHR MIT NEGATIVEN ZAHLEN. Die SOLARWORLD war im Jahr 2012 von der Krise der
gesamten Solarindustrie betroffen. Der Absatz von Wafern ging erwartungsgemaf erheblich zuriick.
Der Absatz von Bausdtzen und Modulen blieb zwar stabil, reichte aber bei Weitem nicht aus, um den
Preisriickgang von rund 40 Prozent zu kompensieren. Die Produktion war nicht voll ausgelastet. Wir
mussten uns von dem grofSten Teil unserer Leiharbeiter trennen, und auch unsere Belegschaft wurde
konzernweit um 13 Prozent reduziert. Der Konzernumsatz lag deutlich unter Vorjahresniveau, und das
operative Ergebnis war negativ. &) Umsatz- und Ergebnisentwicklung « S. 083//

BESTEHENDE KREDITVEREINBARUNGEN NEU VERHANDELT. Die Geschaftslage verschlechterte sich im Laufe des
Jahres zusehends, sodass die SOLARWORLD ihre kreditrelevanten Finanzkennzahlen (Covenants) nicht
einhalten konnte. Vor diesem Hintergrund verhandelten wir im Verlauf des Jahres 2012 samtliche von
Covenants abhingige Kreditvereinbarungen mit den Gldubigern nach und passten sie an. ) Finanzie-
rungsanalyse « S. 088// Der SOLARWORLD Konzern hat jedoch auch die neu vereinbarten Covenants zum
31. Dezember 2012 nicht einhalten konnen. Daraus ergibt sich, dass Glaubiger von Fremdkapitalmit-
teln in Hohe von nominal 404,5 Mio. € (im Wesentlichen aus den ausgegebenen Schuldscheindarle-
hen) aktuell ein auBerordentliches Kiindigungsrecht haben. Seit der Ad Hoc Mitteilung vom 24. Januar
2013 befindet sich die Gesellschaft in konstruktiven Verhandlungen mit den entsprechenden Glaubi-
gern mit dem Ziel, ein Finanzrestrukturierungskonzept zu vereinbaren, das zusammen mit der Umset-
zung notwendiger operativer Mafnahmen den Fortbestand der Gesellschaft erméglicht. G) Nachtrags-
bericht+S.094//
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SOLARPARC AG INTEGRIERT. Die SoLARPARC AG konnte vollstindig in den SOLARWORLD Konzern integriert
werden, nachdem die SOLARWORLD AG Anfang des Jahres die Schwelle von 95 Prozent der Stimm-
rechtsanteile an der SOLARPARC AG iiberschritten hat. Die SOLARPARC AG istim 2. Halbjahr nach der
erfolgreichen Durchfithrung eines Squeeze-Out-Verfahrens von der Borse genommen und als 100-pro-
zentige Tochtergesellschaft in den Konsolidierungskreis des SOLARWORLD Konzerns aufgenommen
worden. Die SOLARWORLD AG kann damit ihre Starke im Projektgeschaft weiter ausbauen und interna-
tional ausweiten. 3 Erfolge bei Grofanlagen dank Solarparc erzielt « S. 0587/

ZWEI NEUE VERTRIEBSPRASENZEN IN GROSSBRITANNIEN UND JAPAN ETABLIERT. Mit den beiden neuen Vertriebs-
priasenzen wollen wir in den Wachstumsmarkten Japan und GroRbritannien neue Kundenkontakte auf-
bauen und unsere internationale Schlagkraft erhohen. G Handel « S. 057/

DER MARKT

UNSERE HAUPTABSATZMARKTE. Der SOLARWORLD Konzern ist mit elf Standorten in acht Lindern vertreten.
Die internationalen Solarmarkte werden von unseren Vertriebsniederlassungen in Deutschland, Spa-
nien, Frankreich, den USA, Singapur und Stidafrika aus bedient. Dariiber hinaus haben wir im Jahr
2012 Vertriebsprasenzen in Tokio, Japan und in Salisbury, GroBbritannien gegriindet, um unsere Pra-
senz in diesen wichtigen Markten zu stiarken.

Auch 2012 blieb Deutschland unsere wichtigste Absatzregion mit einem Umsatzanteil von 44 (2011:
42) Prozent. Europa (ohne Deutschland) entwickelte sich mit 24 (2011: 18) Prozent des Umsatzes zu
unserer zweitstarksten Absatzregion, gefolgt von den USA mit einem Umsatzanteil von 23 (2011: 21)
Prozent. In dem US-Markt konnten wir uns besonders im gewerblichen Segment profilieren. Der
Umsatzanteil von Asien, Afrika und Lateinamerika betrug 10 (2011: 18) Prozent. (03) Umsatzentwick-
lung nach Regionen +S.030//

SCHWACHE KONJUNKTURELLE ENTWICKLUNG. Die globale Wirtschaftsleistung hat im Jahr 2012 erneut an
Schwung verloren. Die anhaltende Staatsschuldenkrise im Euroraum wirkte sich negativ sowohl auf
Investitionen als auch auf den Arbeitsmarkt aus. Der private Konsum geriet dadurch ebenfalls ins Sto-
cken. Die so ausgelosten strukturellen Veranderungen in der Industrie und der reduzierte Staatskon-
sum bremsten die Konjunktur noch weiter. Der Euroraum, eine wichtige Absatzregion fiir die SOLAR-
WOoRLD, ist im Laufe des Jahres 2012 in die Rezession gerutscht. (19) Konjunkturelle Entwicklung unserer
Hauptabsatzmdrkte « S. 053 //
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Die deutsche Wirtschaft ist 2012 zwar weiter gewachsen, aber weniger dynamisch als im Vorjahr. Der
starke Export und der steigende Privatkonsum infolge der positiven Entwicklung am deutschen
Arbeitsmarkt haben die Binnenwirtschaft angekurbelt. Auch die Bauinvestitionen in Wohnimmobilien
legten zu - eine Konsequenz aus der wachsenden Nachfrage nach Sachwerten anstelle von Finanzpro-
dukten. Insgesamt stieg das Bruttoinlandsprodukt um 0,7 Prozent.

Die USA verzeichneten 2012 eine moderate Entwicklung ihrer Wirtschaftsleistung. Die Staatsausga-
ben nahmen erstmalig seit zwei Jahren wieder zu und auch der Arbeitsmarkt zog leicht an, wenngleich
langsamer als erwartet. Auch wenn Privatkonsum und Unternehmensinvestitionen nur zégerlich
anstiegen, gelang eine positive wirtschaftliche Entwicklung von 2,2 Prozent.

KONJUNKTURELLE ENTWICKLUNG UNSERER HAUPTABSATZMARKTE* // IN PROZENT

Quelle: Institut fiir Weltwirtschaft, 2013

2011 2012 2013e 2014e
Deutschland 3,0 0,7 0,3 1,5
USA 1,7 2,2 1,5 2,5
Euroraum 1,4 -0,5 -0,2 0,9
Welt 3,9 3,2 3,4 3,9

* gemessen am Bruttoinlandsprodukt

Am Olmarkt entspannte sich im Jahr 2012 das Verhiltnis zwischen Angebot und Nachfrage. Die
schwache Konjunktur in den Industrielindern fiihrte zu einem Riickgang der OECD-Olnachfrage. In
den Schwellenlidndern dagegen stieg der Bedarf weiter an. Insgesamt ist der globale Olverbrauch mit
knapp 1 Prozent auf 89,2 (2011: 88,3) Mio. Barrel/Tag nur leicht angewachsen. Der jahrliche Durch-
schnittsélpreis ist trotz politischer Unruhen in Olstaaten wie Syrien, Libyen und Sudan im Vergleich
zum Vorjahr nahezu unverdndert geblieben. Ein Barrel der Sorte WTI notierte 2012 im Durchschnitt
bei 94,12 (2011: 94,86) USS.

DER WELTWEITE SOLARMARKT WACHST VERHALTEN. Entgegen den urspriinglichen Erwartungen von Analysten
und Marktexperten stagnierte die globale Nachfrage nach Solarprodukten im Jahr 2012 nicht. Das
Wachstum fiel allerdings weniger stark aus als in den Vorjahren. Die weltweit neu installierte Leistung
stieg um 10 Prozent auf 33 (2011: 30) GW. Die Nachfrage reichte jedoch nicht aus, um die Uberkapazi-
taten am Markt auszulasten, sodass sich die Konsolidierungswelle fortsetzte.

Die aggressive Preispolitik in der Solarindustrie fiihrte erneut zu einem dramatischen Preisverfall bei
Silizium, Wafern, Zellen und Modulen. Der Spotpreis fir Silizium sank im Laufe des Jahres um 35 Pro-
zent und erreichte im Dezember mit im Durchschnitt rund 17 USS$/kg seinen Tiefststand. Eine dhnliche
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Entwicklung konnte auf allen Produktionsstufen beobachtet werden. Viele Zellhersteller waren auf-
grund ihres schwachen Absatzes und der sinkenden Preise nicht in der Lage, ihren Wafer-Abnahme-
verpflichtungen nachzukommen. Sie erfiillten ihre Langfristvertrage nicht oder beendeten diese vor
Laufzeitende. Als Waferlieferant war auch die SOLARWORLD von diesem Sachverhalt betroffen: Sonder-
effekte aufgrund von Schadensersatzanspriichen nach Nichterfiillung und Aufhebung von Langfrist-
vertrigen beeinflussten das Ergebnis im Segment ,,Produktion Deutschland“ positiv; langfristig aber
gehen dadurch dem Konzern Umsitze verloren. ) Umsatz- und Ergebnisentwicklung - S. 083//

SOLARWORLD ist durch den Wegfall ihrer Waferkunden ihrerseits nicht in der Lage, ihre Verpflichtun-
gen aus langfristigen Siliziumvertragen vollstandig nachzukommen. Infolgedessen befinden wir uns
derzeit in Verhandlungen mit unseren Siliziumlieferanten.

RECHTLICHE UND WIRTSCHAFTLICHE EINFLUSSFAKTOREN. Im Verlauf des Geschéftsjahres sind die Preise fir
Solarmodule um rund 40 Prozent eingebrochen. Binnen 24 Monaten haben sie sogar um mehr als zwei
Drittel nachgegeben. Diesen dramatischen Riickgang konnte kein Modulhersteller durch Kostenopti-
mierung oder verbesserte Technologie kompensieren. Viele Anbieter schieden deshalb aus dem Markt
aus; die verbliebenen litten unter hohen operativen Verlusten. Dementsprechend hat sich international
die finanzielle Lage der Solarunternehmen im Geschaftsjahr deutlich verschlechtert.

In den USA wurde im Rahmen eines handelsrechtlichen Verfahrens nachgewiesen, dass das Dumping
seitens chinesischer Hersteller sowie illegale Subventionen in China die heimische Solarindustrie
massiv geschddigt hat. Die Internationale Handelskommission in den USA (ITC) hat am 7. November
2012 die Verhdngung von Ausgleichszoéllen auf chinesische Solarzellen und Module mit chinesischen
Solarzellen einstimmig bestadtigt. Die Zolle bewegen sich in einer Spanne von 24 bis mehr als 250 Pro-
zent des Importpreises und sind fiir fiinf Jahre giiltig.

In Europa hat die Industrieinitiative EU ProSun, der auch die SOLARWORLD angehort, Handelsbe-
schwerden gegen chinesisches Preisdumping und unzuldssige Subventionen eingereicht. Die Europai-
sche Kommission untersucht die Sachverhalte derzeit in zwei getrennten Verfahren, die spitestens bis
Ende 2013 abgeschlossen sein werden. (6) Zeitplan Handelsbeschwerden EU ProSun « S. 052//

SOLARMARKT ZEIGT SICH IN EUROPA SCHWANKEND. In Europa haben mehrere Linder die Forderung fir Solar-
strom drastisch gekiirzt, einerseits getrieben durch eine restriktive Fiskalpolitik und andererseits
gelenkt von dem Ziel, die hohen Wachstumsraten der Vergangenheit zu reduzieren. Die kurzfristigen
Anderungen der Rechtslage verursachten unerwartete Nachfragespriinge, denen massive Einbriiche
folgten. Diese Schwankungen verhinderten eine langfristige Planung. Insgesamt war der europaische
Solarmarkt im Jahr 2012 stark riicklaufig. Laut Schatzungen der Sarasin Bank lag die neu installierte
Leistung mit 17 GW rund 22 Prozent unter dem Vorjahreswert (2011: 22 GW).
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ERSTES HALBJAHR IN DEUTSCHLAND UNERWARTET STARK. Die tiberraschend angekiindigte und kurzfristig
umgesetzte Senkung der deutschen Einspeisevergtitung mit Wirkung zum 1. April 2012 hat im norma-
lerweise schwachen Winterquartal massive Vorzieheffekte ausgelost. Vor allem Dachanlagen wurden
in den ersten drei Monaten vermehrt nachgefragt, denn die Kunden wollten noch von den alten Kondi-
tionen profitieren. Fiir Freiflichenanlagen gab es wegen ihrer komplexeren Planung eine lingere
Ubergangsfrist bis zum 30. Juni. Infolgedessen war das Wachstum im 2. Quartal im Wesentlichen auf
den Bau von GroRanlagen zuriickzufiihren. In der 2. Jahreshalfte verlangsamte sich der Zubau in
Deutschland. Angesichts der auBergewohnlich starken Nachfrage im 1. Halbjahr und zusatzlich ange-
heizt von Dumpingpreisen war die neu installierte Leistung in Deutschland mit 7,6 GW knapp 2 Pro-
zent hoher als im Vorjahr (2011: 7,5 GW). @) Solarstromzubau in Deutschland + S. 052// Trotz dieses
Mengenzuwachses konnte kein Hersteller von der Entwicklung profitieren, was die herben Verluste
der globalen Solarindustrie deutlich zeigen.

Die Ende Juni beschlossene Novelle des Erneuerbare-Energien-Gesetzes (EEG) sieht vor, dass die For-
derung fiir Solaranlagen endgiiltig auslauft, sobald in Deutschland eine kumulierte Solarstromleis-
tung von 52 GW erreicht wird — Ende 2012 lag sie bei 32,3 GW. Die Einspeisevergiitung wurde gemaf
der EEG-Novelle riickwirkend zum 1. April 2012 je nach AnlagengroRe einmalig um 20 bis 30 Prozent
gekiirzt. Um kiinftig Vorzieheffekten vorzubeugen, sieht das neue Gesetz eine monatliche Absenkung
der Einspeisevergiitung vor. Dadurch sollen abrupte Tarifreduktionen vermieden werden, die Kdufer
dazu verleiten konnten, vor einem bestimmten Termin zu installieren. Anlagen werden nur bis zu 10
MW gefordert. Insgesamt aber ist ein deutlicher Riickgang der Nachfrage durch die Tarifsenkungen
im EEG fiir das Jahr 2013 zu erwarten. G Europdische Solarmdrkte unter Vorjahresniveau + S. 123//

DER ITALIENISCHE SOLARMARKT ERWARTUNGSGEMASS GESCHRUMPFT. Italien hat die Fordersitze wie im Vorjahr
angekiindigt unterjahrig reduziert. Das ,Conto Energia V* trat nach einigen Verzégerungen im August
2012 in Kraft. Die Kunden versuchten erwartungsgemaf, ihre Solaranlagen zu den attraktiveren Kon-
ditionen des alten ,,Conto Energia IV zu installieren. Aus diesem Grund war die Nachfrage im 2. und
3. Quartal besonders stark. Diese Entwicklung kam der SOLARWORLD zugute, da sie die sinkende
Nachfrage des deutschen Markts zum Teil kompensierte. Insgesamt lag aber die neu installierte Solar-
stromleistung in Italien nach Angaben der Strombehorde (GSE) mit 3,2 (2011: 9,4) GW deutlich unter
dem Vorjahresniveau.

US-SOLARMARKT WACHST WEITER. In den USA setzte sich das Wachstum am Solarmarkt fort. Nach Angaben
der US Solar Energy Industry Association (SEIA) wuchs die neu installierte Leistung in den USA um
76 Prozent auf 3,3 (2011: 1,9) GW. Allerdings konnten die Hersteller im Geschéaftsjahr 2012 kaum von
dieser Steigerung profitieren, da zum groften Teil Module und Solaranlagen installiert wurden, die
Handler bereits 2011 gekauft hatten und auf Lager hielten. Die Lagerbestinde leerten sich im Laufe
des 1. Halbjahres, sodass erst in der zweiten Jahreshalfte die Nachfrage nach neuer Ware anstieg.
Schon nach der Verhdngung vorldufiger Zolle durch das Handelsministerium im Frithjahr 2012 gingen
die chinesischen Solarimporte zuriick. Nach dem endgiiltigen Abschluss des Verfahrens im November

UNTER ANDERUNGSVORBEHALT UND UNGEPRUFT

055



056

SOLARWORLD 2012 ¢ KONZERNLAGEBERICHT e GESCHAFTSVERLAUF

2012 sind sie nach Zahlen der US-Statistikbehorde (U.S. Census Bureau) sogar auf das niedrigste
Niveau der letzten zwei Jahren zurtickgegangen. Von Oktober auf November 2012 verringerte sich das
Volumen der chinesischen Solarimporte von 75 auf 50,5 Mio. USS. Dies ist weniger als ein Fiinftel der
278 Mio. USS, die im Oktober 2011 eingefiihrt worden sind.

Trotzdem ist der amerikanische Solarmarkt im 4. Quartal angesprungen. Viele US-Kunden wollten
kurz vor Ende des Fiskaljahres ihre Solaranlage installieren, um den gesetzlich festgelegten Kosten-
anteil von 30 Prozent steuerlich absetzen zu konnen. Neben Kalifornien, der gro8ten Absatzregion in
den USA, wiesen auch andere Bundesstaaten im Jahr 2012 ein starkes Wachstum auf. Die bedeutends-
ten unter ihnen waren New Jersey, Arizona, Nevada, Massachusetts und North Carolina. Der gewerb-
liche Sektor (,commercial“) machte rund 30 Prozent des Gesamtmarkts aus. Fiir den SOLARWORLD
Konzern war das besonders erfreulich, da unsere US-Tochtergesellschaft in diesem Marktsegment gut
positioniert ist. Das zweitwichtigste Marktsegment unserer US-Vertriebsgesellschaft — die privaten
Haushalte (,,residential“) — machten rund 15 Prozent der neuen Installationen aus. Die restlichen

55 Prozent des Markts entfielen auf GroBprojekte (,utility).

WEITERE MARKTE ENTFALTEN SICH. In Japan wurde am 1. Juli 2012 ein attraktives Forderprogramm fiir
Solarstrom ins Leben gerufen. Da Japan tiber viele Jahre hinweg bereits einer der wichtigsten Photo-
voltaikmarkte der Welt war und dementsprechend tiber groe Erfahrung bei der Installation von Solar-
anlagen verfiigt, entwickelte sich dieser Markt dort nach Erlass des Gesetzes sehr dynamisch. Laut
aktuellen Schiatzungen wuchs der Markt im Jahr 2012 um 75 Prozent auf 2,5 (2011: 1,4) GW. Im
Nahen und Mittleren Osten haben Lander wie Saudi Arabien und Katar Interesse am Ausbau von
Solarstrom angekiindigt und ambitionierte nationale Ausbauziele ins Auge gefasst. Die lateinamerika-
nischen Lander Brasilien, Mexico und Chile haben ebenfalls ihre Investitionen in die Solarenergie
erhoht. Auch in Afrika haben wir gute Perspektiven, vor allem bei gewerblichen Dachanlagen.

AUSWIRKUNGEN DER RAHMENBEDINGUNGEN AUF DEN GESCHAFTSVERLAUF

Das Jahr 2012 war fiir die Solarindustrie ein Jahr der anhaltenden Krise: Uberkapazitiiten, Preisver-
fall, operative Verluste und Insolvenzen haben den gesamten Sektor gepragt. Trotz leicht steigender
Nachfrage konnten die Produktionskapazitaten am Markt nicht ausgelastet werden. Staatliche gefor-
derte chinesische Unternehmen verkauften zu Dumpingpreise und drangten viele Wettbewerber aus
dem Markt. Diese waren gezwungen, ihre Lagerbestande zu Ausverkaufskonditionen zu leeren, was
die Preisspirale weiter abwdrts trieb. Auch der SOLARWORLD Konzern ist stark unter Druck geraten.
Die Preiserosion von rund 40 Prozent und der nahezu komplette Wegfall des Wafergeschiftes belaste-
ten unseren Umsatz, der um 42 Prozent unter Vorjahresniveau lag. Das operative Ergebnis war mit —
492 Mio. € ebenfalls stark riicklaufig.

UNTER ANDERUNGSVORBEHALT UND UNGEPRUFT



SOLARWORLD 2012 ¢ KONZERNLAGEBERICHT e GESCHAFTSVERLAUF

HANDEL

MENGENABSATZ GERINGER ALS ERWARTET. Weltweit haben wir 2012 Module und Bausitze mit einem
Gesamtvolumen von 567 (2011: 555) MW verkauft. Trotz des schwierigen Umfeldes gelang es uns also,
den Absatz im Segment Handel stabil auf Vorjahresniveau zu halten. Der zweiprozentige Anstieg liegt
jedoch weit unter unseren Erwartungen. Dabei war das Jahr klar zweigeteilt: Im 1. Halbjahr 2012
lagen unsere Absatzmengen noch weitgehend im Plan. Dies war vor allem Vorzieheffekten in Deutsch-
land und in Italien geschuldet. Das 2. Halbjahr entwickelte sich dann jedoch deutlich schwicher als
von uns im Jahr 2011 und noch zur Jahresmitte 2012 angenommen. Nach und nach mussten wir
unsere Absatzziele nach unten anpassen. Auch der Aufwirtstrend im US-Geschéaft im 4. Quartal,
Erfolge bei GroBprojekten und in den europdischen Exportmarkten konnten den Riickgang des Dach-
anlagengeschifts in Deutschland nicht ausgleichen: weder von den Mengen noch vom Umsatz. Die
Auslandsquote des Absatzes lag 2012 nahezu unverdndert zum Vorjahr bei 60 (2011: 61) Prozent.

REGIONALE ENTWICKLUNG DES ABSATZES IM SEGMENT ,HANDEL" IM JAHR 2012 // IN MW
Quelle: SolarWorld, 2013
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UMSATZ VON PREISENTWICKLUNG BETROFFEN. Im Segment ,,Handel“ erzielten wir einen Jahresumsatz von
581 Mio. €, ein Minus von 33 Prozent gegeniiber 2011 (863 Mio. €). Dieser Riickgang ist im Kern auf
den drastischen und von illegalen Handelspraktiken verursachten Preisverfall im weltweiten Solar-
markt zuriickzufithren. @) Rechtliche und wirtschaftliche Einflussfaktoren - S. 054// Kunden waren wei-
terhin bereit, fiir die Qualitatsprodukte der Marke SOLARWORLD ein Premium zu zahlen, dennoch
mussten wir im Laufe des Jahres unsere Preise an den Markttrend anpassen. Vor allem aber reichte
unser Absatzvolumen im Gesamtjahr bei Weitem nicht aus, dem Preisverfall entgegenzuwirken und
unseren Umsatz zu stabilisieren.
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ABSATZMARKT DEUTSCHLAND MIT WECHSELHAFTEM VERLAUF. Die EEG-Novelle heizte den Markt im 1. Quartal
an, sodass wir unseren Absatz in der ersten Jahreshalfte um mehr als 35 Prozent steigern konnten. Die
endgiiltige Verabschiedung der Novelle Ende Juni fithrte aber keineswegs dazu, dass die Nachfrage
im Dachanlagengeschéft nach den Sommerferien wieder wie erwartet anzog. Lageriiberkapazitaten
am Markt fiihrten zu einem unerwartet hohen Preisriickgang vor allem im 4. Quartal. So erzielten wir
iber das Jahr gesehen ein Absatzplus von insgesamt 5 Prozent — zwar leicht tiber dem gesamten
Marktwachstum (2 Prozent), aber deutlich unter den Wachstumsraten des 1. Halbjahres.

Fiir diesen unbefriedigenden Verlauf im 2. Halbjahr sehen wir eine Reihe von Ursachen: Erstens
haben nahezu alle Marktteilnehmer die Nachfrage tiberschétzt und sich mit zu viel Material einge-
deckt. Resultat: ,verstopfte” Pipeline und weiterer Preisverfall. Durch den Ausstieg eines Marktteil-
nehmers aus dem Qualitidtssegment wurde das Preisniveau parallel mit Ausverkaufsware zusatzlich
unter Druck gesetzt. Zweitens konnten wir unsere Potenziale fiir das Kleinanlagengeschaft nicht aus-
schopfen. Aufgrund des boomenden Baubereiches waren unsere Partner aus dem Elektro- und Sani-
tarhandwerk generell mit einer sehr hohen Auftragslage aullerhalb ihrer Photovoltaik-Tatigkeitsfelder
konfrontiert und fiir kurzfristiges Neugeschéaft blockiert.

ERFOLGE BEI GROSSANLAGEN DANK SOLARPARC ERZIELT. Der Freiflichenmarkt zeigte sich 2012 in Deutschland
trotz eindeutigen Forderkiirzungen erneut stark — getrieben durch auslaufende gesetzliche Fristen und
nicht zuletzt durch die Verfiigharkeit von groBen Mengen gedumpter Ware. (3) Erstes Halbjahr in
Deutschland unerwartet stark  S. 055// SOLARWORLD konnte sich in diesem schwierigen und preissensi-
tiven Bereich behaupten, weil wir iiber unsere Tochter SOLARPARC AG Groliprojekte schliisselfertig
realisieren. SOLARPARC hat Anlagen mit einem Gesamtvolumen von 59,4 MW fertiggestellt und davon
bis Ende des Geschaftsjahres 38,1 MW an Investoren verkauft. Das Groanlagengeschaft hat unseren
Absatz gestiitzt und erreichte in Deutschland einen Anteil von rund 17 Prozent. Es hat zudem strate-
gische Bedeutung fiir die weitere Internationalisierung unserer Absatzmarkte.

SCHWIERIGES JAHR IN DEN USA MIT GUTEM 4. QUARTAL ABGESCHLOSSEN. Die USA sind neben Deutschland der
zweite Heimatmarkt der SOLARWORLD. Das Geschaft auf dem amerikanischen Kontinent hatte 2012
erneut den zweitgrofSten Anteil an unserem Absatz. Allerdings war dieser Markt besonders von einem
enormen Preisdruck betroffen. Bis zum Spdtsommer waren die Lager der Handler in den USA mehr als
gut gefillt, was unseren Absatz bremste. Doch anders als in Deutschland verlief die zweite Jahres-
halfte zunehmend besser. Die Monate Oktober bis Dezember erwiesen sich als absatzstarkstes Quar-
tal. Das lag hauptsachlich daran, dass die gelagerte Ware inzwischen abverkauft war und viele ameri-
kanische Kunden ihre Projekte aus steuerlichen Griinden noch am Jahresende realisieren wollten.
Wegen der ricklaufigen ersten drei Quartale blieb unser Jahresabsatz 2012 insgesamt jedoch um

16 Prozent hinter dem des Jahres 2011 zurtick.
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Im Berichtsjahr konnten wir bereits von den guten Zugangen zum GroBhandel profitieren, die unser
US-Vertrieb seit 2011 systematisch aufgebaut hat. Unser breitflaichiges Kundennetzwerk hat die Konti-
nuitdt und Planbarkeit unseres Absatzes spiirbar erhoht. Der grofite Anteil unserer Absatzmengen
wurde iiber den Gro8handel an gewerbliche Kunden verkauft.

Von hoher Bedeutung war fiir uns auerdem das Projektgeschaft. So haben wir z.B. ein Projekt fir
das Los Angeles Department of Water and Power abgeschlossen. Fiir die 11,4-Megawatt-Anlage liefer-
ten wir sowohl die Module als auch die Systemkomponenten. Ebenfalls in Kalifornien haben wir im 2.
Halbjahr mit dem Bau von GroBprojekten begonnen, die ein Volumen von insgesamt 25,6 MW umfas-
sen. SOLARWORLD verantwortet bei diesen Projekten in der Mojave-Wiiste die komplette Entwicklung
und den Bau. Sie sind im 1. Quartal 2013 an Investoren verkauft worden. Hier haben wir die zweite
Generation unseres nachfihrenden Systems SUNTRAC eingesetzt. 2013 wollen wir unsere Wettbe-
werbsfahigkeit im amerikanischen Projektgeschaft mit neuen leistungsstarken Modulen entscheidend
erhéhen. @) Zukiinftige Absatzmdrkte 2013+/Segment ,,Handel*+ S. 125 //

EUROPAISCHE MARKTE IM AUFWARTSTREND. Die Entwicklung in unseren europdischen Mérkten verlief fiir
uns 2012 insgesamt zufriedenstellend. Hier haben wir unser geplantes Mengenwachstum erreicht.
Unser wichtigster Exportmarkt in Europa war mit weitem Abstand Italien. Im 2. Quartal konnten wir
dort die Nachfragedelle in Deutschland kompensieren. Erfreulich verliefen unsere Geschafte in einer
Reihe von kleineren Markten, etwa in Belgien und einigen siidosteuropdischen Lindern wie Griechen-
land, Bulgarien und Rumaénien. Stark sind wir zudem in den aufstrebenden britischen Markt gestartet.
Seit September 2012 unterhalten wir in Gro8britannien ein Biiro in Salisbury, um unser dortiges Fach-
partnernetzwerk weiter auszubauen.

AUSTRALIEN STARKSTER MARKT IN DER REGION ASIA-PACIFIC. Trotz der Dominanz Chinas blieben Asien und
Ozeanien 2012 fir die SOLARWORLD eine wichtige Region — aussichtsreich ist fiir uns vor allem Japan.
Gemeinsam mit einem Partner haben wir 2012 in Tokio ein Vertriebsbiiro eréffnet, da die Vor-Ort-Pra-
senz den Markteintritt erleichtert.

Im Berichtsjahr waren es vorrangig die kleineren Markte, in denen wir Erfolge verbuchen konnten.
Der groBte Mengenanteil entfiel dabei auf Australien, gefolgt von Thailand. Der indische Markt lief im
Berichtsjahr fiir uns dagegen schleppender, als wir es nach unseren Erfolgen im Projektgeschaft 2011
erwartet hatten. 2012 konnten wir dort keine nennenswerten neuen Mengen absetzen, haben aber
unter anderem mit Messeauftritten daran gearbeitet, neue Kundenkontakte aufzubauen.

GROSSTE DACHANLAGE AFRIKAS ERRICHTET. Wie in allen Teilen der Welt war 2012 auch der Wettbewerb in
Afrika von einem harten Preiskampf geprigt. SOLARWORLD konnte sich im Geschaft mit Dachanlagen
dank seiner Systemkompetenz sowie langjahriger Kunden- und Lieferantenbeziehungen gut positio-
nieren. In Kapstadt haben wir das Regionalbiiro von Vodacom mit der gréfSten Dachanlage Stidafrikas
ausgestattet. Ein doppelter Rekord: Handelt es sich doch zugleich um die bisher weltweit gro8te Instal-
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lation unseres Dachintegrationssystems SUNDECK. Wir konnten zudem wachsendes Interesse an dem
Thema Eigenverbrauch feststellen und wollen hier zukiinftig verstarkt unser Differenzierungspoten-
zial nutzen.

MARKE UND MARKETING

SOLARWORLD ist die bekannteste Solarmarke Deutschlands und hat es geschafft, sich in einem zuneh-
mend preisgetriebenen Marktumfeld als Qualitdtsanbieter zu behaupten. Die starke Markenwahrneh-
mung hat sich im harten Wettbewerb der vergangenen Jahre als wichtiger Vorteil erwiesen. Qualitativ
untermauert mit einem differenzierten Leistungsversprechen konnte sich die Marke auch 2012 im
oberen Preissegment bewahren.

@ MARKENBEKANNTHEIT IN DEUTSCHLAND // IN PROZENT
Quelle: AS&S Multitracking

41 62
2012e
39 59
2011
29 42
2010
Ungestiitzte Markenbekanntheit mmm (estiitzte Markenbekanntheit

PROZESS ZUR SYSTEMATISCHEN KUNDENBEFRAGUNG EINGELEITET. 2012 implementierten wir einen 360°-Prozess
zur Markenbetrachtung, der uns erganzend zu einer Selbstbildanalyse ein systematisches Kunden-
feedback tiber alle Vertriebsstufen hinweg lieferte. Mit diesem Instrument konnen wir regelmaRig
einen verldsslichen Input zum weiteren Ausbau unserer Wettbewerbsstiarke einholen und schneller auf
Marktverdnderungen reagieren. Auf Basis der 2012 gewonnenen Ergebnisse zum Entscheidungs-,
Kauf- und Empfehlungsprozess der Marktteilnehmer im Kernmarkt Deutschland haben wir unsere
Ressourcen in Marketing und Vertrieb auf spezifische Markt- und Kundenanforderungen hin deutlich
stirker gebiindelt und entsprechende Prozesse umgesetzt.

Auch in den USA fiihrten wir 2012 eine qualitative Befragung von Installateuren sowie privaten und
gewerblichen Kunden durch. So konnten wir die Positionierung unserer Marke in den USA im aktuel-
len Marktumfeld prifen und MaBnahmen initiieren, um das Markenprofil zu schérfen.

POSITIONIERUNG ALS QUALITATSANBIETER KONSEQUENT AUSGEBAUT. Die Ergebnisse zeigten, dass SOLARWORLD
Endkunden aufgrund unserer Kommunikationsaktivititen in den vergangenen Jahren gut vorinfor-
miert sind und sich trotz der hohen Angebotsvielfalt gezielt fiir unsere Produkte entscheiden. Unsere
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Systemkompetenz und die Leistungsstiarke unserer Produkte sind ausschlaggebende Mehrwerte.
Zudem wird die Herkunft unserer Produkte aus Deutschland und aus den USA von vielen Kunden als
ein Qualitatsmerkmal wahrgenommen.

HOHE KUNDENZUFRIEDENHEIT BEWAHRT. Parallel zur 360°-Befragung fihrten wir auch in diesem Jahr wie-
der eine jahrliche Umfrage unter unseren Handelskunden durch, um zu ermitteln, wie zufrieden sie
mit Qualitat und Service von SOLARWORLD sind. Die Rucklaufquote von 33 (2011: 31) Prozent blieb im
Vergleich zum Vorjahr konstant. Die Ergebnisse zeigen, dass die befragten Kunden sich auch unter
den schwierigen Marktbedingungen mit unseren Leistungen beziiglich Qualitat und Service ebenso
zufrieden zeigten, wie in den Jahren zuvor. Mit 93,6 (2011: 93,5) Prozent stimmte erneut ein Grol3teil
der Kunden mit ,,zufrieden® bis ,,sehr zufrieden®, als es um die Gesamtzufriedenheit mit SOLARWORLD
ging. Da unser besonderer Fokus auf der stindigen Priifung und Verbesserung unserer Serviceleistun-
gen liegt, freut es uns besonders zu sehen, dass 96,5 (2011: 94,4) Prozent der Kunden unseren Service
mit ,,sehr gut“ bis ,,gut” bewerteten. Das zeigt, dass wir mit unseren Bemiihungen, die Kundenwiin-
sche noch stiarker in den Blick zu nehmen und unsere Serviceleistungen dahingehend weiter zu ver-
bessern, auf dem richtigen Weg sind. Auch die Frage nach der Qualitat unserer Produkte haben, wie
im Jahr zuvor, mit 99,6 (2011: 99,4) Prozent wieder viele Kunden mit ,,sehr gut“ bis ,,gut* beantwortet.

Ein besonderer Indikator fiir die Zufriedenheit unserer Kunden ist aber ihre Bereitschaft, unser Ange-
bot an Bekannte oder Geschaftspartner weiterzuempfehlen (Net Promoter Score). Eine personliche
Weiterempfehlung hdngt eng mit der eigenen Reputation zusammen und will deshalb wohl tiberlegt
sein. Die Teilnehmer der Umfrage wurden daher nach ihrer Bereitschaft zur Weiterempfehlung an
Partner und Bekannte befragt. Auf einer Skala von 0 bis 10 gaben sie im Durchschnitt einen Wert von
9,0 (2011: 8,9) an. Das Vertrauen in unsere Leistung und unseren Service steht damit fiir den GroRteil
der Teilnehmer auller Frage. Dartiber hinaus konnten wir durch interne Marktstudien belegen, dass
auch unsere Endkunden eine hohe Weiterempfehlungsbereitschaft zeigen. Dieser Indikator kann als
Erfolgsgroe der Marke zur Neukundengewinnung gesehen werden.

@WEITEREMPFEHLUNGSBEREITSCHAFT // INPROZENT
Quelle: SolarWorld Benchmarkstudie 2012, ServiceBarometer AG 2012

SolarWorld (n = 741) Wettbewerber (n = 512)
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SOLARWORLD ALS ,GREEN BRAND GERMANY“ AUSGEZEICHNET. Der Premiumgedanke unserer Marke findet sich
auch in einer nachhaltigen Markenidentitat wieder. Zu unserem Engagement fiir Nachhaltigkeit zdhlen
iber unser Kerngeschaft hinaus auch die Hilfsprojekte im Rahmen des Solar2World-Programms sowie
der SOLARWORLD Einstein Award. ) Solar2World + S. 075 // SOLARWORLD Einstein Award « S. 075// Unsere
Unternehmenskultur ist stark gepridgt vom Grundgedanken der ,griinen Idee, die wir sowohl nach
innen als auch nach auBen leben. Die ,griine Idee“ steht fiir uns dabei umfassend fiir Nachhaltigkeit,
d.h. 6konomisch, okologisch und sozial. 2012 wurde die SOLARWORLD als erster TecDAX-Konzern fir
ihre nachhaltige Unternehmensfiihrung sowie fiir ihre umweltschonenden Produkte mit dem Zertifikat
,Green Brand Germany* ausgezeichnet. Die Auszeichnung erfolgte im Rahmen eines dreistufigen Zer-
tifizierungsprozesses: Im ersten Schritt fithrte das Marktforschungsinstitut Ipsos eine reprasentative
Befragung in der deutschen Bevolkerung durch. Die Befragten nominierten SOLARWORLD als Marke,
die sich in hohem MaRe fiir eine nachhaltige Zukunft einsetzt. Im Rahmen der anschliefenden Validie-
rungsphase legten wir umfassende Informationen iiber umweltrelevante Aspekte offen, die das Unter-
nehmen und unsere Produkte gleichermaBen betrafen. Dazu zdhlten Bereiche wie Umweltmanage-
mentsysteme und Corporate Social Responsibility sowie die Rohstoffgewinnung, die Fertigung und der
Vertrieb unserer Produkte. Wie die Organisation Green Brands uns bestatigte, erreichten wir in vielen
Punkten tiberdurchschnittliche Ergebnisse.

AUSBAU INTERNATIONALER FACHPARTNERNETZE VORANGETRIEBEN. Besonderes Augenmerk lag im internationa-
len Marketing auf der Unterstiitzung unserer globalen Vertriebsstrukturen. Dafiir bauten wir unter
anderem unsere internationale Kundenbasis deutlich aus und setzten in fiinf europdischen Kernmark-
ten internationale Fachpartnerprogramme und Onlineshops auf. Indem wir unsere Fachpartner mit
weiterfithrenden Schulungen und Materialien zur Endkundenakquise unterstiitzen, festigen wir die
Bindung der Partnerbetriebe an die SOLARWORLD. Auch in den USA nutzten wir unser ,,Authorized
Installer Program® fiir einen engen Austausch und fiir die Unterstiitzung unserer Fachpartner bei
ihrer Endkundenansprache. Wir konnten unser Netzwerk in den USA auch um mehrere neue Bundes-
staaten erweitern.

KUNDENANSPRACHE AUF INTERNATIONALEN FACHMESSEN. 2012 legten wir einen weiteren Schwerpunkt darauf,
auf den wichtigsten internationalen Fachmessen prasent zu sein — mit dem Ziel, sowohl neue Méarkte
anzusprechen als auch unsere Produkte in bestehenden Mérkten erfolgreich zu platzieren. Dabei kon-
zentrierten wir uns bei den Messeauftritten in Europa einerseits auf etablierte Markte wie Deutsch-
land und Italien und andererseits auf Markte mit Wachstumspotenzial wie Grogbritannien und Polen.
Im Kernmarkt USA haben wir neben den beiden nationalen Hauptmessen an kleineren zielgruppen-
spezifischen Veranstaltungen teilgenommen, um Kontakte zu besonderen Kundenkreisen aufzubauen,
wie z.B. zu Schulen, zur Landwirtschaft oder zu staatlichen Organisationen. Unserer Internationali-
sierungsstrategie folgend waren wir auch auf Messen in Indien, Australien und erstmalig in Japan und
Abu Dhabi vertreten. Zusitzlich zu den Messepriasenzen haben wir mit Roadshows in den Zielmarkten
Grofbritannien und Italien Grofhandler angesprochen, um Erstkontakte zu weiteren Distributoren
herzustellen und damit das Vertriebsnetz in diesen Markten weiter auszubauen.
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MARKETINGKOOPERATIONEN ERWEITERT. Unser Ziel ist es, viele Menschen fiir den solaren Lebensstil zu
begeistern. Uber Produkte wie den SUNCHARGER, ein Solarladegerit fiir mobile Endgerite, oder den
SUNCARPORT wollen wir Konsumenten an die Marke SOLARWORLD heranfithren und unsere Kernange-
bote bewerben. Den SUNCHARGER, der mit dem Designpreis ,Red Dot Award® pramiert wurde, haben
wir zunachst exklusiv iber den Lufthansa WorldShop vertrieben. Seit Dezember verkaufen wir den
SUNCHARGER zusdtzlich iiber einen eigenen Onlineshop. Mit dem SUNCARPORT begleiteten wir eine
deutschlandweite Roadshow der Automobilmarke Toyota. Damit warben wir fiir die Moglichkeit, den
Strom fiir das Elektro- oder Hybridfahrzeug vor der Haustiir selbst zu erzeugen. Solare Mobilitat wird
damit in unserer Gesellschaft alltagstauglich.

SOLARWORLD GT AUF SOLARER WELTREISE. Solare Mobilitat stand auch im Mittelpunkt einer weiteren Koope-
ration mit der Hochschule Bochum, einem langjahrigen Partner. Mit dem Ziel, die Notwendigkeit einer
weltweit sauberen Energieversorgung unter dem Markendach SOLARWORLD ins offentliche Bewusst-
sein zu bringen, haben wir Ende 2011 das Solarfahrzeug SOLARWORLD GT auf eine Reise um die Welt
geschickt. Nach rund einem Jahr war die Weltumrundung geschafft und damit ein neuer Weltrekord
aufgestellt. Bei seinen Zwischenstopps nutzten wir den SOLARWORLD GT fiir diverse Presseaktionen
und Kundenevents.

PRODUKTION

PRODUKTION IM 2. Halbjahr an riicklaufige Nachfrage angepasst. Im 1. Halbjahr 2012 konnten wir die
geplanten Absatzmengen anndhernd erreichen. Entsprechend haben wir unsere Produktionsanlagen
in den ersten sechs Monaten wie erwartet ausgelastet. ©) Konzernbericht 2011/Zukiinftige Entwicklung
der Segmente ,,Produktion Deutschland“ und , Produktion USA“ - S. 104// ITm 2. Halbjahr entwickelte sich
unser Absatz jedoch wesentlich schwéacher als geplant, was zu einer deutlichen Unterauslastung unse-
rer Kapazitaten fihrte. An beiden Produktionsstandorten, Freiberg und Hillsboro, haben wir Restruk-
turierungsmafnahmen wie Personalabbau, Budgetkiirzungen und strukturelle Veranderungen einge-
leitet. &) Mitarbeiterzahl an Marktlage angepasst « S. 078// Die Nennkapazititen konnten wir jedoch
dank des modularen Aufbaus unserer Werke beibehalten. Dies ermdglicht es uns, unsere Kapazitaten
zukiinftig entsprechend der Nachfrage flexibel zu nutzen. &) Produktionskapazititen flexibel nutzen
«S. 127/
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064 (@) KONZERNWEITE, NOMINALE KAPAZITATEN ENDE 2012 // IN MW

Zelle Modul
Deutschland (Freiberg) 750 300 500
USA (Hillsboro) 250 500 350

Konzern 1.000 800 850

STRUKTURELLE VERANDERUNGEN AM ANFANG DER WERTSCHOPFUNG UMGESETZT. Am Standort Freiberg haben wir
2012 unsere Rohstoffaktivititen und die Waferproduktion enger zusammengefiihrt, indem wir die
SuNicoN GMBH (vormals: SUNICON AG) mit der DEUTSCHE SOLAR GMBH verschmolzen haben. So
konnten wir Synergien in der Produktion und Verwaltung erreichen. Hintergrund fir die Umstruktu-
rierung sind auch hier die verdnderten Rahmenbedingungen: Als die SunicoN GMBH 2007 gegriindet
wurde, sollte sie das Recycling von Silizium und Altmodulen als Dienstleistung fiir Dritte anbieten.
Durch die Konsolidierungswelle im Solarbereich produzieren mittlerweile nur noch sehr wenige
Wafer- und Modulhersteller in Europa, sodass das geplante Geschédftsmodell nicht mehr tragbar ist.
Auch die alternativen Verfahren bei der Siliziumproduktion, welche die SunicoNn GMBH entwickelt hat,
haben inzwischen fiir den SOLARWORLD Konzern eine geringere Prioritit als zu Zeiten von Rohstoff-
engpassen und entsprechend hohen Siliziumpreisen. Infolgedessen wurde die Gesellschaft wieder in
die DEUTSCHE SOLAR GMBH integriert. @) Der weltweite Solarmarkt wiéchst verhalten + S. 053//

FERTIGUNG AUF INNOVATIONEN AUSGERICHTET. Die Produktionsmitarbeiter hatten auch 2012 einen wesentli-
chen Anteil an der Entwicklung und Umsetzung neuer Verfahren. Im Schulterschluss mit den Berei-
chen Vertrieb sowie Forschung und Entwicklung konnten wir 2012 grundlegende Innovationen bereits
in unsere Produktion tiberfithren. So haben wir etwa im 2. Halbjahr angefangen, unsere Fertigung
von monokristallinen Solarzellen gleichzeitig auf die so genannte PERC-Technologie und den Einsatz
von selektiven Emittern umzustellen. Dariiber hinaus haben wir weitere Innovationen im PilotmaRstab
getestet und auf die Uberfithrung im Jahr 2013 vorbereitet.
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INNOVATIONSBERICHT

INNOVATIONSPROZESS NACH DEM PRINZIP ,SCIENCE2CUSTOMER" AUFGEBAUT. Neue Technologien bilden die Vor-
aussetzung fir Wettbewerbsfiahigkeit und Geschéiftserfolg der SOLARWORLD. Im starken Wettbewerb
mit Unternehmen aus Niedriglohnldndern stellen der Innovationsvorsprung und der damit verbundene
Kostenvorteil in der Produktion elementare Voraussetzungen fiir den Fortbestand des Konzerns dar.
So haben wir im Jahr 2012 unsere Forschungs- und Entwicklungsaktivitaten deutlich erhoht. Unsere
Forschungs- und Entwicklungsaufwendungen haben wir um 80,5 Prozent gesteigert und die For-
schungsintensitit verdreifachte sich auf 4,8 (2011: 1,6) Prozent. @9 Forschungsquote und Forschungsin-
tensitdt«S.070//

Im Mittelpunkt unseres Innovationsansatzes steht der Kunde: Produktmanagement und Marketing
prognostizieren auf der Grundlage ihrer Beobachtungen Szenarien zur voraussichtlichen Entwicklung
des Markts und der Kundenbediirfnisse. Daraus wird eine Produkt-Roadmap abgeleitet. Die SOLAR-
WoRLD INNOvATIONS GMBH macht diese Produkte schlieBlich mdglich, indem sie die Technologien
entwickelt und bereitstellt, welche die Produktanforderungen erfiillen. Dafiir entwirft sie eine Techno-
logie-Roadmap.

(24 SCIENCE2CUSTOMER: INNOVATIONSPROZESS DER SOLARWORLD

KUNDENBEDURFNISSE PRODUKTENTWICKLUNG TECHNOLOGISCHER BEDARF
» Grofshandel ‘ » Solarmodul ‘ » Mono- und polykristalline
« Privater Hausbesitzer 2  Balance of System 2 Technologie
* Gewerbe * Speichertechnik « Fertigungsprozesse
« Energieversorger « Komplettsysteme « Produktionsequipment

» Netzferne Gebiete

VERTRIEB UND R PRODUKT- AR TECHNOLOGIE-
MARKETING MANAGEMENT MANAGEMENT

MIT NEUEN TECHNOLOGIEN WETTBEWERBSVORSPRUNG ERZIELEN. Aus der Marktentwicklung leiteten wir 2012
die prioritire Aufgabe ab, unsere Kunden mit deutlich hoherer Leistung und Qualitét zu tiberzeugen
und die Kosteneffizienz signifikant zu verbessern. Dafiir haben wir entlang der gesamten Fertigungs-
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kette von der Kristallisation, tiber die Wafer- und Zellfertigung bis hin zur Modulproduktion neue Ver-
fahren entwickelt. In ihrer Kombination konnen sie uns unter den mafgeblichen Kriterien Leistung,
Qualitdt und Kosten in den Jahren 2013+ einen deutlichen Wettbewerbsvorsprung verschaffen.

MODULLEISTUNG AUF 270 WATT PEAK GESTEIGERT. Bei unseren monokristallinen Modulen ist es uns bereits
gelungen, einen Leistungshub auf 270 Wp zu erzielen. Das entspricht einer Steigerung von 6,3 Prozent
gegeniiber 2011. Erreicht haben wir dies, indem wir die Fertigung von monokristallinen Solarzellen
gleichzeitig auf zwei neue Technologien umgestellt haben: Die Riickseiten-Passivierung verbessert die
Leitfahigkeit der Zelle. Selektive Dotierungen unter den Kontaktfingern auf der Zellvorderseite — der so
genannte selektive Emitter — flihren wiederum dazu, dass die restliche Flache schwiacher dotiert ist und
besser fiir die Stromgewinnung eingesetzt werden kann. Die Umstellung von Teilen der Zellproduktion
auf schmalere Leiterbahnen haben wir zugunsten der oben genannten Verfahren im Geschaftsjahr
zunachst zuriickgestellt. Sie wird nun 2013 in unseren mono- und polykristallinen Zellen eingefiihrt.
Dieses selbstentwickelte Verfahren wird es der SOLARWORLD ermoglichen, ihren Kunden auch ein poly-
kristallines Modul mit einer Leistung von iiber 250 Wp anzubieten. (©) Konzern-Zwischenbericht im 1.
Halbjahr 2012/Neuheiten im 1. Halbjahr 2012 und Markteinfiihrungen im 2. Halbjahr 2012 « 5. 16//

KRISTALLISATIONSVERFAHREN DEUTLICH VERBESSERT. Die SOLARWORLD setzt in ihrer Produktstrategie ver-
stiarkt auf die monokristalline Technologie, um Hochleistungsmodule herzustellen. Herstellkosten und
Qualitat von monokristallinen Ingots konnten durch ein neues Kristallisationsverfahren signifikant ver-
bessert werden. Zukiinftig konnen wir auch ein Modul mit vollquadratischen monokristallinen Wafern
anbieten. Optisch unterscheidet sich das Monoprodukt vom Polyprodukt durch die homogene Kristall-
struktur, weswegen es viele Kunden auch aus dsthetischen Grinden bevorzugen.

GLAS-GLAS-MODULE MIT GERINGEM GEWICHT ENTWICKELT. Wir entwickelten 2012 ein Modul, das auf der Riick-
seite statt mit einer Folie ebenso wie auf der Vorderseite mit Glas ausgestattet ist. Diese so genannten
Glas-Glas-Module bieten gegeniiber herkommlichen Glas-Folien-Modulen eine geringere Degradation,
eine lingere Lebensdauer und somit hohere Ertrdge. Unter dem Produktnamen Sunmodule Protect
werden wir als einer der ersten Hersteller in Deutschland auf beiden Seiten Glas mit einer Dicke von
nur 2 mm verwenden. Damit ist das Glas in unseren Modulen nur etwa halb so dick wie bei konkurrie-
renden Glas-Glas-Produkten. Der Vorteil des diinnen Glases ist, dass sich das Gewicht bei gleichen
MaRen und hoherer Belastbarkeit gegentiber unseren Glas-Folien-Modulen nicht erh6ht und das Modul
damit montagefreundlich bleibt. Konkurrenzprodukte haben den Nachteil, dass sie deutlich schwerer
sind. In den USA werden wir zudem eine Glas-Glas-Variante einfithren, die rahmenlos ist, wodurch sie
sich besonders fiir GroBanlagen eignet. Unsere Glas-Glas-Technologie ldsst sich auch mit unseren
anderen leistungssteigernden Verfahren kombinieren.
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@WESENTLlCHE NEUHEITEN IN DER MODUL-TECHNOLOGIE O 6?
Produkt MODUL 270 Wp+ MODUL 250 Wp+ SUNMODULE PROTECT

(MONOKRISTALLIN) (POLYKRISTALLIN) (GLAS-GLAS-MODUL)
Markteinfithrung Q12013 Q12013 Q32013

» Garantie von 25 Jahren auf
30 Jahre gesteigert
« jahrliche Degradation von
0,7 % auf 0,35 % reduziert
« dasselbe Gewicht wie
Glas-Folien-Module

Hohere Leistung:
Mehrwert Steigerung gegeniiber Q1 2012: 6,3 %
(mono); 3,7 % (poly)

Bessere Marktpositionierung
insbesondere im Segment
GroRprojekte.

Zukiinftiges Ausbau der Position als Modulanbieter
Leistungspotenzial im oberen Leistungssegment.

MEHR EIGENVERBRAUCH ERMOGLICHEN. Ein langfristiger Entwicklungsschwerpunkt ergibt sich aus der Tat-
sache, dass Solarstrom unabhangig von Forderanreizen wirtschaftlich genutzt werden kann und
muss. Solaranlagen wandeln sich zurzeit in Deutschland von Renditeobjekten zu bedarfsorientierten
Haustechnikprojekten. 3) Neue Mdrkte 6ffnen sich « S. 119// Mehr Eigenverbrauch und die intelligente
Kombination mit anderen Energiequellen sind die Schliisselthemen fiir ,Nach-EEG-Losungen®. Die
Bereiche Produktmanagement und Forschung arbeiten bei der SOLARWORLD eng in mehreren Projek-
ten zusammen, um 2013 vorhandene Losungsansétze zum intelligenten Lastmanagement und zur
Speicherung weiter auszubauen. Wir haben uns bereits 2011 mit externen Kooperationspartnern im
Rahmen der Initiative EEBus e. V. zusammengeschlossen, die es sich zur Aufgabe gemacht hat, ein-
heitliche Standards und untereinander kompatible Losungen fiir die Themen Smart Home und Smart
Grid zu entwickeln.
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NEUHEITEN IM BEREICH SYSTEME UND ZUBEH(R

Produkt

SUNPAC 2.0 SUNFIX AERO DUO
Markteinfithrung Q32013 Q2 2012
Batteriesystem mit 10,9 kWh Gesamtspeicher
(5,5 kWh nutzbare Energie); integriert erstmalig
die Lade—'unq Entlade.funktl‘on sowie elney Daten- Ballastarmes Gestellsystem fiir Flachdacher mit
logger in einem dreiphasigen Wechselrichter, . . . .
. . . . geringen Lastreserven; neue Variante, bei der die
kombinierbar mit einer Blei-Gel-Batterie und . ..
Mehrwert . L . . Solarmodule paarweise auf dem Dach aufgestan-
spater auch mit einer Lithium-lonen-Batterie . .
S . dert werden - bis zu 60 Prozent mehr Leistung
-» Anlage kann ohne Batterie in Betrieb . h
. . auf gleicher Flache
genommen und nachgeriistet werden. Weniger
Komponenten - deutlich geringerer Installations-
aufwand und hoherer Wirkungsgrad.
Ausbau der Pionierstellung in den Bereichen
o Eigenverbrauch und Smart Home durch kom- Markterweiterung auf Flachdacher mit geringer
Zukiinftiges . ) . . . . . .
Lei . paktes System, das auf mogliche Entwicklungen | Belastbarkeit; hohes Potenzial auf internationalen
eistungspotenzial

der Speichertechnologie vorbereitet ist und die
Investition zukunftssicher macht.

Mirkten.

Zum Ertrag neuer Produkte siehe (©6) Kunden- und Produktverantwortung « S. 032//

SCHWERPUNKT LIEGT AUF EIGENEN ENTWICKLUNGEN. Die konzerneigene Forschung und Entwicklung ist die
Basis fiir das eigenstindige Leistungsversprechen der Marke SOLARWORLD. Unser wesentliches Know-

how ist daher auch im Berichtsjahr im eigenen Haus gewachsen und wurde nicht zugekauft. Unser

Anspruch, die SOLARWORLD mit proprietdren Entwicklungen vom Wettbewerb abzuheben, spiegelt

sich in der kontinuierlich steigenden Zahl von Patenten.

(@) ENTWICKLUNG DER ERFINDUNGEN UND SCHUTZRECHTE

2008 2009 2010 2011 2012

Erfindungsmeldungen 18 28 51 58 71
IP-Quote* 23 % 31% 56 % 51% 60 %
Besitz Schutzrechte bzw. Schutzrechtsanmeldungen 220 209 203 329 339
: 87 107 152 173**

Besitz Schutzrechtsfamilien 3 103

* Verhiltnis der Anzahl der Erfindungsmeldungen in der SOLARWORLD INNOVATIONS GMBH zur Anzahl der Mitarbeiter
**davon 70 mit mindestens einem erteilten Patent
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MITARBEITERZAHL IM BEREICH FORSCHUNG UND ENTWICKLUNG ERHOHT. SOLARWORLD lebt von der Kompetenz O 69
und dem Ideenreichtum ihrer Mitarbeiter. Deshalb haben wir den Personalbestand unserer For-

schungstochter SOLARWORLD INNOvVATIONS GMBH im Unterschied zu nahezu allen anderen Konzern-

bereichen 2012 nochmals erhoht. Dabei hat die SOLARWORLD INNOVATIONS GMBH insbesondere Mitar-

beiter aus den Bereichen Kristallisation und Wafering der DEUTSCHE SOLAR GMBH integriert, um bei

der Entwicklung neuer Kristallisationsverfahren noch mehr Synergien zu erzielen. Innerhalb der

SOLARWORLD INNOVATIONS GMBH haben wir zudem eine Gruppe ,,Systemtechnik® aufgebaut, damit

wir das Produktmanagement im Vertrieb von der Entwicklungsseite her besser unterstiitzen konnen.

ENTWICKLUNG DER MITARBEITERZAHLEN SOLARWORLD INNOVATIONS GMBH*
stichtagbezogen zum 31.12.2012

5,0 % von
2.355
3,6 % von Mitarbeitern
2.701 :
3,1 % von Mitarbeitern
3,3 % von 9.376 :
2,8% von Mitglf?)?e?tern Mitarpeitern
1.825 i i

Mitarbeitern ‘
| 118
2008 2009 2010 2011 2012

2012 80 Akademiker
| 5 Meister + Techniker
33 Mitarbeiter mit Berufsausbildung

* Ohne Leiharbeiter, gegeniiber Vorjahresbericht wurden die Angaben um die Anzahl der Studierenden bereinigt

MIT PARTNERN ENG VERNETZT. Trotz des hohen Eigenanteils entstehen Innovationen im SOLARWORLD Kon-
zern auch in Zusammenarbeit mit externen Partnern. Unsere Tochter SOLARWORLD INNOVATIONS
GMmBH bildet am Produktionsstandort Freiberg den Mittelpunkt eines Netzwerks von Maschinen- und
Anlagenherstellern, Herstellern der Verbrauchsstoffe wie z. B. Glas sowie von Kooperationspartnern
aus Forschung und Wissenschaft. Auch die langjahrige Partnerschaft mit der Technischen Universitat
Bergakademie Freiberg (TUBAF) und dem ortsansassigen Fraunhofer-Institut fur Halbleitermateria-
lien (FhG-THM) bildet einen zentralen Standortvorteil — nicht zuletzt, um wissenschaftlich qualifizier-
ten Nachwuchs fiir die SOLARWORLD zu gewinnen.
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Insgesamt arbeitete die SOLARWORLD INNOVATIONS GMBH in den Bereichen Kristallisation, Wafering,
Solarzelle, Modul und System auch 2012 weltweit mit rund 25 wissenschaftlichen Instituten, Universi-
taten und Hochschulen zusammen.

AN GEFORDERTEN PROJEKTEN BETEILIGT. Auch Forderprojekte bildeten fiir die SOLARWORLD 2012 eine wich-
tige Basis, um technologische Fortschritte zu erzielen. Insgesamt beteiligten wir uns im Berichtsjahr
an acht offentlich geforderten Projekten. Das grofte davon wird im Rahmen des Forschungsprogramms
Innovationsallianz Photovoltaik“ des Bundesumweltministeriums und des Bundesministeriums fir
Bildung und Forschung gefordert. Hier konnten wesentliche Grundlagen fiir die Leistungs- und Quali-
tatssteigerung der Solarmodule erarbeitet werden. In den USA wurde ebenfalls ein umfangreiches For-
derprojekt vom amerikanischen Department of Energy (DoE) genehmigt, das speziell die weitere Leis-
tungssteigerung und Kostenreduktion von monokristallinen Modulen im Fokus hat.

ENTWICKLUNG DER F&E-AUFWENDUNGEN

2008 2009 2010 2011 2012
FSE-Aufwendungen gesamt (in Mio. €)* 13,0 12,0 19,2 | 27,2 | 49,1
Geforderter Anteil (in %)* 18,5 15,0 11,5 | 145 | 10,7

* Angaben exklusive Forschung und Entwicklung unserer forschenden Joint Ventures

FORSCHUNGSQUOTE UND FORSCHUNGSINTENSITAT // IN PROZENT

2008 2009 2010 2011 2012
Forschungsquote 1,4 1,2 15 2.6 8,2
Forschungsintensitit 1,9 1,2 1,6 1,6 48

[Forschungsquote = F&E-Aufwendungen/Umsatz x 100]; exklusive FGE der Joint Ventures
[Forschungsintensitit = FGE-Aufwendungen/Gesamtaufwand x 1001; exklusive FGE der Joint Ventures
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UNSER ENGAGEMENT FUR UMWELT UND GESELLSCHAFT

SoLARWORLD steht fiir Nachhaltigkeit. Die ,,griine Idee ist die Basis unseres Handelns. Trotz der
schwierigen Geschaftslage haben wir 2012 unser Engagement fir Umwelt und Gesellschaft fortgefiihrt,
da es zu unserem Selbstverstandnis gehort und SOoLARWORLD fiir alle Stakeholder klar vom Wettbe-
werbsfeld der Solarhersteller heraushebt.

SOLARWORLD ist ein produzierendes Unternehmen. Als solches miissen wir drei zentrale Themen
adressieren: Energie, Wasser und Abfall. In diesen Bereichen haben wir uns konkrete Reduktionsziele
gesetzt, die wir bis 2020 erreichen wollen. Diese Ziele wollen wir dadurch erreichen, dass wir die Effi-
zienz unserer Prozesse kontinuierlich verbessern. MaRgeblich ist fiir uns das Verhaltnis zur Produk-
tionseinheit Watt Peak: D.h. wir messen uns daran, wie viel Mengen Energie, Wasser und Abfall wir
pro Watt Peak einsparen konnen. Des Weiteren setzen wir uns ein absolutes Emissionsziel fiir neue
PkW in unserem Fuhrpark.

(3) UMWELTZIELE 2020

Einheit Ziel 2020 Stand 2012
Energie & Klimaschutz
Konzernweiter Energieverbrauch kWh/Wp -25% 0,63
Kumulierter Energiebedarf (Lebenszyklus) MJ../Wp -15% 13,5
Konzernweite CO,-Emissionen kg CO,/Wp -15% 0,25
Emissionsintensitét (Lebenszyklus) kg CO,/Wp -15% 0,8
Durchschnittlicher CO,-Aussto der PkW im SOLARWORLD Fuhrpark g COyeq/km 95 152

(neue PkW) (alle PkW)

‘Wasser
Spezifischer Wasserverbrauch m*¥MWp -10% 1.738
Spezifische Abwassermenge m*MWp -10% 1.384
Abfall
Spezifische Abfallmenge MWp -10% 26,5

ENERGIE UND KLIMASCHUTZ

Solare Stromerzeugung ersetzt andere Quellen im Energiemix, tragt somit zur Reduktion von klima-
schiddlichen Treibhausgasemissionen bei und schont fossile Ressourcen. Gleichwohl bendétigt der Her-
stellungsprozess unserer Produkte ebenfalls Energie. Unsere Produkte erzeugen aber tiber ihren
Lebenszyklus weitaus mehr Energie, als ihre Herstellung zuvor verbraucht. Entsprechend werden auch
weit mehr Treibhausgasemissionen eingespart, als im gesamten Herstellungsprozess freiwerden.

UNTER ANDERUNGSVORBEHALT UND UNGEPRUFT
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0 ? 2 CO,-EMISSIONEN. Seit Griindung des Carbon Disclosure Project Deutschland im Jahre 2005 beteiligen wir
uns an der Erfassung der Treibhausgasemissionen. 2012 sind unsere konzernweiten Treibhausgas-
emissionen auf rund 139 (2011: 189) Tausend tCOy., gesunken.

(3) KONZERNWEITE EMISSIONEN // IN TSD. TCO%,q

179 189 139
139

2009 2010 2011 2012

Ziel 2020: =15 %, bezogen auf die konzernweiten
Emissionen in kg COs.,/Wp

Die Emissionsintensitat unserer Produkte (d.h. die Menge an Treibhausgasemissionen pro Produk-
tionseinheit, COy.,/Wp) berechnen wir tiber die Lebenszyklusanalyse. Dabei beziehen wir die Emissio-
nen der gesamten Herstellung inklusive der Vorstufen und Inputfaktoren mit ein. 2012 kamen wir in
Freiberg und den USA gemeinsam auf 0,8 (2011: 0,8, nur Produktionsdaten fir Freiberg) kg CO,../ Wp.
In Freiberg erzielten wir eine Verbesserung von 8 Prozent im Vergleich zum Vorjahr. Werte aus den
USA liegen dieses Jahr erstmalig vor.

Bei SOoLARWORLD wird kein Stickstofftrifluorid (NF;) ein- oder freigesetzt.
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(39 EMISSIONSINTENSITAT // IN KG CO,,/ Wp

1,0
0,9*
0,8 0,8
| ‘ 0,7

2009 2010 2011 2012 2012
Freiberg Freiberg Freiberg Freiberg Freiberg
und USA

Ziel 2020: =15 %, bezogen auf die Emissionsinten-
sitdt in kg COsey/ Wp

* Wert gemittelt aus 2009 und 2011

RUCKLAUFZEITEN. Die Zeit, die benétigt wird, bis die Energie, die in der Herstellung eingesetzt wurde,
durch die Produktion der Solaranlage wieder eingeholt wird, nennt man Energierticklaufzeit. Dement-
sprechend meint die CO,-Riicklaufzeit die Zeit, die benotigt wird, um die Treibhausgase wieder zu
kompensieren, die bei der Herstellung freiwerden. Unsere Berechnungen entsprechen dem Ansatz
,cradle-to-gate®, d.h. sie decken alles ,von der Wiege bis zum Fabriktor® ab.

An den Energie- und COy-Riicklaufzeiten lasst sich der Leistungsfortschritt von SOLARWORLD ablesen.
Wihrend bei einer Anlage in Bonn (Stromertrag: 940 kWh/kWp) der Energieeinsatz fiir die gesamte
Herstellung nach gut einem Jahr amortisiert wird, ist dies in San Francisco, USA (Stromertrag:

1.670 kWh/kWp), bereits nach sieben Monaten der Fall. Zum Vergleich: 2008 betrug die Energiertick-
laufzeit laut einer Studie von ESU-services noch bis zu 3,5 Jahre.

Die COy-Emissionen werden nach gut einem Jahr bei einer Anlage in San Francisco kompensiert, wohin-
gegen es in Grenoble, Frankreich (Stromertrag: 1.110 kWh/kWp) aufgrund des hohen Atomstromanteils
am franzosischen Energiemix fast sieben Jahre dauert. Diese Berechnungen ergeben sich aus der
Lebenszyklusanalyse fiir unsere Module aus Freiberg, die in einer Dachanlage mit Siidausrichtung bei
optimaler Neigung installiert werden, bei einer durchschnittlichen Modullebensdauer von 30 Jahren.

Eine Ubersicht iiber viele Standorte weltweit sowie weitere Angaben zu den Berechnungen finden Sie
auf unserer Homepage: @ www.solarworld.de/nachhaltigkeit//
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0 ?4 POSITIVE ENERGIE- UND CO,-BILANZ. Mit dem Volumen der im Jahr 2012 verkauften Solarstrommodule kann
bei 30 Jahren Laufzeit ein Energietiberschuss von 11.133 GWh erzielt werden. Dariiber konnen rund
8,7 (2011: 8,7, nur Produktionsdaten fiir Freiberg) Mio. tCO,,, eingespart werden. Die dadurch vermie-
denen Kosten fiir Umweltschiden belaufen sich auf rund 607 (2011: 608, nur Produktionsdaten fiir
Freiberg) Mio. €. Die vermiedenen CO,-Emissionen iibersteigen somit die bei der gesamten Herstel-
lung verursachten COy-Emissionen um das 19-fache (2011: 19-fache, nur Produktionsdaten fiir Frei-
berg). Hierbei ist hervorzuheben, dass sich die Werte der Freiberger Produktion um 8 Prozent im Ver-
gleich zum Vorjahr verbesserten. Da wir keine genauen Informationen dariiber besitzen, wo und wie
unsere Module verbaut werden, legen wir bei unseren Berechnungen eine standardisierte Installation
zugrunde (1.275 kWh/m?).

ENERGIEBILANZ // IN GWH

Energieverbrauch Energieproduktion Energietliberschuss
in der Herstellung durch abgesetzte Module

der Module

2012 468 - 20.708
2011 636 — 20.592
2010 586 — 18.004
2009 381 ] 11.133
mmm Kompensierter Energieverbrauch Energieiiberschuss

(3 C0,-BILANZ // IN MIO. TCO,,

CO,-Emissionen Gesamte vermiedene CO,- Zusétzlich vermiedene
in der Herstellung Emissionen durch abge- CO,-Emissionen
der Module setzte Module

2012 0,5 — 8,7
2011 0,5 — 8,7
2010 0,4 — 7,6
2009 0,3 — 4,7
mmm Kompensierte CO,-Emissionen Zusdtzlich vermiedene CO,-Emissionen
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Weitere Informationen zu den jeweiligen Modellannahmen und den Berechnungen finden Sie unter
& Nachhaltigkeit im Detail = N 060ff//.

SOLAR2WORLD

Angetrieben durch unsere Vision einer weltweit fairen, nachhaltigen Entwicklung haben wir es uns
seit 2007 unter dem Dach von Solar2World zum Ziel gesetzt, durch dezentrale Solarstromlosungen
den Menschen iiberall Zugang zu Strom zu ermdglichen. Bisher haben wir in diesem Rahmen weltweit
Projekte mit einer Gesamtgrofe von 519 kWp realisiert. In Zusammenarbeit mit unseren Projektpart-
nern und durch den freiwilligen Einsatz unserer Mitarbeiter konnten wir 2012 rund 78 (2011: 39) kWp
installieren.

SOLARWORLD EINSTEIN AWARD

Bei der jahrlichen Verleihung des SOLARWORLD Einstein Awards zeichnen wir seit 2005 Personlichkei-
ten aus, die sich in besonderer Weise fiir die globale Nutzung der Solarenergie eingesetzt haben. 2012
ging der Preis an Molly und George Greene der US-amerikanischen Hilfsorganisation Water Missions
International (WMI) sowie an Gilinther Cramer, Griinder des Wechselrichterherstellers SMA. Die Hilfs-
organisation WMI aus Charleston/South Carolina hat 150 Mitarbeiter und bis heute iber 600 Wasser-
projekte in 49 Landern umgesetzt. Die Idee dazu kam Molly und ihrem Mann George, als sie 1998 den
Opfern des Hurricans ,,Mitch® in Honduras halfen. Fiir den Betrieb der Wasserpumpen setzt WMI seit
Jahren fast ausschliellich Solarenergie ein. Glinther Cramer hatte SMA mit drei Mitstreitern vor 30
Jahren in Kassel gegriindet. Heute ist das Unternehmen weltweit vertreten und beschiftigt mehr als
5.500 Mitarbeiter.

Seit 2006 zeichnen wir zusatzlich in jedem Jahr Nachwuchswissenschaftler mit dem SOLARWORLD
Einstein Junior Award aus. 2012 ging der Preis an die Physikerin Dr. Bianca Lim vom Institut fiir
Solarenergieforschung in Hameln. Sie hat in ihrer Dissertation die Bor-Sauerstoff-Verbindungen
untersucht, die zu einem Sinken des Wirkungsgrades bei Solarzellen fithren. Ihr gelang es, das Pha-
nomen zu erklaren und ein praxistaugliches Verfahren zu entwickeln, das die Wirkung dieser Verbin-
dungen vermindert.

Weitere Erlauterungen zu den obigen Themen finden Sie in & Nachhaltigkeit im Detail.
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BESCHAFFUNG

KOSTEN SENKEN, SCHNELLER UND FLEXIBLER AGIEREN. Mehr als 70 Prozent unserer Kosten gehen auf den
Materialeinsatz zuriick. Das Beschaffungsmanagement hat fiir uns folglich strategische Bedeutung.
Zwei Aufgaben standen 2012 ganz oben auf unserer Agenda: Erstens galt es, unsere Material- und
Servicekosten kurzfristig zu senken. Zweitens mussten wir den Bereich strategisch und organisato-
risch neu strukturieren, damit wir auf Dauer verbesserte Einkaufskonditionen erzielen. In Kooperation
mit unseren Lieferanten wollen wir dabei unsere Flexibilitat steigern, sodass wir Warenstrome schnel-
ler als bisher an Veranderungen der Marktlage anpassen konnen. Eine hohe Flexibilitit beim Materi-
aleinsatz ist inzwischen der maRgebliche Erfolgsfaktor, wahrend bis vor zwei Jahren die langfristige
Versorgungssicherheit Prioritdt hatte. In der noch jungen Solarindustrie kam es namlich hdufig zu Lie-
ferengpdssen bei Vorprodukten wie Silizium und bei Komponenten wie Wechselrichtern. Inzwischen
sind auch hier weltweit Uberkapazitéten entstanden, sodass wir uns 2012 ausreichend mit Material
versorgen konnten.

BETRAGE IN MILLIONENHOHE EINGESPART. Im Berichtsjahr haben wir bei den Material- und Servicekosten
Millionenbetrage eingespart, indem wir bereits als globale Einheit auf den Beschaffungsmarkten
agiert haben und so mit unseren Lieferanten erfolgreich Konditionen verhandeln konnten. SOLAR-
WORLD gelang es 2012, ihre Bill of Materials um mehr als 20 Prozent zu senken. 3) Entwicklung
wesentlicher GuV-Positionen « S. 085//

FLEXIBILITAT BEI MATERIALVERFUGBARKEIT ERHOHT. 2012 haben wir bereits in einigen Bereichen mit unseren
Lieferanten neue Vereinbarungen getroffen, die es uns zukiinftig ermoglichen, Material bedarfsge-
rechter einzusetzen. Wir haben z. B. flir einige Materialien nicht mehr absolute Mengen, sondern
bestimmte Anteile an unserem zukiinftigen Bedarf ausgehandelt. Damit schaffen wir Lieferketten, in
denen die Risiken von unseren Lieferanten mitgetragen werden. In Freiberg nutzen wir seit 2012 erst-
mals Konsignationslager, durch die wir unsere eigenen Materialbestdnde und Ausfallrisiken verrin-
gern. (4 Risiken aus der Beschaffung « S. 1087/

LIEFERANTEN GEZIELT AUSGEWAHLT. SOLARWORLD legt Wert darauf, ihre Lieferanten als Partner langfristig
in ihr Geschift einzubinden. Auch in Zeiten enormen Kostendrucks zahlt bei der Lieferantenauswahl
nicht allein der giinstigste Preis, sondern eine Reihe weiterer Kriterien wie Qualitdt und Nachhaltig-
keit, die Kundenmehrwerte begriinden und auf die Marke SOLARWORLD einzahlen.
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KRITERIEN FUR DIE LIEFERANTENAUSWAHL
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»SUPPLIER DAY* EINGEFUHRT. Am 28. August 2012 veranstalteten wir erstmals ein internationales Lieferan-
ten-Symposium am Standort Freiberg. Teilgenommen haben mehr als 60 strategische Partnerunter-
nehmen, die der SOLARWORLD zusammen mehr als 50 Prozent des gesamten Einkaufsvolumens liefern.
Alle Vorstinde der SOLARWORLD haben den Teilnehmern unser Anliegen verdeutlicht, die Material-
und Servicekosten weiter zu senken. Die iberwiegende Mehrheit der Zulieferer hat sich danach bereit
erkldrt, uns in den gemeinsamen Anstrengungen auf dem Weg weiterer Kostenreduzierungen zu unter-
stiitzen. Den ,,Supplier Day* wollen wir als festes Forum zur direkten Kommunikation zwischen Kon-

zern und Lieferanten etablieren.

MITARBEITER

2012 richtete die SOLARWORLD ihre Personalstrategie darauf aus, den Personaleinsatz an die veran-
derten Marktbedingungen anzupassen und parallel dazu die zunehmend globale Ausrichtung des
Konzerns zu begleiten. Dazu haben wir 2012 strategische Schliisselbereiche zu globalen Organisations-
strukturen ausgebaut und aufeinander abgestimmt. Die MaBnahmen, die wir im Rahmen des Veriande-
rungsprozesses entwickelt haben, zielen in Einklang mit der Unternehmensstrategie darauf ab, unsere
Mitarbeiter aktiv an den Verdnderungen im Unternehmen zu beteiligen. Wir wollen dieses grofSe
interne Potenzial nutzen und mit den Ideen, der Flexibilitat und der langjahrigen Erfahrung vieler

unserer Mitarbeiter einen erfolgreichen Wandel gestalten.
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MITARBEITERZAHL AN MARKTLAGE ANGEPASST. Aufgrund der weltweiten Uberkapazititen haben wir 2012
unsere Produktionsmengen reduziert und unseren Personalbestand an den verdnderten Bedarf ange-
passt. An unseren beiden Produktionsstandorten in Freiberg und Hillsboro bedeutete dies einen Riick-
gang der Beschiftigtenzahl um jeweils rund 23 Prozent. Wir haben zunéchst die Beschéftigung von
Zeitarbeitern zuriickgefahren und greifen seit Ende 2012 nahezu ausschlieflich auf feste Mitarbeiter
zuriick. Die Anzahl der Festangestellten haben wir konzernweit um 13 Prozent reduziert. Uberwie-
gend konnten wir die natiirliche Fluktuation nutzen, befristete Arbeitsverhiltnisse auslaufen lassen
und neue Konditionen mit bestehenden Mitarbeitern verhandeln. Trotzdem lieBen sich auch betriebs-
bedingte Kiindigungen nicht vermeiden.

Um flexibel auf zukiinftige Nachfragednderungen reagieren zu konnen, werden wir bei steigendem
Produktionsbedarf wieder das Instrument der Zeitarbeit einsetzen. Wir wollen dazu, wie in den Jah-
ren zuvor, unsere Zusammenarbeit mit etablierten Personaldienstleistungsunternehmen fortfiihren.

Im Hinblick auf weitere Kosteneinsparungen haben wir konzernweit den Einsatz von Mitarbeitern in
allen Bereichen tiberpriift und zum Ende des Geschiftsjahres notwendige PersonalmaSnahmen einge-
leitet.

Konzernstrategische Bereiche wie Beschaffung, IT, Vertrieb und Export haben wir hingegen 2012
personell weiter ausgebaut. Auch in der branchenweiten Krise ist es SOLARWORLD dabei gelungen,
hochqualifizierte Arbeitskrafte mit langjahriger Erfahrung in anderen Branchen fiir Schlisselpositio-
nen zu gewinnen.

Inklusive Zeitarbeitskrifte reduzierte sich die Anzahl der Beschiftigten bei SOLARWORLD auf insge-
samt 2.558 (31. Dezember 2011: 3.233) Personen. Die Anzahl der festangestellten Mitarbeiter sank

konzernweit um 13 Prozent auf 2.355.

() ENTWICKLUNG DER MITARBEITERZAHLEN // ANZAHL PERSONEN

Mitarbeiter zum Mitarbeiter zum
31.12.2012 31.12.2011 +/- absolut
Deutschland 1.559* 1.756** -197
USA 769 919 -150
Rest der Welt 27 27 0
Konzern 2.355 2.702 -347

* inkl. 73 Auszubildende
**inkl. 82 Auszubildende

Die Fluktuationsquote im Konzern stieg auf 16,4 (2011: 15,5) Prozent. Hauptgrund waren die im Jahr
2012 durchgefiihrten und oben beschriebenen Personalmafnahmen.
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STRATEGISCHE BEREICHE ZU GLOBALEN ORGANISATIONSEINHEITEN AUSGEBAUT. Der Bereich Human Resources
versteht sich als strategischer Partner von Konzernleitung und Fachabteilungen. Aus dem grundlegen-
den Wandel der Solarindustrie und der gegenwértigen Branchenkrise resultiert die Notwendigkeit,
die SOLARWORLD organisatorisch umzubauen. Dieser Verdnderungsprozess soll von den Mitarbeitern
mitgestaltet werden und wird dementsprechend vom Personalbereich eng begleitet.

Eine erste MaBnahme im Rahmen der Unternehmensstrategie betrifft die Neuausrichtung unserer
konzerninternen Organisationsstrukturen. Bereits 2011 haben wir die Strukturen und Prozesse im
gesamten Konzern auf den Priifstand gestellt und 2012 entsprechende MaBBnahmen implementiert. Im
Zuge dessen haben wir die Bereiche Einkauf, IT und Export zu globalen Organisationseinheiten wei-
terentwickelt und konnten sie so an die aktuellen Marktanforderungen anpassen und weitere Kosten
einsparen. Mit den Bereichen Vertrieb Deutschland und Produktmanagement folgten zwei weitere
Kernbereiche, die unter einer neuen Leitung zu tibergreifenden Organisationseinheiten umstruktu-
riert wurden. So spiegelt sich die globale Ausrichtung des Konzerns auch verstarkt in der organisato-
rischen Struktur der Fachbereiche wieder.

UNTERNEHMENSKULTUR LANGFRISTIG FESTIGEN. SOLARWORLD besitzt eine starke Unternehmenskultur, die
uns als Arbeitgeber intern wie extern attraktiv macht. Sie ist durch einen regen Gedankenaustausch
zwischen allen im Konzern vertretenen Altersgruppen gepragt. 55,1 Prozent der Mitarbeiter sind jiin-
ger als 40, womit wir eine verhaltnismaRig junge Belegschaft haben. Unsere Unternehmenskultur lebt
zudem von der ,griinen Idee®. Sie gibt vielen Mitarbeitern den entscheidenden Antrieb, sich besonders
engagiert fiir die Ziele des Unternehmens einzusetzen. Dies haben interne Umfragen 2012 erneut
belegt. Auch von externer Stelle wurde der Stellenwert der ,,griinen Idee“ fiir das Unternehmen her-
ausgestellt: Dafiir, dass unsere Mitarbeiter den Nachhaltigkeitsgedanken sowohl nach innen als auch
nach aullen leben und ihr Handeln danach ausrichten, erhielt die SOLARWORLD 2012 das Zertifikat
,Green Brand Germany". (3 SolarWorld als ,,Green Brand Germany* ausgezeichnet - S.062//

KOMPETENZMODELL STRATEGISCH EINGESETZT. Die Unternehmenskultur bildet die Basis unserer Personal-
strategie. Ausgehend von unserem Selbstverstindnis und unseren Leitlinien haben wir 2011 ein glo-
bales Kompetenzmodell entwickelt. AuBerdem wurden dafiir konzernweit Mitarbeiter auf allen Perso-
nalebenen befragt. Dieses Modell ist das zentrale Instrument fiir unsere Personalarbeit. 2012 haben
wir darauf aufbauend unter anderem ein neues Rekrutierungssystem ausgearbeitet und implementiert.
Bewerber werden mithilfe geeigneter Diagnoseinstrumente wie strukturierten Interviews, Simulatio-
nen und einem Assessment Center beurteilt. Die Ergebnisse dienen als Grundlage fiir die Einstel-
lungsentscheidung. Alle notwendigen Neubesetzungen in den strategischen Schliisselbereichen haben
wir 2012 nach diesem Verfahren durchgefiithrt. Damit erreichen wir auch langfristig, dass neue Stel-
len konsequent mit Mitarbeitern besetzt werden, die im Einklang mit unserer Unternehmenskultur
sowie der Strategie des Konzerns handeln.
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FORDERUNG VON TALENTEN FORTGEFUHRT. Unser Ziel ist es, besonders qualifizierte Mitarbeiter an das
Unternehmen zu binden und an die neuen globalen und lokalen Prozesse und Strukturen heranzufiih-
ren. So wollen wir den Bedarf an Fach- und Fiihrungskraften langfristig mit leistungsfahigen und
motivierten Mitarbeitern aus den eigenen Reihen abdecken. Daher lag 2012 ein Fokus unserer Perso-
nalmaBnahmen auf der Fortfithrung unseres globalen Talent-Management-Programms, mit dem
Potenzialtrager besonders gefordert und zu Nachwuchskraften fir die Fihrungsebene ausgebildet
werden. Die Teilnehmer erhielten gezielte Coachings zum Thema globale Fiihrungskompetenz, um
ihre Fahigkeiten in diesem Bereich zu festigen. Im nachsten Schritt wurden individuelle Entwick-
lungsplane ausgearbeitet.

WEITERBILDUNG GEFORDERT. Wir investierten 2012 in WeiterbildungsmaRBnahmen sowie in Trainings und
Projekte, die im Besonderen den kulturiibergreifenden Austausch fordern sollen und damit unserem
Ziel einer globalen Konzernausrichtung Rechnung tragen. Zudem haben wir spezielle Fortbildungs-
maBnahmen geplant und in eine erste Implementierungsphase tiberfiihrt. Damit wollen wir die Mitar-
beiter auf allen Ebenen befdhigen, sich an der neuen Konzernausrichtung aktiv zu beteiligen, indem
sie selbst Verdnderungsbedarf in ihrem Arbeitsumfeld erkennen und gemeinsam entsprechende Mal-
nahmen zur Umsetzung erarbeiten. Die Kosten fiir Aus- und Weiterbildungen beliefen sich insgesamt
auf 0,7 (2011: 1,1) Mio. €.

CHANCENGLEICHHEIT AUSBAUEN. Mit 23,5 (2011: 22,5) Prozent stieg der Frauenanteil unserer Gesamtbe-
legschaft leicht. In Fiihrungspositionen betrug der Anteil 17,0 (2011: 15,6) Prozent. Unser Ziel ist es,
auf Managementebene annidhernd denselben Frauenanteil zu erreichen wie in der Gesamtbelegschaft.
Wir schaffen deswegen gleichermaRen fiir Frauen und Manner Anreize fiir den Aufstieg in Fiihrungs-
positionen. Letztendlich sorgen wir fir attraktive und flexible Arbeitsbedingungen, indem wir Teil-
zeitmodelle und wo moglich Home-Office-Arbeitsplatze anbieten sowie eine eigenverantwortliche
Zeitgestaltung innerhalb von Kernzeiten ermoglichen. Bei der Auswahl der Kandidaten fiir das Talent-
Management-Programm achteten wir ebenfalls darauf, dass sie der Struktur der Gesamtbelegschaft
entspricht; der Anteil von Frauen lag daher bei 23,8 Prozent.

FRAUENANTEIL IM TALENT-MANAGEMENT-PROGRAMM

A // Frauenanteil

2012 . .
— B // Miédnneranteil
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BETEILIGUNG DER MITARBEITER AM UNTERNEHMENSERGEBNIS. Unsere Mitarbeiter werden seit einigen Jahren
finanziell am Ergebnis des Unternehmens beteiligt. Das Beteiligungsmodell ist gewinnorientiert und
wird daher jedes Jahr in Abhangigkeit von Absatz, operativem Ergebnis und Produktionskosten des
Konzerns ermittelt. Fiir das Jahr 2012 wird keine Auszahlung an die Mitarbeiter erfolgen, da wir die
relevanten Kennzahlen nicht erreicht haben.

ERFOLGREICHE PROZESSPLANUNG DURCH TEAMWORK PRODUCTIVE MANAGEMENT. Fiir unsere zukiinftige Wettbe-
werbsfahigkeit sind reibungslose Ablaufe und Strukturen in der Produktion sowie in allen weiteren
Arbeitsbereichen unseres Konzerns entscheidend. Im Rahmen unseres internen formalen Vorschlags-
wesens konnen Mitarbeiter ihre Ideen fiir Verbesserungspotenziale in den verschiedenen Bereichen
einbringen. Im Jahr 2012 gingen insgesamt 74 (2011: 149) Vorschldge der Mitarbeiter ein, wovon ein
GroRteil umgesetzt wurde. Seit 2007 sorgen wir zusétzlich mit unserem Teamwork Productive Manage-
ment fiir kontinuierliche Prozessverbesserungen an unseren Produktionsstandorten in Freiberg und
Hillsboro.

GESUNDHEIT UND SICHERHEIT AM ARBEITSPLATZ. Wir arbeiten stetig daran, die Gesundheit und Sicherheit
unserer Mitarbeiter weiter zu erhohen. Im Berichtsjahr haben wir wie geplant die Zertifizierung unse-
res Tochterunternehmens SOLAR FACTORY GMBH sowie der SOLARWORLD AG nach den Arbeitsschutz-
und Gesundheitsschutzstandard der OHSAS 18001 (Occupational Health and Safety Assessment
Series) abgeschlossen. An den verschiedenen Standorten unseres Unternehmens organisieren wir fiir
die Mitarbeiter sowohl Vorsorgemoglichkeiten als auch Fitnessangebote. In Freiberg bieten wir jahr-
lich Gesundheitstage sowie diverse Gesundheitschecks und Riickenschulungen an. Zudem ermogli-
chen wir es den Mitarbeitern, unsere regelmifigen Sportangebote zu nutzen. An unseren Standorten
in den USA werden ebenfalls diverse Gesundheitsprogramme organisiert, wie Fitnessangebote sowie
Antiraucher- und Erndhrungskurse. Die Sicherheit am Arbeitsplatz nimmt in unserem Qualitdtsma-
nagement einen hohen Stellenwert ein. Die Unfallquote (Tausend-Mann-Quote) sank 2012 auf 12,1
(2011: 15,3).

JUNGE MITARBEITER AUSGEBILDET. Im Jahr 2012 haben 23 (2011: 29) Auszubildende ihren Berufsabschluss
an unseren beiden deutschen Standorten erlangt. Die Ausbildungsquote in Deutschland blieb mit 4,7
(2011: 4,7) Prozent konstant. In diesem Jahr konnten wir aufgrund der geringen Zahl an freien Stellen
lediglich 21 (2011: 27) Auszubildende in ein festes Arbeitsverhiltnis ibernehmen. Weitere 19 (2011:
25) Auszubildende begannen 2012 ihren Berufsweg im IT-Bereich oder in kaufméannischen sowie in
technischen Bereichen an unseren Standorten in Bonn und Freiberg.

NEUE PERSPEKTIVEN FUR STUDIERENDE EROFFNET. Die SOLARWORLD hilt seit Jahren engen Kontakt zu univer-
sitirer Forschung und Lehre. Am Standort Freiberg pflegen wir einen intensiven Austausch mit den
Fachbereichen vor Ort und unterstiitzen Studierende bei Forschungsprojekten und Abschlussarbeiten.
() Mit Partnern eng vernetzt - S. 069// Unser Ziel ist es, langfristig junge Nachwuchskrifte fiir unser
Unternehmen zu gewinnen. 2012 beteiligten wir uns im Rahmen des Deutschlandstipendiums der
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Bundesregierung an der gezielten Forderung von Studierenden. Mit diesem Stipendienprogramm for-
dern wir speziell Studierende der Fachrichtungen ,,Nachhaltiges Ressourcenmanagement”, ,,Material-
wissenschaften“ sowie , Finance, Operations & Information Management®. Wir méchten damit den
Studierenden mogliche Perspektiven aufzeigen und auch Abiturienten Anreize fiir die Aufnahme eines
Studiums in diesen Fachbereichen bieten. Uns als Forderer bietet das Stipendienprogramm die Mog-
lichkeit, uns auch iiber die finanzielle Beteiligung hinaus zu engagieren. So unterstiitzen wir gezielt
zwei Studierende der Informationswissenschaft, denen wir einen Mentor aus unserem Unternehmen
zur Seite stellen, damit sie ihre praktischen Erfahrungen in diesem Bereich erweitern konnen. Wir
haben dabei die Chance, potenzielle Nachwuchskrafte personlich kennen zu lernen und sie gemein-
sam mit dem ,,FIM Kernkompetenzzentrum® der Universitidt Augsburg auf zukiinftige Fach- und Fiih-
rungsaufgaben vorzubereiten.

UNTER DIE BESTEN DEUTSCHEN ARBEITGEBER GEWAHLT. Trotz der groRen Herausforderungen, vor denen wir
durch die weltweite Krise in der Solarindustrie standen, konnten wir uns auch 2012 als attraktiver
Arbeitgeber behaupten. Dies ging aus den Ergebnissen einer aktuellen Umfrage des Forschungsinsti-
tuts trendence hervor. Im Bereich ,,German Engineering Edition” haben deutsche Studierende SOLAR-
WorLD auf Platz 16 der beliebtesten Arbeitgeber gewdhlt. Diese Anerkennung nehmen wir als Ansporn,
uns auch kinftig als Wunscharbeitgeber zu positionieren und potenziellen Bewerbern interessante
Anreize zu bieten.
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WIRTSCHAFTLICHE LAGE 2012

Die folgende Darstellung der Ertrags-, Finanz- und Vermogenslage geht von der
Annahme der Unternehmensfortfithrung aus, ist vorlaufig und wurde von den
Abschlusspriifern der Gesellschaft weder abschlieBend gepriift noch mit einem
Bestatigungsvermerk versehen. Es wird ferner ausdriicklich darauf hingewiesen,
dass etwaige Bilanzkorrekturen im Rahmen der Jahres- bzw. Konzernabschlussprii-
fung die nachstehend veroffentlichten Ergebnisse wesentlich verindern konnen.

Im Jahr 2012 erzielten wir einen Umsatz von 606,0 Mio. €. Der Absatz mit Wafern,
Modulen und Bausitzen lag bei 608 MW. GemiR IAS 36 hat die SOLARWORLD AG
Wertberichtigungen auf das Anlagevermogen in Héhe von 189,5 Mio. € vorgenom-
men. Das EBIT des abgelaufenen Geschiftsjahres betragt —492 (2011: —244) Mio. €.
Das Konzernergebnis fiir das Geschiftsjahr 2012 sank auf -477 (2011: -307) Mio. €.

ERTRAGSLAGE

UMSATZ- UND ERGEBNISENTWICKLUNG

Im Geschaftsjahr 2012 erzielte der Konzern einen weltweiten Absatz mit Modulen und Bausétzen im
Segment ,Handel“ von 567 (2011: 555) MW. Im 1. Halbjahr 2012 lagen unsere Absatzmengen noch
weitgehend im Plan. Dies war vor allem auf Vorzieheffekte in Deutschland und in Italien zurtick zu
fihren. Das 2. Halbjahr entwickelte sich dann jedoch deutlich schwiacher als von uns im Jahr 2011 und
noch zur Jahresmitte 2012 angenommen. Zwar konnten wir den Absatz im Vergleich zum Vorjahr
leicht steigern, dies reichte aber nicht um den Preisriickgang von rund 40 Prozent zu kompensieren.
Somit lag der Umsatz im Segment ,Handel“ mit 581 (2011: 863) Mio. € um 33 Prozent unter dem Vor-
jahresniveau.

So wie im Konzernbericht 2011 prognostiziert ging der Absatz von Wafern im Laufe des Jahres 2012
zuriick. Insgesamt reduzierte er sich um 83 Prozent auf 41 (2011: 240) MW. Der Umsatz im Segment
,Produktion Deutschland®, der im Wesentlichen von unserem Wafergeschift gepréagt ist, sank um
91 Prozent auf 23 (2011: 263) Mio. €. @) Tz. 40: Segmentberichterstattung « S. 190//
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(39 VERTEILUNG DES ABSATZES ZWISCHEN IN- UND AUSLAND

A // Deutschland ___
B // Ausland

A | A//Deutschland 0
2012 A // Deutschland 37%
B B//Ausland 63 %

Insgesamt betrug der konzernweite Absatz von Wafern und Solarmodulen 608 (2011: 794) MW. Dieser
Riickgang ist auf den stark gesunkenen Waferabsatz zuriickzufiihren. Die konzernweite Auslandsquote
des Absatzes sank um 5 Prozentpunkte auf 63 (2011: 68) Prozent im Geschaftsjahr 2012. Hauptgriinde
waren die starke deutsche Nachfrage nach Modulen und Bausétzen im 1. Halbjahr sowie der Riick-
gang des Waferabsatzes im Ausland. @) Handel - S. 057// Durch den starken Preis- und Waferabsatz-
riickgang reduzierte sich unser Konzernumsatz um 42,0 Prozent bzw. 438,9 Mio. € auf 606,0 (2011:
1.044,9) Mio. €. Der Auslandsanteil unseres Umsatzes betrug 50,4 (2011: 57,6) Prozent.

Zum Geschiftsjahresende wurden gemaf3 IAS 36 Werthaltigkeitstests auf das Anlagevermogen durch-
gefiihrt. Ergebnis der Werthaltigkeitstests war ein Wertberichtigungsbedarf von netto 176,1 Mio. €.
Dieser setzt sich zusammen aus Bruttowertberichtigungen auf das Anlagevermogen in Hohe von 189,5
Mio. € und korrespondierenden Auflosungen abgegrenzter Investitionszuwendungen in Hohe von 13,4
Mio. €. Wesentliche Griinde fiir dieses Ergebnis sind die Uberkapazititen und der starke Preisverfall.
(® Entwicklung wesentlicher GuV-Positionen « S. 085//

Wie bereits im Halbjahresbericht 2012 angekiindigt, konnte der Konzern das fiir das Jahr 2012
gesteckte Ziel eines positiven Konzernergebnisses vor Zinsen und Steuern (EBIT) nicht erreichen. Das
EBIT sank auf -492,4 (2011: —243,9) Mio. €. Im Segment ,,Handel“ sank das EBIT auf -164,5 (2011:
auf -85,3) Mio. €. Im Segment ,,Produktion Deutschland“ betrug das EBIT —146,7 (2011: 48,8) Mio. €
und im Segment ,,Produktion USA" -161,2 (2011: -200,1) Mio. €.
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UMSATZ NACH SEGMENTEN // IN MIO. €

w2011
2012
Produktion Produktion Handel Sonstiges Eliminierung Umsatzerldse
Deutschland USA
1.045
863
581 606
263
23 5 1 1 1
0
-86

Das konzernweite Ergebnis vor Zinsen, Steuern und Abschreibungen (EBITDA) reduzierte sich im

Geschaftsjahr 2012 um 424,3 Mio. € auf -215,6 (2011: 208,7) Mio. €. Das Finanzergebnis betrug —67,5
(2011: —=59,5) Mio. €. @ Finanzierungsanalyse + S. 088//

Das Konzernergebnis fiir das Geschéftsjahr 2012 sank auf -476,9 (2011: —=307,1) Mio. €.

ENTWICKLUNG WESENTLICHER GUV-POSITIONEN

Im Geschaftsjahr 2012 ist der Materialaufwand, beeinflusst von der reduzierten Produktion, den Ein-
sparungen durch Optimierung der konzernweiten Einkaufsprozesse und der Verbesserung des Mate-

rialeinsatzes, um 35 Prozent auf 534,5 (2011: 819,2) Mio. € gesunken. Diese Reduktion reichte nicht
aus, um den starken Preisverfall von Solarstromprodukten zu kompensieren. Die Materialaufwands-
quote betrug 98,7 (2011: 72,4) Prozent.
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Im Rahmen der im Jahr 2012 eingeleiteten RestrukturierungsmaBnahmen haben wir unseren Perso-
nalbestand an die reduzierten Produktionsmengen angepasst. Entsprechend sanken die Personalauf-
wendungen um 6,2 Prozent bzw. 8,6 Mio. € auf 129,6 (2011: 138,2) Mio. €. Die Personalaufwandsquote
ist jedoch aufgrund der gesunkenen Gesamtleistung auf 23,9 (2011: 12,2) Prozent gestiegen.

Die Abschreibungen reduzierten sich insbesondere infolge der im Vergleich zum Vorjahr geringeren
Wertberichtigungen um 175,8 Mio. € auf 276,7 (2011: 452,5) Mio. €. Auch im Geschiftsjahr 2012 wur-
den Wertberichtigungen auf das Anlagevermogen durchgefiihrt. Im Segment ,,Produktion Deutsch-
land*“ ergab sich ein Nettowertberichtigungsbedarf von 83,6 (2011: 162,3) Mio. € insbesondere auf die
deutsche Waferfertigung. Im Segment ,,Produktion USA® betrug der Nettowert 84,6 (2011: 152,2)

Mio. €. Im Wesentlichen erfolgte hier die Wertberichtigung auf unsere US-Zellfertigung. Zudem wur-
den noch weitere auBerplanméBige Abschreibungen in Hohe von 7,5 Mio. € gebucht. @ 12. 32:
Abschreibungen « S. 182//

Die sonstigen betrieblichen Aufwendungen erhohten sich insbesondere durch die im 2. Quartal durch-
gefiihrten Wertberichtigungen auf geleistete Anzahlungen in Hohe von 88,7 Mio. € um 20,4 Mio. € auf
246,2 (2011: 225,8) Mio. €. Gegenlaufig dazu kamen konzernweite Kostensenkungsmafnahmen im
Zuge der Restrukturierung zum Tragen. Dies betraf vor allem die Bereiche Fremdpersonal, Instand-
haltung und Marketing. Die Aufwandsquote lag im Berichtsjahr bei 45,5 (2011: 20,0) Prozent.

Im Vergleich zum Vorjahr reduzierten sich die sonstigen betrieblichen Ertrage um 107,2 Mio. € auf
153,3 (2011: 260,5) Mio. €. Dieser Riickgang ist im Wesentlichen auf die im Vorjahr hoheren Ergebnis-
effekte aus der Nicht-Erfiillung und Aufhebung von Langzeitliefervertragen mit Waferkunden zuriick-
zuflihren.
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MEHRPERIODENUBERSICHT ZUR ERTRAGSLAGE // IN T€

2008 2009 2010 2011 2012
Umsatzerlose 900.311 1.012.575 1.304.674 1.044.935 606.021
Bestandsverdanderung Erzeugnisse 15.160 48.830 8.434 72.054 -64.666
aktivierte Eigenleistungen 7.740 3.117 1.025 14.349 65
Sonstige betriebliche Ertrage 36.841 69.934 100.791 260.499 153.299
Betriebsleistung 960.052 1.134.456 1.414.924 1.391.837 694.719
Materialaufwand -454.060 -691.062 -834.780 -819.152 —-534.493
Personalaufwand -90.130 -99.783 -126.282 -138.224 -129.648
Abschreibungen -55.166 -63.659 -88.503 -452.514 -276.736
Sonstige betriebliche Aufwendungen -99.883 -127.127 -172.607 —-225.805 -246.227
Zwischensumme -699.239 -981.631 -1.222.172 -1.635.695 -1.187.104
Betriebsergebnis 260.813 152.825 192.752 -243.858 -492.385
Finanzergebnis —72.144 -21.073 -44.131 —59.492 -67.489
Ertragsteuern -53.422 =72.779 -61.309 -5.592 82.982
Ergebnis aus nicht fortgefiihrten Aktivitaten
(nach Steuern) 13.432 1.808 0
Konzernergebnis 148.679 58.973 87.312 -307.134 —-476.892

KENNZAHLEN ZUR ERTRAGSLAGE // IN PROZENT
2008 2009 2010 2011 2012

Umsatzrendite
(Konzernergebnis/Umsatzerlose) 16,5 5,8 6,7 negativ negativ
Materialaufwandsquote
(Materialaufwand/Umsatz
zzgl. Bestandsverdnderung und. akt. Eigenleistungen) 49,2 64,9 63,5 72,4 98,7
Personalaufwandsquote
(Personalaufwand/Umsatz ff. Aktivitaten
zzgl. Bestandsverdnderung und akt. Eigenleistungen) 9,8 9,4 9,6 12,2 23,9
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FINANZLAGE

FINANZIERUNGSANALYSE

Gegeniiber dem 31. Dezember 2011 reduzierte sich das Eigenkapital bis Ende 2012 infolge des Kon-
zernverlustes um 496,6 Mio. € auf 117,8 (31. Dezember 2011: 614,4 Mio.) €. Die Eigenkapitalquote
betrug zum Bilanzstichtag 8,8 (31. Dezember 2010: 27,5) Prozent.

Zum Bilanzstichtag sanken unsere Finanzverbindlichkeiten um 267,1 Mio. € auf 1.004,8 (31. Dezem-
ber 2011: 1.271,9) Mio. €. Zum 31. Dezember 2012 konnte der Konzern seine vereinbarten Finanz-
kennzahlen (Covenants) nicht einhalten. Daraus ergibt sich, dass Glaubiger von Fremdkapitalmitteln
in Hohe von nominal 404,5 Mio. € (im Wesentlichen aus den ausgegeben Schuldscheindarlehen) aktu-
ell ein auRerordentliches Kiindigungsrecht haben. (3) Restrukturierungsbedarf und positive Fortfiih-
rungsprognose « S. 094// Aus diesem Grund wurden Finanzverbindlichkeiten in Hohe von 403,6 Mio. €
aus dem langfristigen in den kurzfristigen Bereich umgegliedert. @ Tz. 57: Lang- und kurzfristige
Finanzschulden « S. 203// Zum Stichtag waren deswegen 53,5 (31. Dezember 2011: 90,5) Prozent unse-
rer Finanzverbindlichkeiten dem langfristigen Bereich zugewiesen.

Die unter den langfristigen Schulden ausgewiesenen Investitionszuschiisse und -zulagen reduzierten
sich zum Bilanzstichtag auf 51,3 (31. Dezember 2011: 56,8) Mio. €. Diese auf der Passivseite abge-
grenzten offentlichen Mittel werden iiber den Zeitraum der Nutzung bezuschusster Investitionen
ertragswirksam aufgelost. Infolge des durchgefithrten Werthaltigkeitstest wurden auerplanméaRig
und entsprechend der Wertberichtigung auf das Anlagevermogen die zugehorigen, abgegrenzten
Investitionszuschiisse aufgelost.

Die iibrigen langfristigen Verbindlichkeiten reduzierten sich um 56,8 Mio. € auf 27,0 (31. Dezember
2011: 83,8) Mio. €. Der darin ausgewiesene langfristige Anteil der erhaltenen Anzahlungen auf Liefer-
kontrakte belief sich zum Bilanzstichtag auf 26,3 (31. Dezember 2011: 79,2) Mio. €.

INVESTITIONSANALYSE

Im Geschéftsjahr 2012 haben wir insgesamt 46,5 (2011: 174,5) Mio. € in immaterielle Vermogens-
werte und Sachanlagen investiert. Davon flossen 14,2 Mio. € in die Waferfertigung und 5,2 Mio. € in
die Modulproduktion an unserem deutschen Standort Freiberg. Weitere 18,4 Mio. € haben wir in die
Wafer-, Zell- und Modulfertigung am Standort Hillsboro/USA investiert. In der Forschungs- und Ent-
wicklungsgesellschaft SOLARWORLD INNOVATIONS GMBH investierten wir 2,4 Mio. €. Dartiber hinaus
sind 6,3 Mio. € in weiteren Standorten des SOLARWORLD Konzerns investiert worden.
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ENTWICKLUNG DER INVESTITIONEN //IN MIO. €

293
272

174

46

2008 2009 2010 2011 2012

LIQUIDITATSANALYSE

Die flissigen Mittel, die sich zum Stichtag 31. Dezember 2012 auf 224,1 (31. Dezember 2011: 553,3)
Mio. € beliefen, beinhalteten Zahlungsmittel und Zahlungsmittelaquivalente, die sich hauptsdchlich
aus Tages- und Festgeldern zusammensetzen.

Der Cashflow aus laufender Geschaftstitigkeit lag in 2012 bei —50,2 (2011: —49,6) Mio. €.

Der Cashflow aus der Investitionstatigkeit betrug 13,0 (2011: =51,5) Mio. €. Dies ist insbesondere auf
Einzahlungen aus dem Abgang von Anlagevermdgen in Hohe von 32,5 (2011: 22,8) Mio. €, den Zufluss
von Investitionszuwendungen von 27,5 (2011: 23,9) Mio. € und Einzahlungen aus Finanzmittelanlagen
in Hohe von 7,9 (2011: 67,5) Mio. € zuriickzufiihren. Gegenlaufig beeinflussten den Cashflow die Aus-
zahlungen fir Investitionen in das Anlagevermogen in Hohe von -=52,5 (2011: —181,4) Mio. €.

Der Cashflow aus der Finanzierungstatigkeit lag bei —291,7 (2011: 46,4) Mio. €. Er beinhaltet im
Wesentlichen Auszahlungen fir die Tilgung von Finanzkrediten in Hohe von —214,8 (2011: -132,6)
Mio. € sowie Zinszahlungen in Héhe von -66,9 (2011: -=59,8) Mio. €.
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090 (49 CASHFLOW-UBERLEITUNG // INMIO. €
553 -50
777777777777777777777777777777777 I +13 =292
,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,, |
0 224
Finanzmittelfonds Cashflow aus Cashflow aus Cashflow aus Wechselkurs- Finanzmittelfonds
am Anfang der laufender Investitionstitigkeit ~ Finanzierungstitigkeit inderungen am Ende der
Periode Geschaftstatigkeit Periode
MEHRPERIODENUBERSICHT ZUR FINANZLAGE // IN T€
Kapital 31.12.08 31.12.09 31.12.10 31.12.11 31.12.12
Eigenkapital 841.075 865.462 914.372 614.391 117.771
Langfristige Schulden 1.093.559 1.119.411 1.340.349 1.339.273 646.664
Kurzfristige Schulden 185.988 232.177 341.637 282.108 569.129
Kapital Gesamt 2.120.622  2.217.050  2.596.358  2.235.772 | 1.333.564
9% 48 % 43 %
2012
27 % 60 % 13%
2011
35% 52 % 13%
2010
39 % 51% 10 %
2009
40 % 51% 9 %
2008
Eigenkapital ~ = [angfristige Schulden Kurzfristige Schulden
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KENNZAHLEN ZUR FINANZLAGE // IN PROZENT

2008 2009 2010 2011 2012
Eigenkapitalrendite
(Konzernergebnis/Eigenkapital) 17,7% 6,8 % 9,5 % negativ negativ
ROCE (Stichtag)
(EBIT/Capital Employed*) 37,1% 13,7 % 14,4 % negativ negativ
Liquiditat I. Grades
(Fliissige Mittel +
sonst. finanzielle Vermoégenswerte/Kurzfr. Schulden) 4,5 2,2 2,1 2.1 0,7
Liquiditat II. Grades
(Fliissige Mittel + Kurzfr. verfiigbare Mittel/Kurzfr. Schulden) 5,0 3,2 2,6 2,8 0,8
Liquiditét III. Grades
(Kurzfristige Vermogenswerte/Kurzfristige Schulden) 6,0 4,3 3,6 4.1 1,2

* Immaterielle VG und Sachanlagevermogen abzgl. Investitionszuwendungen zuziiglich Nettoumlaufvermégen ohne Finanzmittel und
Finanzverbindlichkeiten

VERMOGENSLAGE

VERMOGENSSTRUKTURANALYSE

Die Bilanzsumme des SOLARWORLD Konzerns reduzierte sich gegeniiber dem 31. Dezember 2011 um
902,2 Mio. € auf 1.333,6 (31. Dezember 2011: 2.235,8) Mio. €.

Die langfristigen Vermogenswerte verringerten sich um 426,0 Mio. € auf 642,4 (31. Dezember 2011:
1.068,4) Mio. €. Das Working Capital reduzierte sich um 152,8 Mio. € auf 234,8 (31. Dezember 2011:
387,6) Mio. €. Dies ist insbesondere auf die um 117,2 Mio. auf 211,8 (31. Dezember 2011: 329,0) Mio. €
reduzierten Vorrate (ohne kurzfristig geleistete Anzahlungen) und den um 67,4 Mio. € auf 55,6 (31.
Dezember 2011: 123,0) Mio. € verringerten Forderungsbestand zuriickzufithren. Demgegentiber stand
die Verringerung der Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen um 31,8 Mio. € auf 32,6 (31.
Dezember 2011: 64,4) Mio. €. Die innerhalb der Vorrite ausgewiesenen kurzfristigen geleisteten
Anzahlungen beliefen sich auf 10,7 (31. Dezember 2011: 49,4) Mio. €. Die Ertragsteuerforderungen
verringerten sich um 34,4 Mio. € auf 1,1 (31. Dezember 2011: 35,5) Mio. €.
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0 9 2 MEHRPERIODENUBERSICHT ZUR VERMOGENSLAGE // INTE
Vermdogen 31.12.08 31.12.09 31.12.10 31.12.11 31.12.12
Langfristige Vermdégenswerte 1.000.856 1.211.471 1.364.377 1.068.447 642.447
Kurzfristige Vermdgenswerte 1.119.766 1.005.579 1.231.981 1.167.326 691.117
Vermdgen Gesamt 2.120.622 2.217.050 2.596.358 2.235.773 1.333.564
48 % 52 %
2012
48 % 52 %
2011
53 % 47 %
2010
55 % 45 %
2009
47 % 53 %
2008
mmmm | angfristige Vermogenswerte Kurzfristige Vermogenswerte

KENNZAHLEN ZUR VERMOGENSLAGE // IN PROZENT

31.12.08 31.12.09 31.12.10 31.12.11 31.12.12
Eigenkapitalquote
(Eigenkapital/Bilanzsumme) 39,7 % 39,0 % 35,2 % 27,5 % 8,8%
Anlagenintensitit
(Langfristige Vermogenswerte/Bilanzsumme) 47,2 % 54,6 % 52,5% 47,8 % 48,2 %
Anlagendeckung I. Grades
(Eigenkapital/Langfristige Vermogenswerte) 0,8 0,7 0,7 0,6 0,2
Anlagendeckung II. Grades
(Eigenkapital + Langfristige Schulden/
Langfristige Vermdgenswerte) 1,9 1,6 1,7 1,8 1,2
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AUSSERBILANZIELLE FINANZINSTRUMENTE

AuBerbilanzielle Finanzinstrumente haben keinen Einfluss auf die Vermogenssituation des Konzerns.

NICHT BILANZIERTES VERMOGEN

Der Konzern verfiigte zum 31. Dezember 2012 {iber kein Vermogen, das nicht bilanziell sichtbar wére.

SONSTIGE IMMATERIELLE WERTE

Im Rahmen unserer produktionsnahen Forschungs- und Entwicklungsaktivititen generieren wir Pro-
zess- und Verfahrensvorteile, die wesentlich zur Effizienzsteigerung und Kostenreduktion im aktuel-
len und zukiinftigen Geschift beitragen. (3) Innovationsbericht « S. 065//

Basierend auf unserer hohen Markenbekanntheit konnten wir im Geschaftsjahr unsere Positionierung
als Qualitatsanbieter ausbauen. Mit unseren Kundenprogrammen verstarkten wir die Bindung unserer
deutschen und amerikanischen Vertriebspartner und steigerten dadurch den Wert unserer Marke
nachhaltig. @) Marke und Marketing + S. 060//

UNTER ANDERUNGSVORBEHALT UND UNGEPRUFT

093



094

SOLARWORLD 2012 ¢ KONZERNLAGEBERICHT e NACHTRAGSBERICHT

NACHTRAGSBERICHT

ANGABE UND AUSWIRKUNGEN VON VORGANGEN VON BESONDERER
BEDEUTUNG

RESTRUKTURIERUNGSBEDARF UND POSITIVE FORTFUHRUNGSPROGNOSE. Vor dem Hintergrund der wettbewerbs-
widrigen Marktbedingungen lie§ der Vorstand in Abstimmung mit dem Aufsichtsrat der SOLARWORLD
AG die Unternehmensplanung der kommenden Jahre, insbesondere die Ertrags- und Finanzplanung,
sachverstandig extern tberpriifen.

Die SOLARWORLD AG hat am 24. Januar 2013 nach § 15 WpHG eine Ad-Hoc-Mitteilung veroffentlicht
und darin Folgendes bekannt gegeben: Auf Grundlage der sachverstidndig plausibilisierten Unterneh-
mensplanung des laufenden und der kommenden Jahre gehe die Verwaltung davon aus, dass gravie-
rende Einschnitte bei den Verbindlichkeiten der Gesellschaft, insbesondere den ausgegebenen Anlei-
hen und Schuldscheindarlehen notwendig seien. Gleichzeitig gehe die SOLARWORLD AG davon aus,
dass eine iiberwiegende Wahrscheinlichkeit dafiir bestehe, dass die erforderliche Finanzrestrukturie-
rungskonzept und notwendige MaBnahmen operativer Art — im allseitigen Interesse — umgesetzt wer-
den konnten und somit eine positive Fortfiihrungsprognose bestehe.

Der Vorstand hat seit Veroffentlichung der Ad-Hoc-Mitteilung die Fortfiihrungsprognose laufend
gepriift. Mit Bekanntgabe des Restrukturierungsbedarfs wurden zielfihrende Gesprache eingeleitet.
Diese beinhalten insbesondere Gespriche mit den wesentlichen Fremdkapitalgebern der SOLARWORLD
AG. Dies sind u. a die Glaubiger von Schuldscheindarlehen der SOLARWORLD AG. Im Rahmen dieser
Gesprache soll eine Einigung tiber einen Restrukturierungsvorschlag erzielt werden, die anschlieBend
noch der Versammlung der Anleiheglaubiger aus den beiden ausgegebenen Unternehmensanleihen
sowie — soweit erforderlich — der Hauptversammlung der SOLARWORLD AG mit der Bitte um Fassung
der zur Umsetzung des noch zu entwickelnden Restrukturierungskonzepts notwendigen Beschliisse
vorgelegt werden soll.

VORSTANDSBEREICHE DER SOLARWORLD AG NEU GESTALTET. Am 7. Februar 2013 hat die SOLARWORLD AG mit
Boris Klebensberger in bestem Einvernehmen die Aufhebung seiner Vorstandsbestellung vereinbart.
Boris Klebensberger war seit 2001 als COO maRgeblich fiir den Auf- und Ausbau des SOLARWORLD
Konzerns im Produktions- und Technologiebereich sowie in der Produktentwicklung verantwortlich.
Die Vorstandsbereiche wurden neu aufgeteilt, um den Herausforderungen fiir das Unternehmen
schlagkriftig entgegenzutreten und eine zligige Umsetzung geplanter MaBnahmen und Projekte zu
erreichen.
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» Die Fertigungen in Freiberg und Hillsboro wurden direkt dem CEO Dr.-Ing. E. h. Frank Asbeck
unterstellt. Mario Behrendt, Geschaftsfiihrer der DEUTSCHE SOLAR GMBH, und Gordon Brinser, Pra-
sident der SOLARWORLD INDUSTRIES AMERICA INC berichten als Bereichsvorstidnde an den CEO.

» Das Management Board der SOLARWORLD Industries America wurde neu besetzt und erweitert, um
der groen Bedeutung des amerikanischen Markts fiir den Konzern gerecht zu werden. Zukunftig
gehoren ihm an: Philipp Koecke (CFO SoLARWORLD AG), Colette Rickert-Hennen (CIBPO SoLAR-
WorLD AQG), Jiirgen Stein (Global Head of Procurement), Gordon Brinser (President SOLARWORLD
INDUSTRIES AMERICA INC.) und Mukesh Dulani (Vice President Operations SOLARWORLD INDUSTRIES
AMERICA INC.).

» In Freiberg wurde die Linienstruktur wie folgt gedndert: Die Geschaftsfiihrer der Freiberger Toch-
terunternehmen DEUTSCHE CELL GMBH und SOLAR FAcTORY GMBH berichten ab sofort an den neuen
Bereichsvorstand Mario Behrendt.

e Der Bereich Global Procurement sowie die SOLARWORLD INNOvATIONS GMBH fallen ebenfalls in den

Verantwortungsbereich des CEO.

» Der Bereich Global Quality Management und Product Engineering wurde in den Vorstandsbereich
des CSO Frank Henn integriert, so dass weitere Synergien und Optimierungen von Prozessen

erreicht werden konnen.

» Der Bereich IT ist in das Ressort von Colette Riickert-Hennen iibergegangen, die von nun an die
Funktion Chief Information, Brand & Personnel Officer (CIBPO) innehat.

EUBEGINNT MIT REGISTRIERUNG CHINESISCHER SOLARIMPORTE. Die Europdische Kommission hat am 6. Marz
2013 mit der Registrierung von Importen in Zusammenhang mit moglichen Antidumping- und Anti-
subventionszollen auf Solarprodukte aus China begonnen. Importeure von Solarstrommodulen, Solar-
zellen und Solarwafern miissen seit dem 6. Marz 2013 beim Zoll angeben, ob die Produkte aus China
eingefithrt wurden oder maRgeblich in China gefertigt worden sind. Auf so registrierte Produkte kann
gegebenenfalls riickwirkend beim Importeur ein Zoll erhoben werden.

Die laufenden Antidumping- und Antisubventionsverfahren in Briissel gehen auf eine Handelsbe-
schwerde der Industrieinitiative EU ProSun zuriick, der auch die SOLARWORLD AG angehort. Seit Sep-
tember 2012 ermittelt die Europaische Kommission gegen chinesische Hersteller. Spatestens Anfang
Juni 2013 wird die Behorde eine vorlaufige Entscheidung tber Antidumpingmafnahmen treffen. Wer-
den Zolle eingefiihrt, konnen diese bis zu 90 Tage riickwirkend, also ab Mirz, erhoben werden.

(® Rechtliche und wirtschaftliche Einflussfaktoren « S. 054//
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SOLARWORLD AG SEIT MARZ 2013 NICHT MEHR IM TECDAX VERTRETEN. Zum 18. Mirz 2013 wurde die Aktie der
SOLARWORLD AG aus dem Auswahlindex TecDAX genommen. Der Arbeitskreis Aktienindizes der
Deutschen Borse begriindet diese Entscheidung mit der vergleichsweise niedrigen Marktkapitalisie-
rung der SOLARWORLD Aktie. Die SOLARWORLD AG war seit 2004 im TecDAX vertreten.

GROSSPROJEKTE IN DEN USA UND IN DEUTSCHLAND MIT GESAMTLEISTUNG VON RUND 47 MW VERKAUFT. Ende des

1. Quartals 2013 gelang es SOLARWORLD, zwei Groprojekte in der kalifornischen Mojave-Wiiste an
den Energieversorger Duke Energy Renewables zu verkaufen. Die Projekte haben eine Gesamtnenn-
leistung von 25,6 MW. In Deutschland verkaufte SOLARWORLD Anfang April eine solare Groanlage
auf der Halbinsel Piitnitz, Mecklenburg-Vorpommern, mit einer Nennleistung von 21,3 MW. Uber
Details der Abschliisse wurde Vertraulichkeit vereinbart. Der erfolgreiche Verkauf der Projekte trug
zur Verbesserung der Liquiditédt bei und festigte zudem die internationale Position des Konzerns in
diesem Geschaftsfeld.

GESAMTAUSSAGE DES VORSTANDS ZUR WIRTSCHAFTLICHEN LAGE ZUM
BERICHTSZEITPUNKT

Das Management der SOLARWORLD AG bewertet die wirtschaftliche Lage des Konzerns unter Beriick-
sichtigung der Ertrags-, Finanz- und Vermogenslage, die sich aus dem Konzernabschluss 2012 ergibt
und oben dargestellt ist, sowie unter Einbeziehung des laufenden Geschéafts 2013 zum Zeitpunkt der
Aufstellung des Konzernlageberichts als kritisch. Die SOLARWORLD AG bedarf der Restrukturierung,
um die Hohe der Fremdverbindlichkeiten an die Ertragskraft der Gesellschaft anzupassen, d.h. es
muss im Verhandlungswege erreicht werden, dass die Verbindlichkeiten der Gesellschaft nur so hoch
sind, dass die Gesellschaft aus den operativen Ertragen die Zins- und Tilgungsleistungen dauerhaft
erbringen kann und zudem in der Lage ist, Ertrage zu erwirtschaften, um auch auf das Eigenkapital
eine Rendite zu erzielen.
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KAPITEL #4

KONZERNLAGEBERICHT
PROGNOSE

— SOLARWORLD SCHAFFT SOLAREN MEHRWERT —

WIR

GEWAHRLEISTEN HOCHSTE

QUALITAT

Unsere Module sind nach weltweit anerkannten Normen zertifiziert.
Unsere Anspriiche gehen jedoch weit tiber diese Standards hinaus.
Mit eigenen Testverfahren priifen wir unsere Module auf Herz und Nieren.
Ob Salznebel, extreme Hitze oder auch bittere Kilte:

Nur dann bekommen sie das Label SOLARWORLD.
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4/ KONZERNLAGEBERICHT
PROGNOSE

VORAUSSICHTLICHE ENTWICKLUNG

Risikobericht

Chancen

Der zukiinftige Markt 2013 +

Erwarteter Geschdftsverlauf 2013+

Voraussichtliche Ertrags- und Finanzlage

Gesamtaussage des Vorstands zur erwarteten Konzernentwicklung
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VORAUSSICHTLICHE ENTWICKLUNG

2013 wird ein weiteres schwieriges Jahr fiir die Solarindustrie. Obwohl die Absatz-
preise auch in diesem Jahr weiter fallen konnten, plant die SOLARWORLD, ihren
Absatz mit Modulen und Bausitzen zu steigern und einen Umsatz iiber Vorjahresni-
veau zu erwirtschaften. Um dies zu erreichen, planen wir, neue Markte zu erschlie-
Ben und unsere internationale Prisenz weiter auszubauen. Wir wollen verstarkt als
globaler Systemanbieter mit starker Marke in Erscheinung treten und insbesondere
das Projektgeschift deutlich ausbauen. Der Konzern beabsichtigt, an der konse-
quenten Umsetzung seines Restrukturierungskonzepts zu arbeiten, um seine Hand-
lungsfahigkeit zu gewahrleisten. Wir werden unsere konzernweiten Kapazitiaten
auch zukiinftig flexibel an die Nachfragesituation anpassen. Unsere Investitionsta-
tigkeit wird sich auf die Uberfithrung von Innovationen in die industrielle Fertigung
konzentrieren. Trotz einer erwarteten Umsatzverbesserung geht die SOLARWORLD
auch fiir das Geschiftsjahr 2013 von einem negativen operativen Ergebnis aus.

RISIKOBERICHT

CHANCEN- UND RISIKOMANAGEMENTSYSTEM

Ein Chancen- und Risikomanagementsystem ist notwendig, um Risiken rechtzeitig identifizieren,
bewerten und moglichst proaktiv Gegenmalknahmen einleiten zu konnen. Ebenso wichtig ist es, Chan-
cen am Markt friihzeitig zu erkennen und zu nutzen. Somit hilft ein gut ausgepriagtes Chancen- und
Risikomanagementsystem, den Bestand des Konzerns langfristig zu sichern und den Unternehmens-
wert zu steigern.

Basierend auf der Unternehmensstrategie legt der Vorstand die Grundziige der Risikopolitik fest und
steuert das Unternehmen entsprechend. Das Konzerncontrolling, das fir das globale Chancen- und
Risiko-Reporting zustindig ist, unterstiitzt gemeinsam mit lokalen Risikomanagern den Vorstand bei
einer Einschatzung der Eintrittswahrscheinlichkeit und Ergebnisauswirkung wesentlicher Chancen
und Risiken. Das Chancen- und Risikomanagement hat dabei insbesondere die Aufgabe, solche Risi-
ken zu identifizieren, die sich grundsitzlich als bestandsgefiahrdend erweisen konnen. Unter Bertick-
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sichtigung des vertretbaren Gesamtrisikos bewertet der Vorstand sdmtliche Moglichkeiten, die der
Gesellschaft zur Verfiigung stehen, um den als bestandsgefdhrdend identifizierten Risiken entgegen-
zusteuern. Dabei wird bei allen Entscheidungen iiber grundlegende strukturelle Malnahmen der Auf-
sichtsrat beratend hinzugezogen. Definition, Umsetzung und Kontrolle der einzuleitenden MaRnah-
men erfolgt unter Riickkoppelung zwischen Vorstand, Konzerncontrolling sowie lokalen Geschaftsfiih-
rungen und Risikomanagern. Soweit moglich und wirtschaftlich sinnvoll, werden Versicherungen zum
Zweck des Risikomanagements abgeschlossen.

Alle voll konsolidierten Unternehmen des SOLARWORLD Konzerns sind in das Chancen- und Risikoma-
nagementsystem eingebunden. ) SolarWorld Konzernstruktur zum 31. Dezember 2012 « S. 160// Dabei
tragen vor allem die Fihrungskrafte der ersten und zweiten Fiihrungsebene dezentral die Verantwor-
tung fiir die Identifikation und Uberwachung von Risiken. Unterstiitzt werden sie dabei durch lokale
Risikomanager, die ein monatliches Chancen- und Risikomanagement-Reporting an das Konzerncont-
rolling erstellen. Dieses Reporting wird unter Beriicksichtigung von Wesentlichkeitsgrenzen beziig-
lich der Auswirkungen von Chancen und Risiken erstellt. Wenn die potenzielle Auswirkung als sehr
wesentlich angesehen wird, erfolgt die Meldung unverziiglich und direkt an den Vorstand.

Die lokalen Berichte werden dem Vorstand vom Konzerncontrolling konsolidiert zur Verfiigung
gestellt. Der Vorstand wird zudem kontinuierlich tiber aktuelle Markttrends informiert und erhalt
regelmalig Wettbewerberanalysen. In den Vorstandssitzungen und im mehrmals jahrlich stattfinden-
den Strategy Council werden — unter Berticksichtigung dieser Markt- und Wettbewerberinformationen
—wesentliche Chancen und Risiken diskutiert, Entwicklungen tiberpriift und einzuleitende Maknah-
men beraten. 3 Strategische Konzernsteuerung + S. 043//
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INTEGRATION DES CHANCEN- UND RISIKOMANAGEMENTS IN DEN KONZERNEN

GESCHAFTSBEREICHE & TOCHTERGESELLSCHAFTEN

Dezentrale Risikoidentifikation und -iiberwachung
durch die Fithrungskrdfte und lokale Risikomanager

Monatliches Risikoreporting
innerhalb der Tochtergesellschaft
und an Konzerncontrolling

KONZERNCONTROLLING

> Monatliches Risikoreporting RS
an den Vorstand

INNTddONNINY

IDENTIFIKATION VON CHANCEN UND RISIKEN
SOFORTIGE MELDUNG AKUTER RISIKEN UND CHANCEN

> VORSTAND &

NIZNIYISLIANHIITLNISIM 4NV LYTISVE INILHOJIHONISIY

INTERNES KONTROLL- UND RISIKOMANAGEMENTSYSTEM IN BEZUG AUF DEN KONZERN-
RECHNUNGSLEGUNGSPROZESS

Ziel des internen Kontroll- und Risikomanagementsystems im Hinblick auf den (Konzern-) Rechnungs-
legungsprozess ist es sicherzustellen, dass die Rechnungslegung einheitlich und im Einklang mit den
gesetzlichen Vorgaben, den Grundsatzen ordnungsméafRiger Buchfithrung und den International Finan-
cial Reporting Standards (IFRS) sowie konzerninternen Richtlinien erfolgt und dadurch den Adressa-
ten des Konzernabschlusses zutreffende und verlassliche Informationen zur Verfiigung gestellt werden.
Hierfiir bestehen bei der SOLARWORLD Grundsatze, Verfahren und Malknahmen, deren wesentliche
Merkmale wie folgt beschrieben werden konnen:

Im SoLARWORLD Konzern besteht eine klare Fiihrungs- und Unternehmensstruktur, in der die einzel-
nen Konzerngesellschaften tiber ein hohes Mall an Selbststindigkeit und Eigenverantwortung verfii-
gen. Darauf aufbauend werden jedoch die im Hinblick auf den Rechnungslegungsprozess wesentlichen
Bereiche Finanz- und Rechnungswesen, Controlling und Investor Relations durch entsprechende
Abteilungen konzerniibergreifend gesteuert.
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Die Funktionen und Verantwortlichkeiten der Bereiche Finanz- und Rechnungswesen, Controlling und
Investor Relations sind klar getrennt bzw. zugeordnet, wobei durch gegenseitige Kontrollprozesse ein
kontinuierlicher Informationsaustausch gewahrleistet ist.

Grundlagen des internen Kontrollsystems sind neben definierten praventiven und iberwachenden
Kontrollmechanismen, wie systematischen und manuellen Abstimmungsprozessen, vordefinierte
Genehmigungsprozesse, die Trennung von Funktionen und die Einhaltung von Richtlinien.

Die eingesetzten Finanzsysteme sind durch entsprechende Einrichtungen im EDV-Bereich gegen
unbefugte Zugriffe geschiitzt. Soweit moglich, greifen wir auf Standardsoftware zuriick.

Eine einheitliche Rechnungslegung wird insbesondere durch konzernweit geltende Bilanzierungs-
richtlinien und ein standardisiertes Berichtsformat gewéhrleistet. Die Richtlinien und das Berichtsfor-
mat werden von den Mitarbeitern des Konzernrechnungswesens regelméfig aktualisiert und gepflegt.

Die Konzerngesellschaften erstellen ihre Abschliisse lokal und iibermitteln diese im vorgegebenen
Format an das Konzernrechnungswesen. Sie sind fiir die Einhaltung der Bilanzierungsrichtlinien des
Konzerns sowie fiir den ordnungsgeméfen und zeitgerechten Ablauf ihrer rechnungslegungsbezoge-
nen Prozesse und Systeme selbst verantwortlich. Sie werden hierbei im gesamten Rechnungslegungs-
prozess durch das Konzernrechnungswesen unterstiitzt.

Die Einhaltung der Bilanzierungsrichtlinien sowie der zeitlichen und prozessualen Vorgaben wird
durch das Konzernrechnungswesen iiberwacht. Neben systemtechnischen Kontrollen werden manu-
elle Kontrollen und analytische Prifungshandlungen vorgenommen. Hierbei werden das jeweilige
Kontrollumfeld sowie die Relevanz von Bilanzierungssachverhalten im Hinblick auf die Abschlussaus-
sagen bertcksichtigt.

Fiir spezielle fachliche Fragestellungen und komplexe Bilanzierungssachverhalte fungiert das Kon-
zernrechnungswesen als zentraler Ansprechpartner. Falls erforderlich, wird auf externe Sachverstian-
dige (Wirtschaftspriifer, qualifizierte Gutachter, etc.) zuriickgegriffen.

Auf Basis der Daten der Konzerngesellschaften erfolgt die Konsolidierung zentral im Konzernrech-
nungswesen. Grundsatzlich gilt auf jeder Ebene zumindest ein Vier-Augen-Prinzip.

Unabhdngig vom Konzernrechnungswesen erfolgt auf Basis des konzernweiten Berichtswesens durch
das Konzerncontrolling eine monatliche Analyse von Plan-/Ist- und Ist-/Ist-Abweichungen, wodurch
frithzeitig eine Priifung von wesentlichen oder unplausiblen Veranderungen vorgenommen wird.
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RISIKOMANAGEMENTSYSTEM IN BEZUG AUF FINANZINSTRUMENTE

Ziel und Aufgabe des Risikomanagements in Bezug auf Finanzinstrumente ist es, Markt-, Liquiditéts-
und Ausfallrisiken zu tiberwachen und gegebenenfalls durch operative und finanzwirtschaftliche
Aktivitaten zu begrenzen. Bestehende Regelungen kontrollieren den Einsatz von und den Umgang mit
Finanzinstrumenten. Dadurch wird sichergestellt, dass keine wesentlichen Finanztransaktionen ohne
Abstimmung mit dem Vorstand der SOLARWORLD AG erfolgen. Die Risikoiiberwachung obliegt der
Verantwortung der jeweiligen Vorstande und Geschaftsfiihrer der Tochtergesellschaften, die iiber
bestehende und neu auftretende Finanzrisiken direkt an den Vorstand der SOLARWORLD AG berichten.

Neben origindren Finanzinstrumenten werden auch Derivate zur Steuerung der Finanzrisiken einge-
setzt. Derivative Finanzinstrumente werden ausschlieBlich zu Sicherungszwecken abgeschlossen und
nicht zu Handels- oder Spekulationszwecken. Finanzrisiken wie Preis-, Wahrungs- und Zinsrisiken,
die sich durch unser internationales Geschaft ergeben, begegnen wir mit Rahmenvertragen, Fristge-
staltung und Sicherungsgeschiften. Im Ubrigen verweisen wir auf die nachfolgenden Angaben zu den
jeweiligen Einzelrisiken und die Angaben im Anhang. @) Tz. 65b: Grundsdtze und Ziele des Finanzrisi-
komanagements « S.210//

EINZELRISIKEN

Legende:
Risikoentwicklung Fristigkeit der Auswirkungen
T héher als im Vorjahr | kurzfristig: ein bis drei Jahre
N niedriger als im Vorjahr mittelfristig: drei bis fiinf Jahre
- gleichbleibend zum Vorjahr langfristig: mehr als fiinf Jahre

VORBEMERKUNG: Hinsichtlich der Risikoanalyse sowie bei der Angabe von Gegenmanahmen unterschei-
den wir in der konzerneigenen Produktion nicht nach den berichtspflichtigen operativen Segmenten
,Produktion Deutschland“ und ,,Produktion USA". Ausnahmen bilden hingegen regional unterschied-
lich zu bewertende Risikofaktoren. Die Gegenmalnahmen konnen zur Risikoreduktion » reduzieren,
zur Risikoverlagerung an Dritte » verlagern, z.B. iber den Abschluss von Versicherungen, oder zum
bewussten Eingang des Risikos dienen > eingehen.
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104 (59 GESAMTWIRTSCHAFTLICHE RISIKEN -

Risiken

1. Staatsschuldenkrise und/oder Rezession: erschwerte Finanzierungsbedingungen und instabile konjunkturelle Rahmenbe-
dingungen; sinkender Privatkonsum, erhéhtes Inflationsrisiko

2. Sinkende Haushaltsstrompreise: spiteres Erreichen der Wettbewerbsfihigkeit/Netzparitdt von Solarstrom; verlangsamte
Erschliefung neuer Markte

Eintrittswahrscheinlichkeit (Probabilitit)

1. Hoch: Die bestehende Staatsverschuldung im europdischen Raum kann weiterhin die Wahrungsstabilitdt des Euros gefahr-
den. Dies konnte die Wirtschafts- und Finanzlage negativ beeinflussen. Eine restriktive Fiskalpolitik kann die Konjunktur
bremsen und die Investitionsbereitschaft im Privatsektor dimpfen. Insgesamt gehen wir von einem gleichbleibend hohen
Risiko hinsichtlich erschwerter Finanzierungsbedingungen aus. Es konnte zu kurzfristigen Kreditengpéassen fiir grofe Inves-
titionsvorhaben und insbesondere fiir Projektfinanzierungen kommen.

N

. Niedrig: Da sinkende Kosten der Primérenergietrdger auch in der Vergangenheit kaum an die Konsumenten weitergegeben
wurden und die Energiepreise aufgrund der weiter wachsenden Energienachfrage voraussichtlich auch kiinftig eher steigen
werden, schitzen wir das Risiko als niedrig ein.

Auswirkung (Stérke, Fristigkeit)

1. Mittel, kurz- bis langfristig: Ein Riickgang der Endkundennachfrage konnte eine mittelstarke Beeintrachtigung unseres
Konzernumsatzes und unseres Ergebnisses bedeuten. Gro8projekte waren am stiarksten von einem erschwerten Finanzie-
rungsumfeld betroffen.

2. Mittel, mittelfristig: Haushaltsstrompreise haben mittelfristig Einfluss auf unser Geschift, da die Endkunden den Strom aus
einer eigenen Solaranlage konsumieren oder {iber einen Energieversorger beziehen konnen, d.h. die Stromerzeugungskos-
ten der Solaranlage werden mit den Haushaltsstrompreisen verglichen.

GegenmaRnahmen

Handel: Durch unsere Internationalisierungsstrategie streuen wir das Risiko eines Nachfrageriickgangs iiber verschiedene
regionale Mirkte. > reduzieren Uber eine diversifizierte Produktpalette sprechen wir verschiedene Kundengruppen an, um
das Finanzierungsrisiko zu streuen und Nachfrageverschiebungen zu kompensieren. » reduzieren (3) Zukiinftige Absatz-
mdrkte 2013+ // Segment ,,Handel“ « S. 125//

Produktion; Sonstiges: Durch kontinuierliche und erhebliche Kostensenkung sowie Effizienzsteigerung entlang der gesam-
ten Wertschopfungskette haben wir das Haushaltsstrompreisniveau in einigen Méarkten bereits unterschritten und nahern
uns andernorts weiter an. > eingehen
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(5) POLITISCHE UND REGULATORISCHE RAHMENBEDINGUNGEN -

Risiken

Anderungen von Solarstrom-Férdergesetzen: verlangsamtes Marktwachstum aufgrund von sinkenden bis hin zu entfallen-
den finanziellen Anreizen in einzelnen Lindern

Eintrittswahrscheinlichkeit (Probabilitit)

Hoch: In wichtigen Absatzmarkten wie Deutschland, USA, Ttalien und Frankreich werdep wirtschaftliche Anreize fiir Solar-
strom immer wieder von der Politik diskutiert. 2013 ist in diesen Lindern mit weiteren Anderungen der Gesetzeslage zu rech-
nen. Staatliche finanzielle Anreize fiir Solarstrom werden insgesamt weiter zuriickgefahren. ) Der zukiinftige Solarstrom-
markt«S.122//

Auswirkung (Stirke, Fristigkeit)

Hoch, kurz- bis mittelfristig: Nachfrageriickgange aufgrund verdnderter regulatorischer Rahmenbedingungen in einzelnen
Regionen konnen unseren Umsatz und unser Ergebnis voriibergehend negativ beeintrachtigen. Solange die Netzparitdt in den
einzelnen Markten nicht erreicht ist, wird SOLARWORLD diesem Risiko ausgesetzt sein.

GegenmafRnahmen

Handel: Durch unsere internationale Priisenz streuen wir dieses Risiko iiber mehrere Mirkte. > reduzieren &) Zukiinftige
Absatzmdrkte 2013+ // Segment ,,Handel "+ S. 125//

Segmentiibergreifend: Kontinuierliche Kostensenkung und Effizienzsteigerung ermoglichen ein schnelleres Erreichen der
Netzparitit und damit eine fortschreitende Unabhédngigkeit von Férderanreizen sowie eine langfristig wettbewerbsfahige
Preisgestaltung. > eingehen

Segmentiibergreifend: Wir stehen im Dialog mit Politik und Gesellschaft, sind in mehreren Branchenverbdnden aktiv und
engagieren uns gesellschaftspolitisch, um den Anteil der Photovoltaik an der Energieversorgung zu erhéhen. > eingehen
@ Nachhaltigkeit im Detail  S.N113//

UNTER ANDERUNGSVORBEHALT UND UNGEPRUFT

105



SOLARWORLD 2012 ¢ KONZERNLAGEBERICHT PROGNOSE e VORAUSSICHTLICHE ENTWICKLUNG

1 U 6 (2 RISIKEN AUS ALTERNATIVEN SOLARSTROMTECHNOLOGIEN ¢

Risiken

Technologischer Durchbruch oder Kostenspriinge bei alternativen Solarstromtechnologien: Substitutionsgefahr fiir kris-
talline Technologien

Eintrittswahrscheinlichkeit (Probabilitit)

Niedrig: Bei den derzeitigen Siliziumpreisen weisen wenige Hersteller alternativer Solarstromtechnologien Kostenvorteile
gegeniiber den kristallinen Produzenten auf. Dies gilt vor allem fiir den Dachanlagenmarkt, da alternative Solarstromtechnolo-
gien nur iiber eine geringe Moduleffizienz verfiigen, die die optimale Nutzung begrenzter Dachflachen erschwert.

Auswirkung (Stéirke, Fristigkeit)

Mittel, langfristig: Erfolgreiche Wettbewerber kénnten unseren Marktanteil schmélern, den Preiswettbewerb erhéhen und
somit den Margendruck verstirken. Dies konnte sich auf unseren Umsatz und das Ergebnis negativ auswirken.

Gegenmafnahmen

+ Produktion; Sonstiges: kontinuierliche Investitionen in Forschung und Entwicklung zur Effizienzsteigerung und Kostenopti-
mierung > eingehen

» Produktion; Sonstiges: regelmiBige, analytische Beobachtung der Entwicklung alternativer Technologien am Markt > redu-
zieren (3) Chancen- und Risikomanagementsystem « S. 099//
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(9 RISIKEN AUS DER VERSTARKUNG DES WETTBEWERBS 1

Risiken

Intensivierung des Wettbewerbsdrucks: Fortsetzung der Konsolidierung auf allen Wertschépfungsstufen der Solarindustrie,
verstirkte Konkurrenz durch staatlich subventionierte Hersteller, unfairer Preiswettbewerb, Uberkapazititen, Dumping

Eintrittswahrscheinlichkeit (Probabilitit)

Hoch: Die Konsolidierungswelle beschleunigt sich weiter mit zunehmendem Wettbewerbsdruck. Dieser verhinderte bisher eine
nachhaltige Stabilisierung der Absatzpreise. Die Gefahr von unlauterem Wettbewerb steigt, indem Anbieter langfristig unter
Herstellungskosten verkaufen, um Wettbewerber aus dem Markt zu dringen. 3 Der zukiinftige Solarstrommarkt + S. 122 //

Auswirkung (Stéirke, Fristigkeit)

Hoch, mittel- bis langfristig: Marktanteilsverlust, mangelnde Profitabilitdt und eine verstirkte negative Margenentwicklung
infolge unfairer Handelspraktiken und eines verscharften internationalen Preiswettbewerbs konnen den Umsatz und das
Ergebnis erheblich belasten. Je langer sich die Konsolidierung der Solarindustrie in diesem AusmaR fortsetzt, desto schwieri-
ger ist es fiir das Unternehmen, Maknahmen umzusetzen, die erfolgreich die Profitabilitit des Geschifts wiederherstellen kon-
nen.

Gegenmafnahmen

Handel: Differenzierung unserer Produkte durch Produktinnovationen, Qualitit, Service und Design > reduzieren; MaRnah-
men zur Kundenbindung » reduzieren (3) Marke und Marketing + S. 060//

Sonstiges: rechtliche Schritte zum Schutz gegen Dumpingpraktiken und unlauteren Wettbewerb seitens chinesischer Solar-
produzenten in Europa > eingehen (3) Rechtliche und wirtschaftliche Einflussfaktoren « S. 054//

Produktion; Sonstiges: Optimierung der Produktion entlang der gesamten Wertschopfungskette zur Verbesserung unserer
Kostenstruktur; Forschung und Entwicklung > eingehen

Produktion; Sonstiges: Mafnahmen zur Flexibilisierung der Kapazititsauslastung > reduzieren
() Produktionskapazitdten flexibel nutzen = S. 127//
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108 (9 RISIKEN AUS DER BESCHAFFUNG 1

Risiken

1. Unterschiedliche Auffassung in Bezug auf die Erfiillung langfristiger Siliziumvertrdge: Siliziumhersteller bestehen auf
die Erfiilllung von unvorteilhaften Einkaufskonditionen aus dlteren Langfristvertrdgen; Lieferantenbeziehungen konnen
belastet werden.

2. Steigende Einkaufspreise sonstiger Rohstoffe (Silber, Kupfer, Aluminium, etc.): héhere Beschaffungskosten, starke
Spekulationsschwankungen - besonders bei Silber, Aluminium und Kupfer, falsche Absicherung bei Termingeschéaften

Eintrittswahrscheinlichkeit (Probabilitit)

1. Hoch: Laut externer juristischer Stellungnahmen verstofen diese langfristigen Silizium-Liefervertrige gegen EU-Kartell-
recht und sind mit iiberwiegender Wahrscheinlichkeit nichtig bzw. fiihren zur Nichtigkeit. SOLARWORLD beabsichtigt daher,
die bereits geleisteten Anzahlungen zuriickzufordern.

N

.Hoch: Ein Anstieg der internationalen Rohstoffnachfrage aller Branchen kénnte einen Anstieg der Rohstoffpreise verursachen.

Auswirkung (Stérke, Fristigkeit)

1. Hoch, kurz- bis mittelfristig: Bei unseren Siliziumliefervertrigen handelt es sich grundsitzlich um Take-or-Pay-Vertrige.
Allerdings geht die Gesellschaft davon aus, dass diese Vertrage nichtig sind bzw. zur Nichtigkeit fithren und Riickforde-
rungsanspriiche in Bezug auf die geleisteten Anzahlungen bestehen. Dennoch kann nicht ganzlich ausgeschlossen werden,
dass es bis zu einem Totalverlust der geleisteten Anzahlungen oder dariiber hinausgehende Schadenersatzanspriiche
kommt, sofern die Gesellschaft sich mit ihren Lieferanten nicht einigen kann oder Gerichte zu abweichenden Einschétzun-
gen gelangen sollten. Falls die betroffenen Siliziumlieferanten die Belieferung der SOLARWORLD verweigern sollten, miisste
die Gesellschaft alternative Bezugsquellen finden. Dies birgt das Risiko, dass der Konzern nicht ausreichend Silizium in pas-
sender Qualitdt rechtzeitig beschaffen kann, was sich wiederum ergebnismindernd auswirken kénnte.

N

. Hoch, kurzfristig: Hohere Preise fiir sonstige Rohstoffe konnen sich negativ auf Ergebnis und Marge auswirken.

GegenmaRnahmen

» Produktion; Handel: Ausbau der Lieferantennetzwerke und Pflege der guten, langfristigen Lieferantenbeziehungen;
Nachverhandlungen mit Siliziumlieferanten; Flexibilisierung der Einkaufskonditionen > eingehen & Zukiinftige Beschaf-
fung «S.128//

» Produktion; Handel: Einsatz von Alternativprodukten reduziert Abhingigkeit von einzelnen Lieferanten > reduzieren

UNTER ANDERUNGSVORBEHALT UND UNGEPRUFT



SOLARWORLD 2012 ¢ KONZERNLAGEBERICHT PROGNOSE e VORAUSSICHTLICHE ENTWICKLUNG

(5 UNTERNEHMENSSTRATEGISCHE RISIKEN 1 109

Risiken

1. Fehleinschidtzungen zukiinftiger Entwicklungen: strategische Fehlentscheidungen hinsichtlich Investitionen, Desinvesti-
tionen, Technologieentwicklung, Standortentscheidungen, Finanzierung, Organisationsstruktur und Geschéftsmodell

2. Industriespionage: Verlust von geistigem Eigentum, Technologievorspriingen, Patenten etc. durch systematische Industrie-
spionage

Eintrittswahrscheinlichkeit (Probabilitit)

1. Hoch: Die Solarbranche unterliegt zurzeit rasanten Marktverdnderungen und einem harten Wettbewerb. Dieses kritische
Marktumfeld erschwert den Entwurf von Langfriststrategien, die auch der Konsolidierungsphase standhalten. Aufgrund des
herrschenden Verdringungswettbewerbs verhalten sich Marktteilnehmer derzeit zunehmend irrational und unvorhersehbar.
Dies erhoht die Gefahr, dass falsche strategische Entscheidungen getroffen werden.

N

. Hoch: Steigender Wettbewerbsdruck erhoht die Gefahr fiir Industriespionage.

Auswirkung (Stérke, Fristigkeit)

Hoch, kurz- bis langfristig: Marktanteils-, Image- und Kapitalverluste aufgrund strategischer Fehlentscheidungen konnten die
wirtschaftliche Lage des Konzerns weiter verschlechtern. Mangelnde Akzeptanz fiir neue Produkte konnte den Umsatz und
das Ergebnis beeintrachtigen. Der Verlust geistigen Eigentums kann die Vorreiterrolle beeintrachtigen und den Verlust von
Wettbewerbsvorteilen bedeuten. Aufgrund der angespannten Finanzsituation ist es derzeit nicht moglich, mehrere Strategien
gleichzeitig zu verfolgen, sodass Fehlentscheidungen den Fortbestand des Unternehmens gefihrden kénnten.

Gegenmafinahmen

Sonstiges: Inanspruchnahme externer Beratungsdienstleistungen » reduzieren > verlagern

Produktion; Sonstiges: strategische Allianzen zur Aufteilung des Investitionsrisikos » verlagern > eingehen

Sonstiges: produktionsnahe Forschungs- und Entwicklungsaktivitdten sowie Kooperationen mit Hochschulen und
Forschungszentren » reduzieren (3) Mit Partnern eng vernetzt + S. 069//

Segmentiibergreifend: Trenderkennung am Markt durch Marktanalysen in allen Geschiftssegmenten sowie langfristige
Beziehungen mit Kunden, Lieferanten und politischen Entscheidungstrigern > reduzieren > eingehen

Segmentiibergreifend: verschirfte Sicherheitsvorkehrungen insbesondere im IT-Bereich > reduzieren

Segmentiibergreifend: globalere Ausrichtung der Strukturen und Funktionen im Konzern, Best-Practice-Austausch
zwischen einzelnen Konzernstandorten » eingehen
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(5 AUSFALLRISIKEN ¢

Risiken

Zahlungsunfihigkeit einzelner Kunden: Forderungsausfille

Eintrittswahrscheinlichkeit (Probabilitat)

Niedrig: Im Zuge der Konsolidierungswelle hat sich bereits die Mehrheit unserer Waferkunden aus dem Markt zuriickgezogen
oder ihre Vertrdge mit uns beendet. Dadurch ist die Eintrittswahrscheinlichkeit weiterer Zahlungsausfille im Vergleich zum
Vorjahr gesunken. Unsere Kunden im Segment ,,Handel“ sind vor allen GroRhéndler, die nicht von der Industriekrise betroffen
sind. Somit schitzen wir das generelle Risiko von Forderungsausfillen in dem Bereich als gering ein.

Auswirkung (Stéirke, Fristigkeit)

Gering, kurzfristig: Vertragsausfille und Nicht-Erfiillung von Zahlungsverpflichtungen unserer Waferkunden kénnten nur
noch in geringem Umfang einen negativen Einfluss auf das Ergebnis und die Liquiditit haben. Die Forderungsausfille einzel-
ner Handelskunden haben nur eine geringe Auswirkung auf unser Geschift, da wir iiber eine sehr breite Kundenbasis verfii-
gen und keiner unserer Kunden fiir mehr als 10 Prozent unseres Umsatzes verantwortlich ist.

GegenmafRnahmen

« Produktion; Handel: laufende Uberwachung und Analyse des Forderungsbestandes sowie gezielte Abschliisse von Kredit-
versicherungen > reduzieren » verlagern

» Produktion; Handel: Vorkasse- bzw. Anzahlungsregelungen > reduzieren

» Handel: Risikostreuung iiber eine breite Kundenbasis von mehr als 1200 Kunden, d.h. internationale Systemintegratoren,
Fachgro8handler und Installateure > reduzieren
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(%) ABSATZ- UND PREISRISIKEN 1

Risiken

1. Anhaltender oder weiter steigender Preisdruck und Angebotsiiberschuss: sinkende Nachfrage nach unseren Produkten

2. Minderabnahmen und Vertragsaufhebungen: Nicht-Erfiillung langfristiger Wafervertrage

3. Nichtabnahme von GroBprojekten nach Fertigstellung des Baus: langfristige Bindung der Liquiditét

Eintrittswahrscheinlichkeit (Probabilitat)

1. Hoch: Der Preisdruck am Markt kann sich durch die Konsolidierung und die Anderungen der gesetzlichen Rahmenbedin-
gungen in den Kernmarkten verscharfen. Schlechtere Forder- und Finanzierungskonditionen fiir den Kauf von Solaranlagen
kénnten zu Nachfrageriickgingen im Markt fiihren. (3 Der zukiinftige Solarstrommarkt » S. 122//

2. Niedrig: Aufgrund des geringen Bestands an aktiven Waferkunden schitzen wir dieses Risiko als gering ein.

3. Mittel: Die Rentabilitdt von solaren Gro8projekten bleibt attraktiv, da die Gestehungskosten fiir Solarstrom stetig sinkt, die
Solarparks eine hohe Planungs- und Technologiequalitit aufweisen, die Zinsen niedrig bleiben und lukrative Alternativinvest-
ments fiir Investoren fehlen. Vor diesem Hintergrund gehen wir insgesamt bei einer stirkeren internationalen Ausrichtung von
einer stabilen Nachfrage nach Solarprojekten aus. Investoren konnten aber wihrend der Bauphase die Investitionszusage
zuriickziehen.

Auswirkung (Stéirke, Fristigkeit)

1. Hoch, kurzfristig: Minderabnahmen unserer Produkte oder stark sinkende Preise konnen dazu fiithren, dass wir nicht in der
Lage sind, kostendeckend zu produzieren. Des Weiteren konnen Wertberichtigungen der Lagerbestinde notwendig sein,
die sich negativ auf das Ergebnis auswirken. Starke Nachfragesenkungen konnen nicht nur den Umsatz schmaélern, sondern
auch zu Uberkapazititen in der Produktion fiihren, die sich negativ auf die Stiickkosten und die Marge auswirken und die
Werthaltigkeit der Produktionsanlagen beeinflussen. Sie konnen auch einen Anstieg der Lagerkosten verursachen.

2. Gering, kurzfristig: Vertragsausfille konnen sich nur noch in geringem MaRe negativ auf Ergebnis auswirken, da wir im
Waferbereich kaum noch Kunden haben und der Konzern sich strategisch vermehrt auf den Vertrieb von Systemen konzen-
triert.

3. Hoch, kurz- bis mittelfristig: Eine Nichtabnahme der Projekte nach dem Bau wiirde zu einer langeren Bindung der Liquidi-
tit fihren. Im schlimmsten Fall miissten die Parks als langfristiges Investment in die Bilanz aufgenommen werden. Wegen
der derzeit angespannten Liquiditdtslage im Konzern kann eine lingerfristige Bindung von liquiden Mitteln die Handlungs-
fahigkeit des Unternehmens erheblich einschranken.

GegenmafRnahmen

+ Handel: sich andernde Kundenbediirfnisse frithzeitig identifizieren und mit neuen Produkten gezielt ansprechen » eingehen
Mehrwert der Marke SOLARWORLD ausbauen, Kunden stirker an das Unternehmen binden und sie bei der Wahl von SOLAR-
WoRrLD Produkten in ihrer Kaufentscheidung bestirken > eingehen

+ Handel: Risikostreuung iiber eine breite Kundenbasis von mehr als 1.200 Kunden, d.h. internationale Systemintegratoren,
FachgroBhandler und Installateure > reduzieren

- Sonstiges: Ubernahme nicht verkiuflicher GroBprojekte in den Eigenbestand und Umsatzgenerierung aus Stromerzeugung;
Verdulerung zu einem spateren Zeitpunkt > eingehen
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112 (® RISIKEN AUS DEM GROSSANLAGENGESCHAFT 1

Risiken

1. Nicht-Realisierung von Projekten: Gro8projekte werden nicht iiber den Planungsstatus hinaus realisiert.

2. Regionale Flichenknappheit: mangelnde Verfiigbarkeit von lukrativen bebaubaren Flachen in Kernmarkten

Eintrittswahrscheinlichkeit (Probabilitit)

1. Mittel: Es bestehen u. a. allgemeine Planungsrisiken. Zu der Vielzahl notwendiger Voraussetzungen fiir den Projekterfolg
gehoren: der Abschluss eines Nutzungsvertrags fiir eine geeignete Flache, die Erteilung der Errichtungsgenehmigung und
die bautechnische Umsetzung. Daneben gibt es allgemeine finanzwirtschaftliche und SOLARWORLD unternehmensspezifische
Risiken in der kurzfristigen Zwischen- und langfristigen Fremdfinanzierung von Projekten.

2. Mittel: Je nach Region, Férderbedingungen und Einstrahlungswerten kann das Angebot an lukrativen, gro8anlagentaug-
lichen Flachen knapp werden. In Mérkten wie Deutschland, wo der Zubau in der Vergangenheit sehr stark war, sind viele
attraktive Flachen bereits bebaut oder stehen der Solarindustrie nicht zur Verfiigung.

Auswirkung (Stérke, Fristigkeit)

-

. Mittel, kurz- bis mittelfristig: Je weiter der Planungsprozess fortgeschritten ist, desto starker wiirden Aufwendungen aus
der Aufgabe des Projekts belasten. Die Planung von Projekten bindet kurz- bis mittelfristig liquide Mittel, die dem Unter-
nehmen anderweitig nicht zur Verfligung stehen. Bei der Nicht-Realisierung eines Projekts konnen so neben Anlauf- und
Folgekosten Opportunititskosten aus der Mittelbereitstellung anfallen.

2. Mittel, mittelfristig: Bei der Planung und Realisierung neuer Projekte miissen ungiinstigere Standortkonditionen in Kauf
genommen werden bzw. man muss mehr Kapital investieren, um geeignete Flachen zu sichern. Das kann die Wirtschaftlich-
keit des Projekts schmilern und damit den Verkaufspreis belasten.

GegenmaRnahmen

- Handel: sorgfiltiges Projektmanagement mit besonderer Vorsicht bei der Projekt- und Finanzplanung > eingehen

+ Handel: Risikostreuung durch ErschlieBung ausgewahlter Auslandsmarkte > reduzieren
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(59 PERSONALRISIKEN -

Risiken

Engpass an qualifizierten Fach- und Fithrungskriften: Schwierigkeiten bei der Besetzung von Schliisselpositionen; erhohte
Fluktuation

Eintrittswahrscheinlichkeit (Probabilitit)

Hoch: Die Verfiigbarkeit qualifizierter Fach- und Fithrungskrafte auf dem Arbeitsmarkt ist riickldufig, wahrend der Wettbe-
werb um Talente zunimmt. Zudem wirkt sich der starke Konsolidierungstrend in der Solarbranche negativ auf die Attraktivitét
des Solarmarkts fiir Berufsanfanger und Quereinsteiger aus.

Auswirkung (Stéirke, Fristigkeit)

Mittel, mittelfristig: Potenzielle Reduktion des Technologievorsprungs und des Unternehmenswachstums aufgrund von
Fachkriftemangel kann sich auf Umsatz und Ergebnis negativ auswirken.

Gegenmafnahmen

Segmentiibergreifend: gezielte, bedarfsorientierte Kompetenzentwicklung unserer Mitarbeiter; Starkung der Arbeitgeber-
attraktivitit; Mitarbeitermotivation durch starke Fithrungs- und Unternehmenskultur, Arbeitszeitmodelle > reduzieren
» eingehen ) Mitarbeiter + S. 077//

Segmentiibergreifend: Definition von Stellvertretungen im Rahmen unseres Qualititsmanagementsystems > reduzieren
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114 @ IT-RISIKEN T

Risiken

1. Stérungen im Betrieb der IT-Systeme und der Netzwerke: Gefahrdung der Verfiigbarkeit der IT-Services an den
Standorten weltweit

2. Hackerangriffe: Risiko durch Datenverlusts und Industriespionage

Eintrittswahrscheinlichkeit (Probabilitat)

1. Mittel: Die IT-Systeme werden regelmaRig gewartet und bedarfsgerecht den fachlichen, organisatorischen und sicherheits-
technischen Anforderungen angepasst.

2.Hoch: Angriffe auf die IT-Infrastruktur durch Hacker konnen durch das Unternehmen nicht beeinflusst werden. Fortlaufend
aktualisierte SchutzmaRfnahmen, Uberwachungen und MaRnahmenpline verhindern und begrenzen Auswirkungen auf den
Geschiftsbetrieb.

Auswirkung (Stéirke, Fristigkeit)

1. Mittel, kurz- bis mittelfristig: Unterbrechung von Produktions- und Arbeitsabldufen konnte zu ProduktivititseinbuRen
fithren.

2. Hoch, langfristig: Industriespionage und Diebstahl geistigen Eigentums konnte den Verlust von Wettbewerbsvorteilen zur
Folge haben.

GegenmafRnahmen

» Segmentiibergreifend: regelmaRige Investitionen in Updates sowie Soft- und Hardwaresysteme; aktuelle Virenprogramme
sowie Firewalls reduzieren das Risiko von Virenbefall und Hackerangriffen; zertifizierte Systeme erhéhen Sicherheit und
Zuverlassigkeit; Verschliisselung schiitzt unsere Daten » reduzieren

+ Segmentiibergreifend: Trennung der IT-Systeme von Produktion und Verwaltung zur Risikominimierung moglicher
Ausfille > reduzieren

» Segmentiibergreifend: regelmiBige, tiglich mehrmalige Datensicherungen » reduzieren
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@D LIQUIDITATSRISIKEN 1

Risiken

1.Kiindigung von Fremdkapitalmitteln und damit verbundene vorzeitige Riickzahlung aufgrund der Nicht-Einhaltung
der Covenants: Risiko einer Zahlungsunfihigkeit

2. Langerfristig negative Ertragssituation: verstirkter Mittelabfluss, negativer operativer Cashflow

3.Langere und umfassendere Liquidititsbindung: Liquidititsbindung durch Ausweitung des GroRanlagengeschéfts

Eintrittswahrscheinlichkeit (Probabilitit)

1. Mittel: Der Vorstand befindet sich seit Januar 2013 in Verhandlungen mit den entsprechenden Gldubigern, mit dem Ziel,
Finanzverbindlichkeiten zu vereinbaren. Der Vorstand geht davon aus, dass eine iiberwiegende Wahrscheinlichkeit dafiir
besteht, dass die erforderliche Finanzrestrukturierung erfolgreich umgesetzt werden kann. (3 Tz. 65e: Liquiditdtsrisi-
ken-S.212//

2. Hoch: Ein anhaltender Preisverfall und ein Riickgang der Absdtze konnten die Ertragssituation weiter verschlechtern und
den Abfluss liquider Mittel aus dem Unternehmen beschleunigen.

3. Hoch: Die SOLARWORLD beabsichtigt, sich verstarkt im GroRprojektsegment zu engagieren. Eine Intensivierung des Projekt-
geschifts birgt jedoch das Risiko verstarkter und langerer Liquiditdtsbindung.

Auswirkung (Stirke, Fristigkeit)

1. Stark, kurzfristig: Aufgrund der aktuellen Branchenkrise ist das Refinanzierungsumfeld fiir Solarindustrieunternehmen
sehr schwierig. Sollten Fremdkapitalgeber eine vorzeitige Riickzahlung unserer Finanzverbindlichkeiten einfordern, wiirde
die Zahlungsunfahigkeit der Gesellschaft drohen.

N

. Stark, kurz- bis mittelfristig: Ein dauerhaft negativer operativer Cashflow kann die Liquiditdtslage des Konzerns massiv
belasten und die Handlungsfahigkeit sowie die Zahlungsfahigkeit einschranken. Sollte das Unternehmen dieser Situation
langerfristig ausgesetzt sein, wiirde eine Refinanzierung mit Fremdkapital hierdurch zuséatzlich erschwert.

w

. Stark, kurz- bis mittelfristig: Eine lingere und umfassendere Liquiditatsbindung konnte die Zahlungsfihigkeit des Unter-
nehmens erheblich einschranken.

GegenmafRnahmen

» Segmentiibergreifend: regelmiBige Gespriche mit all unseren Kreditgebern; engere Steuerung der Liquiditit anhand des
aktiven Working-Capital-Managements; MaBnahmen zur Vermégensverwertung > reduzieren > eingehen

» Segmentiibergreifend: Neuverhandlung der Verbindlichkeiten und Restrukturierung der Passivseite > reduzieren.

- Segmentiibergreifend: &) Tz. 65e: Liquiditdtsrisiken « S. 212//
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SONSTIGE FINANZWIRTSCHAFTLICHE RISIKEN -

Risiken

‘Wihrungs-, Zins- und Preisrisiken

Eintrittswahrscheinlichkeit (Probabilitat)

Mittel: Durch die Beschaffung von Rohstoffen, insbesondere in US-Dollar, sowie den Verkauf von US-Produkten in anderen
Wihrungsraumen sind wir Wahrungsrisiken ausgesetzt. Als international tatiges Unternehmen sind wir auch von Zins- und
Preisrisiken betroffen.

Auswirkung (Stirke, Fristigkeit)

Mittel, langfristig: Einfluss auf das Finanzergebnis unserer Geschiftstitigkeit. Dank der proaktiven, regelmaRigen, sorg-
faltigen Priifung unserer finanzwirtschaftlichen Instrumente schétzen wir diese Risiken als mittel ein.

GegenmafRnahmen

» Segmentiibergreifend: gezielter Einsatz von derivativen und nicht derivativen Finanzinstrumenten » verlagern > reduzieren
®) Tz. 65: Kapitalmanagement und Finanzinstrumente « S. 210//

RECHTLICHE RISIKEN T

Risiken

Rechtsrisiken: vielféltige steuerliche, wettbewerbs-, patent-, kartell-, marken- und umweltrechtliche Regelungen im Rahmen
unserer internationalen Geschiftstitigkeit, die bei Verletzung Kosten verursachen konnen

Eintrittswahrscheinlichkeit (Probabilitit)

Hoch: In der aktuellen Situation in der Photovoltaik-Industrie steigt auch das Risiko der rechtlichen Inanspruchnahme aus
eingegangenen langfristigen Lieferbeziehungen. Dies betrifft insbesondere unsere Tochtergesellschaft DEUTSCHE SOLAR GMBH,
die jilngst von einem Lieferanten aus den USA auf Schadenersatz in Anspruch genommen worden ist. Dariiber hinaus sind der
SOLARWORLD derzeit keine weiteren wesentlichen Risiken aus Rechtsstreitigkeiten, Patentverletzungen oder Ahnlichem, die
die geschiftliche Lage unseres Unternehmens erheblich beeinflussen kénnten, bekannt. Durch die globale Vertriebspriasenz
konnen jedoch grundsitzlich Risiken aus Rechtsstreitigkeiten im Hinblick auf markenrechtliche Nutzung auftreten.

Auswirkung (Stérke, Fristigkeit)

Mittel, langfristig: Rechtsstreitigkeiten kdnnten sich auf das Ergebnis unserer Geschaftstéitigkeit durch Bindung von Finanz-
mitteln, Gefahrdung unserer Reputation und Marke sowie Verlust von materiellem und immateriellem Unternehmenseigentum
auswirken.

GegenmafRnahmen

» Segmentiibergreifend: integrierte rechtliche Beratung durch spezialisierte externe Rechtsexperten » eingehen > reduzieren

» Segmentiibergreifend: Befolgung strenger Qualitits- und Sicherheitsstandards im Konzern > reduzieren
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GEWAHRLEISTUNGS- UND SONSTIGE HAFTUNGSRISIKEN -

Risiken

1. Gewdhrleistungsrisiken: Gewihrung einer linearen Leistungsgarantie mit einer Laufzeit von 25 Jahren auf die von uns ver-
triebenen Solarmodule

2. Sonstige Haftungsrisiken (z.B. Produktsicherheit u.a.)

Eintrittswahrscheinlichkeit (Probabilitat)

1. Gering: Aufgrund der sorgfiltigen Priifung unserer Prozess- und Produktqualitit schdtzen wir das Risiko der Inanspruch-
nahme unserer Leistungsgarantie als gering ein.

2. Gering: Dank der proaktiven und regelmaRigen Kontrolle hinsichtlich Gefahren-, Sicherheits- und Arbeitsschutz an unseren
Standorten schitzen wir den Eintritt solcher Risiken als gering ein.

Auswirkung (Stirke, Fristigkeit)

1. Mittel, langfristig: potenzielle negative Auswirkungen auf unsere Vermdgens-, Finanz- und Ertragslage im Garantiefall

2. Mittel, langfristig: Produktionsausfall, Verlust von Vermdgenswerten, potenzielle Schadensersatzanspriiche

GegenmafRnahmen

Segmentiibergreifend: bilanzielle Risikovorsorge fiir unsere Gewéhrleistungsgarantie durch Bildung einer Riickstellung
> eingehen 3 Tz 59: Lang- und kurzfristige Riickstellungen + S. 204//

Segmentiibergreifend: Absicherung sonstiger Risiken durch einen umfangreichen Versicherungsschutz mit marktiiblichem
Konzept » verlagern; regelmiRige Uberpriifung der Deckungskonzepte unserer Risiken auf Grundlage von Standortbesichti-
gungen > verlagern; Einhaltung der gesetzlichen Bestimmungen sowie freiwillige Einhaltung von dariiber hinausgehenden
Standards (z.B. ISO 9001 und ISO 14001, Verhaltenskodizes) > eingehen

Segmentiibergreifend: Priifung der Reklamationen und Verbesserung der Produktqualitit > reduzieren > eingehen
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118 (69 UMWELT- UND SONSTIGE RISIKEN -

Risiken

1. Umweltrisiken: héhere Versicherungssummen aufgrund haufigerer Unwetter/Brinde/Diirreperioden bedingt durch den
fortschreitenden Klimawandel; Ahndung von Zuwiderhandlungen gegen Umweltschutzgesetze

2. Konflikte mit Stakeholdern: z. B. wegen Beldstigung von Anwohnern durch Larm und Lichtabstrahlung in direkter Ndhe
der Produktionsstitten

Eintrittswahrscheinlichkeit (Probabilitit)

1. Hoch: Klimaexperten prognostizieren eine Zunahme extremer Wetterereignisse.

Gering: Straf- bzw. Ausgleichszahlungen sind weniger wahrscheinlich, da wir {iber unser Umweltmanagementsystem dafiir
sorgen, dass die Standards eingehalten werden.

2. Gering: Die Anzahl der Stakeholder ist groR, die Bediirfnisse mannigfaltig. Dadurch dass wir einen direkten Austausch mit
unseren Stakeholdern ermdglichen, reduzieren wir die Eintrittswahrscheinlichkeit.

Auswirkung (Stérke, Fristigkeit)

1. Gering, mittelfristig: Mogliche Schéden durch héufiger auftretende Unwetter/Brande oder Kosten im Zuge von Diirreperio-
den und Uberschwemmungen betreffen uns nicht mehr als andere Unternehmen.

Mittel, mittelfristig: Straf- bzw. Ausgleichszahlungen konnten sich auf die Finanzen des Unternehmens negativ auswirken.

2. Mittel, langfristig: Sofern es zu ernsthaften Konfrontationen mit Stakeholdern kommen sollte, kdnnte sich dies sehr lang-
fristig auf das Unternehmen (iilber Imageschaden und Folgekosten) auswirken.

Gegenmalnahmen

» Segmentiibergreifend: Derzeitige Risiken sind durch unseren Versicherungsschutz weitgehend abgedeckt. > verlagern
» Segmentiibergreifend: Weiterentwicklung unseres Umweltmanagementsystems > reduzieren

» Segmentiibergreifend: Stakeholder-Dialog, etwa iiber den Austausch mit Anwohnern bei Nachbarschaftstreffen und die
gemeinsame Erarbeitung von MaBnahmen z. B. zur Reduzierung von Larm und Lichtabstrahlung > reduzieren

GESAMTAUSSAGE DES VORSTANDS ZUR RISIKOSITUATION DES KONZERNS

Aus heutiger Sicht schitzt der Vorstand des Unternehmens die beschriebenen Risiken als hoch ein.
Ungeachtet der Restrukturierungsbediirftigkeit der SOLARWORLD AG geht der Vorstand davon aus,
dass eine positive Fortfithrungsprognose besteht und die Bewertung im Jahresabschluss entspre-
chend dem gesetzlichen Regelfall nach Fortfiihrungswerten (Going-Concern-Werten) erfolgen kann
und muss. Die positive Fortfiihrungsprognose ergibt sich insbesondere daraus, dass der Vorstand
davon ausgeht, dass die an der Restrukturierung beteiligten Glaubiger im allseitigen Interesse zu den
fir die dauerhafte Fortfiihrung der Gesellschaft notwendigen Maknahmen bereit sind und die SOLAR-
WORLD AG in den laufenden Gesprachen eine Einigung mit den wesentlichen Fremdkapitalglaubigern
- insbesondere Glaubigern der Schuldscheindarlehen der ausgegebenen Unternehmensanleihen -
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erzielt. Die hierzu vom Vorstand gefiihrten Gesprache verlaufen positiv und die angesprochenen Glau-
biger zeigen sich grundséitzlich bereit, mit der SOLARWORLD AG Gesprache iiber die in Aussicht
genommene Restrukturierung zu fiithren. ® Gesamtaussage des Vorstands zur wirtschaftlichen Lage
zum Berichtszeitpunkt « S. 096 //

CHANCEN

CHANCEN AUS DER ENTWICKLUNG DER RAHMENBEDINGUNGEN

NEUE MARKTE OFFNEN SICH. Das Jahr 2012 hat — der Branchenkrise zum Trotz — auch das enorme Wachs-
tumspotenzial der Photovoltaik aufgezeigt. Der Zubau stieg auf ein Rekordniveau. Experten prognos-
tizieren, dass sich in nahezu allen Regionen der Erde Solarstrom als Energiequelle etablieren wird.
Neben reifen Markten wie Deutschland und den USA wird eine Reihe neuer aufstrebender Markte ent-
stehen. Das Bankhaus Sarasin rechnet bis zum Jahr 2016 mit einer durchschnittlichen jahrlichen
Wachstumsrate von rund 17 Prozent.

Die dezentrale Versorgung mit Erneuerbaren Energien, so wie sie auch in unserer Vision verankert ist,
wird fiir eine breite Verbraucherschicht erreichbar — vor allem durch die intelligente Kombination mit
anderen Energiequellen. Die technischen Moglichkeiten, Solarstrom zu speichern und dadurch den
Eigenverbrauch zu optimieren, werden sich in den nachsten Jahren weiter verbessern. Diese Entwick-
lung eroffnet neue Aussichten fiir etablierte Solarmérkte wie Deutschland und die USA, aber auch fiir
Léinder, in denen es keine Solarforderung gibt. Attraktiv sind vor allem Regionen mit hoher Sonnen-
einstrahlung, da die Photovoltaik dort besonders wirtschaftlich eingesetzt werden kann.

SOLARWORLD wird im Jahr 2013 neue Produkte wie Hochleistungsmodule und das Glas-Glas-Modul in
den Markt einfiihren. Dieses Modul eignet sich dank einer geringeren Degradation und hoheren Ertra-
gen insbesondere fiir den Einsatz in Solarparks — sowohl in netzgekoppelten (on-grid) als auch in netz-
fernen (off-grid) Regionen. Auch unser neues Batteriesystem SUNPAcC 2.0, das im 3. Quartal 2013 auf
den Markt kommt, ist auf den gestiegenen Bedarf an dezentralen Energieversorgungsalternativen aus-
gerichtet. SOLARWORLD will die Chance nutzen, sich mit neuen Produkten als Premiumanbieter fiir
solare Eigenverbrauchslosungen zu positionieren.

POSITIVE IMPULSE VOM URTEIL GEGEN ILLEGALE HANDELSPRAKTIKEN ERWARTET. Die abschliefende Entscheidung
in der US-Handelsklage erbrachte im November 2012 den unabhangigen juristischen Nachweis, dass
die Vorwiirfe wettbewerbsverzerrender Praktiken gegen chinesische Solarhersteller berechtigt waren.

UNTER ANDERUNGSVORBEHALT UND UNGEPRUFT
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Wir sehen seit November 2012 Anzeichen dafiir, dass sich diese Entscheidung 2013 stabilisierend auf
die Preisentwicklung im US-Solarmarkt auswirken wird. Auch in Europa diirfte ein positiver Ausgang
der Handelsbeschwerden zu einer Stabilisierung des Markts beitragen.

Ein Ende des dramatischen und wettbewerbswidrigen Preisverfalls eroffnet allen Herstellern im
Solarsektor die Chance, zu einer profitablen Ergebnissituation zuriickzukehren und wieder verstarkt
in Forschung und Entwicklung zu investieren. Der hohe Kostendruck und der ruindse Wettbewerb der
jungeren Vergangenheit waren geradezu innovationsfeindlich, da sie den technologischen Wettbewerb
der Solarhersteller untergruben. Dadurch wurde die Solarbranche insgesamt am technologischen
Fortschritt gehindert und ein nachhaltiges Wachstum der Solarindustrie blockiert.

UNTERNEHMENSSTRATEGISCHE CHANCEN

SOLARWORLD beabsichtigt, sich starker am Ende der Wertschopfungskette zu positionieren, d.h. wir
werden im Vertrieb den Schwerpunkt auf den Handel mit Komplettsystemen aller GroBenklassen
legen. Dort lassen sich hohere Umsitze erzielen als mit dem Verkauf von einzelnen Komponenten wie
Modulen und Wafern.

Das Interesse an Speichertechnologien wachst kontinuierlich. Deshalb engagieren wir uns seit Marz
2011 in der Erkundung des Rohstoffs Lithium, der in Lithium-Ionen-Akkus zum Einsatz kommt. Dafiir
sicherten wir uns die Aufsuchungsrechte im Osterzgebirge (Zinnwald) an der deutsch-tschechischen
Grenze. Diese Lithiumlagerstitte gehort zu den zehn grofSten weltweit. In diesem Projekt arbeiten wir
eng mit der Technischen Universitat Bergakademie Freiberg (TUBAF) zusammen. Im Laufe des
Geschiftsjahres 2012 fithrten wir eine Machbarkeitsstudie durch, welche die Kosten fiir Aufsuchung
und Aufbereitung des Vorkommens bewerten sollte. Die Ergebnisse dieser Studie werden uns im

1. Halbjahr 2013 zur Verfiigung stehen. Alle weiteren Entscheidungen sind abhdngig von den Ergeb-
nissen dieser Studie.

LEISTUNGSWIRTSCHAFTLICHE CHANCEN

Im Geschaftsjahr 2012 haben wir unsere Beschaffungsstrukturen angepasst. In den neuen Lieferver-
tragen haben wir nicht mehr den Kauf von absoluten Mengen ausgehandelt, sondern stattdessen die
anteilige Versorgung unseres Materialbedarfs vereinbart. Dadurch konnen wir die Flexibilisierung
unserer Produktion auch auf unsere Lieferketten und Einkaufsprozesse ubertragen und weiteres Ein-
sparpotenzial realisieren. Das versetzt uns in die Lage, zukiinftig schneller und bedarfsgerechter auf
Veranderungen der Marktbedingungen zu reagieren. ) Beschaffung « S. 076// Durch eine gezielte Lie-
ferantenauswahl, kombiniert mit der Biindelung von Bestellmengen, werden wir weiterhin unsere
Beschaffungskosten optimieren und unsere Bill of Material senken. &) Zukiinftige Beschaffung « S. 128//
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Im Jahr 2013 werden wir wichtige Projekte aus der Forschung und Entwicklung in unsere Produktion
iiberfiithren. @) Innovationsbericht « S. 065// Wir versprechen uns davon deutliche Steigerungen der
Leistungsklassen unserer Produkte sowie erhebliche Kostensenkungen in der Produktion. Beide
Effekte konnten sich positiv auf unser Ergebnis auswirken. Vor allem die Einfiihrung eines selbst ent-
wickelten neuen Kristallisationsverfahrens, das die Herstellung von monokristallinen Wafern zu deut-
lich geringeren Kosten ermaglicht, durfte uns in der zweiten Jahreshalfte wichtige Wettbewerbsvor-
teile gegeniiber anderen Solarherstellern verschaffen. (3) Innovationen schnell umsetzen - S. 127//

DER ZUKUNFTIGE MARKT 2013 +

ZUKUNFTIGES KONJUNKTURELLES UMFELD

WIRTSCHAFTSWACHSTUM BLEIBT SCHWACH. Eine eindeutige Belebung der Weltkonjunktur ist fiir das Jahr
2013 nicht zu erwarten. Das Institut fir Weltwirtschaft (IfW) geht davon aus, dass die Weltproduktion
nur um 3,4 (2012: 3,2) Prozent wachsen wird. Die ungeldsten europdischen Schuldenprobleme sowie
die restriktive Fiskalpolitik in den meisten Industrienationen werden laut Expertenmeinung die Wirt-
schaft 2013 weiterhin belasten. Erst 2014 konnte demnach die Weltkonjunktur mit einem Wachstum
von 3,9 Prozent wieder an Fahrt gewinnen.

Die Rezession im Euroraum wird laut IfW 2013 weiter anhalten. Hauptgriinde sind die hohe Schulden-
last und der Konsolidierungszwang bei den 6ffentlichen Haushalten. Investitionen und privater Kon-
sum werden sich aufgrund der Krise nur langsam erholen. Das Bruttoninlandsprodukt diirfte daher
2013 nochmals um 0,2 (2012: -0,5) Prozent zuriickgehen.

Auch Deutschland wird von der Eurokrise nicht verschont bleiben. Der Binnenkonsum werde nach
Einschatzung des IfW nicht ausreichen, um den schwachen AuRenhandel zu kompensieren. Es ist mit
weiterhin schwachen unternehmerischen Investitionen zu rechnen und mit nicht voll ausgelasteten
Produktionskapazitdten. Infolgedessen diirfte die deutsche Wirtschaft 2013 an Dynamik verlieren und
lediglich mit 0,3 (2012: 0,7) Prozent wachsen. Erst fiir das Jahr 2014 wird ein starkeres Wachstum von
1,5 Prozent erwartet.

In den USA bleibt die wirtschaftliche Erholung auch zukiinftig moderat. Die weiterhin unterschiedli-
chen Machtverhaltnisse zwischen Repriasentantenhaus und Senat erschweren die Durchsetzung not-
wendiger fiskalischer MaBnahmen, um die Wirtschaft anzukurbeln. Strukturelle Probleme, wie z.B.
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die Uberkapazititen am Immobilienmarkt und die hohe Verschuldung privater Haushalte, bremsen
nach wie vor das Wirtschaftswachstum. Fiir 2013 und 2014 erwartet das If W einen Anstieg des Brut-
toinlandsprodukts um zunéchst 1,5 und dann 2,5 (2012: 2,2) Prozent.

Mit zunehmender Erholung der Weltwirtschaft diirfte die Olnachfrage im Jahr 2013 ansteigen. Doch
die Energy Information Administration (EIA) erwartet auch, dass der Produktionszuwachs ausreichen
wird, um den erhohten Bedarf zu kompensieren. Aktuelle Prognosen gehen davon aus, dass 2013 der
Olpreis fiir die Sorte WTI nachgeben und im Durchschnitt mit 89,54 (2012: 94,12) USS/Barrel notieren
wird. Fiir das Jahr 2014 rechnet EIA mit einem Preis von 91,00 USS/Barrel. Nach wie vor bleiben die
Olpreise einer starken Volatilitdt unterworfen und kénnen von unvorhersehbaren Faktoren wie politi-
schen Konflikten oder Naturkatastrophen stark beeinflusst werden.

DER ZUKUNFTIGE SOLARSTROMMARKT

ERWARTETE ENTWICKLUNG DES SOLARMARKTS. Solarstrom erreicht in immer mehr Landern die Wettbewerbs-
fahigkeit. Der Investitionsschwerpunkt verlagert sich damit zunehmend auf Markte, in denen die Pho-
tovoltaik auch ohne staatliche Anreize mit herkommlichen Strompreisen konkurrieren kann. Die Wen-
demarke dieser Entwicklung soll laut Schatzungen der Deutschen Bank bereits im Jahr 2013 erreicht
werden. Insgesamt rechnen Experten 2013 mit einem weiteren Anstieg der Nachfrage. Dieser Anstieg
kann jedoch noch nicht ausreichen, um zu einem Gleichgewicht zwischen Nachfrage und nach wie vor
bestehendem Uberangebot zu gelangen. Die Sarasin Bank geht von einem globalen Wachstum der neu
installierten Leistung um 12 Prozent auf 37 (2012: 33) GW aus. Fiir das Jahr 2014 sehen die Progno-
sen den Weltmarkt mit einem Plus von 22 Prozent auf 45 GW anwachsen.

ANTEIL DER FORDERUNABHANGIGEN MARKTE AM GLOBALEN SOLARMARKT // IN PROZENT
Quelle: Deutsche Bank, 2013

B A
2012 2013
A B
A // forderabhdngig 69 % A // forderabhingig 34%
B // forderunabhingig ... 31% B // forderunabhingig ... 66 %
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Der Konsolidierungsprozess wird sich voraussichtlich im Jahr 2013 fortsetzten. Erst in der zweiten
Jahreshilfte erwarten Analysten eine Stabilisierung des Markts, wobei diese Prognose mit vielen
Unsicherheiten behaftet ist und stark von den regulatorischen Rahmenbedingungen abhangt. Auch bei
einer Stabilisierung des Preisniveaus diirften die Margen der Hersteller weiterhin unter Druck blei-
ben - solange, bis die Marktbereinigung abgeschlossen ist. Dieser Prozess konnte sich hinauszogern,
wenn chinesische Banken ihren einheimischen Herstellern weiterhin giinstige Kredite in Milliarden-
hohe gewahren und damit den globalen Wettbewerb verzerren.

EUROPAISCHE SOLARMARKTE UNTER VORJAHRESNIVEAU. In Europa ist 2013 mit einem deutlichen Schrumpfen
des Markts zu rechnen. Die regulatorischen Anreize, Solarstrom zu installieren, sind im Jahr 2012
stark reduziert worden, was sich voraussichtlich dimpfend auf die Nachfrage auswirken wird. Die neu
installierte Leistung wird 2013 voraussichtlich um 12 Prozent auf 15 (2012: 17) GW zuriickgehen. Fir
2014 erwartet man einen Zubau von ebenfalls rund 15 GW.

Vor allem Deutschland — bis dato der Wachstumsmotor des europdischen Solarmarkts — wird zu dieser
riickldufigen Entwicklung beitragen. Die strengeren Regelungen fiir den Bau von groen Solarparks
diirften den deutschen Zubau bremsen: eine Entwicklung, die bereits in den letzten zwei Monaten des
Jahres 2012 zu beobachten war. @) Solarstromzubau in Deutschland « S. 052// Der Markt fiir kleinere
Dachanlagen unter 10 kW diirfte dagegen mit einem Zubau von 0,6 bis 0,8 GW stabil bleiben. Dieses
Segment wird voraussichtlich von dem im Januar 2013 angekiindigten Programm zur Forderung von
Stromspeichern profitieren. Auch die steigenden Energiepreise konnten einen zusatzlichen Anreiz fir
die Installation von Dachanlagen darstellen, denn Solaranlagen werden vermehrt zur Senkung der
Strom- und Wohnnebenkosten eingesetzt. Die SOLARWORLD will sich in diesem Marktsegment starker
positionieren und ihren Kunden ,Nach-EEG-Losungen® anbieten. Insgesamt ist am deutschen Solar-
markt laut Sarasin im Jahr 2013 mit einer neu installierten Leistung von rund 5,2 (2012: 7,6) GW zu
rechnen; 2014 wird sich der Zubau voraussichtlich weiter verringern auf 4,8 GW.

Auch in Italien diirfte der Solarmarkt im Jahr 2013 zuriickgehen. Der Deutschen Bank zufolge wird die
Nachfrage 2013 auf 1,5 (2012: 3,2) GW sinken, sich also mehr als halbieren. Dennoch bleibt der italie-
nische Markt aufgrund der steigenden Strompreise und einer starken Sonneneinstrahlung attraktiv.
Vor allem in der zweiten Jahreshéalfte erwarten Analysten daher einen Anstieg der forderunabhédngi-
gen Solarstromnachfrage.

DER US-SOLARMARKT WACHST WEITER. Nach Expertenmeinung wird ein groRer Teil des globalen Solar-
marktwachstums im Jahr 2013 in den USA stattfinden. Insgesamt diirfte die neu installierte Leistung
dort um rund 47 Prozent auf 5,3 (2012: 3,6) GW ansteigen. 2014 soll der Markt Schatzungen zufolge
eine Grofle von 7,8 GW erreichen. Immer mehr US-Bundestaaten entwickeln sich zu interessanten
neuen Absatzregionen, sodass sich das Wachstum nicht nur auf wenige Staaten wie Kalifornien oder
New Jersey konzentriert. Damit entwickelt sich der Markt insgesamt stetiger und nachhaltiger. Den-
noch wird auch das Jahr 2013 wieder von harten Preiskdmpfen gepréagt sein.
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SOLARMARKT IN SCHWELLENLANDERN UND IN ERDOLEXPORTIERENDEN LANDERN GEWINNT AN BEDEUTUNG. In den
sonnenreichen, netzfernen Regionen in Afrika, Lateinamerika und Asien ist Solarstrom schon heute
wirtschaftlicher als Strom aus herkémmlichen Dieselgeneratoren. In diesen Liandern, wo die Energie-
knappheit eine zentrale Herausforderung darstellt und die Stromnetze nur unzureichend ausgebaut
sind, entwickelt sich Solarstrom vermehrt zu einer giinstigen Alternative bei der Stromversorgung.
Experten erwarten daher fiir die ndchsten zwei Geschaftsjahre in diesen Regionen einen starken
Nachfragezuwachs bei Solarstromanlagen. In Indien rechnen sie fiir 2013 mit einem Zubau von rund
1,5 (2012: 1,3) GW. Auch der chinesische Markt soll massiv wachsen. Die chinesische Regierung hat
das Ziel vorgegeben, bis 2015 eine kumulierte Solarstromleistung von rund 40 GW zu erreichen.
Damit soll der Absatz der heimischen Solarunternehmen unterstiitzt werden. Fiir Nicht-chinesische-
Unternehmen bleibt der Markt abgeschottet. In der Region Middle East bietet hingegen der Solar-
markt auch fir westliche Unternehmen neue Perspektiven. Erdolexportierende Lander wie Saudi-Ara-
bien und Katar wollen in Zukunft verstdrkt auf Solarstrom setzen. Experten rechnen damit, dass allein
in Saudi-Arabien bis 2015 Solaranlagen mit einer Gesamtleistung von 3,5 Gigawatt installiert sein
werden. In Middle East diirfte sich auch der tiirkische Solarmarkt dynamisch entwickeln.

In Lateinamerika soll die neu installierte Leistung 2013 rund 1 GW erreichen. Vor allem Mexiko, Chile
und Brasilien werden laut Analystenmeinung bis zum Jahr 2017 jahrliche Wachstumsraten von rund
45 Prozent aufweisen und zusammen 70 Prozent des lateinamerikanischen Markts ausmachen.

ERWARTETE ENTWICKLUNG DES SOLARMARKTS NACH REGIONEN // IN GW
Quelle: Sarasin Bank, 2012
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ZUKUNFTIGE KONZERNAUSRICHTUNG

In den kommenden zwei Geschiftsjahren plant der SOLARWORLD Konzern, sein Restrukturierungskon-
zept konsequent weiter umzusetzen. In unseren etablierten Markten Deutschland und den USA werden
wir die Kundenbindung zu Grofhdndlern und Installateuren verstarken.

Wir wollen unsere Position als Systemanbieter im internationalen Solarmarkt ausbauen. Der Fokus soll
zukiinftig starker auf dem Geschaft mit kompletten Systemen liegen, weniger auf dem Vertrieb von
einzelnen Komponenten wie Wafern. Mithilfe unserer geplanten Prozess- und Produktinnovationen
wollen wir das Preis-Leistungsverhéltnis der SOLARWORLD Systeme fiir den Kunden optimieren. Dabei
nutzen wir die Vorteile der produktionsnahen Forschung und Entwicklung, um neuentwickelte Verfah-
ren zeitnah in die Produktion zu iiberfiithren. (3) Zukiinftige Innovationsaktivititen 2013+ // Segment
»Sonstiges® «S.128//

Unsere Standortpolitik wird weiterhin auf Kundennihe ausgerichtet sein. Die Auslastung unserer Pro-
duktionskapazititen werden wir flexibel an die aktuelle Marktnachfrage anpassen. 3 Produktionska-
pazitdten flexibel nutzen - S. 127// Projekte jeder GroRe sollen zukiinftig einen stirkeren Beitrag zu
unserem Geschaft leisten. Dafiir werden wir die Erfahrung unserer Tochtergesellschaften SOLARPARC
AG in Europa und SOLARWORLD Americas Inc. auf dem gesamten amerikanischen Kontinent nutzen.

ERWARTETER GESCHAFTSVERLAUF 2013 +

ZUKUNFTIGE ABSATZMARKTE 2013 + // SEGMENT ,HANDEL"

SEHR SCHWIERIGES GESCHAFTSJAHR ERWARTET. Nach dem Krisenjahr 2012 gehen wir mit Blick auf 2013
ebenfalls von einem harten Jahr mit vielen Unwéagbarkeiten aus. Die Preisentwicklung in Deutschland
und innerhalb Europas hangt unter anderem vom Ausgang der Handelsbeschwerden bei der Européi-
schen Kommission ab. In den USA sehen wir seit der Entscheidung im November 2012 Anzeichen
dafiir, dass wieder ein fairer Wettbewerb entsteht, doch auch hier rechnen wir weiterhin mit einem
harten Konkurrenzkampf. Insgesamt ergeben sich auf den internationalen Solarmérkten grofe Chan-
cen, die wir mit unserer starken Marke, unseren Produktinnovationen und den richtigen Vertriebswe-
gen nutzen wollen.

STARKE IM DEUTSCHEN DACHANLAGENSEGMENT NUTZEN. Der deutsche Solarmarkt diirfte 2013 insgesamt stark
zuriickgehen, insbesondere im Freiflichensegment. Dennoch planen wir, unsere Absatzmengen auf
dem Vorjahresniveau zu halten, indem wir auf unsere Stirke als Anbieter von Dachanlagen setzen.

UNTER ANDERUNGSVORBEHALT UND UNGEPRUFT

125



126

SOLARWORLD 2012 ¢ KONZERNLAGEBERICHT PROGNOSE e VORAUSSICHTLICHE ENTWICKLUNG

Wachstumspotenzial sehen wir fiir uns vor allem im Bereich gewerblicher Dachanlagen. Die Themen
Eigenverbrauch und Autarkie werden 2013 sowohl fiir den gewerblichen Anlagenbetreiber als auch fir
den privaten Hausbesitzer immer interessanter, zumal die Nutzung von Solarstromspeichern ab 2013
in Deutschland staatlich geférdert werden soll. Mit dem Produkt SUNPAC 2.0 bieten wir hier eine
aulerst konkurrenzfihige Losung an.

VERTRIEB AUF THEMA EIGENVERBRAUCH AUSRICHTEN. Der Wandel vom EEG-getriebenen Renditeobjekt hin zur
Eigenversorgung hat weitreichende Konsequenzen fiir unseren Vertrieb. Unsere Kunden installierten
bisher Anlagen mit moglichst hoher Leistung und entsprechend maximalen Ertrdgen, um eine maxi-
male finanzielle Rendite zu erzielen. Wer zukiinftig aber mit seiner Solaranlage einen moglichsten
hohen Anteil seines eigenen Energieverbrauchs decken will, wird eine bedarfsgerechte Leistung ins-
tallieren — die Anlagen werden dadurch tendenziell kleiner. Der Planungs- und Installationsaufwand
ist bei kleineren Anlagen jedoch nicht geringer, sodass insgesamt mit einem hoheren Aufwand
gerechnet werden muss, um eine gleiche Wattpeak-Zahl im Markt abzusetzen.

Vor diesem Hintergrund werden wir unser dreistufiges Vertriebssystem, das den GroBhandel und die
Installateure als Mittler zum Endkunden stirkt, weiter ausbauen. Uber den GroBhandel als Partner,
der bereits diese Logistik- und Lagerstrukturen beherrscht und breit positioniert ist, konnen wir die
Transaktionskosten senken. Wir werden weitere MaBnahmen ergreifen, um Installateure stiarker als
bisher zu aktivieren. Wir werden neue zusitzliche Anreizsysteme fiir GroShandel und Installateure
schaffen, um die Produkte der Marke SOLARWORLD zu verkaufen.

GESCHAFT IN DEN USA AUSBAUEN. In den USA wollen wir iiber den gewerblichen Bereich hinaus auch das
Geschaft mit privaten Hausbesitzern starken. Hierfiir suchen wir aktiv nach Kooperationen mit Unter-
nehmen, die Finanzlosungen fiir private Haushalte anbieten, da fiir den US-Kunden die Finanzierung
ein entscheidendes Kriterium fiir den Kauf einer Solaranlage ist. SOLARWORLD wird 2013 seinen Kun-
den mit den hohen Leistungsklassen seiner Module und mit dem neuen Glas-Glas-Design einen klaren
Mehrwert vermitteln konnen. Unsere Produkte erbringen langfristig hohere Ertrage als die Module
von Wettbewerbern. Das hat einen groen Einfluss auf die Stromgestehungskosten. Diese sind wiede-
rum fir Energieversorger, die groRe Freiflichenanlagen betreiben, entscheidend bei der Wahl der ein-
gesetzten Module.

IM PROJEKTGESCHAFT POSITIONIEREN. Mit der Expertise unserer Tochtergesellschaften wollen wir das Pro-
jektgeschift 2013 kraftig ausbauen — vor allem in den USA und ausgewdhlten Exportmarkten, etwa in
Lateinamerika, der Tiirkei oder auf der Arabischen Halbinsel, also in Regionen, wo Solarstrom heute
schon ohne Fordermechanismen wirtschaftlich ist. Bei der Expansion im Projektgeschaft werden wir
mit lokalen Partnern zusammenarbeiten.
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INTERNATIONALE MARKTE ERSCHLIESSEN UND WEITERENTWICKELN. SOLARWORLD wird 2013 weiter daran arbei-
ten, aufstrebende Solarmarkte zu erschlieBen. Wir wollen insbesondere in den europaischen Export-
markten unseren Absatz erhdhen. In Asien versprechen wir uns viel von der Entwicklung im japani-
schen Markt. Aussichtsreich sind fiir uns auch die Markte in Middle East. In Afrika sehen wir Chancen
im Geschiaft mit grofen Dachanlagen, die auch ohne Speicherung fiir den Eigenverbrauch eingesetzt
werden.

ZUKUNFTIGE ENTWICKLUNG IM BEREICH PRODUKTION

PRODUKTIONSKAPAZITATEN FLEXIBEL NUTZEN. Der Konzern wird weiterhin entlang der gesamten Fertigungs-
kette selbst produzieren, um so das umfassende Qualitdtsversprechen der Marke SOLARWORLD
gewahrleisten und Innovationspotenziale auf allen Wertschopfungsstufen heben zu konnen. Unsere
Produktionsmengen wollen wir 2013 sehr eng an die Nachfrage des Markts anpassen — nicht zuletzt,
um Risiken zu minimieren. Der modulare Aufbau unserer Produktionslinien ermoglicht uns solch eine
flexible Anpassung, ohne die Nennkapazititen zu reduzieren. @ Konzernweite, nominale Kapazitdten
Ende 2012 - 5. 064// Wir werden also auch 2013 die bestehenden Produktionsanlagen im vollen
Umfang erhalten, damit wir sie zeitnah wieder zuschalten konnen, sobald es die Nachfrage erfordert.

Zum Jahreswechsel 2012/2013 haben wir unsere Produktion entlang der Wertschopfung weltweit auf
eine Grundauslastung der Kapazitiaten von rund 600 MW ausgerichtet. Auf diese Mengen haben wir
unseren Personalbestand eingestellt. In Freiberg haben wir im 1. Quartal 2013 beispielsweise das Ins-
trument der Kurzarbeit eingesetzt. Damit konnen wir die voriibergehende Nachfrageschwiache abfe-
dern und zugleich unsere gut ausgebildete Stammbelegschaft halten. Ihr Spezialwissen benotigen wir,
um unsere selbstentwickelten Innovationen in die Fertigung zu iiberfithren. Sollte die Nachfrage deut-
lich anziehen, werden wir zunichst auf Zeitarbeitskrafte zurtickgreifen, um personell die notwendige
Flexibilitat beizubehalten.

INNOVATIONEN SCHNELL UMSETZEN. Unseren Produktionseinheiten kommt 2013 eine zentrale Aufgabe zu:
die geplanten Innovationen so schnell wie moglich umzusetzen. Im Sommer 2013 werden wir die Pro-
duktion von monokristallinen Wafern mit unserem neuen Kristallisationsverfahren hochfahren. Im
Bereich ,,Zelle” werden wir in Teilen die schmalen Leiterbahnen einfiihren. Der selektive Emitter soll
auch bei polykristallinen Zellen eingesetzt werden. Ebenfalls im Sommer wollen wir unsere Glas-Glas-
Module auf den Markt bringen. Wir haben bereits im 1. Quartal damit begonnen, die notwendigen
Anpassungen der Maschinen vorzunehmen. 3) Innovationsbericht + S. 065//
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ZUKUNFTIGE INNOVATIONSAKTIVITATEN 2013 + // SEGMENT ,SONSTIGES*

Der Schwerpunkt unserer zukiinftigen Innovationsaktivitaten liegt zum einen auf der weiteren Verbes-
serung unseres Kernprodukts Modul hinsichtlich der Kriterien Leistung, Qualitdt und Kosten. Zum
anderen werden wir weiter intensiv an Losungen zum intelligenten Lastmanagement und zur Speiche-
rung arbeiten.

Wir werden den internen Innovationsprozess weiter verbessern, um schneller als bisher marktorien-
tierte Neuprodukte anbieten zu konnen. Wir haben dafiir eine wichtige Schnittstelle zwischen Ver-
trieb, Forschung und Entwicklung sowie Produktion geschaffen, indem wir zum Jahresbeginn 2013
zusétzlich den Bereich Global Product Management eingefiihrt haben.

ZUKUNFTIGE PRODUKTE UND MARKENSTRATEGIE

Aufbauend auf unserer starken Markenpositionierung in Deutschland werden wir 2013+ unsere Res-
sourcen noch konzentrierter auf den Aufbau und Ausbau unserer Marke in unseren Zielméarkten sowie
die Unterstiitzung unseres internationalen Vertriebs ausrichten. Dabei liegt der Fokus darauf, poten-
ziellen Kunden die Mehrwerte der Marke SOLARWORLD nahezubringen. Unser Ziel ist es, Bediirfnisse
unserer Kunden direkt in die Entwicklung unserer Produkte zu iibertragen und so den individuellen
Nutzen fiir unsere Kunden weiter zu steigern. Darum wollen wir uns auch zukiinftig darauf konzent-
rieren, mithilfe von Marktanalysen und Kundenbefragungen den Bedarf zu ermitteln und diesen dann
in unseren kundenspezifischen Anwendungen umzusetzen.

ZUKUNFTIGE BESCHAFFUNG

Wir gehen davon aus, auch 2013 unseren Bedarf an Material und Serviceleistungen gut abdecken zu
konnen. Ziel unseres globalen Beschaffungsmanagements ist es, unsere Bill of Materials nochmals
deutlich zu verringern. Wir sehen Spielraume fir weitere Kostensenkungen, allerdings in geringerem
Umfang als im Berichtsjahr, in dem wir unsere Potenziale besonders weitreichend durch Nachver-
handlungen ausschopfen konnten.

Weitere Einsparmafnahmen entstehen durch verstarkte Design-to-Cost-Prozesse, globale Beschaf-
fung, Standardisierung sowie die weitere Optimierung unserer Spezifikationen. Somit muss das glo-
bale Beschaffungsmanagement der SOLARWORLD zukiinftig noch enger mit dem Produktmanagement
und dem Bereich Forschung und Entwicklung zusammenarbeiten, um leistungsstiarkere und kosten-
sparende Alternativen bei den Materialien zu identifizieren. (3) Innovationsprozess nach dem Prinzip
»Science2Customer” aufgebaut « S. 065// Wir werden unsere Lieferanten bei Neuentwicklungen noch
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frithzeitiger einbinden. So konnen wir unter Beriicksichtigung der Materialkosten und -eigenschaften
gleich am Anfang des Produktlebenszyklus’ steuern, dass wir die Produkte zu wettbewerbsfahigen
Preisen anbieten konnen.

Unverandert streben wir weitere Vereinbarungen mit unseren Lieferanten an, die uns langfristig eine
bedarfsgerechte Versorgung mit Material ermoglichen und unsere Ausfallrisiken mindern. Die Nach-
haltigkeit auch auf der Beschaffungsseite bleibt fiir uns in allen Facetten ein Anliegen.

MITARBEITER — ZUKUNFTIGE ENTWICKLUNG

Die Ausrichtung unseres Konzerns zu einer globalen Organisationseinheit, die sich den veranderten
Marktbedingungen anpasst, ist auch 2013+ ein zentrales Ziel unserer Personalstrategie. So werden
wir weiterhin an der effektiven Zusammenfiihrung und der standortiibergreifenden Organisation von
Bereichen arbeiten, um damit die internationale Wettbewerbsfahigkeit des Konzerns zu starken.

Wir werden unsere Fiihrungskréfte mit Blick auf die anstehenden Verdnderungsprozesse darin unter-
stiitzen, ihre Mitarbeiter auf die neuen Anforderungen vorzubereiten und sie gerade in Phasen beson-
derer Herausforderungen konstruktiv zu begleiten. Allen Mitarbeitern soll das Verstiandnis fiir den
anstehenden Wandel in unseren Strukturen und Prozessen nahegebracht werden, damit auch sie sich
in ihren Bereichen aktiv fiir Verdnderungen einsetzen konnen. Die Erfahrung und Motivation unserer
Mitarbeiter sind hierbei entscheidende Tréager fiir den Erfolg der geplanten Erneuerungen. Daher wol-
len wir auch mit Blick auf die Zukunft an der Starkung unserer Unternehmenskultur als einheitlicher
Basis fir das Zusammenwachsen unserer Standorte arbeiten und anhand der bestehenden Leitlinien
weitere Handlungsfelder entwickeln. Unser Talent-Management-Programm werden wir 2013+ fortset-
zen und talentierte Nachwuchskrifte, die unsere Werte vertreten und leben, auf regionale und globale
Fihrungspositionen vorbereiten.

Auf Marktentwicklungen miissen wir weiterhin auch kurzfristig reagieren. Dafiir behalten wir uns vor,
zukiinftig diverse Personalmalnahmen wie Kurzarbeit, Arbeitszeitkonten und als letztes Mittel auch
weitere betriebsbedingte Kiindigungen flexibel einzusetzen.
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VORAUSSICHTLICHE ERTRAGS- UND FINANZLAGE

ERWARTETE UMSATZ- UND ERGEBNISENTWICKLUNG

Die fortdauernde Industriekrise im gesamten Solarbereich erschwert eine Einschatzung der zukunfti-
gen Geschaftsentwicklung erheblich. Unser Ziel ist es, den Absatz mit Modulen und Bausatzen 2013
gegentber dem Vorjahr (2012: 567 MW) zu steigern. Aktuell konnen weitere Preissenkungen fir
Solarprodukte nicht ausgeschlossen werden. Da wir aber den Absatzanteil von Systemen jeder GroRe
erhohen wollen, rechnen wir fiir das Jahr 2013 mit einem Umsatz iiber Vorjahresniveau (2012: 606
Mio. €). Die aktuelle Planung geht von einem negativen operativen Ergebnis aus. Der Konzern erwar-
tet, dass 2014 die Solarindustrie die Endphase der Konsolidierung erreicht haben wird und dass
SoLARWORLD dann zu den verbleibenden Herstellern gehort, die in dieser Zukunftsindustrie gute
Geschaftsaussichten haben werden.

In diesem Zusammenhang weisen wir ausdriicklich darauf hin, dass die fiir die Prognose unterstellten
Annahmen und Rahmenbedingungen sich im Laufe des Geschiftsjahres 2013 dndern konnen. Die
Fortfihrungsprognose ist untrennbar mit der erfolgreichen Einigung und Umsetzung hinsichtlich
unseres Finanzrestrukturierungskonzeptes verbunden. Dieses ist aufgrund der notwendigen Zustim-
mung mehrerer Gldubigergruppen komplex und birgt nicht unerhebliche Risiken. Aktuell geht der
Vorstand dennoch davon aus, dass die im Konzept enthaltenen erforderlichen Finanzrestrukturierung
sowie die notwendigen operativen MaBnahmen mit iiberwiegender Wahrscheinlichkeit umgesetzt
werden konnen. Die hier erstellte Prognose und die Ausfiihrungen zur voraussichtlichen Ertrags- und
Finanzlage haben die erfolgreiche Umsetzung der Finanzrestrukturierung und eine damit verbundene
positive Fortfiihrungsprognose des SOLARWORLD Konzerns zur Pramisse.

VORAUSSICHTLICHE ENTWICKLUNG DER DIVIDENDE

Aufgrund der im Geschiftsjahr 2012 entstandenen Verluste ist die Ausschiittung einer Dividende nicht
moglich. Die zukiinftige Entwicklung der Dividendenausschiittung hangt wesentlich von der Ertrags-
lage der kommenden Geschaftsjahre ab.

GEPLANTE FINANZIERUNGSMASSNAHMEN

Der Vorstand der SOLARWORLD AG hat in Abstimmung mit dem Aufsichtsrat die Unternehmenspla-
nung des Konzerns sachverstindig extern tiberpriifen lassen. Darauf basierend halt der Vorstand gra-
vierende Einschnitte bei den Verbindlichkeiten der Gesellschaft, insbesondere den ausgegebenen
Unternehmensanleihen und Schuldscheindarlehen fiir notwendig. Der Vorstand erarbeitet aktuell ein
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ausfiihrliches Restrukturierungskonzept, welches die erforderlichen Einschnitte in genauer Hohe
beziffert. Seit Bekanntgabe des Finanzrestrukturierungsbedarfs mit der Ad-hoc-Mitteilung von 24.
Januar 2013 verhandelt der Vorstand mit Vertretern der beteiligten Parteien iiber ein Finanzrestruktu-
rierungskonzept. Im Rahmen dieser Restrukturierung sollen die Fremdverbindlichkeiten der Ertrags-
kraft der Gesellschaft angepasst werden, d.h. es soll im Verhandlungswege erreicht werden, dass die
Verbindlichkeiten der Gesellschaft nur so hoch sind, dass die Gesellschaft aus den operativen Ertragen
die Zins- und Tilgungsleistungen dauerhaft erbringen kann und zudem in der Lage ist, Ertrage zu
erwirtschaften, um auch auf das Eigenkapital eine Rendite zu erzielen. Die genaue Form der Restruk-
turierung steht noch nicht fest. Dementsprechend steht gegenwértig auch noch nicht fest, ob im Rah-
men der Restrukturierung neue Vertrage iiber die Zufiihrung von Fremd- oder Eigenkapital, etwa in
Form einer Kapitalerhohung gegen Bar- und/oder Sacheinlage geschlossen werden, oder eine
Umwandlung von Fremdkapital in Eigenkapital angestrebt werden.

Soweit das Restrukturierungskonzept die Anderung oder Erginzung der Anleihebedingungen bein-
haltet, wird die SOLARWORLD AG unverziiglich eine Versammlung der Anleiheglaubiger der jeweiligen
Anleihe einberufen. Ein exakter Zeitpunkt fiir die Glaubigerversammlung stand zum Veroffentli-
chungstermin dieses Berichtes noch nicht fest. Konkretere Informationen tiber die geplante finanzielle
Restrukturierung werden unmittelbar dem Kapitalmarkt kommuniziert, z.B. im Rahmen einer Ad hoc-
Mitteilung nach § 15 WpHG.

GEPLANTE INVESTITIONEN

Im Geschaftsjahr 2013 wird der Schwerpunkt unserer Investitionstatigkeit darauf liegen, unsere For-
schungs- und Entwicklungsergebnisse in die Produktion zu iiberfithren, um Kosteneinsparungen zu
erzielen und Kundennutzen zu generieren. Insgesamt sollen die Investitionen fir das Jahr 2013 rund
40 Mio. € betragen.

ERWARTETE ENTWICKLUNG DER LIQUIDITAT

Zum 31. Dezember 2012 betrugen die liquiden Mittel 224,1 (31. Dezember 2011: 553,3) Mio. €. Die
voraussichtliche Entwicklung der Liquiditat wird im Geschéftsjahr 2013 maRgeblich von den Ergeb-
nissen der Verhandlungen im Rahmen unserer Finanzrestrukturierung sowie vom operativen Ergeb-
nis beeinflusst. Aktuell gehen wir von einem negativen Cashflow aus.
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GESAMTAUSSAGE DES VORSTANDS ZUR ERWARTETEN
KONZERNENTWICKLUNG

Eine wichtige Bedingung fir die weitere Geschaftsentwicklung des SOLARWORLD Konzerns ist die
Wiederherstellung eines fairen Wettbewerbs auf den internationalen Solarmarkten, die eine verlass-
liche Investitionsgrundlage und Planungssicherheit zuldsst. Mit Blick auf das Unternehmen wird die
Einfiihrung unserer neuen technologischen Verfahren in die Produktion und die damit verbundene
Markteinfiihrung leistungsstarkerer Produkte ebenfalls maBgeblich fiir den zukiinftigen Geschafts-
verlauf und den Unternehmenserfolg sein. Aus Finanzsicht ist der erfolgreiche Abschluss der geplan-
ten Verhandlungen mit den Anleihen- und Schuldscheingldaubigern sowie eine etwaige Einbindung der
Aktiondre im Rahmen unserer Finanzrestrukturierung Grundvoraussetzung fiir eine positive Fortfih-
rungsprognose.

Der Vorstand hélt fiir iiberwiegend wahrscheinlich, dass diese Malnahmen erfolgreich umgesetzt
werden. Dann hat der Konzern mit seinem Geschéftsmodell gute Chancen, die Konsolidierung der
Solarindustrie zu iiberstehen und bis 2015 gestarkt aus der Krise hervorzugehen. Der SOLARWORLD
Konzern setzt auf Kundenndhe, innovative Systemlosungen jeder Grole, ein gutes Preis-Leistungs-
Verhiltnis sowie eine starke Marke. SOLARWORLD soll die erste Adresse fur qualititsbewusste Kunden
sein, und dies in aller Welt. Aus diesem Grund treibt der Konzern die Internationalisierung seines
Geschafts weiter voran.
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— SOLARWORLD SCHAFFT SOLAREN MEHRWERT -

WIR

BIETEN EINE PROFESSIONELLE

PLANUNG

Unsere Kunden erhalten ein Gesamtpaket, wenn sie eine Solarstromanlage
von SOLARWORLD kaufen: Von einer professionellen Planung fiir die speziellen
Anforderungen des eigenen Daches {iber die Montage bis hin zum jahrzehntelangen
Betrieb. Mit unseren Installateuren pflegen wir eine gegenseitige Partnerschaft,
wir , halten sie fit“ mit Schulungen und professionellem
Austausch rund um Planung, Montage und Wartung.
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5/ CORPORATE GOVERNANCE

ERKLARUNG ZUR UNTERNEHMENSFUHRUNG
DER GESELLSCHAFT

Corporate Governance in der SolarWorld
Corporate Governance Bericht 2012
Vergiitungsbericht
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ERKLARUNG ZUR
UNTERNEHMENSFUHRUNG
DER GESELLSCHAFT

Die Unternehmensfiihrung und -kontrolle der SOLARWORLD AG sind an den Empfeh-
lungen des Deutschen Corporate Governance Kodex (DCGK) ausgerichtet. Der fol-
gende Bericht macht dies fiir die Stakeholder des Unternehmens transparent.
Sowohl die derzeitige Zusammensetzung der Unternehmensleitung und -iiberwa-
chung als auch deren jeweilige Zustindigkeit und Vergiitung werden hier ausfiihr-
lich dargelegt. Fiir das Berichtsjahr 2012 erhalten weder Vorstand noch Aufsichtsrat
eine variable Vergiitung. Der Corporate-Governance-Bericht erteilt dariiber hinaus
Auskunft iiber die Ziele, welche die Unternehmensleitung 2012 erreicht und sich fiir
die Zukunft gesetzt hat.

CORPORATE GOVERNANCE IN DER SOLARWORLD

Es ist unser Anspruch, Fiihrung und Kontrolle der SOLARWORLD auf langfristige und nachhaltige Wert-
schopfung auszurichten, insbesondere vor dem Hintergrund eines jungen und dynamischen globalen
Markts mit seinen derzeitigen Verwerfungen. Wir arbeiten kontinuierlich daran, die Corporate Gover-
nance im Unternehmen weiterzuentwickeln sowie alle Anspruchsgruppen (Stakeholder) angemessen
einzubinden. € Nachhaltigkeit im Detail / Wir orientieren uns dabei am Deutschen Corporate Gover-
nance Kodex (DCGK), welcher die wesentlichen Vorschriften zur Leitung und Uberwachung deutscher
borsennotierter Gesellschaften darstellt und national sowie international anerkannte Standards fir
gute und verantwortungsvolle Unternehmensfithrung enthalt. Unsere Fiihrungsphilosophie bertick-
sichtigt deshalb gemaR Ziffer 4.1.1 DCGK die Belange unserer Anleger, Geschéftspartner, Mitarbeiter
und die der Offentlichkeit, um das von unseren Anspruchsgruppen uns entgegengebrachte Vertrauen
fortlaufend zu bestatigen.

Vorstand und Aufsichtsrat der SOLARWORLD AG arbeiten eng und vertrauensvoll zusammen, um eine
erfolgreiche Unternehmensleitung und -kontrolle zu gewahrleisten.
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CORPORATE GOVERNANCE BERICHT 2012

ENTSPRECHENSERKLARUNG VON VORSTAND UND AUFSICHTSRAT. Vorstand und Aufsichtsrat der SOLARWORLD AG
haben im Berichtsjahr eine Entsprechenserklarung abgegeben. Diese entsprach uneingeschriankt den
Empfehlungen der am 15. Juni 2012 veroffentlichten Fassung des DCGK vom 15. Mai 2012. GemaR

§ 161 Aktiengesetz (AktG) wurde diese Erklarung auf unserer Internetseite dauerhaft zuganglich
gemacht. Im Marz 2013 beschlossen Aufsichtsrat und Vorstand der SOLARWORLD AG eine Erganzung
der urspriinglichen Erkldrung. (@ www.solarworld.de/entsprechenserklaerung//

LEITUNG UND KONTROLLE 2012 UNVERANDERT. Die SOLARWORLD AG hat als deutsche Aktiengesellschaft eine
duale Fiithrungs- und Kontrollstruktur mit einer personellen Trennung zwischen Leitung und Uberwa-
chung. Gemal Gesetz (§8 77, 78 AktG), Satzung (§8 5, 6) und Geschéftsordnung leitet der Vorstand
das Unternehmen in eigener Verantwortung und entwickelt die strategische Richtung. Der Vorstand
wird vom Aufsichtsrat bestellt. Dieser setzt sich gemaR § 95 Abs. 1, § 96 Abs. 1, § 101 Abs. 1 AktG aus
Vertretern der Aktiondre zusammen und wird von der Hauptversammlung, die nicht an Wahlvor-
schlage gebunden ist, bestimmt. Der Aufsichtsrat arbeitet auf Rechtsgrundlage des Aktiengesetzes,
der Satzung und der Geschéftsordnung. Er bestellt, iberwacht und kontrolliert den Vorstand und ist
des Weiteren in zustimmungspflichtige Geschifte eingebunden. 3 Der Vorstand - S. 024// Der Auf-
sichtsrat « S. 146 //

Soweit Ziffer 4.1.5 DCGK besagt, dass der Vorstand bei der Besetzung von Fiihrungsfunktionen im
Unternehmen auf Vielfalt (Diversity) achten und dabei insbesondere eine starkere Beriicksichtigung
von Frauen anstreben soll, werden konkrete Plane, den Anteil von Frauen in Fiihrungs- und Schliissel-
positionen zu erhohen, gemeinsam von Vorstand und Aufsichtsrat verfolgt.

Der Vorstand bestand im Berichtsjahr aus fiinf Mitgliedern. Die Geschaftsverteilung wurde den globa-
len Anforderungen gemall konzernweit angepasst. Im Berichtsjahr verteilten sich die Zustandigkeiten
wie folgt:

* Dr.-Ing. E.h. Frank Asbeck (Vorstandsvorsitzender)
Unternehmensgriinder, verantwortlich fir die strategische Konzernentwicklung, Konzerneinkauf
sowie die Offentlichkeitsarbeit inklusive der Lobbyarbeit in Energie- und Umweltpolitik und
Unternehmenskommunikation
Erstbestellung: 1999
Ende der laufenden Funktionsperiode: 9. Januar 2014
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« Dipl.-Wirtschaftsing. Frank Henn (Vorstand Vertrieb)
Zustandig fir die Koordination des nationalen und internationalen Vertriebs
Erstbestellung: 2004
Ende der laufenden Funktionsperiode: 31. Januar 2016

« Dipl.-Ing. Boris Klebensberger (Vorstand Operatives Geschéaft)
Verantwortlich fiir die Konzernbereiche IT, Supply-Chain-Management, Konzerneinkauf, Qualitats-
management, Investitionsmanagement/Technologietransfer, Produktionsplanung sowie Forschung
und Entwicklung
Erstbestellung: 2001
Ende der laufenden Funktionsperiode: 7. Februar 2013 (3 Vorstandsbereiche der SolarWorld AG neu
gestaltet = S.094//

+ Dipl.-Kfm. tech. Philipp Koecke (Vorstand Finanzen)
Zustandig fir die Bereiche Controlling, Finanzen, Rechnungswesen sowie Investor Relations
Erstbestellung: 2003
Ende der laufenden Funktionsperiode: 30. April 2015

» RAin Colette Riickert-Hennen (Vorstand Personal und Marke)
Zustandig fir die Bereiche Personal, Konzernkommunikation/Markenfiihrung, Marketing und
Nachhaltigkeitsmanagement
Erstbestellung: 2011
Ende der laufenden Funktionsperiode: 30. Juni 2014

Der Aufsichtsrat ist im Berichtsjahr in seiner Zusammensetzung unveridndert geblieben und besteht
weiterhin aus drei Mitgliedern: @) Der Aufsichtsrat + S. 146 //

e Dr. Claus Recktenwald, 54 (Aufsichtsratsvorsitzender)
» Dr. Georg Gansen, 53 (stellvertretender Aufsichtsratsvorsitzender)
» Dr. Alexander von Bossel, 47 (Aufsichtsratsmitglied)

Unter Berticksichtigung der doppelt zdhlenden Funktionen als Aufsichtsratsvorsitzender in zwei Fallen
kommt Dr. Recktenwald auf sieben Mandate bei derzeit zuldssigen zehn Gesamtmandaten (der Auf-
sichtsratsvorsitz bei der SOLARPARC AG erhoht die zuldssigen Gesamtmandate seit Eintragung des
Squeeze-Out vom 5. Juli 2012 auf zwolf, § 100 Abs. 2 Satz 2 AktG). Dr. Gansen hatte zwei Mandate
inne, Dr. von Bossel ist seit seinem Ausscheiden aus dem Aufsichtsrat der SOLARPARC AG am 23. Mai
2012 nur noch bei der SOLARWORLD AG Aufsichtsratsmitglied. Die Angaben nach Ziffer 5.3 DCGK zur
Bildung von Ausschiissen finden bei der SOLARWORLD AG keine Anwendung, da sich der Aufsichtsrat
weiterhin auf ein dreikopfiges Gremium beschrankt und mithin alle Aufgaben im Plenum wahrnimmt.
Es ist mithin auch der Aufsichtsrat insgesamt, der sich allen Vorstandsfragen einschlieBlich des Ver-
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giitungssystems widmet und die gebotenen Priifungs- und Uberwachungsmaknahmen durchfiihrt.
Dabei wird auch die Abfindungs-Cap-Regelung in Ziffer 4.2.3 beachtet. Die nach Ziffern 5.1.2 und
5.4.1 DCGK festzulegenden Altersgrenzen fiir Vorstand und Aufsichtsrat der SOLARWORLD AG betra-
gen einheitlich 68 Jahre.

TRANSPARENZ GEGENUBER UNSEREN AKTIONAREN UND DER OFFENTLICHKEIT. Alle relevanten Informationen verof-
fentlichen wir dem Gleichbehandlungsprinzip folgend transparent und zeitnah tiber die relevanten
Medienkanéle zur Erfiillung der gesetzlichen Pflichten. Auf unserer Webseite (@ www.solarworld.de/
investorrelations// sind diese Informationen sowohl in deutscher als auch in englischer Sprache gemaf
Ziffer 6.8 DCGK aktuell eingestellt.

Unsere Aktiondre konnen auf der jahrlichen Hauptversammlung ihre Rechte wahrnehmen und ihr
Stimmrecht austiben. Alle relevanten Informationen zur Hauptversammlung sind rechtzeitig auf unse-
rer Internetseite abrufbar.

Konnen Aktionare nicht personlich an der Hauptversammlung teilnehmen, besteht die Moglichkeit,
das Stimmrecht durch einen personlich ausgewdhlten Bevollméchtigten oder durch einen weisungs-
gebundenen Stimmrechtsvertreter unserer Gesellschaft austiben zu lassen. Dieser ist fiir unsere Akti-
onare auch wahrend der Hauptversammlung erreichbar. Gemaf Ziff. 2.3.1 und 2.3.3 DCGK ermoglicht
die Gesellschaft den Aktiondren auch die Briefwahl.

KAPITALMARKTRECHT UND COMPLIANCE. Die Beachtung von kapitalmarktrechtlichen Gesetzen sowie Mittei-
lungspflichten obliegt als wichtige Leitungsfunktion dem Vorstand der SOLARWORLD AG. Beraten wird
dieser durch eine externe, juristische Clearing-Stelle, die konzernweite Sachverhalte auf ihre Ad-hoc-
Relevanz priift. Vorstinde, Mitarbeiter sowie Dienstleister und Projektbeteiligte werden hinsichtlich
des Verbots von Insidergeschéften gemal § 14 Wertpapierhandelsgesetz (WpHG) speziell geschult
und in einem Insiderverzeichnis gefiihrt.

Im Berichtsjahr kam es zu keinen Stimmrechtsmitteilungen. Nachdem der Anteil der SOLARWORLD AG
an den Stimmrechten der SOLARPARC AG seit Februar 2012 bei iiber 95 Prozent lag, hat die Hauptver-
sammlung der SOLARPARC AG vom 23. Mai 2012 die Ubertragung der Aktien der iibrigen Aktionire der
SOLARPARC AG auf die SOLARWORLD AG gegen Gewdhrung einer angemessenen Barabfindung in Hohe
von 8,59 € je Aktie beschlossen. Dieser Beschluss wurde am 5. Juli 2012 im Handelsregister des Amts-
gerichts Bonn eingetragen, wodurch der ,,Squeeze-Out” vollzogen wurde. GemiR Ziffer 6.6 DCGK soll
der Corporate-Governance-Bericht Angaben enthalten iiber den Besitz von Aktien der Gesellschaft
oder sich darauf beziehender Finanzinstrumente von Vorstands- und Aufsichtsratsmitgliedern, wenn
er direkt oder indirekt gréRer als 1 Prozent der von der Gesellschaft ausgegebenen Aktien ist. Uber-
steigt der Gesamtbesitz aller Vorstands- und Aufsichtsratsmitglieder 1 Prozent der von der Gesellschaft
ausgegebenen Aktien, soll der Gesamtbesitz getrennt nach Vorstand und Aufsichtsrat angegeben wer-
den. Der Aktienbesitz der Vorstandsmitglieder der SOLARWORLD AG lag zum 31. Dezember 2012 in der
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Summe bei 27,84 Prozent. Der Aktienbesitz der Aufsichtsratsmitglieder der SOLARWORLD AG lag zum
31. Dezember 2012 bei 0,0045 Prozent. Nach § 15a WpHG sind die Mitglieder des Vorstands und des
Aufsichtsrats oder ihnen nahestehende Personen gesetzlich verpflichtet, den Erwerb und die VerdauRe-
rung von Aktien der SOLARWORLD AG oder von sich darauf beziehenden Finanzinstrumenten offenzu-
legen, wenn der Wert der Geschifte die Summe von 5.000 € innerhalb eines Kalenderjahres iiber-
steigt. Im Berichtsjahr erfolgte eine Meldung nach § 15a WpHG (Directors® Dealing): Die Eifelstrom
GmbH, ein dem Vorstandsvorsitzenden Dr.-Ing. E.h. Frank Asbeck nahestehendes Unternehmen,
erwarb am 6. Juni 2012 45.000 Aktien der SOLARWORLD AG. Die entsprechende Meldung ist auf der
Internetseite der SOLARWORLD AG der Offentlichkeit zugénglich gemacht worden. @ www.solarworld.
de/directors-dealings//

Um im Sinne einer guten Corporate Governance eine Kultur der Integritit im gesamten Konzern zu
fordern, erfolgte im Berichtsjahr ein umfassender Ausbau des konzernweiten Compliance-Manage-
ment-Systems. 3) Unternehmenssteuerung und -kontrolle « S. 043 //

VERGUTUNGSBERICHT

Auch mit diesem Verglitungsbericht entsprechen Aufsichtsrat und Vorstand der SOLARWORLD AG den
Empfehlungen des Deutschen Corporate Governance Kodex (DCGK) in seiner aktuellen Fassung vom
15. Mai 2012. Wihrend Ziffer 3.10 DCGK den in diesem Geschiftsbericht gesondert mit entsprechen-
der Uberschrift enthaltenen und im Ubrigen im Bericht des Aufsichtsrats miterfassten ,,Corporate
Governance Bericht“ vorsieht, bestimmen Ziffer 4.2.5 DCGK die Erlduterung des Vergiitungssystems
flir die Vorstandsmitglieder einschlieflich Offenlegung der individuellen Vergiitung und Ziffer 5.4.6
ebenfalls im Anhang oder Lagebericht die individualisierte Ausweisung der nach Bestandteilen aufge-
gliederten Aufsichtsratsvergiitung einschlielllich gezahlter Vergiitungen oder gewahrter Vorteile fur
personlich erbrachte Leistungen, insbesondere Beratungs- und Vermittlungsleistungen.

VORSTANDSVERGUTUNG. Die jahrliche, in ihrer Struktur vom Aufsichtsrat der SOLARWORLD AG festgelegte
und mit allen Vorstanden entsprechend vereinbarte Vorstandsvergiitung setzt sich aus fixen und varia-
blen Vergiitungsbestandteilen zusammen. Sie orientiert sich an § 87 AktG, wonach die Gesamtbeziige
des einzelnen Vorstandsmitglieds in einem angemessenen Verhaltnis zu seinen Aufgaben und zur
Lage der Gesellschaft stehen miissen. Soweit das vom Bundestag am 18. Juni 2009 verabschiedete
Gesetz zur Angemessenheit der Vorstandsvergiitung (VorstAG) auch mittel- und langfristige Vergii-
tungsbestandteile vorsieht, wurden diese sowohl beim Neuabschluss als auch bei der Verlingerung
auslaufender Vorstandsvertriage beriicksichtigt. Anzupassen ist insoweit nur noch der Vorstandsver-
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trag von Dr.-Ing. E. h. Frank Asbeck, der am 9. Januar 2014 auslauft und dann ggf. entsprechend fort-
geschrieben wird. Auch hier entspricht die Vorstandsvergiitung aber schon jetzt allen Angemessen-
heitsgrenzen sowie den Vorgaben des DCGK und trigt den Besonderheiten des Unternehmens im
Konzernverbund ebenso wie der individuellen Ankniipfung im personellen und sachlichen Bereich
unter Beriicksichtigung der relevanten Umfeldverhéltnisse Rechnung. Dabei wird auch die finanzielle
Lage des SOLARWORLD Konzerns beachtet. Diese wiederum spiegelt sich in den Ausschiittungsmog-
lichkeiten wider, die Ankniipfungsgrundlage fiir die variable Vorstandsvergiitung ist. Eine solche fallt
fiir das Berichtsjahr nicht an, in dem der Vorstandsvorsitzende zudem ab Juli 2012 einen Verzicht auf
seine Festvergiitung geleistet hat.

SchlieRlich entspricht die Vorstandsvergiitung auch im Ubrigen den Anforderungen des VorstAG.
Sowohl die individuelle Ankniipfung als auch die Brancheniiblichkeit werden ebenso berticksichtigt
wie die Ausrichtung an einer nachhaltigen Unternehmensentwicklung. Der Selbstbehalt des Vor-
standsmitglieds von mindestens 10 Prozent des jeweiligen Schadens bis mindestens zur Hohe des Ein-
einhalbfachen der festen jahrlichen Vergiitung wurde im Bereich der D60-Versicherungen schon per
1. Januar 2010 vereinbart. Im Ubrigen bestimmte sich die Vorstandsvergiitung bei der SOLARWORLD
AG schon vor Inkrafttreten des VorstAG nach entsprechenden Grundsatzen.

Als Nebenleistungen erhalten alle Vorstandsmitglieder die Ubernahme der Unfall- und D&0-Versiche-
rungskosten sowie einen Dienstwagen der gehobenen Mittelklasse zur Nutzung. Ferner werden
dienstbezogene Auslagen, Aufwendungen und Spesen gemall § 670 Biirgerliches Gesetzbuch (BGB)
erstattet. Dariiber hinaus erhalten die Vorstinde Finanzen (CFO), Operatives Geschaft (COO), Vertrieb
(CSO) und Personal und Marke (CHRBO) Zuschiisse zur Krankenversicherung. Seit der Vollkonsolidie-
rung der SOLARPARC AG im Berichtsjahr ist beim Vorstandsvorsitzenden (CEO) auch dessen Vergiitung
als Vorstandsvorsitzender der SOLARPARC AG zu bertucksichtigen. Die entsprechenden Betrdge sind in
der nachfolgenden tabellarischen Ubersicht erfasst.

Fir den Fall der vorzeitigen Beendigung des Dienstverhaltnisses enthalten die Vorstandsvertrage
keine Abfindungszusagen.

Es bestehen keine gesonderten Pensionsanwartschaften, deshalb ist es den Vorstanden auch gestattet,
Vergiitungsteile in eine betriebliche Altersvorsorge umzuwandeln.

Die Jahresfestvergiitung ist an die Vorstandsmitglieder zahlbar in zwolf Monatsbetrdgen zum jeweili-
gen Monatsende. Dartiber hinaus erhilt — soweit die Voraussetzungen vorliegen, was fiir das Berichts-
jahr nicht der Fall ist - jedes Vorstandsmitglied eine erfolgsabhdngige, variable Sondervergiitung, die
einen jeweils individuell verhandelten Euro-Betrag pro Cent und Aktie der an die Aktionare ausge-
schiitteten Dividende betragt. Die Auszahlung erfolgt hier binnen vier Wochen nach der Hauptver-
sammlung, in der die zugrunde zu legende Dividendenausschiittung beschlossen worden ist. In der
nachfolgenden Individualisierung der Vorstandsvergiitung wird nur die auf das Geschaftsjahr 2011
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bezogene variable Verglitung erfasst, wahrend fiir das Berichtsjahr keine variable Vergiitung ausge-
zahlt werden kann. Ansonsten ist die variable Vergiitung so gedeckelt, dass ein Vorstandsmitglied pro
Geschiftsjahr insgesamt nicht mehr als ein mit dem Aufsichtsrat vereinbartes Vielfaches seiner Fest-
vergiitung erhalten darf. Die Nachhaltigkeitskomponente, die Ziffer 4.2.3 DCGK und § 87 Abs. 1S. 3
AktG fiir die variable Vorstandsvergiitung vorgeben, wird im Hinblick auf eine mehrjahrige Bemes-
sungsgrundlage wie folgt erreicht: Die auf das abgelaufene Geschaftsjahr bezogene Tantieme wird
zunachst nur zu 75 Prozent ausgezahlt. Sodann wird eine Dreijahresbetrachtung abgewartet, um
einen hierauf bezogenen Durchschnittswert zu ermitteln. Liegt dieser niedriger als der Vorschuss von
75 Prozent, bleibt es bei dieser Leistung. Liegt er hoher, erfolgt eine entsprechende Nachzahlung.

Die Vorstandsvergiitung ist insgesamt pro Vorstandsmitglied auf das Zwanzigfache der durchschnitt-
lichen Mitarbeitervergttung gedeckelt, was die Hauptversammlung im Jahr 2009 beschlossen hat. Am
20. Mai 2010 hat die Hauptversammlung auch die Billigung des Systems zur Vergiitung der Mitglieder
des Vorstands gemiR § 120 Abs. (4) AktG erklirt. Uber die Grundziige des Vergiitungssystems und
deren Verdnderung hat der Vorsitzende des Aufsichtsrats sodann auch in den darauf folgenden Haupt-
versammlungen informiert (Ziff. 4.2.3 a. E. DCGK).

(69 VORSTANDSVERGUTUNG // IN €

Erfolgsunabhingig Erfolgsbezogen  Gesamt

Fixum Sonstige Vergiitung Variabel
Dr.-Ing. E. h. 157.500,00* 0,00 168.343,32*
Frank Asbeck 10.843,32
Vorsitzender (Sachbezug *Verzicht auf SOLAR-

Dienstwagen) WorLp Gehalt ab Juli

2012
254.054,04 255.376,04

(Vorstandsvergiitung SOLARPARC AG inkl.
Fixum:120.000,00; variabler Anteil:

120.000,00; Sachbezug Dienstwagen:
14.054,04)
1.322,00
(Erfindervergiitung SOLARWORLD INNOVATIONS
GMmBH)
Vorjahr 270.000,00 720.000,00 1.000.843,32
10.843,32
(Sachbezug 165.862,88 168.609,54

(Vorstandsvergiitung SOLARPARC AG inkl.
Fixum:120.000,00; variabler Anteil: 31.808,84;
Sachbezug Dienstwagen: 14.054,04)

890,41

(Aufsichtsratsvergiitung DEUTSCHE SOLAR AG
inkl. Sitzungsgelder von 0,00 bis 13. Januar
2011)

534,25

(Aufsichtsratsvergiitung SUNICON AG inkl.
Sitzungsgelder von 0,00 bis 13. Januar 2011)
1.322,00

(Erfindervergiitung SOLARWORLD INNOVATIONS
GMBH)

Dienstwagen)
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1 4 2 Erfolgsunabhingig Erfolgsbezogen  Gesamt
Fixum Sonstige Vergiitung Variabel
Frank Henn 186.751,88 3.686,52 0,00 202.343,60
Vorstand Vertrieb 11.905,20 (Zuschiisse zur Krankenversicherung)
(Sachbezug
Dienstwagen)
Vorjahr 186.751,88 3.686,52 144.000,00 346.343,60
11.905,20 (Zuschiisse zur Krankenversicherung)
(Sachbezug
Dienstwagen)
Boris Klebensberger 376.743,23 3.351,72 0,00 406.473,15
Vorstand Operatives 25.159,20 (Zuschiisse zur Krankenversicherung)
Geschaft (Sachbezug 1.219,00
Dienstwagen) (Erfindervergiitung SOLARWORLD INNOVATIONS
GmBH)
Vorjahr 285.770,98 50.000,00 290.500,00 655.565,18
25.159,20 (Kosteniibernahme US-Steuerrechts-
(Sachbezug problematik)
Dienstwagen) 2.916,00
(Zuschiisse zur Krankenversicherung)
1.219,00
(Erfindervergiitung SOLARWORLD INNOVATIONS
GmaH)
Philipp Koecke 260.565,32 3.468,54 0,00 289.061,97
Vorstand Finanzen 25.028,11 (Zuschiisse zur Krankenversicherung)
(Sachbezug
Dienstwagen)
Vorjahr 162.232,00 3.080,40 144.000,00 328.750,38
19.437,98 (Zuschiisse zur Krankenversicherung)
(Sachbezug
Dienstwagen)
Colette Riickert- 240.000,00 3.546,36 0,00 251.703,36
Hennen 8.157,00 (Zuschiisse zur Krankenversicherung)
Vorstand Personal (Sachbezug
und Marke Dienstwagen)
Vorjahr (ab Juli 2011) 120.000,00 1.723,86 27.000,00 152.843,10
4.119,24 (Zuschiisse zur Krankenversicherung)
(Sachbezug
Dienstwagen)
Gesamt 1.302.653,26 270.648,18 0,00 1.573.301,44
Vorjahr 1.096.219,80 231.235,32 1.325.500,00 2.652.955,12

AUFSICHTSRATSVERGUTUNG. In der Hauptversammlung vom 24. Mai 2011 wurde die zuvor in der Haupt-
versammlung vom 25. Mai 2005 beschlossene Aufsichtsratsvergiitung modifiziert. Sie setzt sich wei-
terhin aus einer Festvergiitung, einer erfolgsabhidngigen Sondervergiitung, Nebenleistungen und Aus-
lagenersatz zusammen. Die jetzt relevante Aufsichtsratsvergiitung gilt seit dem 01. Januar 2011 sowie
fir die Folgejahre, soweit in einer neuen Hauptversammlung keine abweichende Beschlussfassung fiir
die Zukunft erfolgt. Die Festvergiitung belauft sich auf 35.000,00 € fiir das einfache Mitglied,
52.500,00 € fiir den stellvertretenden Vorsitzenden und 70.000,00 € fiir den Vorsitzenden. Hinsicht-
lich des Auslagenersatzes gilt eine Sitzungspauschale von jeweils 500,00 €. Dariiber hinaus wird eine
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variable Vergiitung gewahrt, die an einen Basisbetrag von 2.639,055 € ankniipft, der im Falle einer
beschlossenen Dividende mit jedem Dividendencent zu multiplizieren ist. SchlieBlich iibernimmt die
Gesellschaft die Pramien fiir angemessenen Versicherungsschutz zur gesetzlichen Haftpflicht aus der
Aufsichtsratstitigkeit (D&0-Versicherung), wobei auch der Aufsichtsrat DCGK-konform seit dem 1. Juli
2010 den nach dem VorstAG nur fiir den Vorstand zwingenden Selbstbehalt fiir den Aufsichtsrat eben-
falls vereinbart hat.

Die Aufsichtsratsvergiitung versteht sich netto, sodass Umsatzsteuer hinzukommt, soweit ein Aufsichts-
ratsmitglied umsatzsteuerpflichtig ist. Die Jahresfestvergiitung wird riickwirkend fiir das abgeschlos-
sene Geschiftsjahr gezahlt. Die variable Vergiitung bezieht sich ebenfalls auf das abgeschlossene Ge-
schiftsjahr und wird erst mit der Hauptversammlung, die iiber eine auszuschiittende Dividende be-
schlief3t, fallig. Soweit die Sitzungspauschalen betroffen sind, wurden fiir eine Hauptversammlung und
13 Aufsichtsratssitzungen 12 Pauschalen mit jeweils 6.000,00 € netto geltend gemacht. Wegen der wei-
teren Einzelheiten wird auf die Tabellenangaben verwiesen.

In Ankniipfung an die Neufassung von Ziffer 5.4.6 DCGK beabsichtigt der Aufsichtsrat, der Hauptver-
sammlung vorzuschlagen, nur noch eine Festvergiitung fiir den Aufsichtsrat zu beschliefen und ein
zusatzliches Aus- und Fortbildungsbudget vorzusehen.

Hinsichtlich der im letzten Absatz von Ziffer 5.4.6 DCGK empfohlenen Angaben wird erlautert, dass
der Aufsichtsratsvorsitzende der SOLARWORLD AG Partner der Sozietdt Schmitz Knoth Rechtsanwilte
ist. Diese erbringt im Wesentlichen iiber andere Partner und Mitarbeiter der Sozietdt die rechtliche
Beratung und Vertretung des SOLARWORLD Konzerns sowie auch die dabei erforderliche internatio-
nale Koordination.

In Bezug auf die eigene Leistungserbringung im Berichtsjahr 2012 wurden von der Sozietit Schmitz
Knoth Rechtsanwilte fiir die SOLARWORLD AG ohne Umsatzsteuer und steuerfreie Auslagen Bera-
tungsleistungen mit 499.558,80 € abgerechnet. Hinzu kommen Gebiihren fiir gerichtliche Verfahren
in Hohe von insgesamt 1.774,35 €, die jeweils erstattungsfahig sind. Das Beratungshonorar fiir Toch-
tergesellschaften der SOLARWORLD AG stellt sich auf weitere 326.438,00 € und entfiel mit den jewei-
ligen Nettobetragen von 88.232,20 € auf die SOLARPARC AG, 190.034,00 € auf die DEUTSCHE SOLAR
GMBH, 9.328,80 € auf die DEuTscHE CELL GMBH, 631,80 € auf die SOLAR FAcTORY GMBH, 1.285,20 €
auf die SOLARWORLD INDUSTRIES DEUTSCHLAND GMBH, 327,60 € auf die SOLARWORLD SOLICIUM
GMBH, 4.727,60 € auf die SunicoN GMBH und 31.870,80 € auf die SOLARWORLD INNOVATIONS GMBH.
Damit entstand ein konzernbezogener Beratungshonoraraufwand von insgesamt 825.996,80 €. Im
Bereich der gerichtlichen Vertretung von Tochterunternehmen der SOLARWORLD AG wurden weitere
422.818,20 € netto ausgelost, die mit 6.784,00 € auf die SOLARPARC AG und dem Restbetrag von
416.034,20 € auf die DEuTSCHE SOLAR GMBH, im Wesentlichen fiir die Anspruchsverfolgung aus

UNTER ANDERUNGSVORBEHALT UND UNGEPRUFT

143



144

SOLARWORLD 2012 ¢ CORPORATE GOVERNANCE ¢ ERKLARUNG ZUR UNTERNEHMENSFUHRUNG DER GESELLSCHAFT

Langzeitvertragen, entfielen. Insgesamt sind fiir die Prozessvertretung damit gesetzliche Gebiihren
von 424.592,55 € ausgelost worden, die mit Erstattungsanspriichen in Hohe von 384.000,95 € verbun-
den sind, so dass nur rund 40.000,00 € ohne Kostenerstattungsanspruch blieben.

Alle Einzelpositionen im Konzern betragen in Summe 1.250.589,30 € (2011: 979.892,21 €) davon bei
der SOLARWORLD AG genehmigungspflichtig 501.333,15 € (2011: 572.627,70 €). Alle Einzelpositionen
sowie die insgesamt vom Konzern getragene Summe wurden vom Aufsichtsrat der SOLARWORLD AG
sowohl unterjdhrig als auch in seiner Sitzung vom 24. Januar 2013 beschlossen, in der Besprechung
vom 22. Februar 2013 mit den Abschlusspriifern erortert und danach noch mit diesem Vergtitungsbe-
richt abschlieBend genehmigt. Zuvor war die jeweilige Beauftragung gebilligt und nach erfolgter Leis-
tungserbringung auch hinsichtlich Erfordernis und Angemessenheit bestatigt worden. Zugrunde lag
ein neuer Rahmenvertrag vom 7. Februar 2012, der auch die Genehmigungsbeschlussfassung durch
den Aufsichtsrat vor jeweiliger Kostenausgleichung und die Entscheidung im Einzelfall vorsieht, dass
die durch die vorgelegten Kostenrechnungen nebst Zeitaufstellungen nachgewiesenen Beratungs- und
Vertretungstatigkeiten der Sozietdat Schmitz Knoth Rechtsanwdlte nur solche vom Vorstand iibertra-
gene Aufgaben betreffen, die nicht in den origindren Aufgabenbereich des Aufsichtsrats fallen. Davon
hat sich der Aufsichtsrat jeweils iiberzeugt, um damit zugleich die ordnungsgeméifie Mandatierung
durch den Vorstand zu bestatigen.

Wie im Vorjahr ist bei allen Mitgliedern des Aufsichtsrats der SOLARWORLD AG, die gleichzeitig Mit-
glieder des Aufsichtsrats der SOLARPARC AG sind, auch deren Aufsichtsratsvergiitung in der SOLAR-
PARC AG zu beriicksichtigen. Fiir Dr. von Bossel gilt dies bis zu seinem dortigen Ausscheiden vom

23. Mai 2012. Die entsprechenden Betrige sind in der nachfolgenden tabellarischen Ubersicht erfasst.

UNTER ANDERUNGSVORBEHALT UND UNGEPRUFT



SOLARWORLD 2012 ¢ CORPORATE GOVERNANCE ¢ ERKLARUNG ZUR UNTERNEHMENSFUHRUNG DER GESELLSCHAFT

(69 AUFSICHTSRATSVERGUTUNG // IN €

Erfolgsunabhingig Erfolgsbezogen  Gesamt
Jahresfest-  Sitzungs- Sonstige Variable Sonder-
vergiitung geld Vergiitung vergiitung*
Dr. Claus Fiir 2012 70.000,00 6.000,00 32.500,00 0,00 108.500,00
Recktenwald in 2013 (Aufsichtsratsvergiitung SOLARPARC
: AG inkl. Sitzungsgelder von
Vorsitzender gezahlt 9.500,00)
Fiir 2011 70.000,00 5.000,00 32.000,00 23.751,50 132.176,16
in 2012 (Aufsichtsratsvergiitung SOLARPARC
AG inkl. Sitzungsgelder von
gezahlt 2.000,00
890,41
(Aufsichtsratsvergiitung DEUTSCHE
SOLAR AG bis 13. Januar 2011)
534,25
(Aufsichtsratsvergiitung SUNICON
AG bis 13. Januar 2011)
Dr. Georg Fir 2012 52.500,00 6.000,00 24.750,00 0,00 83.250,00
Gansen in 2013 (Aufsichtsratsvergiitung SOLARPARC
stellvertr. gezahlt Ag rinkl. Sitzungsgelder von
Vorsitzender 2:250.00
Fiir 2011 52.500,00 5.000,00 24.500,00 23.751,50 107.176,16
in 2012 (Aufsichtsratsvergiitung SOLARPARC
AG inkl. Sitzungsgelder von
gezahlt 2.000,00
890,41
(Aufsichtsratsvergiitung DEUTSCHE
SOLAR AG bis 13. Januar 2011)
534,25
(Aufsichtsratsvergiitung SUNICON
AG bis 13. Januar 2011)
Dr. Alexander | Fiir 2012 35.000,00 6.000,00 7.126,70 0,00 48.126,70
von Bossel in 2013 (Aufsichtsratsvergiitung SOLARPARC
B R AG bis 23. Mai 2012 inkl. Sitzungs-
Mitglied gezahlt gelder von 1.250,00)
Fiir 2011 35.000,00 5.000,00 17.000,00 23.751,50 80.751,50
in 2012 (Aufsichtsratsvergiitung SOLARPARC
AG inkl. Sitzungsgelder von
gezahlt 2.000,00)
Gesamt Fiir 2012 157.500,00 18.000,00 64.376,70 0,00 239.876,70
in 2013
gezahlt
Fiir 2011 157.500,00 15.000,00 76.349,32 71.254,50 320.103,82
in 2012
gezahlt
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DER AUFSICHTSRAT

DER BERICHT DES AUFSICHTSRATS FOLGT NACH FESTSTELLUNG DES JAHRESAB-
SCHLUSSES UND BILLIGUNG DES KONZERNABSCHLUSSES DER SOLARWORLD AG

DR. GEORG GANSEN

STELLVERTRETENDER
AUFSICHTSRATSVORSITZENDER

Rechtsanwalt/Syndikus
der Deutsche Post AG
mit Dienstsitz in Bonn

Erstbestellung: 18.12.1998
Ende der laufenden Amtszeit:
bis zur Hauptversammlung,
die iiber die Entlastung zum
Geschéftsjahr 2012 beschlieRt

Dr. Gansen hat folgende Amter in
gesetzlich zu bildenden Aufsichts-
raten und vergleichbaren Kontroll-
gremien inne:

» Aufsichtsrat der SOLARPARC AG,
Bonn (Stellvertretender Vor-
sitzender seit Gesellschafts-
griindung)

DR. CLAUS RECKTENWALD
AUFSICHTSRATSVORSITZENDER

Rechtsanwalt und Partner
der Sozietiit Schmitz Knoth
Rechtsanwdlte in Bonn

Erstbestellung: 18.12.1998
Ende der laufenden Amtszeit:
bis zur Hauptversammlung,
die tiber die Entlastung zum
Geschéftsjahr 2012 beschlieRt

Dr. Recktenwald hat folgende
Amter in gesetzlich zu bildenden
Aufsichtsraten und vergleichbaren
Kontrollgremien inne:

« Aufsichtsrat der SOLARPARC AG,
Bonn (Vorsitzender seit Gesell-
schaftsgriindung)

« Aufsichtsrat der VEMAG Verlags-
und Medien AG, Koln (Mitglied
seit dem 07.04.2006)

» Beirat der Griinenthal GmbH und
der Griinenthal GmbH & Co. KG,
Aachen (Mitglied seit dem
01.01.2010)

DR. ALEXANDER VON BOSSEL
AUFSICHTSRATSMITGLIED

Rechtsanwalt und Partner
der Sozietdt CMS Hasche Sigle
in KoIn

Erstbestellung: 18.12.1998
Ende der laufenden Amtszeit:
bis zur Hauptversammlung,
die tber die Entlastung zum
Geschéftsjahr 2012 beschliefSt

Dr. von Bossel hat folgende Amter
in gesetzlich zu bildenden
Aufsichtsraten und vergleichbaren
Kontrollgremien inne:

« Aufsichtsrat der SOLARPARC AG,
Bonn (Mitglied bis 23.05.2012)
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GARANTIEREN ZUSATZLICHE

SICHERHEIT

Professionelle Planung und Montage sind Grundvoraussetzungen,
der reibungslose Betrieb der Solaranlage ist ein wesentliches Kriterium fiir
die langfristige Kundenzufriedenheit. Die Leistungen der Marke
SOLARWORLD reichen von einer linearen Leistungsgarantie tiber 25 Jahre
iiber eine kostenlose Versicherung unserer Bausétze bis hin zu einer
Uberwachung der Ertrige in Echtzeit mit spezieller Software.
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KONZERNABSCHLUSS

FUR DAS GESCHAFTSJAHR

VOM 1. JANUAR 2012 BIS ZUM 31. DEZEMBER 2012

GEWINN- UND VERLUSTRECHNUNG // INT€

Tz. 2012 2011*
1. Umsatzerlose 25, 27, 40 606.021
2. Bestandsverdnderung Erzeugnisse 13, 25, 49 -64.666 72.05;
3. Aktivierte Eigenleistungen 28 65 14349
4. Sonstige betriebliche Ertrage 25, 29 153.299 260499
5. Materialaufwand 30 -534493 | —819152
6. Personalaufwand 31 -129.648 | —138224
7. Abschreibungen 9,32, 41 -976.736 | —452514
8. Sonstige betriebliche Aufwendungen 25, 33 —246297 | —225805
9. Operatives Ergebnis -492.385 | —243858
10. Ergebnis aus at Equity bewerteten Anteilen 11, 35, 45 -14.638 -937
11. Zins- und andere Finanzertrdge 25, 35 2.406 7162
12. Zins- und andere Finanzaufwendungen 25, 35 -73515 | —70821
13. Sonstiges Finanzergebnis 25, 35 18.258 5104
14. Finanzergebnis -67.489 | —59492
15. Ergebnis vor Ertragsteuern -559.874 -303.350
16. Ertragsteuern 26, 37 82.982 -5.592
17. Ergebnis aus fortgefiihrten Aktivititen -476.892 | —308942
18. Ergebnis nach Steuern aus nicht fortgefiihrten Aktivititen 36 0 1.808
19. Konzernergebnis —476.892 -307.134
davon entfallen auf:
- Anteilseigner der SOLARWORLD AG -476.892 | —3072‘13
- Anteile ohne beherrschenden Einfluss 0 79
20. Ergebnis je Aktie i 4
a) Gewichteter Durchschnitt der im Umlauf befindlichen Aktien
(in 1.000) 110.795 110.613
b) Ergebnis aus fortgefithrten Aktivititen (in €) 430 | —279
¢) Ergebnis aus nicht fortgefiihrten Aktivitaten (in €) 0,00 002
d) Konzernergebnis (in €) -4,30 =017

* Vergleichszahlen wurden gem. IAS 8.22 angepasst. Wir verweisen auf unsere Ausfithrungen in Tz. 1.
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150 () GESAMTERGEBNISRECHNUNG // IN T€
Tz. 39 2012 2011*
Konzernergebnis -476.892 -307.134

Netto-Ergebnis aus der Absicherung von Cashflows

In der laufenden Periode entstandene Verluste (-)/Gewinne (+) -1.103 7.790
Umgliederungsbetrdge in die Anschaffungskosten nicht finanzieller Vermogenswerte o —5210
Umgliederungsbetrdge in die Gewinn- und Verlustrechnung -4568 i —6570
567t | ~3.990

Ertragsteuereffekte 1.730 1.324

-3.941 -2.666

Wiahrungsumrechnung ausliandischer Geschiftsbetriebe

In der laufenden Periode entstandene Verluste/Gewinne -5.394 1.796
Umgliederungsbetrdge in die Gewinn- und Verlustrechnung o —2185
5394 -389
Ertragsteuereffekte 2.331
-3.063
Ergebnisneutrale Bestandteile des Periodenergebnisses nach Steuern -7004 —544
Gesamtperiodenergebnis nach Steuern —483.896 -307.678
davon entfallen auf:
- Anteilseigner der SOLARWORLD AG -483.89 | —307757
- Anteile ohne beherrschenden Einfluss 0 79

* Vergleichszahlen wurden gem. IAS 8.22 angepasst. Wir verweisen auf unsere Ausfithrungen in Tz. 1.
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(@) BILANZ ZUM 31. DEZEMBER 2012 // INT€ 151
AKTIVA Tz. 31.12.12 31.12.11* 01.01.11*
A. Langfristige Vermogenswerte 642.447 1.068.447 1.364.377

[. Immaterielle Vermdgenswerte 7,9, 41,42 10.624 20.521 39.607

II. Sachanlagen 8,9,41, 43 468.151 744.681 951.856

III. Als Finanzinvestition gehaltene Immobilien 10, 41, 44 24.967 27.231 20.994

IV. At Equity bewertete Anteile 11, 45 23.368 37.842 65.481

V. Sonstige finanzielle Vermdgenswerte 16, 46, 65 672 790 1.165

VI. Sonstige langfristige Vermogenswerte 12, 48 34.938 235.133 280.079

VII. Aktive latente Steuern 26, 37,47 79.727 2.248 5.195

B. Kurzfristige Vermégenswerte 689.805 1.167.326 1.231.981

I. Vorrite 13, 49 222.523 378.395 329.105

II. Forderungen aus Lieferungen und Leistungen 14, 50, 65 55.569 123.021 140.883

[II. Ertragsteuerforderungen 26, 37, 51 1.054 35.472 428

IV. Ubrige Forderungen und Vermdgenswerte 15, 52 28.956 32.984 48.956

V. Sonstige finanzielle Vermoégenswerte 16, 20, 53, 65 157.593 44,109 99.136

VI. Fliissige Mittel 17, 54, 65, 66 224.109 553.345 613.473

C. Zur VeriduRerung bestimmte Vermogenswerte 18, 55 1.313 0 0

1.333.564 2.235.773 2.596.358

PASSIVA Tz. 31.12.12 31.12.11*  01.01.2011*

A. Eigenkapital 117.771 614.391 914.372
[.  Auf die Anteilseigner der SOLARWORLD AG

entfallendes Eigenkapital 56 117.771 612.414 914.372

1. Gezeichnetes Kapital 110.795 110.795 106.881

2. Kapitalriicklage 296.562 296.562 296.489

3. Sonstige Riicklagen 10.518 17.523 18.067

4. Kumulierte Ergebnisse -300.104 187.533 492.935

II. Anteile ohne beherrschenden Einfluss 0 1.978 0

B. Langfristige Schulden 646.664 1.339.274 1.340.349

I. Langfristige Finanzschulden 19, 20, 57, 65 537.555 1.150.888 1.011.855

II. Abgegrenzte Investitionszuwendungen 21, 58 51.328 56.773 76.219

1. Langfristige Riickstellungen 22, 23,59 28.478 32.270 25.418

IV. Ubrige langfristige Schulden 24, 60 27.029 83.774 192.946

V. Passive latente Steuern 26, 37, 61 2.274 15.568 33.911

C. Kurzfristige Schulden 569.129 282.107 341.637

[.  Kurzfristige Finanzschulden 19, 20, 57, 65 467.226 120.981 129.776

II. Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen 19, 65 32.632 64.433 113.270

[II. Ertragsteuerschulden 26, 37, 62 4.757 18.159 13.797

IV. Kurzfristige Riickstellungen 23, 59 19.011 13.004 8.784

V. Ubrige kurzfristige Schulden 24, 60 45.503 65.531 76.010

1.333.564 2.235.773 2.596.358

* Vergleichszahlen wurden gem. IAS 8.22 angepasst. Wir verweisen auf unsere Ausfiihrungen in Tz. 1.
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152 (3 EIGENKAPITALVERANDERUNGSRECHNUNG // IN TE

Sonstige Riicklagen

Riicklage Anteile
Wihrungs- aus der ohne
umrech- Absiche-  Kumulierte beherr-
Gezeichne- Kapital- nungs- rung von Ergeb- schenden
Tz. 4, 56 tes Kapital  riicklage riicklage  Cashflows* nisse** Einfluss Gesamt
Stand 31.12.10 106.881 296.489 11.460 6.607 501.442 0 922.879
Anpassung gem. IAS 8.22 -8.507 -8.507
Stand 1.1.11 ange-
passt** 106.881 296.489 11.460 6.607 492.935 0 914.372
Tausch eigener Anteile
gegen Anteile der
SOLARPARC AG 3.914 73 24.818 28.805
Anteile ohne beherr-
schenden Einfluss aus
Erstkonsolidierung 7.862 7.862
Aufstockung der
Mehrheitsbeteiligung
an der SOLARPARC AG
(Transaktion zwischen
Eigentiimern) -1.956 -5.963 -7.919
Dividendenausschiittung -21.051 -21.051
Gesamtperiodenerfolg 2.122 -2.666 -307.213 79 -307.678
Stand 31.12.11/1.1.12
angepasst** 110.795 296.562 13.582 3.941 187.533 1.978 614.391
Aufstockung der
Mehrheitsbeteiligung
an der SOLARPARC AG
(Transaktion zwischen
Eigentiimern) =774 -1.978 -2.752
Dividendenausschiittung -9.972 -9.972
Gesamtperiodenerfolg -3.063 -3.941 -476.892 0 —483.896
Stand 31.12.12 110.795 296.562 10.518 0 -300.104 0 117.771

*Im Folgenden ,Sicherungsriicklage*
** Vergleichszahlen wurden gem. IAS 8.22 angepasst. Wir verweisen auf unsere Ausfithrungen in Tz. 1.
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KAPITALFLUSSRECHNUNG // IN T€

Tz. 66

Ergebnis vor Steuern

+  Abschreibungen

+ Finanzergebnis (ohne Wechselkursgewinne bzw. -verluste)

—/+ Gewinn/Verlust aus Abgang Anlagevermogen

— Auflésung abgegrenzter Investitionszuwendungen

+/— Sonstige wesentliche zahlungsunwirksame Aufwendungen und Ertrage
= Cashflow aus dem operativem Ergebnis

+  Entwicklung geleisteter und erhaltener Anzahlungen

+/— Abnahme/Zunahme der Vorrite (ohne geleistete Anzahlungen)

+ Abnahme der Forderungen aus Lieferungen und Leistungen

— Abnahme der Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen

—  Entwicklung iibriges Nettovermogen

= Cashflow aus operativer Titigkeit

+ Erhaltene Zinsen

+/- Erhaltene/Gezahlte Ertragsteuern

= Cashflow aus laufender Geschiftstiatigkeit

—  Auszahlungen fiir Investitionen in das Anlagevermogen

+  Zufluss Investitionszuwendungen

+ Einzahlungen aus dem Abgang von Anlagevermogen

+ Einzahlungen aus Finanzmittelanlagen

—/+ Auszahlungen/Einzahlungen aus dem Erwerb konsolidierter Unternehmen
= Cashflow aus der Investitionstitigkeit

+  Einzahlungen aus der Aufnahme von Finanzkrediten

—  Auszahlungen fiir die Riickzahlung von Finanzkrediten

- Gezahlte Zinsen

—  Auszahlungen aufgrund von Ausschiittungen

+ Einzahlungen von konzernfremden Gesellschaftern

= Cashflow aus der Finanzierungstatigkeit

—/+ Zahlungswirksame Verinderungen des Finanzmittelfonds

—/+ Wechselkurs- und konsolidierungskreisbedingte Verinderung des Finanzmittelfonds
+  Finanzmittelfonds am Anfang der Periode

Finanzmittelfonds am Ende der Periode

* Vergleichszahlen wurden gem. IAS 8.22 angepasst. Wir verweisen auf unsere Ausfithrungen in Tz. 1.

2012
-559.874
276.736
67.026
-6.024
-35.140
129.779
-127.497
24.926
24.007
59.884
-28.925
-22.092
-69.697
2.935
16.518
-50.244
-52.543
27.508
32.469
7.871
-2.304
13.001

0
-214.823
-66.946
-9.972

0
-291.741
-328.984
-252
553.345
224.109

2011*
—-301.448

606.554
553.345
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ANHANG ZUM KONZERNABSCHLUSS

ALLGEMEINE ANGABEN

1. GRUNDLAGEN, BILANZIERUNGS- UND BEWERTUNGSMETHODEN

Die SOLARWORLD AG ist eine borsennotierte Kapitalgesellschaft mit Sitz in der Martin-Luther-King-Strafle 24 in
Bonn, Deutschland. Der Vorstand der SOLARWORLD AG hat den Konzernabschluss am 29. April 2013 aufgestellt und
am selben Tag zur Veroffentlichung freigegeben.

Der SoLARWORLD Konzern ist einer der weltweit fiihrenden Hersteller kristalliner Solarstromtechnologie. Zusam-
men mit ihren Tochterunternehmen forscht, entwickelt, produziert und recycelt die SOLARWORLD AG auf allen Stu-
fen der solaren Wertschopfungskette. Geschaftsschwerpunkte sind die Produktion und der internationale Vertrieb
von hochwertigen Solarstromanlagen - von der Dachanlage bis hin zu Komponenten fiir Freiflichensolarparks. Die
Produkte lassen sich sowohl im netzgekoppelten (on-grid) als auch im netzfernen (off-grid) Bereich anwenden.

Der vorliegende Konzernabschluss basiert auf der Annahme der Unternehmensfortfithrung. Diese Annahme ist we-
sentlich von der erfolgreichen Einigung und Umsetzung einer Finanzrestrukturierung abhidngig. Hinsichtlich einer
detaillierteren Darstellung der in diesem Zusammenhang bestehenden Risiken wird auf die entsprechenden Erldu-
terungen in Tz. 65e bzw. im Lagebericht verwiesen.

Die SOLARWORLD AG hat ihren Konzernabschluss zum 31. Dezember 2012 in Anwendung von § 315a HGB nach den
Vorschriften der am Abschlussstichtag giiltigen und von der Europdischen Union anerkannten (,EU-Endorsement®)
International Financial Reporting Standards (IFRS) des International Accounting Standards Board (IASB) sowie
den Interpretationen des International Financial Reporting Interpretations Committee (IFRIC) aufgestellt. Ergan-
zend wurden die nach § 315a Abs. 1 HGB zu beachtenden handelsrechtlichen Vorschriften beriicksichtigt. Alle ver-
pflichtend anzuwendenden Standards und Auslegungen wurden beriicksichtigt. Noch nicht verpflichtend in Kraft
getretene IFRS werden nicht angewendet.

Der Konzernabschluss wird in Euro aufgestellt. Sofern nichts anderes angegeben ist, werden samtliche Werte ent-
sprechend kaufmidnnischer Rundung auf Tausend (T€) auf- oder abgerundet.

Die Gewinn- und Verlustrechnung ist nach dem Gesamtkostenverfahren aufgestellt. Die Bilanz wurde nach Fristig-
keit gegliedert. Zur klareren und iibersichtlicheren Darstellung sind in der Bilanz und Gewinn- und Verlustrech-
nung einzelne Posten zusammengefasst, die im Anhang gesondert mit ergdnzenden Ausfithrungen ausgewiesen
werden.

Hinsichtlich der angewandten Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden wird auf die nachfolgende Darstellung der
Bilanzierungs- und Bewertungsgrundsitze verwiesen. Diese entsprechen grundsitzlich den im Vorjahr angewand-
ten Methoden mit nachfolgend genannten Ausnahmen.

Im Geschiftsjahr 2012 erstmals verpflichtend anzuwendende Standards und Interpretationen

Fiir das Geschiftsjahr 2012 waren erstmals folgende Standards und Interpretationen bzw. wesentliche Anderungen
anzuwenden:

IFRS 7 — FINANZINSTRUMENTE: ANGABEN. Die vom IASB am 7. Oktober 2010 verdffentlichen Anderungen wurden am
22. November 2011 in europdisches Recht tibernommen und sind erstmalig anzuwenden auf Geschéftsjahre, die
am oder nach dem 1. Juli 2011 beginnen. Mit den Anderungen an IFRS 7 wurden zusitzliche Angabe- bzw. Offen-
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legungspflichten eingefiihrt, die sich im Wesentlichen auf ibertragene, aber nicht vollstindig ausgebuchte finanzi-
elle Vermogenswerte beziehen, als auch deren Art und das Risiko sowie die Beziehung zwischen diesen finanziel-
len Vermogenswerten und den zugehorigen Verbindlichkeiten.

Noch nicht verpflichtend anzuwendende Standards und Interpretationen

Die SOLARWORLD AG hat im aktuellen Geschéaftsjahr keine noch nicht verpflichtend anzuwendenden Standards vor-
zeitig angewendet.

ANDERUNGEN IAS 1 — DARSTELLUNG DES ABSCHLUSSES. Die Anderungen wurden am 16. Juli 2011 vom IASB verdf-

fentlicht und am 5. Juni 2012 in europiisches Recht iibernommen. Die Anderung an IAS 1 verlangen die Gruppie-

rung der Posten im ,,Other Comprehensive Income (OCD* in zwei Kategorien:

a)Posten, die nicht nachtraglich in die Gewinn- und Verlustrechnung umgegliedert werden und

b)Posten, die unter bestimmten Bedingungen nachtrédglich in die Gewinn- und Verlustrechnung umzugliedern sind
(sog. ,Recycling®).

Die Anderungen sind erstmalig auf Geschiftsjahre anzuwenden, die am oder nach dem 1. Juli 2012 beginnen und

werden voraussichtlich keinen wesentlichen Einfluss auf den Konzernabschluss der SOLARWORLD AG haben. Wir

verweisen auf unsere Ausfithrungen in Tz. 39.

ANDERUNGEN IAS 12 — LATENTE STEUERN. Die Anderungen des IAS 12 wurden am 20. Dezember 2010 vom IASB ver-
offentlicht, am 11. Dezember 2012 in europdisches Recht tibernommen und sind zum 1. Januar 2013 in Kraft getre-
ten. Demnach wird fiir Zwecke der Erfassung latenter Steuern angenommen, dass die wirtschaftlichen Vorteile aus
den als Finanzinvestitionen gehaltenen Immobilien, welche entsprechend dem Wahlrechts des IAS 40 zum beizule-
genden Wert bewertet sind, durch Verkauf und nicht durch Vereinnahmung im Zeitablauf realisiert werden. Dies
gilt jedoch nur, wenn diese Annahme nicht widerlegt ist. Die Anderungen sind erstmalig fiir Geschiftsjahre anzu-
wenden, die am oder nach dem 1. Januar 2013 beginnen. Die Anderungen werden keinen Einfluss auf den Konzern-
abschluss der SOLARWORLD AG haben, da die Bewertung der als Finanzinvestitionen gehaltenen Immobilien zu
fortgefiihrten Anschaffungs- bzw. Herstellungskosten erfolgt. Wir verweisen auf unsere Ausfithrungen in Tz. 10.

ANDERUNGEN IAS 19 — LEISTUNGEN AN ARBEITNEHMER. Die vom IASB am 16. Juni 2011 veréffentlichten Anderungen
wurden am 5. Juni 2012 in europdisches Recht iibernommen und sind erstmalig auf Geschéftsjahre anzuwenden,
die am oder nach dem 1. Januar 2013 beginnen. Die Anderungen betreffen im Wesentlichen die Erfassung von ver-
sicherungsmathematischen Gewinnen bzw. Verlusten. Wo bisher ein Wahlrecht der Erfassung in der Gewinn- und
Verlustrechnung oder im neutralen Ergebnis (,,0ther Comprehensive Income®) bestand, ist nunmehr die Erfassung
im ,,Other Comprehensive Income® geboten. Der nach dem bislang giiltigen IAS 19 mdgliche ,, Korridor“-Ansatz
wurde abgeschafft. Der gedinderte IAS 19 ist riickwirkend anzuwenden. Die erstmalige Anwendung der Anderung
an IAS 19 fiir das Geschéftsjahr 2013 wird dazu fiihren, dass die zum 31. Dezember 2012 noch nicht getilgten ver-
sicherungsmathematischen Verluste in Hohe von T€ 626 erfolgsneutral gegen das neutrale Ergebnis erfasst wer-
den. Wir verweisen auf Tz. 59.

Am 12. Mai 2011 hat das TASB drei neue (IFRS 10, 11 und 12) und zwei iiberarbeitete (IAS 27 und 28) Standards
veroffentlicht, die Neuregelungen zur Konsolidierung umfassen (sog. ,, Konsolidierungspaket®). Diese wurden am
11. Dezember 2012 in europdisches Recht iibernommen und sind erstmalig auf Geschiftsjahre anzuwenden, die
am oder nach dem 1. Januar 2014 beginnen. Die Anderungen werden keinen wesentlichen Einfluss auf den Kon-
zernabschluss der SOLARWORLD AG haben.

* IFRS 10 — KONZERNABSCHLUSSE. Mit diesem Standard wird eine einheitliche Grundlage fiir die Definition eines
Mutter-Tochter-Verhiltnisses bzw. die konkrete Abgrenzung des Konsolidierungskreises geschaffen. Die Defini-
tion der Beherrschung dndert sich dahingehend, dass zur Ermittlung des Beherrschungsverhaltnisses fiir alle
Unternehmen die gleichen Kriterien angewendet werden. Dieser Standard ersetzt insofern die dafiir bisher rele-
vanten Regelungen in IAS 27 (,Konzern- und Einzelabschliisse®) und SIC 12 (,Konsolidierung — Zweckgesell-
schaften®).

IFRS 11 — GEMEINSAME VEREINBARUNGEN. Dieser Standard ersetzt die aktuellen Regelungen des IAS 31 (,,Anteile
an Gemeinschaftsunternehmen®) und SIC 13 (,,Gemeinschaftlich gefiihrte Unternehmen — Nicht monetére Einla-
gen durch Partnerunternehmen®) und beinhaltet Vorschriften zur Identifikation, Klassifikation und Bilanzierung
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von gemeinsamen Vereinbarungen. Demnach existieren nur noch zwei Arten von gemeinsamen Vereinbarungen.
Dies sind zum einen die Gemeinschaftsunternehmen (Joint Ventures), welche zukiinftig nur noch nach der
Equity-Methode bilanziert werden diirfen (d.h. die Quotenkonsolidierung ist nicht mehr gestattet) und zum an-
deren die gemeinschaftlichen Geschéaftstatigkeiten (Joint Operations), bei denen zukiinftig eine anteilige direkte
Erfassung von Vermdgenswerten, Schulden, Aufwendungen und Ertridgen aus der gemeinschaftlichen Geschéfts-
tatigkeit im Konzernabschluss erfolgt. Im Konzernabschluss der SOLARWORLD AG werden sowohl Anteile an as-
soziierten Unternehmen als auch an gemeinschaftlich gefithrten Unternehmen (Joint Ventures) nach der Equity-
Methode bilanziert. Wir verweisen auf unsere diesbeziiglichen Ausfithrungen in Tz. 11.

IFRS 12 — ANGABEN ZU ANTEILEN AN ANDEREN UNTERNEHMEN. IFRS 12 legt die erforderlichen Angaben fiir Unter-
nehmen fest, die in Ubereinstimmung mit den beiden neuen Standards IFRS 10 und 11 notwendig sind. Der Stan-
dard ersetzt die derzeit in IAS 28 , Anteile an assoziierten Unternehmen” enthaltenen Angabepflichten sowie die
in IAS 27 enthaltenen Angabepflichten bezogen auf den Konzernabschluss. Dem Abschlussadressaten sollen so-
mit eine bessere Beurteilung von Art, Risiken und finanziellen Auswirkungen der Unternehmensbeteiligung er-
moglicht werden.

IAS 27 — EINZELABSCHLUSSE. Mit den neu eingefiihrten IFRS 10 und 12 werden die Regelungen fiir Konzernab-
schliisse separat aufgenommen. Insofern verbleiben in IAS 27 alleinig die Vorgaben fiir Einzelabschliisse. Daher
wurde dieser entsprechend umbenannt.

IAS 28 — ANTEILE AN ASSOZIIERTEN UNTERNEHMEN. Mit der Einfithrung der IFRS 10, 11 und 12 regelt der ange-
passte IAS 28 die Rechnungslegung fiir Anteile an assoziierten Unternehmen sowie die Anforderungen fiir die
Anwendung der Equity-Methode bei der Bilanzierung von Anteilen an assoziierten Unternehmen und an Gemein-
schaftsunternehmen.

IFRS 7 UND IAS 32 — SALDIERUNG FINANZIELLER VERMOGENSWERTE UND SCHULDEN. Die Standards wurden am 16. De-
zember 2011 veréffentlicht und wurden am 13. Dezember 2012 in europiisches Recht iibernommen. Die Anderun-
gen an IAS 32 kldren bestehende Anwendungsprobleme im Hinblick auf die Voraussetzungen fiir eine Saldierung
finanzieller Vermogenswerte und Schulden. Insbesondere stellen die Anderungen die Bedeutung der Begriffe ,,ge-
genwirtiges durchsetzbares Recht zur Saldierung* und ,,gleichzeitige Realisation und Erfiillung* klar. Die Ande-
rungen an I[FRS 7 verlangen fiir Finanzinstrumente die Angabe von Informationen zu Saldierungsrechten und da-
mit in Beziehung stehender Vereinbarungen (z.B. Besicherungsanforderungen) in einem durchsetzbaren
Aufrechnungsrahmenvertrag bzw. einer entsprechenden Vereinbarung. Die Anderungen an IFRS 7 sind erstmalig
auf Geschiftsjahre anzuwenden, die am oder nach dem 1. Januar 2013 beginnen. Die Anhangangaben sind retro-
spektiv fiir alle Vergleichsperioden vorzunehmen. Hingegen gelten die Anderungen an IAS 32 erst fiir Geschéfts-
jahre, die am oder nach dem 1. Januar 2014 beginnen, mit verpflichtender riickwirkender Anwendung. Die Ande-
rungen werden voraussichtlich keinen wesentlichen Einfluss auf den Konzernabschluss der SOLARWORLD AG
haben.

IFRS 13 — BEWERTUNG ZUM BEIZULEGENDEN ZEITWERT. Der vom IASB am 12. Mai 2011 verdffentlichte Standard
wurde am 11. Dezember 2012 in europdisches Recht iibernommen und ist erstmalig auf Geschéftsjahre anzuwen-
den, die am oder nach dem 1. Januar 2013 beginnen. IFRS 13 gibt einheitlich die Bewertungsregeln zur Ermittlung
des beizulegendes Zeitwerts wieder und bezieht sich nahezu auf alle anderen Standards (ausgenommen sind [AS 2
JVorrite“, 17 ,Leasingverhéltnisse” und IFRS 2 , Anteilsbasierte Vergiitung®). Der Standard selbst enthilt keine
Vorgaben, in welchen Fillen der beizulegende Zeitwert zu verwenden ist. Die Anderungen werden keinen Einfluss
auf den Konzernabschluss der SOLARWORLD AG haben.

IFRIC 20 — ABRAUMBESEITIGUNGSKOSTEN IM TAGEBAU. IFRIC 20 wurde am 19. Oktober 2011 veroffentlicht, am 11. De-
zember 2012 in europdisches Recht ibernommen und ist erstmalig auf Geschéftsjahre anzuwenden, die am oder
nach dem 1. Januar 2013 beginnen. Die Interpretation stellt klar, ob und unter welchen Voraussetzungen Abraum-
beseitigungskosten, die im Rahmen der ErschlieBung einer Tagebergbaumine anfallen, einen Vermégenwert dar-
stellen und wie die Erst- und Folgebewertung hierzu erfolgen zu hat. Die Anderungen werden keinen Einfluss auf
den Konzernabschluss der SOLARWORLD AG haben.
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Folgende Rechnungslegungsstandards wurden bis 2012 verabschiedet, jedoch bis zum 31. Dezember 2012
noch nicht von der EU in europiisches Recht iibernommen:

Am 28. Juni 2012 wurden Anderungen an IFRS 10, IFRS 11 und IFRS 12 verdffentlicht, um den Regelungsgehalt
bestimmter Ubergangsleitlinien zu deren Erstanwendung klarzustellen. Die Anderungen der Ubergangsleitlinien
sind grundséatzlich fiir Geschéftsjahre, die am oder nach dem 1. Januar 2013 beginnen, erstmalig anzuwenden. In
der EU wird die Erstanwendung aller Voraussicht nach erst fiir Geschéftsjahre, die am oder nach dem 1. Januar
2014 beginnen, verpflichtend sein. Die Anderungen werden keinen wesentlichen Einfluss auf den Konzernab-
schluss der SOLARWORLD AG haben.

Am 31. Oktober 2012 wurden Anderungen an IFRS 10, IFRS 12 und IAS 27 verdffentlicht, die erstmalig auf Ge-
schiftsjahre anzuwenden sind, die am oder nach dem 1. Januar 2014 beginnen. Hierin werden Investmentgesell-
schaften (investment entities) als eine eigenstdndige Form von Unternehmen definiert und von den Konsolidie-
rungsvorschriften des IFRS 10 ausgenommen. Stattdessen haben Investmentgesellschaften die von ihnen zu
Investitionszwecken gehaltenen Beteiligungen zum beizulegenden Wert auszuweisen. Auswirkungen auf den Kon-
zernabschluss der SOLARWORLD AG werden sich hieraus nicht ergeben.

Neben den angefiihrten Anderungen betreffend das sog. ,,Konsolidierungspaket* wurden weitere Neuerungen ver-
offentlicht, die bis zum 31. Dezember 2012 noch nicht in europidisches Recht iibernommen wurden:

VERBESSERUNGEN AN DEN IFRS. Das IASB hat am 17. Mai 2012 im Rahmen seines jahrlichen Verbesserungsprozes-
ses Aktualisierungen an den IFRS im Sinne von kleineren und weniger dringlichen Anpassungen veréffentlicht,
welche bisher noch nicht in europiisches Recht iibernommen wurden. Die Anderungen sind grundsitzlich erstma-
lig auf Geschéftsjahre anzuwenden sind, die am oder nach dem 1. Januar 2013 beginnen. Bei den Anpassungen
handelt es sich in den meisten Fillen um Klarstellungen und Konkretisierungen vorhandener IAS/IFRS bzw. Ande-
rungen, die sich aus bereits an den IFRS vorgenommen Modifikationen ergeben. Folgende ausgewéhlte Inhalte des
Sammelstandards zu den Verbesserungen der IFRS waren im Zusammenhang mit der Konzernabschlusserstellung
fiir den SOLARWORLD Konzern zu wiirdigen:

e |AS 1 — DARSTELLUNG DES ABSCHLUSSES. IAS 1 verlangt von Unternehmen die Aufstellung einer dritten Bilanz auf
den Beginn der Vergleichsperiode, wenn Bilanzierungs- und Bewertungsgrundsatze riickwirkend angewendet
oder Bilanzposten riickwirkend angepasst oder umgegliedert werden. Durch die Anderungen an IAS 1 wird klar-
gestellt, dass eine Verpflichtung zur Aufstellung der dritten Bilanz nur dann besteht, wenn sich die riickwirken-
den Anpassungen wesentlich auf die Informationen der dritten Bilanz auswirken. Ferner wird klargestellt, dass
Anhangangaben zur dritten Bilanz nicht vorgenommen werden miissen. In Ubereinstimmung mit dem geénder-
ten Standard hat der Konzern aufgrund der Anderung der Bilanzierungsmethode in Bezug auf die Bilanzierung
geleisteter und erhaltener Anzahlungen im Zusammenhang mit langfristig geschlossenen Verkaufskontrakten
iber Siliziumwafer sowie ebenfalls langfristig geschlossenen Einkaufskontrakten iiber Silizium eine dritte Bilanz
zum 1. Januar 2011 aufgestellt (weitere Ausfithrungen hierzu siehe weiter unten). Anhangangaben, die tiber die
Anforderungen des IAS 8 hinausgehen, wurden nicht vorgenommen.

IAS 16 — SACHANLAGEN. Die Anderungen an [AS 16 stellen klar, dass Ersatzteile, Ersatzausriistungen und War-
tungsgerite als Sachanlagen zu klassifizieren sind, wenn sie deren Definitionskriterien erfiillen; andernfalls sind
sie als Vorrite zu behandeln. Diese Anderung wird keine Auswirkung auf den Konzernabschluss der SOLAR-
WoRLD AG haben, da der Konzern bereits entsprechend der Neuregelung verfahrt.

IAS 32 — FINANZINSTRUMENTE: DARSTELLUNG. Die Anderungen an IAS 32 stellen klar, dass Ertragsteuern im Zu-
sammenhang mit Ausschiittungen an Inhaber eines Eigenkapitalinstruments sowie mit Kosten einer Eigenkapi-
taltransaktion nach IAS 12 zu behandeln sind. Die ertragsteuerlichen Konsequenzen aus Dividenden sind dem-
nach in der Gewinn- und Verlustrechnung bzw. diejenigen aus Transaktionskosten (Ausgabe oder Riickkauf von
Eigenkapitalinstrumenten) im Eigenkapital zu erfassen. Diese Anderungen werden keine Auswirkung auf den
Konzernabschluss der SOLARWORLD AG haben.
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IAS 34 — ZWISCHENBERICHTERSTATTUNG. Die Anderungen an IAS 34 stellen klar, dass Anderungen der Segment-
vermogenswerte und -schulden im Zwischenbericht nur dann zwingend anzugeben sind, wenn diese sich im Ver-
gleich zum letzten Jahresabschluss wesentlich gefindert haben und diese Anderungen auch regelmiRig den
Hauptentscheidungstrigern iibermittelt werden. Diese Anderung wird keine wesentliche Auswirkung auf den
Konzernabschluss der SOLARWORLD AG haben.

IFRS 9 — FINANZINSTRUMENTE. IFRS 9 wurde am 12. November 2009 veroffentlicht. Er spiegelt die erste Phase des
[ASB-Projekts zum Ersatz von IAS 39 wider und behandelt die Klassifizierung und Bewertung finanzieller Vermo-
genswerte, wie diese in IAS 39 definiert sind. Der Standard war urspriinglich fiir Geschéftsjahre, die am oder nach
dem 1. Januar 2013 beginnen, anzuwenden. Mit Datum vom 16. Dezember 2011 wurde der Zeitpunkt des Inkraft-
tretens von IFRS 9 auf Geschiftsjahre, die am oder nach dem 1. Januar 2015 beginnen, geindert. Aulerdem wur-
den die Erleichterungen hinsichtlich einer Anpassung der Vergleichsperiode und damit einhergehender Angaben
beziiglich des Ubergangs nach IFRS 7 modifiziert. In weiteren Phasen wird das IASB die Klassifizierung und Be-
wertung finanzieller Verbindlichkeiten, Sicherungsbeziehungen und Ausbuchungen behandeln. Die Ergebnisse der
ersten Phase von IFRS 9 werden voraussichtlich Auswirkungen auf die Klassifizierung und Bewertung von finanzi-
ellen Vermogenswerten des SOLARWORLD Konzerns haben. Um ein umfassendes Bild potenzieller Auswirkungen
darzustellen, wird der Konzern die Auswirkung erst in Verbindung mit den anderen Phasen quantifizieren, sobald
diese veroffentlicht sind.

Anderung von Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden

Im Berichtsjahr 2012 hat der SoLARWORLD Konzern in Bezug auf die Bilanzierung geleisteter und erhaltener An-
zahlungen im Zusammenhang mit langfristig geschlossenen Verkaufskontrakten iiber Siliziumwafer sowie eben-
falls langfristig geschlossenen Einkaufskontrakten iiber Silizium eine Anderung der Bilanzierungsmethode vorge-
nommen. Bisher bestand hinsichtlich der Fragestellung, ob bei entsprechenden Anzahlungen aufgrund ihres
Finanzierungscharakters dem Zeitwert des Geldes durch Aufzinsung der Anzahlung in der Bilanzierung Rechnung
getragen werden soll, keine eindeutige Regelung in den IFRS. Der SOLARWORLD Konzern hatte bisher in Auslegung
der bestehenden IFRS die erhaltenen sowie die geleisteten Anzahlungen mit dem impliziten oder laufzeitkongruen-
ten Zinssatz aufgezinst. Im Januar 2012 erhielt das IFRS IC eine Anfrage, die sich auf die unterschiedliche Behand-
lung des Sachverhalts innerhalb der Rechnungslegungspraxis bezieht. Das IASB hat daraufhin weitere Hinweise
zur Bilanzierung entsprechender Sachverhalte gegeben. Um dem aktuellen Diskussionsstand Rechnung zu tragen,
hat der SoLARWORLD Konzern seine Bilanzierungsmethode iiberpriift und eine Anderung vorgenommen. Eine Auf-
zinsung der erhaltenen sowie der geleisteten Anzahlungen erfolgt demnach nicht mehr. Die Auswirkung der Ande-
rung der Bilanzierungsmethode ist gem. IAS 8.22 retrospektiv berticksichtigt worden. Entsprechend sind die Ver-
gleichsbetridge des Geschéaftsjahres 2011 so angepasst worden, als ob schon in 2011 und in den Vorperioden keine
Aufzinsung vorgenommen worden wére. Die Ergebniseffekte der Vorperioden sind dabei per 1. Januar 2011 direkt
mit dem kumulierten Ergebnis verrechnet worden. Die Auswirkungen der genannten Anpassungen auf die Posten
der Konzern-Bilanz und Konzern-Gewinn und Verlustrechnung stellen sich wie folgt dar:

Anpassungen in der Konzern-Gewinn- und Verlustrechnung

4. Sonstige
1. Umsatz- betriebliche 5. Material- 10. Finanz- 12. Ertrag-
in TE erlose Ertrige aufwand ergebnis steuern
1.1.11 bis 31.12.11 vor Anpassung 1.046.940 281.872 -831.905 -53.304 —14.543
Anpassung -2.005 -21.373 12.753 -6.188 8.951
1.1.11 bis 31.12.11 nach Anpassung 1.044.935 260.499 -819.152 -59.492 -5.592
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Anpassungen in der Konzern-Bilanz

Aktiva
AVIL
Sonstige langfristige AVIL B.I
in TE Vermogenswerte Aktive latente Steuern Vorrite
1.1.2011 vor Anpassung 310.788 5.195 337.370
Anpassung -30.709 0 -8.265
1.1.2011 nach Anpassung 280.079 5.195 329.105
31.12.2011 vor Anpassung 268.581 2.479 386.771
Anpassung -33.448 -231 -8.376
31.12.2011 nach Anpassung 235.133 2.248 378.395
Passiva
_BIV.
Al4. Ubrige BV. ; CV.
Kumulierte langfristige Passive Ubrige kurzfris-
in TE Ergebnisse Schulden latente Steuern tige Schulden
1.1.2011 vor Anpassung 501.442 215.917 37.348 80.069
Anpassung -8.507 -22.971 -3.437 -4.059
1.1.2011 nach Anpassung 492.935 192.946 33.911 76.010
31.12.2011 vor Anpassung 203.901 94.621 28.186 67.753
Anpassung -16.368 —-10.847 -12.618 -2.222
31.12.2011 nach Anpassung 187.533 83.774 15.568 65.531

2. KONSOLIDIERUNGSKREIS UND RECHTLICHE KONZERNSTRUKTUR

In den Konzernabschluss werden die SOLARWORLD AG und samtliche in- und ausldndischen Unternehmen einbezo-
gen, bei denen die SOLARWORLD AG unmittelbar oder mittelbar tiber die Mehrheit der Stimmrechte der Gesell-
schaft verfiigt oder auf andere Weise auf die Tatigkeit einen beherrschenden Einfluss nehmen kann. Die Gesell-
schaften werden beginnend mit dem Zeitpunkt, ab dem die SOLARWORLD AG die Beherrschung erlangt,
vollkonsolidiert. Die Konsolidierung endet, sobald die Beherrschung durch die SOLARWORLD AG nicht mehr be-
steht. Gemeinschaftsunternehmen und assoziierte Unternehmen werden nach der Equity-Methode bilanziert.

Am 31. Dezember 2012 gehorten dem SoLARWORLD Konzern folgende Gesellschaften in der hier dargestellten

Struktur an:
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# SOLARWORLD KONZERNSTRUKTUR ZUM 31. DEZEMBER 2012

SolarWorld AG
// Bonn, Deutschland

| Deutsche Solar GmbH // Freiberg, Deutschland >

-- | Go!Sun GmbH & Co. KG // Bonn, Deutschland
-- 100 % | Solarparc Verwaltungs GmbH // Freiberg, Deutschland
-- 100 % | Solarparc Ziegelscheune GmbH & Co. KG // Freiberg, Deutschland >

Deutsche Cell GmbH // Freiberg, Deutschland

Solar Factory GmbH // Freiberg, Deutschland

SolarWorld Innovations GmbH // Freiberg, Deutschland

SolarWorld Solicium GmbH // Freiberg, Deutschland >

SolarWorld Czech s.r.o. // Teplice, Tschechische Republik

SolarWorld Industries America Inc. // Hillsboro, USA

| SolarWorld Industries Deutschland GmbH // Bonn, Deutschland >
--{ 1% |------| 99 % |{ SolarWorld Industries America LP // Camarillo, USA
" """"""""""""""" | SolarWorld Industries Services LLC // Camarillo, USA >
| SolarWorld Americas LLC // Camarillo, USA >
{100% |-+ SEPV8 LLC / Woodland Hills, USA >
1 SEPV9 LLC // Woodland Hills, USA >
| SolarWorld Industries Americas LLC // Camarillo, USA >

@ SolarWorld Asia Pacific PTE Ltd. // Singapur, Singapur

SolarWorld Ibérica S.L. // Madrid, Spanien
SolarWorld France SAS // Grenoble, Frankreich
SolarWorld Africa (Pty.) Ltd. // Kapstadt, Stidafrika
Solarparc AG // Bonn, Deutschland* >

SolarWorld AG & Solar Holding GmbH in GbR Auermiihle // Bonn, Deutschland

JSSi GmbH // Freiberg, Deutschland**

O-O-0-0-0-®

Qatar Solar Technologies Q.S.C. // Doha, Qatar**>

* Struktur des Teilkonzerns auf der nachsten Seite
** Konsolidierung at Equity




. .
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(5 SOLARPARC TEILKONZERNSTRUKTUR ZUM 31. DEZEMBER 2012

Solarparc AG @ -

// Bonn, Deutschland

100 % -I Solarparc Nr. 1 GmbH // Bonn, Deutschland >

Solarparc Nr. 17 GmbH // Bonn, Deutschland >

Solarparc Projekt IV GmbH & Co. KG // Bonn, Deulschland>

Solarparc Projekt V GmbH & Co. KG // Bonn, Deutschland >

Solarparc Donau I GmbH // Bonn, Deutschland >

Solarparc Donau II GmbH // Bonn, Deutschland >

Go!Sun Verw. GmbH // Bonn, Deutschland >

Solarparc Diamant Verw. GmbH // Bonn, Deutschland >

Solarparc GbR // Bonn, Deutschland >

Solarparc Brillant GmbH // Bonn, Deutschland >

Solarparc Rubin Verw. GmbH // Bonn, Deutschland >

Solarparc Diamant GmbH & Co. KG // Bonn, Deutschland >

1
1
1
1
1
1
'I Solarparc Deutschland I GmbH // Bonn, Deutschland >
1
1
1
1
1
1

Solarparc Rubin GmbH & Co. KG // Bonn, Deutschland >
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Im Berichtsjahr 2012 hat die SOLARWORLD AG die verbleibenden 311.286 Aktien der SOLARPARC AG zu Anschaf-
fungskosten von T€ 2.713 im Rahmen des Squeeze Out Verfahrens erworben. Der Stimmrechtsanteil der SOLAR-
WORLD AG an der SOLARPARC AG betrdagt somit zum 31. Dezember 2012 100 Prozent (i.Vj. 94,81 Prozent). Wir ver-
weisen auf Tz. 6.

Am 26. Marz 2012 wurde die SoLARPARC Teutschenthal GmbH & Co. KG vollstindig an einen externen Investor ver-
duBert. Hieraus resultierten entsprechend der unter Tz 3. beschriebenen Bilanzierungsmethode Umsatzerlose in
Hohe von T€ 14.849.

Mit schuldrechtlichem Vertrag vom 4. Dezember 2012 wurde die SOLARPARC Projekt I GmbH & Co. KG an einen ex-
ternen Investor verdufert. Mit Erfiillung wesentlicher aufschiebender Bedingungen wurde die Gesellschaftim Be-

richtsjahr entkonsolidiert. Hieraus resultierten entsprechend der unter Tz. 3. beschriebenen Bilanzierungsmethode
Umsatzerlose in Hohe von T€ 3.150.

Mit schuldrechtlichem Vertrag vom 9. August 2012 wurde die SOLARPARC Projekt I GmbH & Co. KG an einen exter-
nen Investor verauRert. Mit Erfiillung wesentlicher aufschiebender Bedingungen wurde die Gesellschaft im Be-
richtsjahr entkonsolidiert. Hieraus resultierten entsprechend der unter Tz. 3. beschriebenen Bilanzierungsmethode
Umsatzerlose in Hohe von T€ 31.975.

Mit schuldrechtlichem Vertrag vom 29. Juni 2012 und Nachtridgen zu diesem Vertrag vom 27. Juli 2012 sowie

24. September 2012 wurde die SOLARPARC PROJEKT III GMBH § Co. KG an einen externen Investor verduert. Mit
Erfiillung wesentlicher aufschiebender Bedingungen wurde die Gesellschaft im Berichtsjahr entkonsolidiert. Hier-
aus resultierten entsprechend der unter Tz. 3. beschriebenen Bilanzierungsmethode Umsatzerlose in Hohe von T€
16.984.

Die Beteiligung der SOLARPARC AG an der Windparc Rheinland GmbH wurde im Berichtsjahr mit den restlichen
Windaktivitaten der Gesellschaft auf die neu gegriindete SoLARPARC Wind GmbH & Co. KG ausgegliedert. Diese
wurde am Jahresende 2012 an einen externen Investor verauRert.

Ferner wurde im Rahmen der Ausgliederung des Windportfolios der Gesellschaft auch die Beteiligung an der
SOLARPARC Windverwaltungs GmbH (ehemals: SOLARPARC Bayern I GmbH) an die SoLARPARC Wind GmbH & Co.
KG, welche zum Zeitpunkt der VerduBerung als Komplementérin zur SOLARPARC Wind GmbH & Co. KG fungierte,
verdulert.

Mit der Ausgliederung und der Verdulerung des Windportfolios wurden auch die Beteiligungen an den folgenden,
bisher nach der Equity-Methode bilanzierten Joint Ventures verduRert:

+ WKA Wissel GmbH & Co. KG &§ WindWelt AG mit Sitz in Bonn

« proVento Ravelsberg I Windkraftanlagenbetriebsgesellschaft blirgerlichen Rechts, proVento Ravelsberg II Wind-
kraftanlagenbetriebsgesellschaft biirgerlichen Rechts, Vernet GmbH & Co Mechernich 1 KG, WKR Windkraft
GmbH, WindWelt AG in Gesellschaft biirgerlichen Rechts mit Sitz in Kall

« Infrastruktur Windkraft Wanlo Gesellschaft biirgerlichen Rechts mit Sitz in Bonn

Das ebenfalls nach der Equity-Methode bilanzierte assoziierte Unternehmen SOoLARCYCLE GMBH, an dem die So-
LARWORLD AG mit 24 Prozent beteiligt ist, befindet sich in Liquidation. Mit Gesellschafterbeschluss vom 19. Marz
2012 wurde die Gesellschaft mit Wirkung zum 25. Mirz 2012 aufgeldst.

Die SunicoN GMBH ist mit Verschmelzungsvertrag vom 16. Mai 2012 und der Beschliisse der Gesellschafterver-
sammlung beider Rechtstrager vom 19. Juni 2012 riickwirkend zum 1. Januar 2012 (Verschmelzungsstichtag) auf
die DEUTSCHE SOLAR GMBH verschmolzen worden. Die Eintragung der Verschmelzung im Handelsregister beider
Gesellschaften ist mit Datum vom 2. Juli 2012 erfolgt.

Die SOLARWORLD POWER PrROJECTS INC. wurde im Berichtsjahr auf die SOLARWORLD AMERICAS LLC verschmolzen.
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Die DEUTSCHE SOLAR GMBH, DEUTSCHE CELL GMBH, SOLAR FACTORY GMBH, SOLARWORLD INNOVATIONS GMBH so-
wie die SOLARWORLD Soricium GMBH machen von den Offenlegungs- und Aufstellungserleichterungen des § 264
Abs. 3 HGB Gebrauch.

3. KONSOLIDIERUNGSGRUNDSATZE

Tochterunternehmen werden ab dem Zeitpunkt, an dem der Konzern die Beherrschung erlangt, vollkonsolidiert.
Die Konsolidierung endet, sobald die Beherrschung durch das Mutterunternehmen nicht mehr besteht. Die in die
Konsolidierung einbezogenen Abschliisse der in- und auslindischen Unternehmen werden fiir den Konzernab-
schluss auf einheitliche Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden (wir verweisen hierzu auf die Tz. 7 bis 26 iiber-
geleitet. Die Abschliisse der Tochterunternehmen werden fiir die gleiche Berichtsperiode aufgestellt wie der Ab-
schluss des Mutterunternehmens. Alle konzerninternen Salden, Ertridge und Aufwendungen sowie unrealisierte
Gewinne und Verluste und Dividenden aus konzerninternen Transaktionen werden in voller Hohe eliminiert.

In Bezug auf die Bilanzierung von Projektgesellschaften, die eigens fiir den Bau, den Betrieb und die Vermarktung
von Solarparks errichtet wurden bzw. werden, ergeben sich dariiber hinaus folgende Ergénzungen: Zur Geschifts-
tatigkeit des SOLARWORLD Konzerns gehort u.a. die Entwicklung, der Bau und die Vermarktung von Solarparks.
Hierzu werden u.a. eigene Projektgesellschaften errichtet, die vollstindig in den Konzernabschluss einbezogen
werden, sofern sie vom SOLARWORLD Konzern im Sinne des IAS 27 bzw. des SIC 12 beherrscht werden bzw. die we-
sentlichen wirtschaftlichen Chancen und Risiken beim SoLARWORLD Konzern liegen. Lieferungen und Leistungen
des SOLARWORLD Konzerns an die jeweilige Projektgesellschaft im Zeitraum der Vollkonsolidierung fithren ent-
sprechend nicht zur Ertragsrealisierung, sondern erhéhen entweder als unfertige oder fertige Erzeugnisse das
Vorratsvermdgen oder bei mittelfristig nicht geplanter externer Vermarktung das Anlagevermdégen. Erst im Zeit-
punkt der Entkonsolidierung, also in dem Zeitpunkt, in dem die Projektgesellschaft keiner Beherrschung mehr
durch den SoLARWORLD Konzern unterliegt, kommt es zu einer Ertragsrealisierung. Da der Bau und die Vermark-
tung von Solarparks zur Geschiftstitigkeit des SOLARWORLD Konzerns gehort, entspricht die Entkonsoldierung der
Projektgesellschaft unter wirtschaftlicher Betrachtungsweise einem Verkauf eines Solarparks, der entsprechend in
der Gewinn- und Verlustrechnung als Umsatztransaktion und in der Kapitalflussrechnung im Cashflow aus laufen-
der Geschaftstatigkeit ausgewiesen wird.

Bei der Kapitalkonsolidierung werden die Anschaffungskosten der Beteiligung mit dem auf sie entfallenden Eigen-
kapital — bewertet mit dem beizulegenden Zeitwert — zum Zeitpunkt des Erwerbs verrechnet. Dabei wird ein positi-
ver Unterschiedsbetrag den Vermdgensgegenstanden insoweit zugerechnet, als deren Buchwert vom Zeitwert ab-
weicht. Ein verbleibender positiver Unterschiedsbetrag wird als Geschifts- oder Firmenwert behandelt. Ein sich
ergebender negativer Unterschiedsbetrag wird ergebniswirksam erfasst.

4. WAHRUNGSUMRECHNUNG

Die in auslandischer Wahrung aufgestellten Jahresabschliisse der einbezogenen Gesellschaften werden gemaR [AS
21 nach dem Konzept der funktionalen Wahrungen in Euro (€) umgerechnet. Die funktionale Wahrung auslandi-
scher Gesellschaften wird durch das primédre Wirtschaftsumfeld bestimmt, in dem sie hauptsachlich Zahlungsmit-
tel erwirtschaften und verwenden. Innerhalb der SOLARWORLD AG entspricht die funktionale Wahrung grundsatz-
lich der lokalen Wahrung mit Ausnahme der SOLARWORLD Asia Paciric PTE Ltp. und der QATAR SOLAR
TECHNOLOGIES Q.S.C., deren funktionale Wahrung der US-Dollar ist.

Zur Umrechnung der Abschliisse der auslandischen Gesellschaften in die Berichtswdhrung des Konzerns werden
die Vermogenswerte und Schulden mit den Stichtagskursen, die Aufwendungen und Ertriage grundsétzlich mit den
Jahresdurchschnittskursen umgerechnet. Aus der Umrechnung resultierende Differenzbetrdge werden aufgrund
der stichtagsbezogenen Methode erfolgsneutral in eine Wahrungsumrechnungsriicklage eingestellt. Der fiir einen
auslidndischen Geschiftsbetrieb in der Riicklage erfasste Betrag wird bei der VerduBerung dieses auslandischen
Geschiftsbetriebs in die Gewinn- und Verlustrechnung umgegliedert.

Folgende Wechselkurse waren fiir die Wahrungsumrechnung maBgebend:
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Stichtagskurs Durchschnittskurs
1€= 31.12.12 31.12.11 2012 2011
USA (USD) 1,32 1,29 1,29 1,40
Stidafrika (ZAR) 11,17 1048 1058 1 014
Tschechiche Republik (CZK) 25,15 2579 25,14 2517

5.WESENTLICHE ERMESSENSENTSCHEIDUNGEN, SCHATZUNGEN UND ANNAHMEN DES MANAGEMENTS

Die Erstellung des Konzernabschlusses unter Beachtung der IFRS erfordert bei einigen Positionen, dass Ermes-
sensentscheidungen, Schitzungen und Annahmen getroffen werden, die sich auf den Ansatz und die Bewertung
der Vermogenswerte und Schulden in der Bilanz bzw. auf die Hohe und den Ausweis der Ertrdge und Aufwendun-
gen in der Gewinn- und Verlustrechnung des Konzerns sowie die Angabe von Eventualvermégen und -schulden
auswirken. Durch die mit diesen Annahmen und Schiatzungen verbundene Unsicherheit konnten Ergebnisse entste-
hen, die in zukiinftigen Perioden zu erheblichen Anpassungen des Buchwerts der betroffenen Vermdgenswerte
oder Schulden fiithren.

Folgende wesentliche Ermessensentscheidungen, Schétzungen und Annahmen wurden bei der Erstellung des Kon-
zernabschlusses in 2012 getroffen:

Der Konzernabschluss basiert auf der Annahme der Unternehmensfortfithrung. Diese Annahme ist wesentlich von
der erfolgreichen Einigung und Umsetzung einer Finanzrestrukturierung abhdngig. Hinsichtlich einer detaillierte-
ren Darstellung der in diesem Zusammenhang bestehenden Risiken wird auf die entsprechenden Erlduterungen in
Tz. 65¢e bzw. im Lagebericht verwiesen.

Im Ubrigen beziehen sich die wesentlichsten Annahmen und Schiitzungen auf die Bewertung des Vorratsvermo-
gens, die Nutzbarkeit von aktiven latenten Steuern, die ertragswirksame Auflosung von erhaltenen Anzahlungen,
die Werthaltigkeitstests fiir das Anlagevermogen, die Bewertung von Riickforderungsanspriichen bzw. geleisteten
Anzahlungen aus langfristigen Siliziumvertragen sowie die Bilanzierung und Bewertung von Riickstellungen ins-
besondere potenzieller Drohverlustriickstellungen und Gewéhrleistungen. Den Annahmen und Schitzungen liegen
Pramissen zugrunde, die auf dem jeweils aktuell verfiigharen Kenntnisstand fuen. Diese Zustdnde und die An-
nahmen iiber die kiinftigen Entwicklungen konnen jedoch aufgrund von Marktbewegungen und Marktverhaltnis-
sen sowie anderslautenden rechtlichen Wiirdigungen, die auerhalb des Einflussbereichs des Konzerns liegen,
eine Anderung erfahren. Solche Anderungen finden erst mit ihrem Auftreten einen Niederschlag in den Annah-
men.

Insbesondere werden beziiglich der erwarteten Geschéftsentwicklung sowohl die zum Zeitpunkt der Aufstellung
des Konzernabschlusses vorliegenden Umstdnde als auch die als realistisch unterstellte zukiinftige Entwicklung
des globalen und branchenbezogenen Umfelds zugrunde gelegt.

Die Werthaltigkeitstests des Konzerns basieren auf Berechnungen, bei denen die Discounted-Cashflow-Methode
angewendet wird. Die Cashflows werden aus dem Finanzplan der ndchsten fiinf Jahre abgeleitet, wobei noch nicht
in Umsetzung befindliche kiinftige Erweiterungsinvestitionen, die die Ertragskraft der getesteten zahlungsmittel-
generierenden Einheit erhohen werden, nicht enthalten sind. Der erzielbare Betrag ist stark abhdngig von dem im
Rahmen der Discounted-Cashflow—-Methode verwendeten Diskontierungssatz sowie von den erwarteten kiinftigen
Mittelzufliissen und der fiir Zwecke der Extrapolation verwendeten Wachstumsrate. Die Grundannahmen zur Be-
stimmung des erzielbaren Betrags fiir die zahlungsmittelgenerierende Einheit werden in der Tz. 32 genauer erldu-
tert.

Der Vorratsbewertung liegen insbesondere im Hinblick auf die Bewertung auf Basis des erzielbaren Betrags An-
nahmen zu den erwarteten Absatzpreisen und noch bis zur Fertigstellung anfallenden Kosten zugrunde. Dabei
wurde grundsitzlich unterstellt, dass Roh-, Hilfs- und Betriebsstoffe sowie unfertige Erzeugnisse zu Modulen wei-
terverarbeitet und verkauft werden.
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Hinsichtlich in der Vergangenheit abgeschlossener langfristiger Abnahmevertrige fiir Silizium und hierfiir geleis-
tete Anzahlungen werden Annahmen getroffen, die sich zum einen dem Grunde nach auf die Bestandskraft der
Vertrdge und zum anderen der Hohe nach auf die Bewertung der geleisteten Anzahlungen beziehen. Die hierbei
getroffenen Annahmen sind mit erheblichen Unsicherheiten verbunden und basieren im Wesentlichen auf Ein-
schitzungen der rechtlichen Berater der Gesellschaft sowie auf eigenen Einschdtzungen. Hinsichtlich der Be-
standskraft der Vertrdge geht die Gesellschaft auf der Grundlage externer juristischer Stellungnahmen mit iiber-
wiegender Wahrscheinlichkeit davon aus, dass Abnahmeverpflichtungen aus den wesentlichen Vertrigen im
Gesamtvolumen von 1,3 Mrd. € (berechnet auf Basis urspriinglich vereinbarter Preise) gegen EU-Kartellrecht ver-
stoBen und dadurch nichtig sind bzw. zur Nichtigkeit fiihren. In der Bilanzierung hat die Gesellschaft daher dies-
beziiglich keine Riickstellung mehr fiir ungiinstige Vertrage im Sinne von IAS 37 gebildet bzw. eine solche von den
geleisteten Anzahlungen abgesetzt. Im Hinblick auf die Bilanzierung der diesbeziiglich geleisteten Anzahlung
(Buchwert 205,1 Mio. €) geht die Gesellschaft davon aus, dass fiir diese zum groten Teil (123,7 Mio. €) ein voll-
stindiger Riickforderungsanspruch besteht und im Ubrigen kaufminnische Lésungen erzielbar sind, mit denen ein
GrofRteil der bilanzierten Anspriiche realisiert werden kann. Die erfasste Wertberichtigung zum Stichtag betragt
40,7 Mio. €. Zum jetzigen Zeitpunkt geht die SOLARWORLD davon aus, dass die verbleibenden Anspriiche werthaltig
sind.

Aufgrund mit ggf. juristischen Auseinandersetzungen einhergehenden Unabwégbarkeiten unterliegt die Bilanzie-
rung und Bewertung der langfristigen Vertrage immer wieder einer neuen Einschédtzung bei sich verdndernden Ge-
gebenheiten im weiteren Zeitablauf. Der jetzigen Bilanzierung und Berechnung der Wertberichtigung liegt ein Sze-
nario zugrunde, das der Vorstand aus heutiger Sicht als am wahrscheinlichsten einstuft. Dennoch kann nicht
ganzlich ausgeschlossen werden, dass es bis zu einem Totalverlust der geleisteten Anzahlungen oder dariiber hin-
ausgehende Schadenersatzanspriiche kommt, sofern die Gesellschaft sich mit ihren Lieferanten nicht einigen kann
oder Gerichte zu abweichenden Einschdtzungen gelangen sollten.

Die Riickstellung fiir Gewéhrleistung wird fiir spezifische Einzelrisiken, fiir das allgemeine Risiko aus der Inan-
spruchnahme aus gesetzlichen Gewédhrleistungsanspriichen sowie aus gewahrten Leistungsgarantien auf verkaufte
Photovoltaik-Module gebildet. Letztere werden fiir 25 Jahre gewahrt. Da die SOLARWORLD AG erst seit weit weniger
als 25 Jahren Solarmodule produziert und verkauft, kann hinsichtlich der Berechnung der Leistungsgarantieriick-
stellung kaum auf Erfahrungswerte zuriickgegriffen werden. Stattdessen sind Annahmen zu treffen und Schéitzun-
gen vorzunehmen, die mit Unsicherheit behaftet sind. Deren Anderung aufgrund der Erlangung von Erfahrungs-
werten hinsichtlich der Inanspruchnahme der Leistungsgarantie im Zeitablauf kann zu Anpassungen der
Riickstellung bzw. Auswirkungen auf die in der Gewinn- und Verlustrechnung erfassten Aufwendungen aus Ge-
wahrleistung fithren.

Hinsichtlich der konkreten Auspriagung getroffener Annahmen im Zusammenhang mit der Ermittlung weiterer
Riickstellungen wird auf die Tz. 23 und 59 verwiesen.

Fiir steuerliche Verlustvortrage werden latente Steueranspriiche nur angesetzt, wenn ihre Realisierung mittelfris-
tig (innerhalb der nachsten fiinf Jahre) wahrscheinlich ist. Weist eine steuerliche Einheit in der jiingeren Vergan-
genheit eine Verlusthistorie auf, werden latente Steueranspriiche aus Verlustvortriagen dieser Einheit nur ange-
setzt, wenn ausreichend zu versteuernde temporare Differenzen oder substantielle Hinweise fiir deren Realisierung
vorliegen. Bei der Ermittlung der Hohe der latenten Steueranspriiche, die aktiviert werden konnen, sind wesentli-
che Annahmen und Schitzungen des Managements beziiglich des erwarteten Eintrittszeitpunkts und der Hohe des
kiinftig zu versteuernden Einkommens sowie der zukiinftigen Steuerplanungsstrategien erforderlich. In diesem
Zusammenhang hat die SOLARWORLD AG aktive latente Steuern auf Verlustvortrage des deutschen Organkreises
gebildet, da davon ausgegangen wird, dass im Rahmen der Finanzrestrukturierung ein ausreichender steuerwirk-
samer Sanierungsgewinn erzielt wird, mit dem diese Verlustvortriage genutzt werden konnen. Da allerdings noch
keine Einigung auf ein finales Finanzrestrukturierungkonzept besteht, ist diese Annahme mit gréReren Unsicher-
heiten verbunden.

Unsicherheiten bestehen hinsichtlich der Auslegung komplexer steuerrechtlicher Vorschriften, Anderungen des
Steuerrechts sowie der Hohe und des Entstehungszeitpunkts kiinftig zu versteuernder Ergebnisse. Angesichts der
groRen Bandbreite internationaler Geschéftsbeziehungen und des langfristigen Charakters sowie der Komplexitit
bestehender vertraglicher Vereinbarungen ist es moglich, dass Abweichungen zwischen den tatsachlichen Ergeb-
nissen und den getroffenen Annahmen bzw. kiinftige Anderungen solcher Annahmen in Zukunft Anpassungen des
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bereits erfassten Steuerertrags und Steueraufwands erfordern. Der Konzern bildet, basierend auf verniinftigen
Schitzungen, Riickstellungen fiir mogliche Auswirkungen steuerlicher AuBenpriifungen in den Landern, in denen
er titig ist. Die Hohe solcher Riickstellungen basiert auf verschiedenen Faktoren, wie bspw. der Erfahrung aus frii-
heren steuerlichen AuBenpriifungen und unterschiedlichen Auslegungen der steuerrechtlichen Vorschriften durch
das steuerpflichtige Unternehmen und die zustédndige Steuerbehdrde. Solche unterschiedlichen Auslegungen kon-
nen sich aus einer Vielzahl verschiedener Sachverhalte ergeben, abhdngig von den Bedingungen, die im Sitzland
des jeweiligen Konzernunternehmens vorherrschen.

Sofern der beizulegende Zeitwert von in der Bilanz erfassten finanziellen Vermogenswerten und finanziellen Ver-
bindlichkeiten nicht mithilfe von Daten eines aktiven Markts bestimmt werden kann, wird er im Wesentlichen unter
Verwendung von Bewertungsverfahren einschlieRlich der Discounted-Cashflow-Methode ermittelt. Die in das Mo-
dell eingehenden GréRen stiitzen sich, soweit mdglich, auf beobachtbare Marktdaten. Fiir weitere Erlauterungen
wird auf Tz. 65 verwiesen.

Der Aufwand aus leistungsorientierten Planen nach Beendigung des Arbeitsverhiltnisses sowie der Barwert der
Pensionsverpflichtung wird anhand von versicherungsmathematischen Berechnungen ermittelt. Die versicherungs-
mathematische Bewertung erfolgt auf der Grundlage von Annahmen zu Abzinsungssétzen, Sterblichkeit und den
kiinftigen Rentensteigerungen. Aufgrund der Komplexitdt der Bewertung, der zugrunde liegenden Annahmen und
ihrer Langfristigkeit reagiert eine leistungsorientierte Verpflichtung hdchst sensibel auf Anderungen dieser An-
nahmen. Alle Annahmen werden zu jedem Abschlussstichtag iiberpriift. Bei der Ermittlung des angemessenen Dis-
kontierungssatzes orientiert sich das Management an den Zinssatzen von Unternehmensanleihen mit mindestens
guter Bonitit. Die Sterberate basiert auf 6ffentlich zugdnglichen Sterbetafeln. Weitere Details zu den verwendeten
Annahmen werden in Tz. 22 und 59 erldutert.
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BILANZIERUNGS- UND BEWERTUNGSGRUNDSATZE

6. UNTERNEHMENSZUSAMMENSCHLUSSE UND ERWERB VON NICHT BEHERRSCHENDEN ANTEILEN

Unternehmenszusammenschliisse werden unter Anwendung der Erwerbsmethode bilanziert. Die Anschaffungs-
kosten eines Unternehmenserwerbs bemessen sich als Summe der iibertragenen Gegenleistung, bewertet mit dem
beizulegenden Zeitwert zum Erwerbszeitpunkt, und — falls vorhanden — der nicht beherrschenden Anteile am er-
worbenen Unternehmen. Im Rahmen des Unternehmenszusammenschlusses angefallene Kosten werden als Auf-
wand erfasst.

Wird ein Unternehmen erworben, wird die Klassifizierung und Designation der finanziellen Vermdgenswerte und
iibernommenen Schulden in Ubereinstimmung mit den Vertragsbedingungen, wirtschaftlichen Gegebenheiten und
am Erwerbszeitpunkt vorherrschenden Bedingungen beurteilt.

Der Geschifts- oder Firmenwert (Goodwill) wird bei erstmaligem Ansatz zu Anschaffungskosten bewertet. Dieser
ergibt sich als Uberschuss der iibertragenen Gesamtgegenleistung und des Betrags des Anteils ohne beherrschen-
den Einfluss - falls vorhanden - iiber die erworbenen identifizierbaren Vermogenswerte und iibernommenen Schul-
den des Konzerns. Liegt diese Gegenleistung unter dem beizulegenden Zeitwert des Reinvermdgens des erworbe-
nen Tochterunternehmens, wird der Unterschiedsbetrag (Badwill) in der Gewinn- und Verlustrechnung erfasst.

Veranderungen der Beteiligungsquote an Tochterunternehmen werden gem. IAS 27.30 als Transaktion zwischen
Eigentiimern bilanziert, solange die Muttergesellschaft weiterhin die Beherrschung ausiibt. Bei einer Transaktion
zwischen den Eigentiimern beriihrt der Zuerwerb nur die Verteilung der Residualanspriiche der Eigentiimer. Bi-
lanzanséitze der Vermogenswerte und Schulden bleiben demnach unverdndert. Innerhalb des Eigenkapitals findet
jedoch eine Wertverschiebung zwischen Mehrheitsgesellschaftern und nicht beherrschenden Gesellschaftern statt.

SOLARPARC AG

Im Berichtsjahr hat die SOLARWORLD AG die verbleibenden 311.286 Aktien der SOLARPARC AG zu Anschaffungskos-
ten von T€ 2.713 im Rahmen des Squeeze-Out-Verfahrens erworben. Der Stimmrechtsanteil der SOLARWORLD AG
an der SOLARPARC AG betragt somit zum 31. Dezember 2012 100 Prozent (i.Vj. 94,81 Prozent). Wie vorstehend be-
schrieben, wurde die Aufstockung der Beteiligung an der SOLARPARC AG gem. IAS 27.30 als Transaktion zwischen
Eigentiimern bilanziert. Innerhalb des Eigenkapitals findet daher eine Wertverschiebung zwischen Mehrheitsge-
sellschaftern und nicht beherrschenden Gesellschaftern statt. Dementsprechend hat sich aus dem Vorgang eine Re-
duzierung des Anteils der nicht beherrschenden Gesellschafter um T€ 1.939 und eine gleichzeitige Reduzierung
der Gewinnriicklagen bzw. des kumulierten Ergebnisses um T€ 774 ergeben.

7. IMMATERIELLE VERMOGENSWERTE

Entgeltlich erworbene immaterielle Vermogenswerte werden zu Anschaffungskosten aktiviert und mit Ausnahme
der Firmenwerte jeweils planmaRig linear tiber eine Nutzungsdauer von 4 bis 15 Jahren abgeschrieben. Bis auf die
Firmenwerte liegen keine immateriellen Vermogenswerte mit unbestimmter Nutzungsdauer vor. Bei der Erstellung
immaterieller Vermogenswerte anfallende Forschungsaufwendungen werden sofort als Aufwand verrechnet. In
gleicher Weise wird mit den Entwicklungsaufwendungen verfahren, da Forschung und Entwicklung iterativ mitein-
ander vernetzt sind und daher eine verldssliche Trennbarkeit in der Regel nicht gegeben ist.

Gewinne oder Verluste aus der Ausbuchung immaterieller Vermogenswerte werden als Differenz zwischen dem
NettoverduBerungserlos und dem Buchwert des Vermdgenswerts ermittelt und in der Periode, in der der Vermo-
genswert ausgebucht wird, erfolgswirksam erfasst. Abschreibungen auf immaterielle Vermogenswerte werden in
den Abschreibungen der Gewinn- und Verlustrechnung erfasst.
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Alle Ausgaben fiir die Erkundung und Evaluierung von Bodenschitzen werden als solche erfasst und separat als
immaterieller Vermogenswert aktiviert. Dieser immaterielle Vermogenswert wird, sofern Anhaltspunkte fiir das
Vorliegen einer Wertminderung gem. IFRS 6.20 vorliegen, auf potenzielle Wertminderung iiberpriift. Zum Bilanz-
stichtag lagen keine entsprechenden Anhaltspunkte vor. Zudem wird der immaterielle Vermoégenswert nach erfolg-
reicher Erkundung und Evaluierung iiber die Forderungsdauer planmiRig abgeschrieben. Abschreibungen von
Sachanlagevermogen, die fiir Erkundungs- und Evaluierungszwecke eingesetzt werden, sind Bestandteil der Aus-
gaben, die als immaterieller Vermogenswert erfasst werden.

Firmenwerte, insbesondere solche aus der Kapitalkonsolidierung, werden gemil den Regelungen der IFRS 3 sowie
IAS 36 und 38 grundsétzlich einem jahrlichen Werthaltigkeitstest (Impairment-Test) unterzogen. Zudem ist ein Im-
pairment-Test beim Vorliegen einzelner Anhaltspunkte vorzunehmen. Wir verweisen diesbeziiglich auf unsere Aus-
fiihrungen unter Tz. 9.

8.SACHANLAGEN

Die Bewertung der Sachanlagen erfolgt zu Anschaffungs- bzw. Herstellungskosten, vermindert um planmaRige,
nutzungsbedingte Abschreibungen. Die Herstellungskosten umfassen alle direkt dem Herstellungsprozess zure-
chenbaren Einzelkosten sowie angemessene Teile der notwendigen Material- und Fertigungsgemeinkosten. Des
Weiteren gehoren zu den Herstellungskosten die fertigungsbedingten Abschreibungen sowie die fertigungsbezoge-
nen anteiligen Kosten fiir die betriebliche Altersversorgung und die freiwilligen sozialen Leistungen des Unterneh-
mens. Kosten der Verwaltung werden berticksichtigt, sofern sie der Herstellung zugerechnet werden kénnen. Die
Anschaffungs- und Herstellungskosten beinhalten zudem neben dem Kaufpreis nach Abzug von Rabatten, Boni und
Skonti alle direkt zurechenbaren Kosten, die anfallen, um den Vermogenswert zu dem Standort und in den erfor-
derlichen, vom Management beabsichtigten betriebsbereiten Zustand zu bringen.

Fremdkapitalkosten, die direkt dem Erwerb, dem Bau oder der Herstellung eines qualifizierten Vermogenswerts
zugeordnet werden konnen, werden als Teil der Anschaffungs- bzw. Herstellungskosten des entsprechenden Ver-
mogenswerts aktiviert, sofern mindestens ein Zeitraum von einem Jahr erforderlich ist, um ihn in seinen beabsich-
tigten gebrauchs- oder verkaufsfahigen Zustand zu versetzen. Alle sonstigen Fremdkapitalkosten werden in der Pe-
riode als Aufwand erfasst, in der sie angefallen sind. Fremdkapitalkosten sind Zinsen und sonstige Kosten, die
einem Unternehmen im Zusammenhang mit der Aufnahme von Fremdkapital entstehen. Grundsatzlich aktiviert
der SoLARWORLD Konzern Fremdkapitalkosten fiir qualifizierte Vermogenswerte. Im Geschéftsjahr 2012 wurden
jedoch keine qualifizierten Vermogenswerte identifiziert, so dass alle Fremdkapitalkosten aufwandswirksam er-
fasst wurden.

Laufende Instandhaltungs- und Reparaturaufwendungen, die keine wesentliche Ersatzinvestition darstellen, wer-
den sofort als Aufwand erfasst. Sofern wesentliche Teile von Sachanlagen in regelmadRigen Abstdnden ausgetauscht
werden miissen, erfasst der Konzern solche Teile als gesonderte Vermogenswerte mit spezifischer Nutzungsdauer
bzw. Abschreibung. Bei Durchfithrung einer GroRinspektion werden entsprechend die Kosten im Buchwert der
Sachanlagen als Ersatz aktiviert, sofern die Ansatzkriterien erfiillt sind. Alle anderen Wartungs- und Instandhal-
tungskosten werden sofort erfolgswirksam erfasst.

Sofern abnutzbare Sachanlagen aus wesentlichen identifizierbaren Komponenten mit jeweils unterschiedlichen
Nutzungsdauern bestehen, werden diese Komponenten gesondert ausgewiesen und iiber ihre jeweilige Nutzungs-
dauer abgeschrieben.

Der Barwert der erwarteten Kosten fiir die Entsorgung eines Vermoégenswerts nach dessen Nutzung ist in den An-
schaffungs- bzw. Herstellungskosten des entsprechenden Vermogenswerts enthalten, wenn die Ansatzkriterien fiir
eine Riickstellung erfiillt sind. Fiir detailliertere Informationen zur Bewertung der Riickstellung fiir Riickbauver-
pflichtungen wird auf Tz. 59 verwiesen.

Hinsichtlich der aktivierten Eigenleistungen wird auf Tz. 28 verwiesen.
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Fiir die Abschreibungen werden folgende Nutzungsdauern zugrunde gelegt:

Gebdude inkl. als Finanzinvestition gehaltener Immobilien 15 bis 50 Jahre
Bauten/Einbauten auf fremden Grundstiicken Laufzeit der Mietvertrage (max. 10 bis 15 Jahre)
Technische Anlagen und Maschinen bis 10 Jahre
Windkraft- und Photovoltaikanlagen 20 Jahre
Andere Anlagen, Betriebs- und Geschéftsausstattung 3 bis 5 Jahre

Sachanlagen werden entweder bei Abgang ausgebucht oder dann, wenn aus der weiteren Nutzung oder Verdue-
rung des angesetzten Vermogenswerts kein wirtschaftlicher Nutzen mehr erwartet wird. Die aus der Ausbuchung
des Vermogenswerts resultierenden Gewinne oder Verluste werden als Differenz zwischen dem Nettoverdue-
rungserlos und dem Buchwert des Vermégenswerts ermittelt und in der Periode erfolgswirksam in der Gewinn-
und Verlustrechnung erfasst, in der der Vermdgenswert ausgebucht wird.

Investitionszulagen bzw. -zuschiisse mindern die Anschaffungs- oder Herstellungskosten der entsprechenden Ver-
mogenswerte nicht, sondern werden grundsitzlich passivisch abgegrenzt. Wir verweisen hierzu auf Tz. 21 und 58.

9. AUSSERPLANMASSIGE WERTMINDERUNGEN VON SACHANLAGEN UND IMMATERIELLEN VERMOGENSWERTEN

Die Buchwerte der Sachanlagen und immateriellen Vermégenswerte werden zu jedem Berichtsstichtag auf An-
haltspunkte fiir eine eingetretene Wertminderung tiberpriift (Impairment-Test). Sind derartige Anhaltspunkte er-
kennbar, wird der erzielbare Betrag des Vermogenswerts geschitzt, um den Umfang eines eventuellen Wertminde-
rungsaufwands festzustellen. Sofern der erzielbare Betrag auf Ebene des einzelnen Vermégenswerts nicht
geschatzt werden kann, wird die Ermittlung auf Ebene der zahlungsmittelgenerierenden Einheit (CGU) durchge-
fithrt, zu der der jeweilige Vermdgenswert zugeordnet ist.

Bei immateriellen Vermogenswerten mit unbestimmter Nutzungsdauer oder solchen, die noch nicht genutzt wer-
den konnen, wird ein Wertminderungstest mindestens jahrlich (31. Dezember) und bei Anlass durch Vorhanden-
sein sog. ,,Triggering events* durchgefiihrt. AuRer dem bilanzierten Geschifts- oder Firmenwert existieren keine
Vermogenswerte mit unbestimmter Nutzungsdauer im SOLARWORLD Konzern.

Der erzielbare Betrag ist der hohere Betrag aus beizulegendem Zeitwert abzgl. VerauRerungskosten/Nettozeitwert
(fair value less costs to sell) und dem Nutzungswert (value in use).

« Zur Ermittlung des Nutzungswerts werden die geschétzten zukiinftigen Zahlungsstrome mit einem Vorsteuer-
zinssatz abgezinst. Dieser beriicksichtigt dabei sowohl die momentane Markteinschitzung iiber den Zeitwert
(time value) des Geldes als auch die den Vermoégenswert betreffenden Risiken, sofern diese nicht bereits in der
Schétzung der Zahlungsstrome Beriicksichtigung gefunden haben. Den Berechnungen liegen Prognosen zu-
grunde, die auf den vom Management genehmigten Finanzpldnen fiir die nachsten drei Jahre beruhen. Dieser
Detailplanungshorizont bildet die Annahmen fiir kurz- bis mittelfristige Marktentwicklungen ab. Das letzte De-
tailprognosejahr wurde mit durchschnittlichen Erwartungswerten insbesondere fiir die Umsatz- und Kostenent-
wicklung fiir zwei weitere Jahre fortgeschrieben. Fiir den dariiber hinausgehenden Zeitraum der ,,Ewigen Rente*
wurde basierend auf dem zweiten Jahr dieser 1. Fortschreibungsphase eine Extrapolation der Cashflows mit ei-
ner jahrlichen Wachstumsrate von 1 Prozent unterstellt. Die Diskontierung der Free Cashflows erfolgte mit ge-
wichteten durchschnittlichen Kapitalkostensdtzen nach Unternehmenssteuern (weighted average cost of capital)
zwischen 11,0 Prozent und 15,0 Prozent (2011: 7,2 Prozent bis 8,2 Prozent). Dieser Diskontierungssatz basiert auf
dem anhand der stichtagsbezogenen Zinsstruktur am Rentenmarkt ermittelten risikolosen Zinssatz, fiir den ein
Wert zwischen 2,10 Prozent und 3,35 Prozent zugrunde gelegt wurde, und einer allgemeinen Marktrisikopramie
vor personlichen Steuern zwischen 5,80 Prozent bis 6,25 Prozent. Zur Ermittlung des Beta-Faktors, des Fremd-
kapitalaufschlags und der Kapitalstruktur wurden Daten einer reprasentativen Peer-Group herangezogen, in der
auch die SOLARWORLD AG selbst berticksichtigt wurde.
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» Der beizulegende Zeitwert abzgl. VerduRerungskosten wird grundsatzlich zunachst anhand konkret vorliegen-
der, bindender Angebote fiir den Verkauf der Vermogenswerte oder anhand der Preisbildung vergleichbarer Ver-
mogenswerte auf einem aktiven Markt ermittelt. Hierzu nachrangig ist eine Ableitung von marktbasierten Ver-
kaufspreisen auf Basis vergleichbarer Transaktionen und den bestmoglichen anderweitig zur Verfiigung
stehenden Informationen. Ist auch dies nicht moglich, kann anhand eines angemessenen Bewertungsmodells
(Discounted-Cash-Flow-(DCF)-Verfahren) der beizulegende Zeitwert abziiglich VerduBerungskosten ermittelt
werden. Von dieser Moglichkeit wurde allerdings im SOLARWORLD Konzern kein Gebrauch gemacht. Sofern der
beizulegende Zeitwert abziiglich VerduRerungskosten fiir einzelne Vermoégenswerte als Basis eines Wertminde-
rungstests bestimmt wurde, entspricht dieser einem durch gutachtliche Schitzung aus vergleichbaren Transakti-
onen abgeleiteten Preis, den faire, handlungswillige Dritte untereinander zu zahlen bereit wiren abziiglich der
zu erwartenden Verduerungskosten.

Sofern der erzielbare Betrag eines Vermogenswerts bzw. einer CGU dessen Buchwert unterschreitet, wird der
Buchwert auf den erzielbaren Betrag wertgemindert. Der Wertminderungsaufwand wird sofort erfolgswirksam er-
fasst.

Fiir den Fall, dass sich der Wertminderungsaufwand wieder aufholen sollte, wird der Buchwert des Vermégens-
werts bzw. der CGU auf den neu ermittelten erzielbaren Betrag erhoht. Dabei ist die Wertobergrenze der Zuschrei-
bung in Hohe des urspriinglichen Buchwerts des Vermogenswerts bzw. der CGU zu beachten. Eine Wertaufholung
wird sofort erfolgswirksam erfasst.

Der Geschifts- oder Firmenwert unterliegt keiner planmaRigen Abschreibung, sondern wird auf der Basis des er-
zielbaren Betrags der CGU, der dieser zugeordnet ist, auf eine Wertminderung hin untersucht (impairment only ap-
proach). Hierfiir wird der bei einem Unternehmenszusammenschluss erworbene Geschéafts- oder Firmenwert jeder
einzelnen CGU zugeordnet, die voraussichtlich Synergien aus dem Zusammenschluss zieht. Der Impairment-Test
erfolgt mindestens einmal im Jahr zum Bilanzstichtag (31. Dezember) und zusitzlich, sofern Anzeichen einer Wert-
minderungen der CGU vorliegen.

Fiir den Fall, dass der Buchwert der CGU, welcher der Geschifts- oder Firmenwert zugewiesen wurde, deren erziel-
baren Betrag iibersteigt, ist dieser zugewiesene Geschifts- oder Firmenwert in Hohe der festgestellten Differenz
abzuschreiben. Einmal vorgenommene Wertminderungen des Geschéafts- oder Firmenwert diirfen nachfolgend
auch nicht mehr riickgingig gemacht werden. Ubersteigt der festgestellte Differenzbetrag (Wertminderungsbe-
darf) der CGU den Buchwert des zugeordneten Geschafts- oder Firmenwert, erfolgt in Hohe des verbleibenden
Wertminderungsbetrags eine anteilige Wertminderung der Buchwerte der der CGU zugeordneten Vermogens-
werte.

Beziiglich der Ergebnisse aus den im Geschiftsjahr durchgefiihrten Werthaltigkeitstests verweisen wir auf Tz. 32.

10.ALS FINANZINVESTITION GEHALTENE IMMOBILIEN

Als Finanzinvestition gehaltene Immobilien werden bei der erstmaligen Erfassung zu Anschaffungs- bzw. Herstel-
lungskosten einschlieBlich Nebenkosten bewertet. Die Kosten fiir den Ersatz eines Teils einer als Finanzinvestition
gehaltenen Immobilie werden im Zeitpunkt ihres Anfalls in den Buchwert der Immobilie einbezogen, sofern die
Ansatzkriterien erfiillt sind. Der Buchwert beinhaltet nicht die Kosten der laufenden Instandhaltung der Immobi-
lien. Im Rahmen der Folgebewertung werden die als Finanzinvestition gehaltenen Immobilien zu Anschaffungs-
bzw. Herstellungskosten abzgl. linearer Abschreibungen und Wertminderungsaufwendungen angesetzt. Hinsicht-
lich der Bewertungsgrundlagen und der Nutzungsdauern verweisen wir auf unsere Angaben in Tz. 8.

Als Finanzinvestition gehaltene Immobilien werden ausgebucht, wenn sie verduert werden oder wenn sie dauer-
haft nicht mehr genutzt werden kdnnen und kein kiinftiger wirtschaftlicher Nutzen aus ihrem Abgang mehr erwar-
tet wird. Die Differenz zwischen den NettoverauBerungserlosen und dem Buchwert des Vermogenswerts wird in
der Periode der Ausbuchung erfolgswirksam erfasst.
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Immobilien werden nur dann aus dem oder in den Bestand der als Finanzinvestition gehaltenen Immobilien iiber-
tragen, wenn eine Nutzungsinderung vorliegt. Bei einer Ubertragung aus dem Bestand der als Finanzinvestition
gehaltenen Immobilien in den Bestand der vom Eigentiimer selbst genutzten Immobilien entsprechen die Anschaf-
fungs- bzw. Herstellungskosten fiir Zwecke der Folgebewertung dem beizulegenden Zeitwert zum Zeitpunkt der
Nutzungsanderung. Wird eine bislang selbst genutzte Immobilie dem Bestand der als Finanzinvestition gehaltenen
Immobilien zugeordnet, so wird diese Immobilie bis zum Zeitpunkt der Nutzungsdnderung entsprechend der An-
gaben in Tz. 8 bilanziert.

11.ATEQUITY BEWERTETE ANTEILE

Die Anteile des Konzerns an assoziierten Unternehmen werden nach der Equity-Methode bilanziert. Ein assoziier-
tes Unternehmen ist ein Unternehmen, bei welchem der Konzern iiber maRkgeblichen Einfluss verfiigt.

Des Weiteren macht der Konzern von dem Wahlrecht gemaRB IAS 31.38 Gebrauch und bilanziert seine Anteile an
gemeinschaftlich gefiihrten Unternehmen (Joint Ventures) ebenfalls nach der Equity-Methode.

Die nach der Equity-Methode bilanzierten Beteiligungen werden in der Bilanz zu Anschaffungskosten unter Be-
riicksichtigung der nach dem Erwerb eingetretenen Anderungen des Anteils des Konzerns am Reinvermdgen der
Beteiligung, der beim Erwerb aufgedeckten stillen Reserven und Lasten sowie der anteiligen nicht realisierten Zwi-
schenergebnisse aus Transaktionen mit der Beteiligungsgesellschaft erfasst. Der mit einer Beteiligung verbundene
Geschafts- oder Firmenwert ist im Buchwert des Anteils enthalten und wird weder planmaRig abgeschrieben noch
einem gesonderten Wertminderungstest unterzogen.

Die Gewinn- und Verlustrechnung enthélt in der Position ,, Ergebnis aus at Equity bewerteten Anteilen” den Anteil
des Konzerns am Erfolg der Beteiligung inklusive der Effekte aus der Fortschreibung der aufgedeckten stillen Re-
serven und Lasten. Hierbei handelt es sich um den, den Anteilseignern der Beteiligung zurechenbaren Gewinn und
somit um den Gewinn nach Steuern und nicht beherrschenden Anteilen an den Tochterunternehmen der Beteili-
gung. Unmittelbar im Eigenkapital der Beteiligung ausgewiesene Anderungen werden vom Konzern in Héhe seines
Anteils ebenfalls direkt im Eigenkapital erfasst. Nicht realisierte Zwischenergebnisse aus Transaktionen zwischen
der Beteiligung und dem Konzern werden entsprechend dem Anteil an der Beteiligung ebenfalls {iber die Position
,Ergebnis aus at Equity bewerteten Anteilen” eliminiert.

Die Abschliisse der Beteiligungen werden zum gleichen Bilanzstichtag aufgestellt wie der Abschluss des Mutterun-
ternehmens. Soweit erforderlich, werden Anpassungen an konzerneinheitliche Bilanzierungs- und Bewertungsme-
thoden vorgenommen.

Nach Anwendung der Equity-Methode ermittelt der Konzern, ob es erforderlich ist, einen zusdtzlichen Wertminde-
rungsaufwand fir die Anteile des Konzerns zu erfassen. Der Konzern ermittelt an jedem Bilanzstichtag, ob objek-
tive Anhaltspunkte dafiir vorliegen, dass der Anteil an einer Beteiligung wertgemindert sein konnte. Ist dies der
Fall, so wird die Differenz zwischen dem erzielbaren Betrag des Anteils an der Beteiligung und dem Buchwert des
Anteils als Wertminderungsaufwand erfolgswirksam erfasst.

12. SONSTIGE LANGFRISTIGE VERMOGENSWERTE

Die auf Vorrite geleisteten langfristigen Anzahlungen werden in den Sonstigen langfristigen Vermogenswerten
ausgewiesen. Die Anzahlungen wurden teilweise in US-Dollar geleistet. Da es sich hierbei nicht um monetire Pos-
ten im Sinne von IAS 21.16 handelt, erfolgte eine Bewertung mit dem historischen, bei Verausgabung gegebenen
Kurs.
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13. VORRATE

Unter den Vorréten sind die Roh-, Hilfs- und Betriebsstoffe, unfertige und fertige eigene Erzeugnisse, Handelswa-
ren sowie kurzfristige geleistete Anzahlungen auf Vorriate ausgewiesen. Der Ansatz der erworbenen Vorratsgegen-
stinde erfolgt zu Anschaffungskosten, die in Abhdngigkeit von der Art der Vorratsgegenstinde entweder auf Basis
von Durchschnittskosten oder nach der ,First in — First out” (FiFo) Methode ermittelt werden. Der Ansatz der selbst
erstellten Vorratsgegenstande erfolgt zu Herstellungskosten. Die Herstellungskosten enthalten neben den Einzel-
kosten angemessene Teile der notwendigen Material- und Fertigungsgemeinkosten, basierend auf einer normalen
Kapazitatsauslastung der Produktionsanlagen. Zudem beinhalten sie fertigungsbedingte Abschreibungen, die di-
rekt dem Herstellungsprozess zugeordnet werden konnen sowie, soweit fertigungsbezogen, die anteiligen Kosten
fiir die betriebliche Altersversorgung und fiir freiwillige soziale Leistungen des Unternehmens. Kosten der Verwal-
tung werden beriicksichtigt, soweit sie der Produktion zuzurechnen sind. Fremdkapitalkosten werden nicht be-
riicksichtigt, da Vorrate aus Konzernsicht nicht als qualifizierte Vermogensgegenstande gelten.

Die Bewertung zum Bilanzstichtag erfolgt zum jeweils niedrigeren Betrag aus Anschaffungs-/Herstellungskosten
einerseits und realisierbarem NettoverduBerungspreis andererseits. Letzterer ist der geschétzte, im normalen Ge-
schiftsgang erzielbare Verkaufserlos des Endproduktes abziiglich der geschitzten Kosten bis zur Fertigstellung
und der geschdtzten notwendigen Vertriebskosten.

Aufgrund der Produktionsgegebenheiten von Unternehmen und Branche werden in den Erlduterungen zu den Vor-
raten in Tz. 49 fertige Erzeugnisse mit Handelswaren zusammengefasst.

Die unter den Vorriten ausgewiesenen kurzfristigen geleisteten Anzahlungen wurden teilweise in US-Dollar geleis-
tet. Da es sich hierbei nicht um monetare Posten im Sinne von IAS 21.16 handelt, erfolgte eine Bewertung mit dem
historischen, bei Verausgabung gegebenen Kurs.

14. FORDERUNGEN AUS LIEFERUNGEN UND LEISTUNGEN

Die Bilanzierung der Kundenforderungen erfolgt zum Nennwert. Bestehen an der Einbringlichkeit der Forderun-
gen Zweifel, werden die Kundenforderungen mit dem niedrigeren realisierbaren Betrag angesetzt. Wertberichti-
gungen werden teilweise unter Verwendung eines Wertberichtigungskontos vorgenommen. Die Entscheidung, ob
die Wertberichtigung iiber ein Wertberichtigungskonto erfolgt oder direkt den Buchwert mindert, hdngt von der
Wahrscheinlichkeit des erwarteten Forderungsausfalls ab. In Fremdwédhrung valutierende Forderungen werden
zum Stichtagskurs bewertet.

Die Bilanzierung von Forderungen aus Auftragsfertigungen ist nach der Percentage-of-Completion-Methode gemaR
IAS 11 vorgenommen worden. Wir verweisen auf unsere Angaben unter Tz. 25 und 27.

15. UBRIGE FORDERUNGEN UND VERMOGENSWERTE

Ubrige Forderungen und sonstige Vermdgenswerte werden grundsitzlich mit dem Nennwert bilanziert. Erkenn-
bare Einzelrisiken und allgemeine Kreditrisiken sind durch entsprechende Wertkorrekturen berticksichtigt.

16. SONSTIGE FINANZIELLE VERMOGENSWERTE

Finanzielle Vermogenswerte im Sinne von IAS 39 werden entweder als finanzielle Vermogenswerte,

die ,erfolgswirksam zum beizulegenden Zeitwert bewertet” werden,

als ,bis zur Endfélligkeit zu haltende Finanzinvestitionen®,

als ,,zur VerduRBerung verfiigbare finanzielle Vermégenswerte®,

als ,Kredite und Forderungen® oder

als Derivate, die als Sicherungsinstrument designiert wurden und als solche effektiv sind, klassifiziert.
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Der Konzern legt die Klassifizierung seiner finanziellen Vermogenswerte mit dem erstmaligen Ansatz fest. Finanzi-
elle Vermogenswerte werden bei der erstmaligen Erfassung zu ihrem beizulegenden Zeitwert zuziiglich der Trans-
aktionskosten bewertet. Davon ausgenommen sind finanzielle Vermdégenswerte, die als ,,erfolgswirksam zum bei-
zulegenden Zeitwert bewertet” kategorisiert wurden. Hier erfolgt der Erstansatz zum beizulegenden Zeitwert ohne
Berticksichtigung von Transaktionskosten.

Zum Bilanzstichtag bestehen keine Wertpapiere, die als ,,bis zur Endfilligkeit gehaltene Finanzinvestitionen® kate-
gorisiert wurden.

Die Folgebewertung von finanziellen Vermégenswerten hangt von deren Kategorisierung ab.

Wertpapiere werden als ,,erfolgswirksam zum beizulegenden Zeitwert bewertet“ kategorisiert, wenn sie entweder
als solche designiert oder ,,zu Handelszwecken gehalten® werden.

Sie werden als ,,zu Handelszwecken gehalten” kategorisiert, wenn sie mit der Absicht erworben wurden, sie kurz-
fristig wieder zu verkaufen. Diese Kategorie umfasst zudem vom Konzern abgeschlossene derivative Finanzinstru-
mente, die nicht als Sicherungsinstrumente in Sicherungsbeziehungen gemaR IAS 39 designiert sind.

Finanzielle Vermogenswerte werden designiert als ,,erfolgswirksam zum beizulegenden Zeitwert bewertet”, wenn
sie Teil eines Portfolios sind, das auf Grundlage der beizulegenden Zeitwerte beurteilt und gesteuert wird. Der Er-
werb und Verkauf von Wertpapieren erfolgt unter dem Aspekt des ertragsoptimierten Liquidititsmanagements und
wird im Wesentlichen zentral durch die SOLARWORLD AG gesteuert. Zum Bilanzstichtag waren keine finanziellen
Vermogenswerte dieser Kategorie im Bestand.

,Erfolgswirksam zum beizulegenden Zeitwert bewertete” finanzielle Vermégenswerte werden mit den beizulegen-
den Zeitwerten angesetzt. Jeder aus der Bewertung resultierende Gewinn oder Verlust wird erfolgswirksam im Fi-
nanzergebnis erfasst. Der erfasste Nettogewinn oder -verlust schlieBt etwaige Dividenden und Zinsen des finanzi-
ellen Vermogenswerts mit ein.

Der beizulegende Zeitwert von Finanzinstrumenten, die auf aktiven Markten gehandelt werden, wird durch den am
Bilanzstichtag notierten Marktpreis ohne Abzug der Transaktionskosten bestimmt. Der beizulegende Zeitwert von
Finanzinstrumenten, die auf keinem aktiven Markt gehandelt werden, wird unter Anwendung geeigneter Bewer-
tungsverfahren ermittelt. Fiir weitere Erliuterungen zu den angewandten Bewertungsverfahren wird auf Tz. 65
verwiesen.

Finanzielle Vermdgenswerte, die als ,Kredite und Forderungen“ kategorisiert wurden, sind nicht-derivative finan-
zielle Vermogenswerte mit festen oder bestimmbaren Zahlungen, die nicht auf einem aktiven Markt notiert sind.
Nach ihrer erstmaligen Erfassung werden solche finanziellen Vermégenswerte im Rahmen einer Folgebewertung
zu fortgefiihrten Anschaffungskosten unter Anwendung der Effektivzinsmethode und abziiglich etwaiger Wertmin-
derungen bewertet.

Bei finanziellen Vermogenswerten, die als ,,zur VerduRerung verfiighare finanzielle Vermégenswerte* klassifiziert
wurden, handelt es sich um Finanzinstrumente, die fiir einen unbestimmten Zeitraum gehalten werden sollen und
die als Reaktion auf Liquidititsbedarf oder Anderungen der Marktbedingungen verkauft werden konnen. Nach der
erstmaligen Bewertung werden ,,zur VerduBerung verfiighare finanzielle Vermégenswerte“ in den folgenden Perio-
den zum beizulegenden Zeitwert bewertet. Nicht realisierte Gewinne oder Verluste werden in der AfS-Riicklage er-
fasst. Wenn ein solcher Vermogenswert ausgebucht wird, wird der kumulierte Gewinn oder Verlust in die Gewinn-
und Verlustrechnung umgegliedert.

Die SOLARWORLD AG hat unter Beachtung von IFRIC 14 und TAS 19 unter den finanziellen Vermégenswerten Riick-
deckungsversicherungen aktiviert, die der Insolvenzsicherung der Altersteilzeitverpflichtungen dienen. Der Wert-
ansatz erfolgte auf Basis der Angaben der Versicherungsgesellschaft zum Aktivwert und in Hohe des Betrags, zu
dem der Versicherungswert die Altersteilzeitverbindlichkeiten {ibersteigt (Planvermogensiiberschuss).
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1?7. FLUSSIGE MITTEL

Die fliissigen Mittel beinhalten Zahlungsmittel und Zahlungsmitteldquivalente in Form von Kassenbestdnden, Gut-
haben bei Kreditinstituten und kurzfristigen Geldanlagen, die jederzeit in Zahlungsmittelbeitrage umgewandelt
werden konnen und nur unwesentlichen Wertschwankungen unterliegen. Sie werden als , Kredite und Forderun-
gen® klassifiziert und nach der Effektivzinsmethode zu fortgefiihrten Anschaffungskosten abziiglich etwaiger
Wertminderungen bewertet.

Fiir Zwecke der Kapitalflussrechnung umfassen Zahlungsmittel und Zahlungsmittelaquivalente Kassenbestinde
und kurzfristige Einlagen abziiglich in Anspruch genommener Kontokorrentkredite. Sofern Zahlungsmittel Verfii-
gungsbeschrankungen von mehr als drei Monaten unterliegen, werden diese unter den sonstigen finanziellen Ver-
mogenswerten ausgewiesen.

18. ZUR VERAUSSERUNG BESTIMMTE VERMOGENSWERTE UND SCHULDEN SOWIE NICHT FORTGEFUHRTE AKTIVITATEN

Als zur VerduBerung bestimmte Vermogenswerte werden einzelne langfristige Vermoégenswerte, Gruppen von Ver-
mogenswerten oder Vermogenswerte nicht fortgefiihrter Unternehmensbereiche ausgewiesen, deren Buchwerte
iberwiegend durch ein VerauRerungsgeschaft und nicht durch fortgesetzte Nutzung realisiert werden und im tibri-
gen die in IFRS 5 definierten Kriterien erfiillen. Diese Vermogenswerte werden nicht mehr planméaRig abgeschrie-
ben. Wertminderungen werden fiir diese Vermogenswerte grundséatzlich nur dann erfasst, wenn der beizulegende
Zeitwert abziiglich VerduRerungskosten unterhalb des Buchwerts liegt. Im Fall einer spdteren Erhéhung des beizu-
legenden Zeitwerts abziiglich VerauBerungskosten ist die zuvor erfasste Wertminderung riickgangig zu machen.
Die Zuschreibung ist auf die zuvor fiir die betreffenden Vermogenswerte erfassten Wertminderungen begrenzt.

Aufwendungen und Ertrdge aus der Geschiftstitigkeit nicht fortgefithrter Aktivitdten werden ebenso wie Gewinne
und Verluste aus deren Bewertung mit dem beizulegenden Zeitwert abziiglich VerduRerungskosten als Ergebnis
aus nicht fortgefithrten Aktivititen ausgewiesen. Gewinne und Verluste aus der VerauBerung der nicht fortgefiihr-
ten Aktivititen werden ebenfalls unter dieser Position ausgewiesen.

19. FINANZSCHULDEN UND VERBINDLICHKEITEN AUS LIEFERUNGEN UND LEISTUNGEN

Finanzielle Verbindlichkeiten werden bei ihrem erstmaligen Ansatz mit dem beizulegenden Zeitwert bewertet. Die
dem Erwerb direkt zurechenbaren Transaktionskosten werden bei allen Verbindlichkeiten, die in der Folge nicht
erfolgswirksam zum beizulegenden Zeitwert bewertet werden, ebenfalls angesetzt.

In der Folgebilanzierung erfolgswirksam zum beizulegenden Zeitwert bewertete finanzielle Verbindlichkeiten be-
treffen in der Regel derivative Finanzinstrumente. Wir verweisen diesbeziiglich auf die nachfolgende Tz. 20.

Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen sowie sonstige origindre finanzielle Verbindlichkeiten wie z.B.
verzinsliche Darlehen werden in der Folgebilanzierung grundsatzlich nach der Effektivzinsmethode zu fortgefiihr-
ten Anschaffungskosten bewertet. Gewinne und Verluste werden erfolgswirksam erfasst, wenn die Verbindlichkei-
ten ausgebucht werden sowie im Rahmen der Amortisation mittels der Effektivzinsmethode.

Vom Konzern ausgereichte Finanzgarantien sind Vertrdge, die zur Leistung von Zahlungen verpflichten, die den
Garantienehmer fiir einen Verlust entschiadigen, der entsteht, weil ein bestimmter Schuldner seinen Zahlungsver-
pflichtungen geméaR den Bedingungen eines Schuldinstruments nicht fristgema nachkommt. Die Finanzgarantien
werden bei erstmaliger Erfassung als Verbindlichkeit zum beizulegenden Zeitwert angesetzt, abziiglich der mit der
Ausreichung der Garantie direkt verbundenen Transaktionskosten. AnschlieBend erfolgt die Bewertung der Ver-
bindlichkeit mit der bestmdglichen Schiatzung der zur Erfiillung der gegenwértigen Verpflichtung zum Bilanzstich-
tag erforderlichen Aufwendungen oder dem héheren angesetzten Betrag abziiglich der kumulierten Amortisationen.
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20. DERIVATIVE FINANZINSTRUMENTE UND HEDGING

Der SOLARWORLD Konzern setzt derivative Finanzinstrumente zur Absicherung der aus operativen Tatigkeiten, Fi-
nanztransaktionen und Investitionen resultierenden Zins-, Wahrungs- und Commodityrisiken ein.

Diese Finanzinstrumente werden erfolgswirksam zum beizulegenden Zeitwert bewertet und als zu Handelszwe-
cken gehaltene finanzielle Vermogenswerte oder Verbindlichkeiten klassifiziert, wenn sie fiir Zwecke der Veriaule-
rung in der nahen Zukunft erworben oder nicht als Sicherungsinstrumente in Sicherungsbeziehungen geméaf IAS
39 designiert werden. Gewinne oder Verluste aus finanziellen Vermdgenswerten oder Verbindlichkeiten, die zu
Handelszwecken gehalten werden, werden erfolgswirksam erfasst. Dabei erfolgt der Ergebnisausweis in den sons-
tigen betrieblichen Ertridgen oder Aufwendungen, sofern das Finanzinstrument zu Sicherungszwecken im Hinblick
auf das operative Geschéft abgeschlossen wurde. Der Ergebnisausweis erfolgt im sonstigen Finanzergebnis, sofern
sich das Finanzinstrument auf Finanzierungs- oder Anlageaktivitdten bezieht.

Derivative Finanzinstrumente, die als Sicherungsinstrumente designiert und als solche effektiv sind, werden auf
der Grundlage einer Beurteilung der Tatsachen und Umstdnde als kurzfristig oder langfristig klassifiziert oder in
einen kurzfristigen und einen langfristigen Teil aufgeteilt.

Der SOoLARWORLD Konzern wendet Vorschriften zu SicherungsmaBnahmen gemaR IAS 39 (Hedge Accounting) zur
Sicherung von zukiinftigen Zahlungsstromen (Cashflow Hedges) an.

Fiir die Erfassung der Verdnderung der beizulegenden Zeitwerte — erfolgswirksame Erfassung in der Gewinn- und
Verlustrechnung oder erfolgsneutrale Erfassung im Eigenkapital - ist entscheidend, ob das derivative Finanzinst-
rument in eine wirksame Sicherungsbeziehung gemaR IAS 39 eingebunden ist oder nicht. Liegt kein Hedge Ac-
counting vor, werden die Veranderungen der beizulegenden Zeitwerte der derivativen Finanzinstrumente sofort er-
folgswirksam erfasst. Besteht hingegen eine wirksame Sicherungsbeziehung gemaf IAS 39, wird der
Sicherungszusammenhang als solcher bilanziert.

Zu Beginn der Sicherungsbeziehung wird die Beziehung zwischen Grund- und Sicherungsgeschéaft einschlieflich
der Risikomanagementziele dokumentiert. Des Weiteren wird bei Eingehen der Sicherungsbeziehung als auch in
deren Verlauf regelmiRig dokumentiert, ob das designierte Sicherungsinstrument hinsichtlich der Kompensation
der Anderung der Cashflows des Grundgeschifts in hohem MaRe effektiv ist.

Der effektive Teil der Anderung des beizulegenden Zeitwerts eines Derivates oder eines originiren Finanzinstru-
ments, das im Rahmen eines Cashflow Hedges als Sicherungsinstrument designiert worden ist, wird im Eigenkapi-
tal erfasst. Der auf den ineffektiven Teil entfallende Gewinn oder Verlust wird sofort erfolgswirksam erfasst.

Im Eigenkapital erfasste Betrdge werden in der Periode in die Gewinn- und Verlustrechnung iiberfiihrt, in der auch
das Grundgeschéaft des Cashflow Hedges ergebniswirksam wird. Der Ausweis in der Gewinn- und Verlustrechnung
erfolgt in demselben Posten, in dem auch das Grundgeschift ausgewiesen wird. Fiihrt jedoch eine abgesicherte er-
wartete Transaktion zur Erfassung eines nicht finanziellen Vermdgenswerts oder einer nicht finanziellen Schuld,
werden die zuvor im Eigenkapital erfassten Gewinne und Verluste aus dem Eigenkapital ausgebucht und bei der
erstmaligen Ermittlung der Anschaffungskosten des Vermoégenswerts oder der Schuld berticksichtigt.

Die bilanzielle Abbildung der Sicherungsbeziehung endet, wenn die Sicherungsbeziehung aufgelost, das Siche-
rungsinstrument auslauft, verauert, beendet oder ausgeiibt wird oder sich nicht mehr fiir Sicherungszwecke eig-
net. Der vollstdndige zu diesem Zeitpunkt im Eigenkapital erfasste Gewinn oder Verlust verbleibt im Eigenkapital
und wird erst dann erfolgswirksam vereinnahmt, wenn die erwartete Transaktion ebenfalls in der Gewinn- und
Verlustrechnung abgebildet wird. Wird mit dem Eintritt der erwarteten Transaktion nicht mehr gerechnet, wird
der gesamte im Eigenkapital erfasste Erfolg sofort in die Gewinn- und Verlustrechnung iiberfiihrt.

Die derivativen Finanzinstrumente werden bei ihrer erstmaligen Erfassung sowie in der Folgebewertung mit dem
beizulegenden Zeitwert angesetzt. Die angesetzten beizulegenden Zeitwerte gehandelter derivativer Finanzinstru-
mente entsprechen den Marktpreisen. Nicht gehandelte derivative Finanzinstrumente werden unter Anwendung
anerkannter Bewertungsmodelle basierend auf Discounted-Cashflow-Analysen und unter Riickgriff auf aktuelle
Marktparameter berechnet. Wir verweisen auf Tz. 65.
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21. ABGEGRENZTE INVESTITIONSZUWENDUNGEN

Die vereinnahmten Investitionszuwendungen werden in Anwendung von IAS 20 abgegrenzt und iiber die Nut-
zungsdauer der betreffenden Anlagegegenstinde ertragswirksam aufgelost. Somit wird dieser Posten {iber die Pe-
rioden der Nutzungsdauer der bezuschussten Sachanlagen verteilt und erhoht die Vorsteuerergebnisse zukiinftiger
Geschéftsjahre sukzessive. Dieser Ergebniserhohung stehen Abschreibungsaufwendungen in entsprechender Hohe
gegentiiber, die somit im Saldo neutralisiert werden. Zusitzlich werden sich steuerliche Effekte ergeben, wobei die
ergebniserhohende Auflosung der abgegrenzten Investitionszuwendungen insoweit ertragsteuerfrei erfolgt, als
diese aus der Vereinnahmung steuerfreier Investitionszulagen resultieren.

Ebenfalls unter IAS 20 subsumiert werden Einnahmen aus Steuergutschriften fiir getitigte Investitionen (Invest-
ment Tax Credits). Anspriiche auf Steuergutschriften werden bilanziert, sofern eine angemessene Sicherheit dafiir
besteht, dass die wesentlichen Voraussetzungen fiir den Erhalt erfiillt werden und die Erteilung erfolgt. Die Bewer-
tung der Anspriiche erfolgt mit dem Barwert.

22.ALTERSVERSORGUNG

Die betriebliche Altersversorgung im Konzern erfolgt tiberwiegend beitragsorientiert. Hierbei zahlt das Unterneh-
men aufgrund gesetzlicher oder vertraglicher Verpflichtungen oder auf freiwilliger Basis Beitrdge an staatliche
und private Rentenversicherungstriger. Mit Zahlung der Beitrdge bestehen fiir das Unternehmen keine weiteren
Leistungsverpflichtungen. Die jihrlichen Beitrage sind als Personalaufwendungen ausgewiesen.

Bei einem Tochterunternehmen der SOLARWORLD AG besteht ein leistungsorientierter Altersversorgungsplan (Defi-
ned Benefit Plan), fiir den eine Insolvenzsicherung tiber den Pensionssicherungsverein erfolgt. Planvermogen liegt
nicht vor. Die Bewertung dieser Pensionsriickstellungen erfolgt nach der in IAS 19 vorgeschriebenen Methode der
laufenden Einmalprdamien (Projected-Unit-Credit-Methode) fiir leistungsorientierte Altersversorgungspldne. Der
SOLARWORLD Konzern hat von dem Wahlrecht Gebrauch gemacht, versicherungsmathematische Gewinne und Ver-
luste als Aufwand oder Ertrag zu erfassen, wenn der Saldo der kumulierten, nicht erfassten versicherungsmathe-
matischen Gewinne und Verluste zum Ende der vorherigen Berichtsperiode 10 Prozent der Verpflichtung zu diesem
Zeitpunkt iibersteigt. Der in den Pensionsaufwendungen enthaltene Zinsanteil wird in den ,,Zins- und anderen Fi-
nanzaufwendungen” erfasst.

Der als Schuld aus einem leistungsorientierten Plan zu erfassende Betrag umfasst den Barwert der leistungsorien-
tierten Verpflichtung (unter Anwendung eines Diskontierungszinssatzes auf Grundlage erstrangiger, festverzinsli-
cher Industrieanleihen) abziiglich des noch nicht erfassten nachzuverrechnenden Dienstzeitaufwands und der
noch nicht erfassten versicherungsmathematischen Verluste (zuziiglich Gewinne).

23.SONSTIGE RUCKSTELLUNGEN

Sonstige Riickstellungen werden gebildet, soweit eine gegenwdrtige (gesetzliche oder faktische) Verpflichtung aus
einem vergangenen Ereignis gegeniiber Dritten besteht, die kiinftig wahrscheinlich zu einem Vermogensabfluss
fithrt und sich diese Vermogensbelastung verldsslich abschétzen ldsst. Die Bewertung der Riickstellungen erfolgt
mit der bestmdéglichen Schiatzung des Verpflichtungsumfangs. Riickstellungen fiir Verpflichtungen, die voraus-
sichtlich nicht im Folgejahr zu einer Belastung fiihren, werden in Hohe des Barwerts des erwarteten Vermogensab-
flusses erfasst. Sofern der Konzern fiir eine passivierte Riickstellung zumindest teilweise eine Riickerstattung er-
wartet (wie z.B. bei einem Versicherungsvertrag), wird die Erstattung als gesonderter Vermogenswert erfasst,
sofern der Zufluss der Erstattung so gut wie sicher ist. Der Aufwand aus der Bildung der Riickstellung wird in der
Gewinn- und Verlustrechnung abziiglich der Erstattung ausgewiesen. Zu weiteren Details verweisen wir auf unsere
Ausfithrungen in Tz. 59.

Muss die Riickstellungsbildung unterbleiben, weil eines der Kriterien nicht erfiillt ist, ohne dass die Wahrschein-
lichkeit einer Inanspruchnahme als vernachldssigbar gering eingeschéatzt wird (,,remote®), wird iiber die entspre-
chenden Verpflichtungen als Eventualschulden berichtet. Wir verweisen hierzu auf Tz. 67.
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Riickstellungen fiir Kosten in Verbindung mit Gewéhrleistungen werden im Zeitpunkt des Verkaufs der zugrunde-
liegenden Produkte oder der Erbringung der Dienstleistungen gebildet. Die erstmalige Erfassung erfolgt auf der
Basis von Schatzungen und Annahmen. Wir verweisen auch auf unsere Ausfithrungen in Tz. 5. Die urspriingliche
Schitzung der Kosten in Verbindung mit Gewihrleistungen wird regelmaRig tiberpriift.

Riickstellungen fiir Restrukturierungsmafnahmen werden gebildet, sofern ein detaillierter, formaler Restrukturie-
rungsplan erstellt und dieser den betroffenen Parteien mitgeteilt worden ist.

Ein Ansatz von Riickstellungen fiir Riickbauverpflichtungen erfolgt fiir vertraglich fixierte Verpflichtungen und
wird mit den zukiinftigen erwarteten Kosten fiir die Wiederherstellung bewertet.

Riickstellungen fiir drohende Verluste aus ungiinstigen Vertragen werden gebildet, wenn der aus dem Vertrag re-
sultierende erwartete wirtschaftliche Nutzen geringer ist als die zur Vertragserfiillung unvermeidbaren Kosten.

24. UBRIGE SCHULDEN

Die unter den iibrigen Schulden ausgewiesenen abgegrenzten Schulden werden fiir erhaltene Dienstleistungen und
Waren sowie fiir Personalverpflichtungen erfasst, fiir die die formalen Voraussetzungen fiir die Zahlung noch nicht
erfillt sind. Fiir diese Schulden ist der kiinftige Vermogensabfluss dem Grunde nach sicher und unterliegt der
Hohe nach nur unwesentlichen Unsicherheiten. Die Bewertung erfolgt mit der bestmdéglichen Schiatzung des Ver-
pflichtungsumfangs.

Die unter den iibrigen Schulden ausgewiesenen erhaltenen Anzahlungen lauten teilweise auf US-Dollar. Da es sich
hierbei nicht um monetare Posten im Sinne von IAS 21.16 handelt, erfolgte eine Bewertung mit dem historischen,
bei Vereinnahmung gegebenen Kurs.

Im Zusammenhang mit den abgegrenzten Verbindlichkeiten fiir die gewinnorientierte Mitarbeiterbeteiligung wer-
den im Rahmen eines , Treuhandvertrags zum Insolvenzschutz” Einzahlungen auf ein Treuhandkonto geleistet, die
die Verpflichtungen aus den Geschiftsjahren 2011 und 2010 betreffen. Da diese Verpflichtungen als andere lang-
fristig fallige Leistungen an Arbeitnehmer gemaR IAS 19.126 (d) anzusehen sind, erfolgt im Rahmen der Bewer-
tung gemdl IAS 19.128 eine Saldierung des Barwerts der Verpflichtungen am Abschlussstichtag mit dem beizule-
genden Zeitwert des als Planvermdgen anzusehenden Treuhandkontos. Planvermégen umfasst Vermogen, das
durch einen langfristig ausgelegten Fonds zur Erfiilllung von Leistungen an Arbeitnehmer gehalten wird. Planver-
mogen ist vor dem Zugriff von Glaubigern des Konzerns geschiitzt und kann nicht direkt an den Konzern gezahlt
werden. Die Saldierung ist zum Bilanzstichtag sowohl im kurzfristigen als auch im langfristigen Bereich erfolgt.

25. ERTRAGS- UND AUFWANDSREALISIERUNG

Ertrige werden erfasst, wenn es wahrscheinlich ist, dass der wirtschaftliche Nutzen dem Konzern zuflieRen wird

und die Hohe der Ertriage verldsslich bestimmt werden kann. Ertridge werden zum beizulegenden Zeitwert des er-

haltenen oder zu beanspruchenden Entgelts abziiglich gewahrter Skonti und Rabatte sowie der Umsatzsteuer oder
anderer Abgaben bewertet.

Umsatzerldse aus dem Verkauf von Waren oder Erzeugnissen werden mit Ubergang der signifikanten Risiken und
Chancen erfasst, wenn, wie regelmaRig der Fall, auch die iibrigen Voraussetzungen (keine fortgesetzte Involvie-
rung, verldssliche Bestimmbarkeit der Erloshohe und ausreichende Wahrscheinlichkeit des Zuflusses) gegeben
sind.

Die Umsatzerlose aus dem Projektgeschift werden nach der Percentage-of-Completion-Methode (PoC) gemidl IAS
11 erfasst, soweit die entsprechenden Voraussetzungen vorliegen. Dabei wird fiir kundenspezifische Projekte eine
anteilige Gewinnrealisierung entsprechend dem Fertigstellungsgrad vorgenommen, wenn eine Ermittlung des Fer-
tigstellungsgrades der Gesamtkosten und der Gesamterlose der jeweiligen Auftrage im Sinne von IAS 11 zuverlas-
sig moglich ist. Der Fertigstellungsgrad der einzelnen Projekte wird grundsatzlich nach dem Cost-to-Cost-Verfah-
ren gemdl IAS 11.30 (a) ermittelt. Unter den genannten Voraussetzungen werden entsprechend dem
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Fertigstellungsgrad anteilig die Gesamtprojekterlose realisiert. Die Auftragskosten umfassen die dem Auftrag di-
rekt zurechenbaren Kosten und Teile der Gemeinkosten. Sofern das Ergebnis eines Fertigungsauftrages nicht zu-
verldssig ermittelt werden kann, werden die Auftragserlose in Hohe der dazugehorigen Auftragskosten erfasst, so
dass per Saldo ein Nullergebnis ausgewiesen wird (Zero-Profit-Methode).

Im Zusammenhang mit langfristigen Verkaufskontrakten fiir Siliziumwafer erhaltene Anzahlungen werden ertrags-
wirksam aufgelost, wenn der SOLARWORLD Konzern keine Verpflichtung mehr zur Anrechnung auf zukiinftige Lie-
ferungen hat und eine Anrechnung auch faktisch nicht in Erwidgung zieht.

Aufwandszuschiisse werden periodengerecht entsprechend dem Anfall der Aufwendungen ertragswirksam erfasst.

Betriebliche Aufwendungen werden mit Inanspruchnahme der Leistung bzw. zum Zeitpunkt ihrer Verursachung
ergebniswirksam. Riickstellungen fiir Gewahrleistung werden zum Zeitpunkt der Realisierung der entsprechenden
Umsatzerlose gebildet.

Bei allen zu fortgefiihrten Anschaffungskosten bewerteten Finanzinstrumenten sowie den verzinslichen als zur
VerduRerung verfiighar eingestuften finanziellen Vermégenswerten werden Zinsertriage und Zinsaufwendungen
anhand des Effektivzinssatzes erfasst. Dabei handelt es sich um den Kalkulationszinssatz, mit dem die geschdtzten
kiinftigen Ein- und Auszahlungen iiber die erwartete Laufzeit des Finanzinstruments oder gegebenenfalls eine
kiirzere Periode exakt auf den Nettobuchwert des finanziellen Vermégenswerts oder der finanziellen Verbindlich-
keit abgezinst werden. Zinsertrage bzw. -aufwendungen werden in der Gewinn- und Verlustrechnung als Teil der
Zins- und anderen Finanzertrage bzw. Zins- und anderen Finanzaufwendungen ausgewiesen und periodengerecht
abgegrenzt.

26.STEUERN
a) Tatsdchliche Ertragsteuern

Die tatsdchlichen Steuererstattungsanspriiche und Steuerschulden fiir die laufende und friithere Perioden werden
mit dem Betrag bemessen, in dessen Hohe eine Erstattung von der Steuerbehorde bzw. eine Zahlung an die Steuer-
behorde erwartet wird. Der Berechnung des Betrags werden die Steuersitze und Steuergesetze zugrunde gelegt,
die zum Abschlussstichtag in den Lindern gelten, in denen der Konzern tatig ist und zu versteuerndes Einkommen
erzielt.

b) Latente Steuern

Die Bildung latenter Steuern erfolgt unter Anwendung der Liability-Methode auf zum Abschlussstichtag beste-
hende temporire Differenzen zwischen dem Wertansatz eines Vermogenswerts bzw. einer Schuld in der Bilanz und
dem Steuerbilanzwert.

Latente Steuerschulden werden fiir alle zu versteuernden temporéren Differenzen erfasst, mit Ausnahme von:

« latenten Steuerschulden aus dem erstmaligen Ansatz eines Geschifts- oder Firmenwerts

« latenten Steuerschulden aus zu versteuernden temporaren Differenzen, die im Zusammenhang mit Beteiligungen
an Tochterunternehmen, assoziierten Unternehmen und Anteilen an Gemeinschaftsunternehmen stehen, wenn
der zeitliche Verlauf der Umkehrung der temporiren Differenzen gesteuert werden kann und es wahrscheinlich
ist, dass sich die temporaren Unterschiede in absehbarer Zeit nicht umkehren werden.

Latente Steueranspriiche werden fiir alle abzugsfdhigen temporaren Unterschiede, noch nicht genutzten steuerli-
chen Verlustvortrage und nicht genutzten Steuergutschriften in dem MaRe erfasst, in dem es wahrscheinlich ist,
dass zu versteuerndes Einkommen verfiigbar sein wird, gegen das die abzugsfahigen temporiren Differenzen und
die noch nicht genutzten steuerlichen Verlustvortrdge und Steuergutschriften verwendet werden konnen. Eine Aus-
nahme bilden latente Steueranspriiche aus abzugsfihigen temporéren Differenzen, die im Zusammenhang mit Be-
teiligungen an Tochterunternehmen, assoziierten Unternehmen und Anteilen an Gemeinschaftsunternehmen
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stehen, wenn es wahrscheinlich ist, dass sich die temporaren Unterschiede in absehbarer Zeit nicht umkehren wer-
den oder kein ausreichendes zu versteuerndes Ergebnis zur Verfiigung stehen wird, gegen das die temporaren Dif-
ferenzen verwendet werden konnen.

Der Buchwert der latenten Steueranspriiche wird an jedem Abschlussstichtag iiberpriift und in dem Umfang redu-
ziert, in dem es nicht mehr wahrscheinlich ist, dass ein ausreichendes zu versteuerndes Ergebnis zur Verfiigung
stehen wird, gegen das der latente Steueranspruch zumindest teilweise verwendet werden kann. Nicht angesetzte
latente Steueranspriiche werden an jedem Abschlussstichtag iiberpriift und in dem Umfang angesetzt, in dem es
wahrscheinlich geworden ist, dass ein kiinftig zu versteuerndes Ergebnis die Realisierung des latenten Steueran-
spruchs ermoglicht.

Latente Steueranspriiche und -schulden werden anhand der Steuersitze bemessen, die in der Periode, in der ein
Vermogenswert realisiert wird oder eine Schuld erfiillt wird, voraussichtlich Giiltigkeit erlangen werden. Dabei
werden die Steuersdtze (und Steuergesetze) zugrunde gelegt, die zum Abschlussstichtag gelten. Zukiinftige Steu-
ersatzanderungen werden beriicksichtigt, sofern am Abschlussstichtag materielle Wirksamkeitsvoraussetzungen
im Rahmen eines Gesetzgebungsverfahrens erfiillt sind.

Latente Steuern, die sich auf Posten beziehen, die nicht in der Gewinn- und Verlustrechnung erfasst werden, wer-
den in Ubereinstimmung mit dem zugrunde liegenden Geschiftsvorfall direkt im Eigenkapital erfasst.

Latente Steueranspriiche und latente Steuerschulden werden miteinander verrechnet, wenn der Konzern einen ein-
klagbaren Anspruch zur Aufrechnung der tatsachlichen Steuererstattungsanspriiche gegen tatsiachliche Steuer-
schulden hat und diese sich auf Ertragsteuern des gleichen Steuersubjekts beziehen, die von der gleichen Steuerbe-
horde erhoben werden.

c) Umsatzsteuer

Ertrige, Aufwendungen und Vermégenswerte werden nach Abzug der Umsatzsteuer erfasst. Eine Ausnahme bilden
folgende Félle:

» Wenn die beim Kauf von Vermégenswerten oder der Inanspruchnahme von Dienstleistungen angefallene Um-
satzsteuer nicht von der Steuerbehorde zuriickgefordert werden kann, wird die Umsatzsteuer als Teil der Herstel-
lungskosten des Vermogenswerts bzw. als Teil der Aufwendungen erfasst.

» Forderungen und Verbindlichkeiten werden mitsamt dem darin enthaltenen Umsatzsteuerbetrag angesetzt.

Der Umsatzsteuerbetrag, der von der Steuerbehorde zu erstatten oder an diese abzufiihren ist, wird in der Bilanz
unter den ,,Ubrigen Forderungen und Vermdgenswerten“ bzw. ,Ubrigen Schulden® erfasst.
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ERLAUTERUNGEN ZUR GEWINN- UND VERLUSTRECHNUNG

27. UMSATZERLGSE

Die Umsétze und ihre Aufteilung auf Unternehmensbereiche und Regionen sind in der Segmentberichterstattung

Tz. 40 ersichtlich. Die Konzernumsatze betreffen die folgenden Produkte und Leistungen:

in T€ 2012 2011*
Modul- und Bausatzverkauf (Eigen- und Fremdproduktion) 496.757 820.621
Zellen/Wafer 18.686 169.533
Projekterlose 73.903 30.991
Stromerzeugung 13.655 13.658
Sonstige Umsatzerlose 3.020 10.132
Summe 606.021 1.044.935

* Vergleichszahlen wurden gem. IAS 8.22 angepasst. Wir verweisen auf unsere Ausfiihrungen in Tz. 1.

Die Projekterlose resultieren im Wesentlichen aus der Errichtung von GroRsolaranlagen.

Zum Bilanzstichtag bestehen, anders als im Vorjahr, keine laufenden Projekte, deren Umsatzerlose nach der PoC-
Methode gemaR IAS 11 periodisch abgegrenzt wurden. Entsprechend bestehen zum Bilanzstichtag auch keine sich
daraus ergebenden Forderungen oder Verbindlichkeiten (i.Vj. Forderungen). Die Summe der angefallenen Auf-
tragskosten und ausgewiesenen Gewinne abziiglich der passivisch abgesetzten erhaltenen Anzahlungen fiir die bi-
lanzierten Auftrige war im Vorjahr wie folgt:

in T€ 2012 2011

Summe der angefallenen Kosten und ausgewiesenen Gewinne

(abziiglich etwaiger ausgewiesener Verluste) 0 27.411
Erhaltene Anzahlungen/Zahlungen aus Teilabrechnungen 0 -25.150
Summe 0 2.261
Forderungen aus Auftragsfertigung (Tz. 50) 0 2.261

Die sonstigen Umsatzerlose enthalten im Wesentlichen Erlose aus dem Verkauf von sonstigen Zwischen- und Vor-
produkten sowie Erlose aus Recyclingaktivitaten.

28. AKTIVIERTE EIGENLEISTUNGEN
Die im Vorjahr ausgewiesenen aktivierten Eigenleistungen haben vor allem die Errichtung von Photovoltaikanla-

gen, die von zum Konsolidierungskreis gehorenden Unternehmen betrieben werden, betroffen. Vergleichbare
Transaktionen waren im Berichtsjahr nicht gegeben.
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29.SONSTIGE BETRIEBLICHE ERTRAGE

in T€ 2012 2011*
Auflésung erhaltener Anzahlungen 63.417 113.473
Auflosung abgegrenzter Investitionszuwendungen 35.140 38.450
Kursgewinne 13.409 17.253
Schadensersatzleistungen 9.978 41.434
Ertrag aus VerduRerung Windportfolio 7.071 0
Ertrag aus Aufwandszuschiissen fiir Forschung und Entwicklung 5.261 3.938
Sonstige periodenfremde Ertrage 4.736 1.501
Auflésung von Riickstellungen und Verbindlichkeiten 3.883 5.909
Erlose aus sonstigen Lieferungen und Leistungen 2.267 19.211
Weiterberechnung von Aufwendungen 1.179 1.832
Ertrdge aus derivativen Finanzinstrumenten 743 2.377
Ertrag aus der Erstkonsolidierung SOLARPARC AG 0 4.915
Abfindung fiir die Entlassung aus Gewihrleistungsverpflichtungen 0 2.500
Ubrige sonstige betriebliche Ertrige 6.215 7.706
Summe 153.299 260.499

* Vergleichszahlen wurden gem. IAS 8.22 angepasst. Wir verweisen auf unsere Ausfithrungen in Tz. 1.

Die Ertrdge aus der Auflosung erhaltener Anzahlungen resultieren aus dem Wegfall der Verpflichtung, erhaltene
Anzahlungen fiir Waferlieferungen auf zukiinftige Lieferungen anzurechnen. Die Ertrdge ergeben sich in Hohe von
T€ 60.372 (i.Vj. T€ 97.623) aus dem vollstindigen Wegfall der Verpflichtung gegeniiber mehreren Kunden auf-
grund von geschlossenen Aufhebungsvereinbarungen oder Kiindigungen und in Hohe von T€ 3.045 (i.Vj. T€
15.850) aus Minderabnahmen fest vereinbarter Waferlieferungen aus laufenden Vertrdgen fiir das Kalenderjahr
2012.

Die Schadensersatzleistungen sind vollstindig (i.Vj. 34,2 Mio. €) auf Ausgleichszahlungen fiir die Nichterfiillung
von Langzeitliefervertragen zuriickzufithren.

Von den Ertrdgen aus der Auflésung von abgegrenzten Investitionszuwendungen sind T€ 13.392 (i.Vj. T€ 24.454)
auf auRerplanmaRige Abschreibungen im Rahmen des Werthaltigkeitstests zurtickzufiihren. Wir verweisen hierzu

auf Tz. 9 und 32.

Die Ertrdge aus sonstigen Lieferungen und Leistungen resultieren im Wesentlichen aus Siliziumverkaufen, welche
keinen Bestandteil der gewohnlichen Geschiftstiatigkeit darstellen.

Beziiglich des Ertrags aus der VerduBerung des Windportfolios verweisen wir auf unsere Ausfiihrungen in Tz. 2.

Der Anstieg der periodenfremden Ertrdge resultiert in Hohe von 2,6 Mio. € aus der Wertaufholung in Vorjahren
wertgeminderter PV-Anlagen.

Die vereinnahmten Zuschiisse fiir Forschung und Entwicklung sind mit einer Reihe von Auflagen verbunden. Diese
kénnen nach jetzigem Kenntnisstand vollstindig erfiillt werden, sodass mit keinen Riickzahlungen zu rechnen ist.
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182 30. MATERIALAUFWAND
in T€ 2012 2011*
Aufwendungen fiir Roh-, Hilfs- und Betriebsstoffe und
fiir bezogene Waren 470.843 732.359
Aufwendungen fiir bezogene Leistungen 63.650 86.793
Summe 534.493 819.152

* Vergleichszahlen wurden gem. IAS 8.22 angepasst. Wir verweisen auf unsere Ausfiihrungen in Tz. 1.

31. PERSONALAUFWAND

in T€ 2012 2011
Lohne und Gehélter 107.464 115.223
Soziale Abgaben und Aufwendungen fiir Altersversorgung 22.184 23.001
Summe 129.648 138.224

Der Riickgang der Personalaufwendungen begriindet sich insbesondere durch die im Berichtsjahr eingeleiteten
MaRnahmen zur Reduzierung der Personalkosten, die unter anderem aufgrund der Unterauslastung unserer Pro-
duktionskapazitaten notwendig wurden. Hierzu verweisen wir auf Tz. 69. Fiir Details zur Vergiitung des Vorstands
verweisen wir auf den Lagebericht bzw. auf Tz. 70.

32.ABSCHREIBUNGEN
a) PlanmiRige Abschreibungen

Die Zusammensetzung und Aufteilung der planmaRigen Abschreibungen auf immaterielle Vermdgenswerte, Sach-
anlagen und als Finanzinvestition gehaltene Immobilien in Héhe von T€ 87.187 ergeben sich aus dem Anlagenspie-
gel. Wir verweisen hierzu auf Tz. 41.

b) Wertminderungstest fiir Geschéfts- und Firmenwerte sowie Sachanlagen und auerplanmiRige Abschrei-
bungen

Im Berichtszeitpunkt hatte die Marktkapitalisierung des SOLARWORLD Konzerns nachhaltig das Konzerneigenkapi-
tal unterschritten. Dies ist gem&dR IAS 36.12.d als Anzeichen fiir einen vorliegenden Wertminderungsbedarf fiir alle
bestehenden Vermoégenswerte zu verstehen. Insofern wurde fiir alle Vermogenswerte die Werthaltigkeit auf der
kleinstmoglichen Aggregationsebene tiberpriift.

In Summe ergab sich fiir das Sachanlagevermogen und die immateriellen Vermégenswerte eine aulerplanmaRBige
Wertminderung in Hohe von 189,5 Mio. € (i.Vj. 339,0 Mio. €). Diesen stehen aulerplanmaRige Auflosungen von ab-
gegrenzten Investitionszuwendungen in Hohe von 13,4 Mio. € (i.Vj. 24,5 Mio. €) gegeniiber.

Wertaufholungen von Sachanlagen entstanden mit Ausnahme des in Tz. 29 angefiihrten Sachverhaltes im Ge-
schéftsjahr nicht.

Die Wertminderungsaufwendungen sind in der Gewinn- und Verlustrechnung unter den Abschreibungen ausge-
wiesen.
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aa) Grundannahmen fiir die Berechnung des erzielbaren Betrags

Die detaillierten Planungsrechnungen der produzierenden zahlungsmittelgenerierenden Einheiten (CGUs) basieren
—neben Markt- und Branchentrends, allgemeinen Erwartungen bzgl. makrookonomischer Entwicklungen und ei-
genen Erfahrungswerten — auf den folgenden wesentlichen Annahmen:

« Stabilisierung der Absatzpreise im Detailplanungszeitraum sowie einer leichten Steigerung in der Fortschrei-
bungsphase

« Steigerung der Wirkungsgrade von Solarzellen

« sinkende Materialkosten

« steigende Produktivitat

Die detaillierten Planungsrechnungen der CGU, die den Geschéafts- und Firmenwert der SOLARPARC AG tragt, basie-
ren auf den folgenden wesentlichen Annahmen:

» Entwicklung und Vertrieb von Solarparks mit SOLARWORLD Modulen auf Basis von Transferpreisen gemaf Pla-
nung
« Ubernahme der Betriebsfiihrung fiir die in Deutschland vertriebenen Solarparks bei konstanten Margen

Bei der Berechnung des Nutzungswerts der getesteten CGUs bestehen Schatzungsunsicherheiten fiir die zugrunde-
liegenden Annahmen besonders hinsichtlich der:

+ Bruttogewinnmargen

« Diskontierungsfaktor (Abzinsungssatze)

» Rohstoff- und Materialpreisentwicklung

« Ausbringungsmengen im Betrachtungszeitraum

» Entwicklungs- und Vertriebsvolumina von Solarparks und

» Wachstumsrate, die der Extrapolation der Cashflow-Prognosen auerhalb des Budgetzeitraums zugrunde gelegt
wird

BRUTTOGEWINNMARGEN. Die Bruttogewinnmargen resultieren aus den geplanten Verrechnungs- und Absatzpreisen
und der geplanten Kostenentwicklung. Fiir die produktionsschrittspezifische Entwicklung der Stiickkosten (Step
Costs) wurde grundsétzlich von einer Ausbringungsmenge ausgegangen, die keine Erweiterungsinvestitionen be-
inhaltet. Weiterhin wird mit Produktivitatssteigerungen und Materialpreissenkungen gerechnet. In den nachsten
zwei Jahren geht die SOLARWORLD AG von einer Stabilisierung der Marktpreise fiir Solarmodule aus. Danach rech-
net die SOLARWORLD AG mit einer leichten Erholung des Preisniveaus.

ABZINSUNGSSATZE. Die Abzinsungssitze spiegeln die aktuellen Markteinschitzungen hinsichtlich der SOLARWORLD
AG zuzuordnenden spezifischen Risiken wider. Die Abzinsungssadtze wurden basierend auf den brancheniiblichen
durchschnittlichen gewichteten Kapitalkosten (WACC) geschitzt. Die Zinssidtze wurden weiterhin um Marktein-
schatzungen hinsichtlich aller spezifischen der SOLARWORLD AG zuzuordnenden Risiken angepasst, fiir welche die
Schatzungen der kiinftigen Cashflows nicht angepasst wurden.

ROHSTOFF- UND MATERIALPREISENTWICKLUNG. In die Schitzungen flieBen die veroffentlichten Preisindices fiir wich-
tige Rohstoffe wie zum Beispiel Silizium und Silber ein. Fiir die Rohstoffe werden tatsachliche vergangenheitsori-
entierte Rohstoff- und Materialpreisentwicklungen als Indikator fiir kiinftige Preisentwicklungen herangezogen
und - sofern notwendig — um Einschdtzungen des Managements erganzt.

ANNAHMEN UBER DIE AUSBRINGUNGSMENGEN. Grundsitzlich geht die SOLARWORLD AG fiir die Bestimmung des Nut-
zungswerts im Rahmen der Impairment-Tests von einer steigenden Auslastung bestehender Kapazitaten in den Jah-
ren 2013 und 2014 sowie einer im Wesentlichen gegebenen Vollauslastung in 2015 aus. Bei der Ausbringungs-
menge in Watt Peak wird durch technischen Fortschritt (steigende Wirkungsgrade) und
Effizienzsteigerungsprogramme in der Produktion ein Anstieg erwartet.
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ENTWICKLUNGS- UND VERTRIEBSVOLUMINA VON SOLARPARKS. Die Schétzungen basieren auf Erfahrungswerten aus in
der Vergangenheit abgewickelten Projekten und den verfiigharen Ressourcen sowie den Planungen des Manage-
ments.

SCHATZUNGEN DER NACHHALTIGEN WACHSTUMSRATE. Die einheitlich zu Grunde gelegte Wachstumsrate in der Phase
des nachhaltigen Wachstums betrdgt fiir alle CGUs einheitlich 1,0 Prozent. Diese entspricht der hdlftigen nachhal-
tig geschatzten Inflationsrate (Quelle: International Monetary Fund) und entspricht somit dem Teil der erwarteten
Preissteigerungen, die nach Meinung des Managements nachhaltig an den Verbraucher weitergegeben werden
koénnen.

bb) Ergebnisse der Wertminderungstests

Im Berichtsjahr hat der Werthaltigkeitstest auf CGU-Ebene bezogen auf das Anlagevermogen und die Geschafts-
und Firmenwerte zu den folgenden Ergebnissen gefiihrt:

Die beiden Produktionsstandorte fiir Wafer in Freiberg, die jeweils eine eigenstindige CGU darstellen, bilden zu-
sammen die CGU-Gruppe ,,Produktion Wafer Deutschland®, die dem Segment ,,Produktion Deutschland® zugeord-
net ist. Der Standort , Freiberg Gewerbegebiet Siid“, der bereits im Vorjahr voriibergehend stillgelegt worden war,
wurde um weitere 5,7 Mio. € (i.Vj. 81,2 Mio. €) auf aktualisierte gutachtlich geschétzte NettoverduRBerungswerte
abgeschrieben. Fiir die Bewertung des Standortes , Freiberg Industriegebiet Ost” wurde ein Nutzungswert ermit-
telt, der um 83,9 Mio. € (i.Vj. 59,4 Mio. €) unter dem Buchwert der CGU lag. Diese Wertberichtigung ist auf den wei-
teren Preisverfall fiir Solarwafer aufgrund der Uberkapazititen im weltweiten Wafermarkt zuriickzufiihren. Fiir
den Werthaltigkeitstest des auf Ebene der CGU-Gruppe ,,Produktion Wafer Deutschland“ zugeordneten Buchwerts
wurden bereits die wertgeminderten Buchwerte beriicksichtigt. Der erzielbare Betrag der Gruppe der CGUs ent-
spricht der Summe aus den erzielbaren Betridgen der beiden CGUs.

Fiir die CGU ,,Wafer USA®, die am Standort Hillsboro (Oregon, USA) die Produktion monokristalliner Wafer umfasst
und die in das Segment ,,Produktion USA* einbezogen wird, war basierend auf aktualisierten, gutachtlich ge-
schitzten NettoverauBerungswerten eine weitere Wertberichtigung in Héhe von 10,1 Mio. € (i.Vj. 91,1 Mio. €) not-
wendig. Fiir die wesentlichen Vermogenswerte lagen gutachterliche Nettoverauferungswerte vor. Die Nettoverau-
Rerungswerte der iibrigen Vermogenswerte wurden aus diesen Werten abgeleitet.

In der CGU ,,Zelle USA®, die am Standort Hillsboro (Oregon, USA) die Zellproduktion umfasst und die ebenfalls
zum Segment , Produktion USA“ zugeordnet ist, wurde basierend auf dem Nutzungswert der CGU eine weitere
Wertberichtigung in Héhe von 75,0 Mio.€ (i.Vj. 42,8 Mio. €) vorgenommen. Diese Wertberichtigung spiegelt den
weiteren Verfall der Preise fiir Solarzellen und die Zellproduktionskosten am Standort Hillsboro wider.

In der CGU ,,Modul Camarillo“, die dem Segment ,, Produktion USA” zuzuordnen ist, wurde eine weitere Wertbe-
richtigung in Hohe von 2,2 Mio. € (i.Vj. 13,4 Mio. €) auf den aktualisierten, gutachtlich geschatzten Nettoverdufe-
rungswert vorgenommen.

Der aus dem Erwerb der SOLARPARC AG stammende Firmenwert wurde der CGU ,,GroRanlagengeschaft” der
SOLARPARC AG zugeordnet, die zum einen die Entwicklung und Vermarktung von Groanlagen sowie die anschlie-
Rende Betriebsfiihrung der Anlagen umfasst. Die CGU gehort zum Segment ,Handel“. Der im Berichtsjahr durch-
geflihrte Impairment-Test hat zu einer vollumfanglichen Abwertung des ausgewiesenen Firmenwerts in Hohe von
T€ 4.642 gefiihrt.

Des Weiteren wurden auBerplanmaBig Wertminderungen auf einzelne Vermogenswerte in Hohe von T€ 7.974 vor-
genommen (i. Vj. T€ 13.822).
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33. SONSTIGE BETRIEBLICHE AUFWENDUNGEN

in T€ 2012 2011
Wertberichtigung/Verlust von geleisteten Anzahlungen 88.722 0
Instandhaltungsaufwendungen 21.028 26.174
Vertriebsaufwendungen 15.732 20.733
Fremdpersonaleinsatz 15.565 25.003
Werbekosten 13.889 25.580
Rechts-, Beratungs- und Priifungskosten 11.306 7.949
Wertberichtigungen auf Forderungen und Forderungsverluste 9.974 23.468
Kursverluste 7.201 16.170
Mieten und Pachten 6.451 5.605
Forschungs- und Entwicklungsaufwendungen (Fremdleistungen) 6.310 5.990
Reisekosten 5.622 4.662
Versicherungen und Beitrage 5.347 6.083
Aufwand aus der Zufithrung zu anderen Riickstellungen 4.879 1.910
Datenverarbeitungsleistungen 4.465 5.390
Aufwendungen in Zusammenhang mit sonstigen Lieferungen und

Leistungen 3.041 20.802
Aufwand aus der Zufithrung zur Gewihrleistungsriickstellung 2.610 6.170
Abwasser und Abfallbeseitigung 1.822 2.527
Telefon, Porto, Internet 1.676 1.660
Periodenfremde Aufwendungen 1.663 1.640
Aufwendungen aus derivativen Finanzinstrumenten 522 208
Ubrige sonstige betriebliche Aufwendungen 18.402 18.081
Summe 246.227 225.805

Die Wertberichtigung bzw. der Verlust von geleisteten Anzahlungen betrifft im Wesentlichen Anzahlungen in Hohe
von 34,6 Mio. € fiir Monosilan, die die SOLARWORLD im Zusammenhang mit dem Joint Venture JSSi an Evonik ge-
leistet hatte, und in Hohe von 52,0 Mio. € Anzahlungen im Zusammenhang mit langfristigen Siliziumabnahmever-
tragen. Hierzu verweisen wir auch auf unsere Erlauterungen unter der Tz. 5.

In den Mieten und Pachten sind Mindestleasingzahlungen aus Operating-Leasingverhéltnissen in Hohe von T€
3.341 (i.Vj. T€ 2.997) enthalten.

Die Wertberichtigungen auf Forderungen und Forderungsverluste entfallen in Hohe von T€ 3.021 (i. Vj. T€ 21.445)
auf Waferkunden. Den Wertberichtigungen stehen Ertrage aus der Auflosung von erhaltenen Anzahlungen in Hohe
von T€ 18.991 (i.Vj. T€ 42.590) gegeniiber. Fiir die Entwicklung der Wertberichtigungen auf Forderungen verwei-
sen wir auf Tz. 50.

Die Aufwendungen im Zusammenhang mit sonstigen Lieferungen und Leistungen resultieren im Wesentlichen aus
Siliziumverkaufen, die keinen Bestandteil der gewdhnlichen Geschéftstdtigkeit darstellen. Die Ertrdge aus den Sili-
ziumverkdufen sind in den sonstigen betrieblichen Ertrdgen erfasst.

Den Wechselkursverlusten stehen Wechselkursgewinne in Hohe von T€ 13.409 (1.Vj. T€ 17.253) gegeniiber, welche
in den sonstigen betrieblichen Ertrdgen (Tz. 29) ausgewiesen sind.
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34. AUFWENDUNGEN FUR FORSCHUNG UND ENTWICKLUNG

Im Geschéftsjahr entfielen auf die Forschungs- und Entwicklungstatigkeit des SOLARWORLD Konzerns Aufwendun-
gen in Hohe von insgesamt T€ 49.139 (i.Vj. T€ 27.162).

35. FINANZERGEBNIS

a) Ergebnis aus at Equity bewerteten Anteilen

in T€ 2012 2011
Ertrdge aus at Equity bewerteten Anteilen 17 1.003
Aufwendungen aus at Equity bewerteten Anteilen -14.655 -1.940
Summe -14.638 -937

Die Aufwendungen aus at Equity bewerteten Anteilen beinhalten Wertberichtigungen auf die Beteiligung an der
JSSI GMBH (T€ 11.188) sowie an der SOLARCYCLE GMBH (T€ 34).

Die im Vorjahr ausgewiesenen Ertridge aus at Equity bewerteten Anteilen resultieren in Héhe von T€ 776 aus dem
Verkauf der SOLARWORLD KOREA LTD. und Solarpark M.E. Ltd im Juni 2011. Eine vergleichbare Transaktion ist im

Berichtsjahr nicht erfolgt.

b) Zins- und andere Finanzertrige

in T€ 2012 2011*
Zinsertrage 2.280 6.421
Andere Finanzertrige 126 740
Summe 2.406 7.161

* Vergleichszahlen wurden gem. IAS 8.22 angepasst. Wir verweisen auf unsere Ausfithrungen in Tz. 1.

Die Zinsertrdge enthalten Zinsen aus verzinslichen Wertpapieren, Termingeldern und sonstigen Bankguthaben,
die als , Kredite und Forderungen® oder als ,zur VerauBerung verfiighare finanzielle Vermégenswerte“ kategori-
siert sind.

¢) Zins- und andere Finanzaufwendungen

in T€ 2012 2011*
Zinsaufwendungen 64.170 65.482
Andere Finanzaufwendungen 9.345 5.338
Summe 73.515 70.820

* Vergleichszahlen wurden gem. IAS 8.22 angepasst. Wir verweisen auf unsere Ausfithrungen in Tz. 1.

Die Zinsaufwendungen enthalten ausschlieBlich Zinsen fiir finanzielle Verbindlichkeiten, die als ,,zu fortgefithrten
Anschaffungskosten bewertet” kategorisiert sind. Sie resultieren im Wesentlichen aus Bankdarlehen, aus den von
der SOLARWORLD AG emittierten Fremdkapitalinstrumenten sowie aus verzinslichen Verbindlichkeiten des SOLAR-
WoRrLD Konzerns gegeniiber seinen Mitarbeitern im Rahmen eines Programms zur gewinnorientierten Mitarbei-
tervergiitung.
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Andere Finanzaufwendungen enthalten im Wesentlichen Bereitstellungszinsen fiir nicht in Anspruch genommene 1 8 7
Kreditlinien sowie Aufwendungen im Zusammenhang mit der Restrukturierung von Finanzverbindlichkeiten.

Aktivierungsfihige Fremdkapitalkosten, die zur Minderung der Zinsaufwendungen fiihren, liegen wie im Vorjahr
nicht vor.

d) Sonstiges Finanzergebnis

in T€ 2012 2011

Nettogewinne und -verluste aus

designiert als zum beizulegenden Zeitwert bewerteten finanziellen

Vermogenswerten und Verbindlichkeiten 60 3.649
zu Handelszwecken gehaltenen finanziellen Vermégenswerten -1.240 -7.391
zu fortgefiihrten Anschaffungskosten bewerteten finanzielle Ver-

bindlichkeiten 19.901 8.257
Wechselkursverluste/-gewinne -463 589
Summe 18.258 5.104

Das Nettoergebnis der Kategorie ,,designiert als zum beizulegenden Zeitwert bewertet” ist nicht durch Verédnde-
rungen des Bonitatsrisikos beeinflusst.

In der Darstellung der Nettogewinne und -verluste werden Derivate, die sich in einer Sicherungsbeziehung befin-
den, nicht berticksichtigt. Freistehende Derivate sind in der Bewertungskategorie ,,zu Handelszwecken gehaltene
finanzielle Vermogenswerte® enthalten.

36. ERGEBNIS AUS NICHT FORTGEFUHRTEN AKTIVITATEN

Das im Vorjahr ausgewiesene Ergebnis aus nicht fortgefithrten Aktivitaten ist auf den Solarfonds SOLARPARC
DeuTscHLAND I GMBH & Co. KG zuriickzufiihren, welcher mit der vollstindigen Platzierung des Eigenkapitals des
Solarfonds SOLARPARC DEUTSCHLAND I GMBH & Co. KG seit dem 30. Juni 2011 nicht mehr zum Konsolidierungs-
kreis des SOLARPARC Teilkonzerns und damit des SOLARWORLD Konzerns gehort hat. Eine vergleichbare Transak-
tion lag im Geschéaftsjahr 2012 nicht vor.

37. ERTRAGSTEUERN

Der ausgewiesene Steueraufwand setzt sich wie folgt zusammen:
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in T€ 2012 2011*
Tatsdchlicher Steueraufwand Inland 4.780 21.237
Tatsédchlicher Steueraufwand Ausland 165 1.786
Tatsichlicher Steueraufwand gesamt 4.945 23.023
Latenter Steuerertrag Inland -88.133 -18.192
Latenter Steueraufwand Ausland 206 761
Latenter Steuerertrag gesamt -87.927 -17.431
Ausgewiesener Steuerertrag (-)/-aufwand (+) gesamt -82.982 5.592

* Vergleichszahlen wurden gem. IAS 8.22 angepasst. Wir verweisen auf unsere Ausfithrungen in Tz. 1.

Als Ertragsteuern sind die in den einzelnen Lindern gezahlten oder geschuldeten Steuern auf das Einkommen und
den Ertrag sowie die latenten Steuerabgrenzungen ausgewiesen.

In den US-Gesellschaften sind im abgelaufenen Jahr sowie in den Vorjahren steuerliche Verluste angefallen. An die
Aktivierung latenter Steuern auf diese Verlustvortrage stellt IAS 12 im Falle von Verlusten in der jiingeren Vergan-
genheit hohe Anforderungen, die zum Stichtag nicht erfiillt sind. Daher wurden wie im Vorjahr auch im Geschifts-
jahr 2012 keine aktiven latenten Steuern auf Verlustvortrage von US Gesellschaften gebildet (potenziell T€ 61.764;
i.Vj. T€ 23.431).

Die in den US-Gesellschaften angefallenen steuerlichen Verluste belaufen sich im Hinblick auf die , Federal Tax*
(Ertragsteuer des Bundes) auf umgerechnet rund 372 Mio. €. Sie konnen mindestens bis ins Jahr 2024 mit steuerli-
chen Gewinnen verrechnet werden und verfallen dann sukzessive in den Jahren 2025 bis 2032. Auf diese Verlust-
vortridge entfallen latente Steueranspriiche in Hohe von rund 115 Mio. €. Im Hinblick auf die ,,State Tax" (Ertrag-
steuer der Bundesstaaten) belaufen sich die steuerlichen Verlustvortrage auf rund 259 Mio. €. Sie verteilen sich auf
die Bundesstaaten Kalifornien (120 Mio. €), Oregon (134 Mio. €) und sonstige Bundesstaaten (5,3 Mio. €). In Kali-
fornien kdnnen sie mindestens bis ins Jahr 2018 mit steuerlichen Gewinnen verrechnet werden. In Héhe von rund
32 Mio. € verfallen sie dann sukzessive in den Jahren 2019 bis 2021. Im Ubrigen (89 Mio. €) verfallen sie im Jahr
2032. In Oregon verfallen die Verlustvortrige sukzessive ab dem Jahr 2022. In den sonstigen Bundesstaaten ver-
fallt ein Teil der Verlustvortriage von 0,3 Mio. € in den Jahren 2014 bis 2016. Die verbleibenden 5 Mio. € verfallen
sukzessive ab dem Jahr 2026. Insgesamt entfallen auf diese Verlustvortriage latente Steueranspriiche von rund 22
Mio. €.

Im Berichtsjahr wurden zudem auf im Organkreis der SOLARWORLD AG bestehende Verlustvortrage aktive latente
Steuern gebildet. Die bestehenden Verlustvortrage werden voraussichtlich vollumfinglich genutzt werden kénnen,
da aufgrund der geplanten Restrukturierungsmafnahmen von einem Sanierungsgewinn und von der Gewadhrung
eines Sanierungserlasses ausgegangen wird.

Auf Ansatz- und Bewertungsunterschiede bei den einzelnen Bilanzposten und auf steuerliche Verlustvortriage ent-
fallen unsaldiert und saldiert die folgenden bilanzierten aktiven und passiven latenten Steuern:
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Aktive latente Steuern

Passive latente Steuern

189

in T€

Immaterielle Vermdgenswerte und Sachanlagen

Ubrige langfristige Vermdgenswerte

Kurzfristige Vermdgenswerte

Abgegrenzte Investitionszuwendungen

Ubrige langfristige Schulden

Kurzfristige Schulden

Steuerlich nutzbare Verlustvortrage

Wertberichtigung auf aktive latente Steuern

Summe

Saldierung

Bilanziell ausgewiesene latente Steuern

31.12.12
108.872
77
47.474
1.673
2.374
3.523
49.202
-111.282
101.913
-22.186
79.727

31.12.11*

* Vergleichszahlen wurden gem. IAS 8.22 angepasst. Wir verweisen auf unsere Ausfithrungen in Tz. 1.

31.12.12 31.12.11*
13.421 m
333 6083
6649 5861
1060  3.0%
24460 33020
-22.186 -17.452
2.274 15.568

Zum Bilanzstichtag wurden mangels des Bestehens von Sicherungsbeziehungen keine latenten Steueranspriiche
(i.Vj. T€ 110) und latenten Steuerverpflichtungen (i.Vj. T€ 1.840) erfolgsneutral im Eigenkapital erfasst.

Zum 31. Dezember 2012 wurden wie auch im Vorjahr gemaR IAS 12.39 keine latenten Steuerschulden auf tempo-
riare Differenzen im Zusammenhang mit Anteilen an Tochterunternehmen, assoziierten Unternehmen sowie an
Gemeinschaftsunternehmen erfasst. Die entsprechenden temporaren Differenzen belaufen sich auf insgesamt T€

3.589 (i.Vj. T€ 7.665).

Nachfolgend werden die wesentlichen Unterschiede zwischen den nominellen und den tatsdchlichen Steuersidtzen

im Berichtsjahr und im Vorjahr erldutert:

in T€

Ergebnis vor Ertragsteuern

Erwarteter Ertragsteuersatz (inkl. Gewerbesteuer)

Erwarteter Ertrag aus Ertragsteuer

Abweichende in- und ausldndische Steuerbelastung

Periodenfremde tatsidchliche Steuern

Steuern aus nicht abzugsfihigen Aufwendungen

Steuerminderungen aufgrund steuerfreier Ertrage

Nicht gebildete latente Steuern auf neue Verlustvortrage

Abschreibung Firmenwert

Ausliandische Quellensteuer

Wertberichtigung auf aktive latente Steuern

Nutzung wertberichtigter Verlustvortrage

Sonstige Abweichungen des Steueraufwands

Ausgewiesener Ertrag/Aufwand aus Ertragsteuer

Effektiver Ertragsteuersatz

2012
-559.874
30,0 %
-167.962
-4.064
-630
2.353
-6.286
76.890
1.393
-17
9.266

0

6.076
-82.982
14,8 %

* Vergleichszahlen wurden gem. IAS 8.22 angepasst. Wir verweisen auf unsere Ausfithrungen in Tz. 1.

2011*
-303.350
30,0 %
-91.005
—22.486
7.715
3.217
-8.821
22.747
8.876
1.319
82.216
0

1.814
5.592
-1,8%
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38. ERGEBNIS JE AKTIE

Das Ergebnis je Aktie wird ermittelt als Quotient aus dem Konzernergebnis und dem gewichteten Durchschnitt der
wihrend des Geschiftsjahres im Umlauf befindlichen Aktienanzahl. Da keine Optionsrechte oder Wandlungsrechte
ausstehen, war die Kennzahl ,verwissertes Ergebnis je Aktie* wie im Vorjahr nicht einschlédgig. Das Konzern-
ergebnis resultiert ausschlieRlich aus fortgefiihrter Geschiftstatigkeit. Der bei der Ermittlung des Ergebnisses je
Aktie zugrundeliegende gewichtete Durchschnitt der im Umlauf befindlichen Aktien wurde zum Stichtag neu be-
rechnet und belduft sich auf 110.795.393 Stiick.

39. GESAMTERGEBNISRECHNUNG

Der SoLARWORLD Konzern hat entschieden, das Gesamtergebnis in zwei getrennten Aufstellungen, einer Gewinn-
und Verlustrechnung und einer Gesamtergebnisrechnung, darzustellen. Die Gesamtergebnisrechnung schlieBt sich
direkt an die Gewinn- und Verlustrechnung an.

Da die Betrdge, die vom Eigenkapital ins Periodenergebnis umgegliedert bzw. den Anschaffungskosten nicht finan-
zieller Vermogenswerte zugeordnet wurden, und die ergebnisneutralen Gewinne und Verluste inkl. der Steueref-
fekte bereits in der Gesamtergebnisrechnung dargestellt sind, sind an dieser Stelle keine weiteren Angaben vorzu-
nehmen.

40. SEGMENTBERICHTERSTATTUNG
a) Segmentangaben

Die Darstellung der Segmentberichterstattung folgt dem ,,full management approach®. Unverandert zum Vorjahr
wurden die folgenden berichtspflichtigen Geschiftssegmente identifiziert:

» Produktion Deutschland
» Produktion USA
» Handel

Hintergrund ist die bei der SOLARWORLD AG vorherrschende interne Organisations-, Berichts- und Steuerungs-
struktur, welche die Produktion sowie den Vertrieb von Solarsystemen und Solarmodulen in den Mittelpunkt stellt.
Ubergeordnetes Konzernziel ist es, die vorhandenen Synergie- und Effizienzpotenziale der gesamten Wertschop-
fungskette zu heben und so strategische Wettbewerbsvorteile fiir die Vermarktung von Solarsystemen erzielen zu
konnen.

Zur Bildung der genannten berichtspflichtigen Geschéaftssegmente wurden keine Geschiftssegmente zusammen-
gefasst.

Die beiden Produktionssegmente schliefen jeweils regional zusammenhédngende und voll integrierte Produktions-
aktivitdten in Deutschland und den USA zusammen und beinhalten jeweils die Produktionsbereiche der gesamten
Wertschopfungskette.

Das operative Segment ,,Handel“ umfasst den weltweiten Vertrieb von Solarsystemen und Solarmodulen sowie die
Aktivitaten der SOLARPARC AG.

In die Kategorie ,alle sonstigen Segmente” gehen verschiedene Geschéftstitigkeiten des Konzerns ein, deren fi-
nanzieller Einfluss in 2012 nicht wesentlich fiir die Vermdgens-, Finanz- und Ertragslage des Konzerns war.

Fiir die einzelnen Segmente gelten wie im Vorjahr die gleichen Rechnungslegungsgrundséitze, wie sie fiir den Kon-
zern gelten.

UNTER ANDERUNGSVORBEHALT UND UNGEPRUFT



SOLARWORLD 2012 + KONZERNABSCHLUSS e ANHANG

INFORMATIONEN UBER GESCHAFTSSEGMENTE FUR DAS GESCHAFTSJAHR 2012 // IN MIO. €

Produktion  Produktion Alle sonstigen

Deutschland USA Handel Segmente Uberleitung  Konsolidiert
Umsitze
Externe Umsatze 23 1 581 1 0 606
Intersegment-Umsdtze 332 177 2 21 -532 0
Umsitze gesamt 355 178 583 22 -532 606
Ergebnis
Betriebsergebnis (EBIT) -147 -161 -164 1 -21 -492
Finanzergebnis -67
Ergebnis vor Ertragsteuern -559
Ertragsteuern 83
Ergebnis aus fortgefiihrten
Aktivititen —477
Ergebnis nach Steuern
aus nicht fortgefiihrten
Aktivititen 0
Konzernergebnis -477
PlanmiRige
Abschreibungen -49 -26 -6 -6 0 -87
AuRerplanmiRige
Abschreibungen -94 -88 -5 -3 0 =190
Wesentliche zahlungs-
unwirksame Ertrige 87 11 0 1 0 99
Wesentliche zahlungsun-
wirksame Aufwendungen -97 -27 -69 0 0 -193
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1 9 2 INFORMATIONEN UBER GESCHAFTSSEGMENTE FUR DAS GESCHAFTSJAHR 2011* // IN MIO. £
Produktion  Produktion Alle sonstigen

Deutschland USA Handel Segmente Uberleitung  Konsolidiert
Umsitze
Externe Umsatze 262 5 863 1 -86 1.045
Intersegment-Umsétze 485 416 2 9 -912 0
Umsitze gesamt 747 421 865 10 -998 1.045
Ergebnis
Betriebsergebnis (EBIT) 48 -200 -85 -10 3 -244
Finanzergebnis -59
Ergebnis vor Ertragsteuern -303
Ertragsteuern -6

Ergebnis aus fortgefiihrten
Aktivititen -309

Ergebnis nach Steuern
aus nicht fortgefiihrten

Aktivititen 2
Konzernergebnis -307
PlanmiRige

Abschreibungen -61 -40 -6 -6 0 -113
AuRerplanmiRige

Abschreibungen -153 -156 0 0 -30 -339

Wesentliche zahlungs-
unwirksame Ertrdage 147 5 0 0 0 152

Wesentliche zahlungs-
unwirksame Aufwendungen -56 -25 -54 0 34 -101

* Vergleichszahlen wurden gem. IAS 8.22 angepasst. Wir verweisen auf unsere Ausfithrungen in Tz. 1.

Die Uberleitungsspalte enthilt im Bereich der Intersegment-Umsitze Eliminierungen aus der Aufwands- und Er-
tragskonsolidierung.

Die Uberleitung der Summe der Segmentergebnisse auf das Konzernergebnis erklirt sich im Wesentlichen aus der
Zwischenergebniseliminierung, sowie durch weitere unwesentliche ertragswirksame Konsolidierungsbuchungen.

Die Umsatzerlose der Kategorie ,Alle sonstigen Segmente” setzen sich im Wesentlichen wie folgt zusammen:

in Mio. € 2012 2011
Forschungs- und Entwicklungsleistungen (konzernintern) 21 9
Erlose aus Stromeinspeisung 1 1
Summe 22 10
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Die wesentlichen zahlungsunwirksamen Ertrige enthalten die Auflésungen erhaltener Anzahlungen sowie die Auf-
losung abgegrenzter Investitionszuwendungen. Die wesentlichen zahlungsunwirksamen Aufwendungen enthalten
Wertberichtigungen auf Vorrite, Forderungen und geleistete Anzahlungen.

b) Angaben auf Unternehmensebene

Hinsichtlich des Aufrisses der Umsatzerlose nach Produkten und Leistungen verweisen wir auf unsere Angaben in

Tz. 27.

Es gibt keinen externen Kunden, der mehr als 10 Prozent der Umsatzerlose des SOLARWORLD Konzerns auf sich

vereint.

Die Zuordnung der Umsaitze zu den einzelnen Landern bzw. Regionen erfolgt auf Basis der Rechnungsstellung. Ein
Umsatz gilt als in dem Land erzielt, in dem der Rechnungsadressat seinen Unternehmenssitz hat.

Immaterielle Vermoégensgegenstinde,
Sachanlagen und als Finanzinvestition

in Mio. € Umsatzerldse gehaltene Immobilien

2012 2011* 31.12.12 31.12.11
Deutschland 300 443 381,9 574
Ubriges Europa 114 186 0 0
Asien 20 112 o 0
Sonstige 32 81 0 O
Summe 606 1.045 504 —792

* Vergleichszahlen wurden gem. IAS 8.22 angepasst. Wir verweisen auf unsere Ausfithrungen in Tz. 1.
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ERLAUTERUNGEN ZUR BILANZ

41. ENTWICKLUNG DER IMMATERIELLEN VERMOGENSWERTE, SACHANLAGEN SOWIE DER ALS FINANZINVESTITION GEHALTENEN IMMOBILIEN

Die Zusammensetzung und Entwicklung der immateriellen Vermogenswerte, Sachanlagen sowie der als Finanzinvestition gehaltenen
Immobilien ist aus der nachfolgenden Darstellung ersichtlich:

Anschaffungs- und Herstellungskosten

‘Wihrungs-
in T€ Stand 1.1.12 Umbuchung Zugang Abgang differenz 31.12.12
I. Immaterielle Vermégenswerte
1. Konzessionen, gewerbliche Schutzrechte
und dhnliche Rechte und Werte sowie
Lizenzen an solchen Rechten und Werten 32.950 2.360 3.549 7.347 -147 31.365
2. Geschifts- oder Firmenwerte 39.524 0 0 0 0 39.524
3. Erkundung und Evaluierung 210 0 682 0 0 892
4. Geleistete Anzahlungen 339 0 43 124 0 258
73.023 2.360 4.274 7.471 -147 72.039
II. Sachanlagen
1. Grundstiicke und Gebdude 354.932 10.194 6.125 1.218 -2.468 367.565
2. Technische Anlagen und Maschinen 1.020.208 34.557 25.751 91.416 -6.973 982.128
3. Andere Anlagen, Betriebs- und
Geschiftsausstattung 38.562 932 1.373 1.246 -143 39.479
4. Anlagen im Bau und geleistete Anzahlungen 53.230 -43.920 9.918 1.988 -167 17.074
1.466.932 1.763 43.168 95.867 -9.751 1.406.245
III. Als Finanzinvestition
gehaltene Immobilien 27.993 -4.123 2.224 0 0 26.094
1.567.948 0 49.667 103.338 -9.898 1.504.378
Anschaffungs- und Herstellungskosten
Zugang
Stand  Konsolidie- Um- Wihrungs-
in T€ 1.1.11 rungskreis buchung Zugang Abgang differenz 31.12.11
I. Immaterielle Vermdgenswerte
1. Konzessionen, gewerbliche Schutzrechte
und dhnliche Rechte und Werte sowie
Lizenzen an solchen Rechten und Werten 21.836 7.091 1.372 2.420 46 277 32.950
2. Geschifts- oder Firmenwerte 34.883 4.641 0 0 39.524
3. Erkundung und Evaluierung 0 0 0 210 210
4. Geleistete Anzahlungen 238 0 -5 108 2 339
56.957 11.732 1.367 2.738 48 277 73.023
II. Sachanlagen
1. Grundstiicke und Gebdude 326.522 171 19.089 6.287 867 3.730 354.932
2. Technische Anlagen und Maschinen 789.912 48.807 74.250 107.295 12.277 12.221 1.020.208
3. Andere Anlagen, Betriebs- und
Geschiftsausstattung 29.701 298 2.537 6.397 618 247 38.562
4. Anlagen im Bau und geleistete Anzahlungen 105.857 43 -97.235 45.029 552 88 53.230
1.251.992 49.319 -1.359 165.008 14.314 16.286 1.466.932
III. Als Finanzinvestition
gehaltene Immobilien 21.264 0 -8 6.737 0 0 27.993
1.330.213 61.051 0 174.483 14.362 16.563 1.567.948
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Abschreibungen Buchwerte
Zuginge

Stand Zuginge auller- Wihrungs- Stand Stand Stand
1.1.12  Umbuchung planmiRig planmiRig Abgang differenz 31.12.12 31.12.12 31.12.11
17.620 0 3.486 2.659 1.752 -121 21.891 9.474 15.330
34.882 0 0 4.642 0 0 39.524 0 4.642
0 1] 0 0 0 0 0 892 210
0 1] 0 0 0 0 0 258 339
52.502 0 3.486 7.301 1.752 =121 61.415 10.624 20.521
148.658 127 11.046 41.075 382 -1.565 198.958 168.607 206.274
549.232 -3 67.113 140.088 40.896 -5.758 709.777 272.351 470.976
21.416 3 5.050 1.085 1.036 -103 26.415 13.063 17.146
2.945 0 0 0 0 0 2.945 14.129 50.285
722.251 127 83.209 182.248 42.314 -7.426 938.095 468.150 744.681
762 -127 492 0 0 0 1.127 24.967 27.231
775.515 0 87.187 189.549 44.067 -7.547 1.000.637 503.741 792.433

Abschreibungen Buchwerte

Zuginge

Zuginge auBerplan- Wihrungs- Stand Stand Stand
Stand 1.1.11  Umbuchung planméaRig miRig Abgang differenz 31.12.11 31.12.11 31.12.10
12.054 0 4.189 1.169 46 254 17.620 15.330 9.782
5.296 0 0 29.586 34.882 4.642 29.587
0 0 0 0 0 210 0
0 0 0 0 0 339 238
17.350 0 4.189 30.755 46 254 52.502 20.521 39.607
45.927 0 17.198 82.528 662 3.667 148.658 206.274 280.595
238.826 0 85.807 221.672 10.582 13.509 549.232 470.976 551.086
14.887 0 5.747 1.133 529 178 21.416 17.146 14.814
496 0 48 2.945 522 -22 2.945 50.285 105.361
300.136 0 108.800 308.278 12.295 17.332 722.251 744.681 951.856
270 0 492 0 0 0 762 27.231 20.994
317.756 0 113.481 339.033 12.341 17.586 775.515 792.433 1.012.457

UNTER ANDERUNGSVORBEHALT UND UNGEPRUFT



196

SOLARWORLD 2012 + KONZERNABSCHLUSS e ANHANG

42. IMMATERIELLE VERMOGENSWERTE

Im Rahmen der Erkundung des Ost-Erzgebirges auf Lithiumvorkommen sind im Berichtszeitraum Ausgaben in
Hohe von T€ 682 (i.Vj. T€ 210) angefallen, die gemaR IFRS 6 als immaterieller Vermogenswert aktiviert wurden.
Dartiber hinaus wurden keine selbsterstellten immateriellen Vermogenswerte aktiviert.

43.SACHANLAGEN

Die Entwicklung der Sachanlagen ist malgeblich durch die auBerplanmiRigen Abschreibungen aus den Werthal-
tigkeitstests gepragt. Fiir Einzelheiten verweisen wir auf unsere Ausfiithrungen in Tz. 9 und 32.

Leasingverhiltnisse nach IAS 17, die zu einer Aktivierung eines Vermogenswerts fithren wiirden, liegen nicht vor.

44.ALS FINANZINVESTITION GEHALTENE IMMOBILIEN

Der Gebdudekomplex der AUERMUHLE (Objekt A), in dem sich das Vertriebszentrum der SOLARWORLD AG befindet,
ist seit dem 1. April 2011 in Teilen fremdvermietet. Die betroffenen Gebaudeteile werden daher als Finanzinvesti-
tion gehaltene Immobilien eingestuft. Der Marktwert dieser Gebdudeteile belduft sich auf 15,4 Mio. € (i.Vj. 19,4
Mio. €) und liegt damit 0,8 Mio. € unter deren Buchwert.

Die zweite Immobilie (Objekt B) wird seit dem 1. April 2012 komplett fremdvermietet. Der Marktwert dieser Immao-
bilie belduft sich auf 6,5 Mio. € (i.Vj. 6,4 Mio. €) und liegt damit 2,2 Mio. € unter deren Buchwert. Die Abweichung
erklart sich in voller Hohe durch aktivierte Umbaumafnahmen, die im Interesse des Mieters vorgenommen und
auch von diesem erstattet wurden. Die aktivierte UmbaumaRnahme sowie die erhaltenen Erstattungen werden iiber
die Laufzeit des Mietvertrages aufgelost.

Die Marktwerte wurden von unabhingigen Gutachtern ermittelt. Aufgrund der Art der Immobilien und des Fehlens
von Vergleichsdaten wurden fiir die Ermittlung der beizulegenden Zeitwerte der Immobilien keine beobachtbaren
Markttransaktionen herangezogen. Stattdessen wurde der beizulegende Zeitwert grundsétzlich mit Hilfe des Er-
tragswertverfahrens unter Anwendung der nachfolgenden Annahmen ermittelt. Der Grundstiickwert des Objektes
B wurde auf Basis des Bodenrichtwerts ermittelt.

2012 2011
Objekt A Objekt B Objekt A Objekt B
Marktmiete 11,25 €/qm 12,00 €/qm 11,50 €/qm 12,50 €/qm
Mietausfallwagnis 5% 4% 5% 4%
Kapitalisierungszinssatz 5,80 % 5,65 % 5,60 % 5,75 %
Restnutzungsdauer unendlich 46 Jahre unendlich 47 Jahre
Bodenwert - 135 €/qm - 135 €/qm

Mit den als Finanzinvestition gehaltenen Immobilien wurden im Geschéftsjahr Mietertrage in Hohe von T€ 1.090
(i.Vj. T€ 561) erzielt. Den vermieteten Teilen stehen Aufwendungen von T€ 342 (i.Vj. T€ 393) gegeniiber. Fir die
nicht vermieteten Teile sind Aufwendungen in Hohe von T€ 1.141 (i.Vj. T€ 334) entstanden.

Es bestehen keine Beschrankungen hinsichtlich der VerduRerbarkeit von als Finanzinvestition gehaltenen Immobi-
lien und keine vertraglichen Verpflichtungen, als Finanzinvestitionen gehaltene Immobilien zu kaufen, zu erstellen
oder zu entwickeln. Fiir Objekt B besteht die vertragliche Verpflichtung bautechnische Mafnahmen vorzunehmen
und sdmtliche mit der Herrichtung verbundene Kosten einschlieBlich Verzinsung werden von Mieter getragen.
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Hinsichtlich der Uberleitungsrechnung, welche die Entwicklung des Buchwerts der als Finanzinvestition gehalte-
nen Immobilien darstellt, verweisen wir auf den Anlagenspiegel in Tz. 41.

Die kiinftigen Mindestmietzahlungen aus den vermieteten Teilen stellen sich wie folgt dar:

in T€ 2012 2011
Innerhalb des nichsten Jahres 1.084 660
Von 2 bis 5 Jahren 1.642 825
Nach dem 5. Jahr 0 0
Summe 2.726 1.485

45.ATEQUITY BEWERTETE ANTEILE

in T€ 2012 2011
QATAR SOLAR TECHNOLOGIES Q.S.C. (29 %) 23.368 26.217
JSS1 GMBH (49 %) 0 11.188
Sonstige Beteiligungen (-) 0 437
Summe 23.368 37.842

Die SOLARWORLD AG ist mit 29 Prozent am Vermoégen und am Ergebnis der QATAR SOLAR TECHNOLOGIES Q.S.C. mit
Sitz im Emirat Qatar beteiligt. Gemeinsam mit der Qatar Foundation und der Qatar Development Bank errichtet die
SOLARWORLD eine Produktionsstatte fiir Polysilizium.

Die Beteiligung an der JSS1t GMBH mit Sitz in Freiberg besteht durch die SOLARWORLD AG. Es handelt sich um eine
49-prozentige Beteiligung am Vermdgen und am Ergebnis. Zusammen mit der EVONIK-Degussa GmbH hat die Ge-
sellschaft ein Produktionsverfahren fiir Solarsilizium entwickelt, auf dessen Basis sie dieses produziert. Die Betei-
ligung wurde im Geschéftsjahr in vollem Umfang abgewertet. Wir verweisen auf Tz. 35.

Die im Vorjahr in den sonstigen Beteiligungen ausgewiesene 24-prozentige Beteiligung der SOLARWORLD AG an
der SOLARCYCLE GMBH mit Sitz in Bitterfeld/Wolfen wurde im Berichtsjahr vollstindig abgewertet. Die Gesell-
schaft ist in Liquidation befindlich. Wir verweisen auf Tz. 2 und 35.

Im Vorjahr waren in den sonstigen Beteiligungen aulerdem die von der SOLARPARC AG gehaltenen Anteile an BGB-
Gesellschaften enthalten, die Ubergabestationen und Kabeltrassen zur gemeinsamen Nutzung und Verwaltung ge-
halten haben. Diese dienten sowohl dem Betrieb der eigenen als auch im Eigentum Dritter stehender Windkraftan-
lagen. Diese Beteiligungen wurden im Berichtsjahr verauBert. Wir verweisen auf die Tz. 2.

Beziiglich der Angaben zu Beziehungen zu nahestehenden Personen verweisen wir auf die Tz. 68.
Die folgende Tabelle enthilt zusammengefasste Finanzinformationen zu den at Equity bewerteten Anteilen. Die

Werte beziehen sich auf die auf den SOLARWORLD Konzern entfallenden Anteile, nicht auf die Werte eines fiktiven
Anteilsbesitzes von 100 Prozent.
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in T€

Anteiliges Vermo6gen

davon kurzfristig

davon langfristig

Anteilige Schulden

davon kurzfristig

davon langfristig

Anteilige Umsatzerlose

Anteilige Jahresergebnisse

46. LANGFRISTIGE SONSTIGE FINANZIELLE VERMOGENSWERTE

31.12.12
81.417
10.410
71.007

56.743
17.224
39.519

6.909
-12.171

31.12.11

43.495

8.873

34.622

5.799

4.216

1.583

11.154

-1.699

Die tibrigen finanziellen Vermogenswerte enthalten im Wesentlichen als langfristig eingestufte Betriage fiir Riick-
deckungsversicherungen in Hohe von T€ 501 (i.Vj. T€ 616), die gemaR IFRIC 14 und IAS 19 bilanziert wurden. Die
Riickdeckungsversicherungen wurden im Zusammenhang mit Altersteilzeitverpflichtungen abgeschlossen und
zum Stichtag mit den daraus entstandenen Erfiilllungsriickstinden saldiert. Der kurzfristige Teil ist in den Sonsti-

gen kurzfristigen finanziellen Vermdgenswerten ausgewiesen (siehe Tz. 53).

47. AKTIVE LATENTE STEUERN

Die aktiven latenten Steuern resultieren teilweise aus den von den steuerlichen Grundsétzen abweichenden Bilan-
zierungs- und Bewertungsgrundsétzen bei Ansatz und Bewertung von Aktiv- und Passivposten sowie aus aktuellen
Verlustvortragen. Die Entwicklung des Postens ist bei der Erlauterung des Steueraufwands (Tz. 37) dargestellt.

48. SONSTIGE LANGFRISTIGE VERMOGENSWERTE

Diese Position enthalt im Wesentlichen den langfristigen Anteil der auf Rohstoffe geleisteten Anzahlungen. Wir

verweisen auch auf unsere Erlduterungen in Tz. 12.

49.VORRATE

in T€

Roh-, Hilfs- und Betriebsstoffe

Unfertige Erzeugnisse, unfertige Leistungen

Fertige Erzeugnisse und Waren

Geleistete Anzahlungen (kurzfristig)

Summe

* Vergleichszahlen wurden gem. IAS 8.22 angepasst. Wir verweisen auf unsere Ausfiihrungen in Tz. 1.

31.12.12
48892 |
98.555 |
64.373 |
10.702 |
222.523

31.12.11*

100.504

75.213

153.292

49.386

378.395

Bei der vorstehenden Aufschliisselung wurden nur die Solarmodule als fertige Erzeugnisse des Konzerns qualifi-
ziert. Im Vorjahr waren zuséatzlich auch die Wafer der DEUTSCHE SOLAR GMBH in Hohe von T€ 13.118 als fertige Er-
zeugnisse des Konzerns ausgewiesen. Im Berichtsjahr wurden diese den unfertigen Erzeugnissen zugeordnet.
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Im Geschéftsjahr wurden Wertminderungen von Vorraten in Hohe von T€ 94.488 (i. Vj. T€ 77.935) im Aufwand er- 1 9 9
fasst. Im Berichtsjahr ergaben sich wie im Vorjahr keine Wertaufholungen.

Fiir die Vorrite bestehen analog zum Vorjahr keine wesentlichen Eigentums- oder Verfigungsbeschrankungen.

50. FORDERUNGEN AUS LIEFERUNGEN UND LEISTUNGEN

in T€ 31.12.12 31.12.11
Forderungen aus Lieferungen und Leistungen 55.569 120.760
Forderungen aus Auftragsfertigung 0 2.261
Summe 55.569 123.021

Von den Forderungen aus Lieferungen und Leistungen sind Forderungen der SOLARWORLD AG in Hohe von T€
15.112 als Sicherheit fiir Darlehensverbindlichkeiten abgetreten.

Die Altersstruktur der Forderungen ergibt sich aus folgender Tabelle:

in T€ 31.12.12 31.12.11
Nicht iiberfallig und nicht wertgemindert 42.159 67.866
Uberfillig und nicht wertgemindert

- bis 30 Tage 6.526 29.482
- zwischen 31 und 60 Tagen 620 9.314
- zwischen 61 und 90 Tagen 184 4.595
- zwischen 91 und 180 Tagen 267 2.638
- zwischen 181 und 360 Tagen 508 3.900
- iber 360 Tage 5.048 5.226
Wertgemindert 257 0
Summe 55.569 123.021

Fiir die nicht wertgeminderten Forderungen aus Lieferungen und Leistungen lagen keine Anzeichen eines Wertbe-
richtigungsbedarfs vor oder es waren aufgrund von bestehenden Sicherheiten keine Wertberichtigungen zu bilden.
Die im Block ,,zwischen 1 und 90 Tagen“ enthaltenen Forderungen wurden innerhalb des Aufstellungszeitraums
des Konzernabschlusses nahezu um die Halfte beglichen. Ein GroRteil der ,,zwischen 91 bis iiber 360 Tagen“ ent-
haltenen Forderungen resultiert aus Waferverkaufen, die iiberwiegend aus Langfristvertrigen stammen. Hinsicht-
lich diesbeziiglicher Ausfallrisiken verweisen wir auf Tz. 65.

Die Wertberichtigungen haben sich wie folgt entwickelt:
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Stand zum 1.1. 26.522 5.692
Verbrauch -6.502 -111
Nettozufithrungen 9.195 18.106
Zugang Konsolidierungskreis 0 2.831
Wihrungsumrechnung -33 4
Stand zum 31.12. 29.182 26.522

51.ERTRAGSTEUERFORDERUNGEN

Die Steuerforderungen in Hohe von T€ 1.054 (i.Vj. T€ 35.472) resultieren insbesondere aus anrechenbarer Kapital-
ertragsteuer. Im Vorjahr waren zudem Riickvergiitungsanspriiche auf gezahlte Korperschaft- und Gewerbesteuern
oder entsprechende auslindische Steuern aufgrund iiberhohter Vorauszahlungen und aufgrund notwendiger Ande-
rungen der Veranlagungen vorangegangener Jahre enthalten.

52. UBRIGE FORDERUNGEN UND VERMOGENSWERTE

in T€ 31.12.12 31.12.11
Forderung aus Investitionszulagen 16.632 13.863
Rechnungsabgrenzungsposten 3.201 3.979
Umsatzsteuerforderungen 2.908 7.847
Forderung aus Forschungszuschiissen 1.351 1.293
Erstattung Stromsteuer 968 2.101
Sonstige geleistete Anzahlungen 292 806
Sonstiges 3.604 3.094
Summe 28.956 32.984

Die Forderung aus Investitionszulagen bezieht sich auf eine erwartete Auszahlung auf Basis der gesetzlichen Be-
stimmungen des Investitionszulagengesetzes von 2010 gemal eines Beschlusses der EU-Kommission vom 6. Juli
2010 sowie eines Beschlusses der EU-Kommission vom 23. Marz 2011.

Die offenen Forderungen aus der Erstattung der Stromsteuer resultieren aus dem deutschen Stromsteuergesetz.
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53.SONSTIGE KURZFRISTIGE FINANZIELLE VERMOGENSWERTE

in T€ 31.12.12 31.12.11
Riickforderungsanspriiche 123.741 0
Unterbeteiligung Solarparks of Extremadura S.L., Spanien 13.834 13.834
Sicherheitshinterlegungen 18.476 12.645
Verfilgungsbeschriankte Bankguthaben 1.197 0
Derivative Finanzinstrumente 54 9.507

davon in Sicherungsbeziehung: T€ 0 (i.Vj. T€ 7.613)

Sonstige Ausleihungen 0 4.877
Anteile SoLARPARC DEUTSCHLAND I GMBH UND Co. KG 0 2.871
Ubrige finanzielle Vermogenswerte 291 375
Summe 157.593 44.109

Die Riickforderungsanspriiche resultieren aus geleisteten Anzahlungen auf langfristige Abnahmevertrage fir Sili-
zium, die mit iiberwiegender Wahrscheinlichkeit gegen EU-Kartellrecht verstofen und dadurch nichtig sind bzw.
zur Nichtigkeit fiihren. In der Konsequenz wurden die geleisteten Anzahlungen als Riickforderungsanspruch in die
sonstigen finanziellen Vermoégenswerte umgebucht. Wir verweisen auch auf unsere Erlauterungen in Tz. 5.

Die verfiigungsbeschriankten Bankguthaben dienen als Sicherheit fiir in Anspruch genommene Avale.

Die derivativen Finanzinstrumente enthalten Commodity Swaps mit Marktwerten in Héhe von zusammen T€ 44
(i.Vj. T€ 81), die nicht in eine Sicherungsbeziehung einbezogen sind. Diesen stehen in diesem Jahr keine spiegel-
bildlichen Commodity Swaps mit negativen Marktwerten gegeniiber.

Die Unterbeteiligung an der Solarparks of Extremadura S.L., Spanien resultiert aus einer Kooperationsvereinba-
rung mit einer 100-prozentigen Tochtergesellschaft der Deutsche Bank AG (DB), in der die DB der SOLARPARC AG
das Recht einrdumt, am Ergebnis aus der Vermarktung oder alternativ dem Betrieb von Solarparks in Extremadura
(Spanien) zu partizipieren. Dem ausgewiesenen Buchwert der Unterbeteiligung steht eine Zahlungsverpflichtung
zugunsten der DB in Hohe von T€ 12.667 (siehe Tz. 57) gegeniiber, die die DB jederzeit einfordern kann.

Die im Vorjahr ausgewiesene Beteiligung an dem Solarfonds SOLARPARC DEUTSCHLAND [ GMBH & Co. KG in Hohe
von T€ 2.871 wurde im Berichtszeitraum zu ihrem Buchwert verduRert.

54, FLUSSIGE MITTEL

Die fliissigen Mittel beinhalten fast vollstindig Guthaben bei Kreditinstituten. Diese waren zum Bilanzstichtag je-
weils bei verschiedenen Banken tiberwiegend kurzfristig als Termin- und Tagesgelder angelegt. Bankkonten mit
Guthaben in Hohe von T€ 11.780 unterliegen Pfindungsvereinbarungen. Im Rahmen der Projektfinanzierung von
Photovoltaikanlagen sind zudem Mindestkassenbestinde in Hohe von T€ 372 vorzuhalten, die somit nicht frei ver-
fiigbar sind.

55.ZUR VERAUSSERUNG BESTIMMTE VERMOGENSWERTE UND SCHULDEN

SOLARWORLD AG beabsichtigt, eine nicht mehr genutzte Maschine innerhalb der nachsten zwolf Monate zu verau-
RBern. Die Kaufersuche ist bereits angelaufen. Aus der Bewertung dieser Anlage zum niedrigeren Wert aus Buch-
wert und beizulegendem Wert abziiglich VerduBerungskosten zum Zeitpunkt der Umklassifizierung als zur Verdu-
RBerung gehalten ergab sich eine Wertminderung von T€ 2.837.
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Im Vorjahr bestanden keine zur VerduRerung bestimmten Vermdégenswerte.

56. EIGENKAPITAL
a) Gezeichnetes Kapital

Das Grundkapital betrdgt zum Bilanzstichtag 111,72 Mio. € (i.Vj. 111,72 Mio. €) und umfasst ausschlieflich Stamm-
aktien. Es handelt sich um 111.720.000 nennwertlose Stiickaktien, die auf den Inhaber lauten.

b) Genehmigtes Kapital

In der Hauptversammlung vom 20. Mai 2010 wurden die in den vorherigen Hauptversammlungen genehmigten Er-
hohungen des Grundkapitals aufgehoben sowie der Vorstand fiir die Hochstdauer von 5 Jahren, also bis zum 20.
Mai 2015, erméchtigt, unter Zustimmung des Aufsichtsrates das Grundkapital ein- oder mehrmalig um bis zu ins-
gesamt € 55.860.000 durch Ausgabe neuer, auf den Inhaber oder Namen lautendender Stiickaktien gegen Bar- oder
Sacheinlage erhohen zu dirfen.

¢) Bedingtes Kapital
Die SOLARWORLD AG verfiigt iiber kein bedingtes Kapital.
d) Eigene Aktien

Mit Beschluss der Hauptversammlung vom 20. Mai 2010 wurde der Vorstand zum Erwerb eigener Aktien erméch-
tigt. Die Erméachtigung ist gemaR § 71 Abs. 1 Nr. 8 AktG bis zum Ablauf des 20. Mai 2015 befristet und auf bis zu
10 Prozent des Grundkapitals beschrankt.

Per 31. Dezember 2012 befinden sich insgesamt 924.607 eigene Aktien im Besitz der SOLARWORLD AG. Die Anzahl
der eigenen Aktien ist damit gegeniiber dem Vorjahr unverandert.

Der der Ermittlung des Ergebnisses je Aktie zugrundeliegende gewichtete Durchschnitt der im Umlauf befindli-
chen Aktien wurde zum Stichtag neu berechnet und belduft sich auf 110.795.393 Stiick.

e) Sonstige Riicklagen

Wihrungsumrechnungsriicklage
Die Wahrungsumrechnungsriicklage enthalt die Differenzen aufgrund der Umrechnung der Abschliisse auslandi-
scher Tochterunternehmen.

Sicherungsriicklage und AfS-Riicklage

Die Sicherungsriicklage enthalt in Hohe von T€ 0 (i.Vj. T€ 3.941) Gewinne und Verluste aus Sicherungsbeziehun-
gen, die im Rahmen von Cashflow Hedges als effektiv eingestuft wurden. Aus der Verdnderung des beizulegenden
Zeitwerts der zur VerduBerung verfiigbaren Vermogenswerte (AfS-Vermogenswerte) besteht wie im Vorjahr zum
Stichtag keine AfS-Riicklage. In Bezug auf im Vorjahr mit der Sicherungsriicklage verrechnete latente Steuern ver-
weisen wir auf Tz. 37.

f) Anteile ohne beherrschenden Einfluss
Die im Vorjahr ausgewiesenen Anteile ohne beherrschenden Einfluss beziehen sich auf die zum damaligen Zeit-

punkt nicht von der SOLARWORLD AG gehaltenen Anteile an der SOLARPARC AG. Zum 31. Dezember 2012 betragt
der Stimmrechtsanteil an der SOLARPARC AG 100 Prozent. Wir verweisen auch auf unsere Erlauterungen in Tz. 2.
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g) Dividendenausschiittung

An die Inhaber der voll eingezahlten Stammaktien wurde fiir das Geschéaftsjahr 2011 eine Dividende von € 0,09 je
Aktie (Gesamtbetrag: T€ 9.972) nach der Zustimmung durch die Hauptversammlung am 24. Mai 2012 ausgeschiit-
tet.

57. LANG- UND KURZFRISTIGE FINANZSCHULDEN

in T€ 31.12.12 31.12.11
Anleihen 550.915 554.071
Emittierte Schuldscheindarlehen 356.221 380.789
Emittierte Senior Notes (US-Private Placement) 0 135.271
Bankdarlehen 64.043 154.449
Kaufpreisverpflichtung AUERMUHLE 16.377 16.426
Zahlungsverpflichtung Unterbeteiligung Solarparks of Extremadura

S.L., Spanien 12.667 12.667
Sicherheitsleistungen von Lohnfertigern 0 12.490
Derivative Finanzinstrumente 199 585

davon in Sicherungsbeziehung: T€ 0 (i.Vj. T€ 368)

Sonstiges 4.359 5.121

Summe 1.004.781 1.271.869

Fir Verbindlichkeiten gegeniiber Kreditinstituten haften die Konzerngesellschaften durch Einrdumung von Grund-
schulden in Hohe von 6,5 Mio. € (i.Vj. 13,2 Mio. €) sowie aus iiblichen Sicherungsiibereignungen von Sachanlagen
in Hohe von 5,7 Mio. € (i.Vj. 38,7 Mio. €). Die Sicherungsiibereignungen beziehen sich ausschlieflich auf die vom
SOLARWORLD Konzern betriebenen Photovoltaikanlagen. Dariiber hinaus sind fiir die Projektfinanzierungen der
Photovoltaikanlagen Mindestkassenbestande bei den finanzierenden Kreditinstituten in Hohe von 0,4 Mio. € (i. Vj.
2,6 Mio. €) vorzuhalten. Der Riickgang der Werte im Berichtsjahr gegeniiber dem Vorjahr ist im Wesentlichen
durch den Verkauf der Windkraftanlagen im Jahr 2012 begriindet. Wir verweisen auf unserer Ausfithrungen in Tz.
2.

Der Riickgang der Finanzschulden resultiert im Wesentlichen auf der im Berichtsjahr erfolgten Riickzahlung von
Finanzkrediten. Des Weiteren wurden bei der im Berichtsjahr erfolgten VerduBerung der Windaktivitdten der
SOLARPARC AG Finanzschulden in Hohe von 18,4 Mio. € durch den Erwerber tibernommen.

Zum 31. Dezember 2012 wurden Finanzverbindlichkeiten in Hohe von 403,6 Mio. € aus dem langfristigen in den
kurzfristigen Bereich umgegliedert, da zum Bilanzstichtag bestimmte Unternehmenskennzahlen nicht eingehalten
werden konnten, wodurch die Gldubiger dieser Finanzverbindlichkeiten grundsitzlich die vorzeitige Riickzahlung
der Darlehen verlangen konnen. Wir verweisen diesbeziiglich auf unsere Ausfiithrungen in Tz. 65e.

Sicherheitsleistungen von Lohnfertigern waren im Vorjahr von Lohnfertigern erhaltene Zahlungen fiir weiterzuver-
arbeitende SOLARWORLD Produkte, die diese erst nach erfolgter Weiterverarbeitung zuriickerhalten. Zum Stichtag
befinden sich keine weiterzuverarbeitenden SOLARWORLD Produkte mehr bei Lohnfertigern. Der Ausweis einer Fi-
nanzschuld entfallt somit.

Die Kaufpreisverpflichtung AUERMUHLE resultiert aus abgeschlossenen Optionen, die der SOLARWORLD AG bzw.
dem Verkdufer, der Solar Holding Beteiligungsgesellschaft mbH, jeweils das Recht zum Kauf bzw. Verkauf weiterer
45 Prozent der Anteile an der AUERMUHLE einraumt.
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Die Zahlungsverpflichtung fiir die Unterbeteiligung Solarparks of Extremadura S.L., Spanien steht im Zusammen-
hang mit der in den sonstigen finanziellen Vermdgenswerten ausgewiesenen Unterbeteiligung an der Solarparks of
Extremadura S.L., Spanien. Wir verweisen hierzu auf unsere Ausfithrungen unter Tz. 53.

58.ABGEGRENZTE INVESTITIONSZUWENDUNGEN
Der Posten beinhaltet abgegrenzte Investitionszulagen und -zuschiisse sowie abgegrenzte Steuergutschriften,
auch soweit sie bereits im Folgejahr aufzulosen sind, da sie ausschlieflich im Zusammenhang mit dem Sachanlage-

vermdogen stehen.

Die Investitionszulagen und -zuschiisse sind mit einer Reihe von Auflagen verbunden. Diese kdnnen nach jetzigem
Kenntnisstand vollstandig erfiillt werden, sodass mit keinen Riickzahlungen zu rechnen ist.

Die unterjahrige Entwicklung der abgegrenzten Investitionszuwendungen ist maBgeblich durch die auerplanma-
Rigen Abschreibungen im Rahmen des Werthaltigkeitstest gepragt. Hierzu verweisen wir Tz. 32.

59. LANG- UND KURZFRISTIGE RUCKSTELLUNGEN

Stand Inanspruch- Wihrungs- Stand
in T€ 1.1.12 nahme Auflésung Zufiihrung  umrechnung 31.12.12
Gewihrleistung 21.000 1.208 1.733 3.484 -87 21.457
Pensionen 8.021 431 0 389 0 7.979
Riickbauverpflichtungen 5.102 466 2.277 105 —47 2.417
Drohende Verluste aus
schwebenden Geschiften 1.031 958 0 2.287 -5 2.355
Riickzahlung Fordermittel 0 0 0 0 0 0
Prozessrisiken 0 0
Ubrige Riickstellungen 10.120 808 14 3.988 -5 13.281
Summe 45.274 3.870 4.024 10.253 -144 47.489

Die Riickstellung flir Gewihrleistung wird fiir spezifische Einzelrisiken, fiir das allgemeine Risiko aus der Inan-
spruchnahme aus gesetzlichen Gewahrleistungsanspriichen sowie aus gewahrten Leistungsgarantien auf verkaufte
Photovoltaik-Module gebildet. Die Riickstellung fiir das Risiko aus der Inanspruchnahme aus den gewihrten Leis-
tungsgarantien wird in Hohe von 0,25 Prozent simtlicher Modulumsatzerlose des SOLARWORLD Konzerns gebildet.
Dieser pauschalierte Satz repriasentiert die gegenwartige Einschdtzung der zu erwartenden abgezinsten Ge-
samtaufwendungen iiber die Gesamtlaufzeit der Leistungsgarantie (die Leistungsgarantie wird fiir 25 Jahre ge-
wahrt). Daher wird die Riickstellung mit einem laufzeitkongruenten Zinssatz aufgezinst. Daraus ergeben sich im
Geschéftsjahr Zinsaufwendungen in Héhe von T€ 874 (i.Vj. T€ 566), die in Tz. 35 in den anderen Finanzaufwen-
dungen enthalten sind.

Die Riickstellung fiir Riickbauverpflichtungen betrifft zum einen Mietereinbauten, die nach Ablauf des Pachtzeit-
raums vom SOLARWORLD Konzern entfernt werden miissen. Zum anderen umfasst die Riickstellung die Pflicht nach
Ablauf der Pachtzeit zur Wiederherstellung der Flachen, auf denen Photovoltaikanlagen betrieben werden. Auf-
grund der Langfristigkeit der Riickstellung wird die Riickstellung mit einem laufzeitkongruenten Zinssatz aufge-
zinst. Daraus ergeben sich im Geschaftsjahr Zinsaufwendungen in Hohe von T€ 202 (i.Vj. T€ 220), die in Tz. 35 in
den anderen Finanzaufwendungen enthalten sind.

Die Zufiihrung zur Riickstellung fiir drohende Verluste ergibt sich im Wesentlichen aus ungiinstigen Beschaffungs-
vertragen.
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Der Anstieg in den sonstigen Riickstellungen ist im Wesentlichen auf gebildete Riickstellungen fiir eine durch die 2 0 5
SOLARWORLD AG ausgesprochene freiwillige Riicknahmeverpflichtung fir in Deutschland nach dem 1. Januar 2011
in Verkehr gebrachte Module zurtickzufiihren.

Zudem ist in den sonstigen Riickstellungen eine Riickstellung fiir Prozessrisiken in Hohe von T€ 1.295 (i.Vj. T€
1.242) enthalten.

Pensionsriickstellungen

Die Riickstellungen fiir Pensionen beinhalten die Zusagen fiir eine betriebliche Altersversorgung an Mitarbeiter
des Konzerns auf Basis unmittelbarer Direktzusagen. Die erdienten Pensionsanspriiche sind endgehaltsabhingig.

Bei der Berechnung der defined benefit obligation (DBO) wurden einheitlich folgende Bewertungsparameter zu-
grunde gelegt:

31.12.12 31.12.11
Rechnungszins 3,8% 5,0 %
Gehaltstrend 0,0 % 0,0 %
Rententrend 2,0 % 2,0%

Fiir Sterblichkeit und Invaliditdt wurden die Heubeck-Richttafeln RT 2005 G verwendet.

Die Uberleitung der DBO zur Bilanz ergibt sich wie folgt:

in T€ 31.12.12 31.12.11
Bewertete Verpflichtung 8.605 7.772
Ungetilgte versicherungsmathematische Verluste (-)/Gewinne (+) -626 249
Pensionsriickstellung 7.979 8.021

In der Folge ist die Entwicklung der DBO wiedergegeben:

in T€ 2012 2011
Verpflichtungsumfang am 1.1. 7.772 7.682
Zinsaufwand 389 402
Laufender Dienstzeitaufwand 0 4
Rentenzahlungen und sonstige Inanspruchnahmen -431 -414
Neue versicherungsmathematische Verluste (+) 875 98
Verpflichtungsumfang am 31.12. 8.605 7.772

Folgende DBO-Betriage wurden fiir die laufende und die vorangegangenen Berichtsperioden fiir leistungsorien-
tierte Plane angesetzt:

in T€ 2012 2011 2010 2009 2008
Verpflichtungsumfang am 31.12. 8.605 7.772 7.682 7.470 7.407
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Die ungetilgten versicherungsmathematischen Gewinne ergeben sich wie folgt:

in T€ 2012 2011
Stand am 1.1. 249 347
Zufiihrung 0 0
Riickfiihrung -875 -98
Stand am 31.12. -626 249

60. UBRIGE LANG- UND KURZFRISTIGE SCHULDEN

in T€ 31.12.12 31.12.11*
Erhaltene Anzahlungen 34.202 103.381
Ausstehende Rechnungen 10.025 9.924
Sonstige Personalverpflichtungen 8.238 10.199
Umsatzsteuer 7.655 4.817
Gewinnorientierte Mitarbeitervergiitung 1.361 8.081
Einlageverpflichtung 0 4.073
Sonstige 11.051 8.829
Summe 72.532 149.304

* Vergleichszahlen wurden gem. IAS 8.22 angepasst. Wir verweisen auf unsere Ausfiihrungen in Tz. 1.

Die erhaltenen Anzahlungen umfassen im Wesentlichen Anzahlungen aus langfristigen Abnahmevertriagen fiir Wafer.

Die sonstigen Personalverpflichtungen setzen sich maRgeblich aus Mitarbeiterboni, ausstehenden Lohnen und Ge-
hiltern und offenen Urlaubsanspriichen zusammen.

Die ausgewiesene Verpflichtung aus gewinnorientierter Mitarbeitervergiitung beinhaltet nur die Arbeitgeberbei-
trdge zur Sozialversicherung auf die in fritheren Geschéaftsjahren entstandenen Verpflichtungen. Fiir Mitarbeiter-
anspriiche, die vor mehr als 12 Monate vor dem Bilanzstichtag entstanden sind, wurde eine Saldierung mit einer
korrespondierenden Insolvenzsicherung vorgenommen. Wir verweisen hierzu auch auf unsere Erlduterungen in Tz.
24. Fiir das Berichtsjahr ist keine gewinnorientierte Mitarbeitervergiitung erfasst worden. Der Zinsaufwand aus
der Verzinsung der Verbindlichkeiten fiir die gewinnorientierte Mitarbeitervergiitung betragt im Geschiftsjahr T€
763 (i.Vj. T€ 1.007) und istin Tz. 35 in den Zinsaufwendungen enthalten.

Die im Vorjahr ausgewiesene Einlageverpflichtung hat die von der QATAR SOLAR TECHNOLOGIES Q.S.C. im Dezem-
ber 2011 abgerufene Eigenkapitalzufithrung betroffen, die im Rahmen des ,,.Shareholder Agreement® vom 1. April
2010 vereinbart wurde. Die entsprechende Verbindlichkeit wurde im Berichtsjahr bezahlt.

61. PASSIVE LATENTE STEUERN

Die passiven latenten Steuern resultieren vollstindig aus den von den steuerlichen Grundsitzen abweichenden Bi-
lanzierungs- und Bewertungsgrundsatzen bei Ansatz und Bewertung von Aktiv- und Passivposten. Die Entwick-
lung des Postens ist bei der Erlduterung des Steueraufwands (Tz. 37) dargestellt.
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62. ERTRAGSTEUERSCHULDEN 207

Die Ertragsteuerschulden beinhalten sowohl durch die Finanzverwaltungen festgesetzte als auch durch die Kon-
zerngesellschaften berechnete oder geschitzte Korperschaft-, Gewerbe- und Kapitalertragsteuerschulden, sowie
entsprechende auslidndische Steuern, die sich aufgrund der Steuergesetze ergeben.

UNTER ANDERUNGSVORBEHALT UND UNGEPRUFT



SOLARWORLD 2012 + KONZERNABSCHLUSS e ANHANG

208 SONSTIGE ERLAUTERUNGEN

63. SONSTIGE FINANZIELLE VERPFLICHTUNGEN

in Mio. € 31.12.12 31.12.11
Bestellobligo aus Rohstoff- und Lizenzvertrigen

- bis zu 1 Jahr 37 274
- zwischen 1 Jahr und 5 Jahren 33 976
- ldnger als 5 Jahre 3 362
Bestellobligo aus Investitionen in das Sachanlagevermdgen

- bis zu 1 Jahr 13 22
- zwischen 1 Jahr und 5 Jahren 0 0
- langer als 5 Jahre 0 0
Verpflichtungen aus mehrjihrigen Mietvertrigen

- bis zu 1 Jahr 2 3
- zwischen 1 Jahr und 5 Jahren 4 6
- ldnger als 5 Jahre 2 6
Summe 94 1.649

Die Verpflichtungen aus mehrjdhrigen Mietvertragen betreffen iberwiegend Biirogebdude und Kraftfahrzeuge.
Die Laufzeit der Leasingvertrdge fir Gebdudekomplexe reicht von 3 bis 11 Jahren und die durchschnittliche Lauf-
zeit der Leasingvertrdge fiir Kraftfahrzeuge liegt zwischen 3 und 4 Jahren. Die Leasingvereinbarungen fiir Kraft-
fahrzeug enthalten keine wesentlichen Kauf- oder Verlingerungsoptionen. Ein Leasingvertrag fiir ein Gebaude hat
eine Verlingerungsoption fiir zweimal fiinf Jahre. Durch die Vertridge werden der SOLARWORLD AG keinerlei Be-
schrankungen auferlegt. Betreffend den Riickgang der finanziellen Verpflichtungen fiir die Bestellobligos aus Roh-
stoffvertriagen verweisen wir auf unsere Erlduterungen in Tz. 5.

64. ERFOLGSUNSICHERHEITEN UND EREIGNISSE NACH DEM BILANZSTICHTAG

Eine ausfiihrliche Darstellung der Unternehmensrisiken und Ereignisse nach dem Bilanzstichtag ist in dem nach
deutschem Recht zeitgleich mit diesem Jahresabschluss aufgestellten und veroffentlichten Konzernlagebericht ent-
halten. Darin wird unter anderem ausfiihrlich auf die Erwartungen fiir die zukiinftige Entwicklung der Absatz-
preise und des Gesamtmarkts eingegangen.

Restrukturierungsbedarf und positive Fortfiihrungsprognose

Vor dem Hintergrund der wettbewerbswidrigen Marktbedingungen liel der Vorstand in Abstimmung mit dem Auf-
sichtsrat der SOLARWORLD AG die Unternehmensplanung der kommenden Jahre, insbesondere die Ertrags- und Fi-
nanzplanung, sachverstandig extern iiberpriifen.

Die SOLARWORLD AG hat am 24. Januar 2013 nach § 15 WpHG eine Ad-Hoc-Mitteilung veréffentlicht und darin Fol-
gendes bekannt gegeben: Auf Grundlage der sachverstandig plausibilisierten Unternehmensplanung des laufenden
und der kommenden Jahre gehe die Verwaltung davon aus, dass gravierende Einschnitte bei den Verbindlichkeiten
der Gesellschaft, insbesondere den ausgegebenen Anleihen und Schuldscheindarlehen notwendig seien. Gleichzei-
tig gehe die SOLARWORLD AG davon aus, dass eine iiberwiegende Wahrscheinlichkeit dafiir bestehe, dass die erfor-
derliche Finanzrestrukturierung und notwendige Mallnahmen operativer Art —im allseitigen Interesse — umgesetzt
werden konnten und somit eine positive Fortfithrungsprognose bestehe.
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Der Vorstand hat seit Verdéffentlichung der Ad-Hoc-Mitteilung die Fortfithrungsprognose laufend gepriift. Mit Be-
kanntgabe des Restrukturierungsbedarfs wurden zielfithrende Gespriache eingeleitet. Diese beinhalten insbeson-
dere Gespriache mit den wesentlichen Fremdkapitalgebern der SOLARWORLD AG. Dies sind u. a die Glaubiger von
Schuldscheindarlehen der SoLARWORLD AG. Im Rahmen dieser Gesprache soll eine Einigung tiber einen Restruk-
turierungsvorschlag erzielt werden, die anschliefend noch der Versammlung der Anleihegldubiger aus den beiden
ausgegebenen Unternehmensanleihen sowie — soweit erforderlich — der Hauptversammlung der SOLARWORLD AG
mit der Bitte um Fassung der zur Umsetzung des noch zu entwickelnden Restrukturierungskonzepts notwendigen
Beschliisse vorgelegt werden soll.

Vorstandsbereiche der SOLARWORLD AG neu gestaltet

Am 7. Februar 2013 hat die SOLARWORLD AG mit Boris Klebensberger in bestem Einvernehmen die Aufhebung sei-
ner Vorstandsbestellung vereinbart. Boris Klebensberger war als Chief Operating Officer (COO) vor allem fiir den
Produktions- und Technologiebereich,die Produktentwicklung und den IT-Bereich verantwortlich. Die bisherigen
Aufgabenbereiche des COO wurden in die vier verbliebenen Vorstandsressorts integriert. Dariiber hinaus wurde an
den beiden Produktionsstandorten in Freiberg/Deutschland und Hillsboro/USA jeweils die Position eines Bereichs-
vorstands neu geschaffen. Ziel der Neustrukturierung ist es, geplante Malnahmen und Projekte ziigig umsetzen zu
konnen.

EU beginnt mit Registrierung chinesischer Solarimporte

Die Europdische Kommission hat am 6. Marz 2013 mit der Registrierung von Importen in Zusammenhang mit mog-
lichen Antidumping- und Antisubventionszollen auf Solarprodukte aus China begonnen. Importeure von Solar-
strommodulen, Solarzellen und Solarwafern miissen seit dem 6. Marz 2013 beim Zoll angeben, ob die Produkte aus
China eingefiihrt wurden oder maBgeblich in China gefertigt worden sind. Auf so registrierte Produkte kann gege-
benenfalls riickwirkend beim Importeur ein Zoll erhoben werden.

Spatestens Anfang Juni 2013 wird die Behorde eine vorldufige Entscheidung iiber AntidumpingmaBnahmen tref-
fen. Werden Zélle eingefiihrt, konnen diese bis zu 90 Tage riickwirkend, also ab Marz, erhoben werden.

SOLARWORLD AG seit Mirz 2013 nicht mehr im TecDAX vertreten

Zum 18. Mirz 2013 wurde die Aktie der SOLARWORLD AG aus dem Auswahlindex TecDAX genommen. Der Arbeits-
kreis Aktienindizes der Deutschen Borse begriindet diese Entscheidung mit der vergleichsweise niedrigen Markt-
kapitalisierung der SOLARWORLD Aktie.

Grofiprojekte in den USA und in Deutschland mit Gesamtleistung von rund 46 MW verkauft

Ende des 1. Quartals 2013 gelang es SOLARWORLD, zwei GroRprojekte in der kalifornischen Mojave-Wiiste zu ver-
kaufen. Die Projekte haben eine Gesamtnennleistung von 25 MW. In Deutschland verkaufte SOLARWORLD Anfang
April eine solare GroBanlage auf der Halbinsel Piitnitz, Mecklenburg-Vorpommern, mit einer Nennleistung von
21,3 MW. Uber Details der Abschliisse wurde Vertraulichkeit vereinbart. Der erfolgreiche Verkauf der Projekte
trug zur Verbesserung der Liquiditdt bei und festigte zudem die internationale Position des Konzerns in diesem Ge-
schiftsfeld.
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65. KAPITALMANAGEMENT UND FINANZINSTRUMENTE
a) Steuerung der Kapitalstruktur

Das Kapitalmanagement des SOLARWORLD Konzerns ist insbesondere an der Sicherstellung der Finanzierung des
Konzerns ausgerichtet. Dies beinhaltet auch die Sicherstellung einer stindig verfiigharen Mindestliquiditat. Ge-
steuert direkt vom Vorstand ist die SOLARWORLD AG fiir die Planung und Kontrolle der Konzernliquiditiat sowie die
Kapitalbeschaffung zustandig. Die kurzfristige Liquiditatssteuerung erfolgt mit einem rollierenden Planungshori-
zont von 13 Wochen. Die entsprechende Planung wird in einem Rhythmus von zwei Wochen aktualisiert. Ergan-
zend zum operativen Cashflow werden grundsitzlich unterschiedliche Fremdfinanzierungsinstrumente wie Anlei-
hen und Schuldscheindarlehen eingesetzt. Vor dem Hintergrund eines fiir die Solarbranche schwierigen
Finanzierungsumfelds ist die Refinanzierung iiber derartige Kapitalmarktinstrumente derzeit jedoch sehr einge-
schrankt. Daher richten sich die Bemiithungen im Kapitalmanagement derzeit darauf, die bestehenden Finanzver-
bindlichkeiten an die Ertragskraft und den Finanzbedarf der Gesellschaft anzupassen. Wir verweisen diesbeziig-
lich auf unsere Erlduterungen unter Tz. 65e sowie im Lagebericht..

b) Grundsitze und Ziele des Finanzrisikomanagements

Die SoLARWORLD AG unterliegt als international agierender Konzern im Rahmen ihrer Geschéftstitigkeit hinsicht-
lich ihrer Vermogenswerte, Verbindlichkeiten und zukiinftigen bereits fixierten und geplanten Transaktionen
Markt-, Ausfall- und Liquiditatsrisiken. Ziel des finanziellen Risikomanagements ist es, diese Risiken durch die lau-
fenden operativen und finanzwirtschaftlichen Aktivitdten zu begrenzen.

Die Grundziige der Finanzpolitik werden regelméRig im Vorstand und mit den jeweiligen Tochtergesellschaften ab-
gestimmt. Je nach Einschitzung des Risikos, der Planbarkeit von zukiinftigen Transaktionen sowie der jeweiligen
Marktlage werden ausgewihlte derivative und nicht derivative Finanzinstrumente eingesetzt, um Risiken zu be-
grenzen oder kontrolliert einzugehen. Grundséatzlich werden jedoch nur die Risiken besichert, die kurz- bis mittel-
fristig Auswirkungen auf den Cashflow des Konzerns haben. Die Umsetzung der Finanzpolitik sowie das laufende
Risikomanagement werden durch die jeweiligen Fachabteilungen gesteuert, die hieriiber regelméBig an den Vor-
stand berichten.

Derivative Finanzinstrumente werden regelmaRig nur als Sicherungsinstrumente genutzt und nicht zu Handels-
oder Spekulationszwecken eingesetzt. Um kurzfristige Marktschwankungen auszunutzen, werden ggf. bestehende
Sicherungsinstrumente wirtschaftlich glattgestellt. Zur Minderung des Ausfallrisikos werden Sicherungsgeschafte
nur mit fiihrenden Finanzinstituten mit einem Kreditrating im Investment Grade Bereich abgeschlossen.

In Bezug auf die Anlage liquider Mittel ist es das primadre Ziel des SOLARWORLD Konzerns, Risiken aus der Verdan-
derung von Markpreisen oder der Bonitdt von Gldubigern zu minimieren und dabei eine Rendite auf Geldmarktni-
veau zu erreichen. Der SOLARWORLD Konzern investiert daher freie liquide Mittel iiberwiegend in Form von Sicht-
einlagen (Termin- und Tagesgelder). Zur Minderung des Ausfallrisikos werden Sichteinlagen nur bei fithrenden
Finanzinstituten mit einem Kreditrating im Investment Grade Bereich angelegt. Weiterhin wird durch die zentrale
Steuerung und breite Diversifikation der Geldanlagen in Bezug auf die Schuldner der Bildung von Risiko-Konzent-
rationen entgegengewirkt.

c) Marktrisiken

In Bezug auf die Marktrisiken ist der SOLARWORLD Konzern insbesondere Risiken aus der Verdnderung von Wech-
selkursen, Rohstoffpreisen und Zinssétzen ausgesetzt.

Zur Darstellung von Marktrisiken verlangt IFRS 7 Sensitivitdtsanalysen, welche die Auswirkungen hypothetischer
Anderungen von relevanten Risikovariablen auf Ergebnis und Eigenkapital zeigen. Die periodischen Auswirkungen
werden bestimmt, indem die hypothetischen Anderungen der Risikovariablen auf den Bestand der Finanzinstru-
mente zum Abschlussstichtag bezogen werden. Dabei wird auf der Grundlage bestehender Sicherungsbeziehungen
unterstellt, dass die Nettoverschuldung, das Verhaltnis von fester und variabler Verzinsung von Schulden und Deri-
vaten und der Anteil von Finanzinstrumenten in Fremdwéahrung konstant bleiben.
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Wihrungsrisiken im Sinne von IFRS 7 entstehen durch Finanzinstrumente, welche in einer von der funktionalen

Waiahrung abweichenden Wahrung denominiert und monetédrer Art sind. Wechselkursbedingte Differenzen aus der
Umrechnung von Abschliissen in die Konzernwiahrung bleiben unberiicksichtigt. Als relevante Risikovariablen gel-
ten grundsatzlich alle nicht funktionalen Wahrungen, in denen der SOLARWORLD Konzern Finanzinstrumente halt.

Zinsrisiken bestehen fiir den SOLARWORLD Konzern sowohl auf der Fremdkapital- als auch auf der Einlagenseite.
Daher erfolgt die Analyse der Zinsrisiken auf Basis der Nettoverschuldung, wobei unterstellt wird, dass sich die
Zinsen fiir variabel verzinsliches Fremdkapital und variabel verzinsliche Einlagen gleichermaRen verdndern. Wei-
terhin werden nur solche verzinslichen Finanzinstrumente in die Analyse einbezogen, deren Zinsniveau aus-
schlieRlich von der Marktzinsentwicklung abhingig ist.

Risiken aus der Verdnderung von Rohstoffpreisen ergeben sich aus abgeschlossenen Commodityderivaten zur Absi-
cherung von entsprechenden Rohstoffeinkdufen.

aa) Wahrungsrisiken

Die Wihrungsrisiken des SOLARWORLD Konzerns resultieren im Wesentlichen aus der operativen Geschéaftstétig-
keit. Risiken aus Fremdwahrungen werden gesichert, soweit sie die Cashflows des Konzerns beeinflussen. Risiken,
die aus der Umrechnung der Vermdégenswerte und Verbindlichkeiten auslandischer Unternehmenseinheiten in die
Konzern-Berichtswihrung resultieren und erst mit VerduBerung der Unternehmenseinheit den Cash Flow des Kon-
zerns beeinflussen, bleiben hingegen grundséatzlich ungesichert. Eine Absicherung dieser Risiken in der Zukunft
wird jedoch nicht ausgeschlossen.

Im Bereich der operativen Geschaftstatigkeit wickeln die einzelnen Konzernunternehmen ihre Aktivitdten iiberwie-
gend in ihrer jeweiligen funktionalen Wihrung ab. Im Ubrigen ist der SOLARWORLD Konzern Fremdwihrungsrisi-
ken im Zusammenhang mit bereits fixierten und geplanten Transaktionen in Fremdwéahrung ausgesetzt. Diese be-
treffen hauptsdchlich Transaktionen in US-Dollar im Zusammenhang mit Langfristvertragen fiir die Beschaffung
von Rohstoffen. Zum Bilanzstichtag bestanden fiir diese Transaktionen wie auch im Vorjahr keine Sicherungsbe-
ziehungen.

Die wesentlichen origindren Finanzinstrumente sind bis auf einen Teil der fliissigen Mittel sowie der Forderungen
und Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen im Wesentlichen in funktionaler Wahrung denominiert.
Wéahrungskursdnderungen haben daher im Wesentlichen nur in Bezug auf diese Fremdwahrungspositionen Aus-
wirkung auf das Ergebnis.

Wenn der Euro gegeniiber dem US-Dollar um 10 Prozent aufwertet (abwertet), ergabe sich ein negativer (positiver)
Effekt auf das Ergebnis vor Steuern von T€ 967. Wenn der Euro gegeniiber dem britischen Pfund um 10 Prozent
aufwertet (abwertet), ergdbe sich ein negativer (positiver) Effekt auf das Ergebnis vor Steuern von T€ 481. Das Ri-
siko des Konzerns im Hinblick auf Wechselkursdnderungen ist bei allen anderen Wahrungen nicht wesentlich.

bb) Zinsrisiken

Zum Bilanzstichtag war samtliches Fremdkapital des Konzerns festverzinslich. Auf der Einlagenseite ist der So-
LARWORLD Konzern einem Zinsrisiko ausgesetzt, da die freien liquiden Mittel grundséitzlich kurzfristig angelegt
sind. Weiterhin ist der Konzern Zinsrisiken in Zusammenhang mit einem Zinsbegrenzungsgeschéaft in Form einer
Hochstsatzvereinbarung (Cap) sowie einem Zinsswap ausgesetzt, die nicht in eine Sicherungsbeziehung eingebun-
den sind.

Wenn sich das Marktzinsniveau um 50 Basispunkte erhoht, ergdbe sich ein positiver Effekt auf das Ergebnis vor
Steuern von T€ 1.175 (i.Vj. T€ 3.941). Wenn sich das Marktzinsniveau um 50 Basispunkte reduziert, ergibe sich ein
negativer Effekt auf das Ergebnis vor Steuern von T€ 1.131 (i. Vj. T€ 3.539).
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cc) Sonstige Preisrisiken

Der SOLARWORLD Konzern hat dariiber hinaus Rohstoffderivate abgeschlossen, um das Risiko eines steigenden Sil-
ber- und Aluminiumpreises abzusichern. Die Derivate sind nicht in eine wirksame Sicherungsbeziehung einbezo-
gen, sodass sich die Wertinderungen der Derivate auf das Ergebnis vor Steuern auswirken.

Wenn sich das Silberpreisniveau von zum Stichtag rund 30 US-Dollar/kg auf 45 US-Dollar/kg erhéhen bzw. auf 20
US-Dollar/kg reduzieren wiirde, wiirde das Ergebnis vor Steuern um T€ 746 hoher bzw. um T€ 439 niedriger aus-
fallen.

Wenn sich das Aluminiumpreisniveau von zum Stichtag rund 2.094 US-Dollar/to auf 2.800 US-Dollar/to erhéhen
bzw. auf 1.500 US-Dollar/to reduzieren wiirde, wiirde das Ergebnis vor Steuern um T€ 193 hoher bzw. um T€ 162
niedriger ausfallen.

d) Ausfallrisiken

Die freie Liquiditat des SOLARWORLD Konzerns ist iiberwiegend in Sichteinlagen bei deutschen Finanzinstituten
angelegt. Das Ausfallrisiko wird daher diesbeziiglich als eher gering eingeschitzt.

Fiir alle Lieferungen an konzernexterne Kunden gilt, dass in Abhdngigkeit von Art und Hohe der jeweiligen Leis-
tung Sicherheiten verlangt, Kreditauskiinfte/Referenzen eingeholt oder historische Daten aus der bisherigen Ge-
schiftsbeziehung, insbesondere zum Zahlungsverhalten, zur Vermeidung von Zahlungsausfillen genutzt werden.

Um das Ausfallrisiko weiterhin zu begrenzen, sind Forderungen aus konzernexternen Modulverkdufen tiberwie-
gend durch Kreditversicherungen abgesichert. Das Ausfallrisiko wird daher diesbeziiglich als eher gering einge-
schatzt.

In Bezug auf Forderungen aus Waferverkdufen, die iiberwiegend aus Langfristvertriagen stammen, bestehen iiber-
wiegend keine Kreditversicherungen, da diese Kunden umfangreiche Anzahlungen geleistet haben, die insbeson-
dere im Insolvenzfall nicht riickzahlbar sind. Das diesbeziiglich bestehende Ausfallrisiko ist damit wirtschaftlich
abgesichert.

Der SOLARWORLD Konzern weist umfangreiche Riickforderungsanspriiche gegeniiber Siliziumlieferanten aus, die
nicht abgesichert sind. Die Anspriiche richten sich gegen groRe und etablierte Lieferanten im Siliziumbereich, so-
dass das Ausfallrisiko grundsaitzlich als eher gering eingeschdtzt werden kann. Aufgrund des angespannten
Marktumfeldes, das auch die etablierten Siliziumlieferanten hart getroffen hat, ist das Ausfallrisiko jedoch gestie-
gen.

Im Ubrigen ergibt sich das maximale Ausfallrisiko aus den Buchwerten.
e) Liquiditatsrisiken

Liquiditatsrisiken entstehen fiir den SOLARWORLD Konzern aus der Verpflichtung, Verbindlichkeiten vollstindig
und rechtzeitig zu tilgen. Aufgabe des Cash- und Liquiditdtsmanagements ist es daher, jederzeit die Zahlungsfa-
higkeit der einzelnen Gesellschaften des Konzerns zu sichern.

Das Cash Management fiir die operative Geschéftstatigkeit erfolgt dezentral in den einzelnen Unternehmenseinhei-
ten. Jeweilige Zahlungsmittelbedarfe und —iiberschiisse der einzelnen Einheiten werden von der SOLARWORLD AG
tiberwiegend zentral durch konzerninterne Darlehensgewdhrungen ausgeglichen. Das zentrale Cash Management
ermittelt auf Basis der Geschdftsplanung den konzernweiten Finanzmittelbedarf.

Vertrage im Zusammenhang mit Fremdkapitalmitteln in Héhe von nominal 404,5 Mio. € enthalten Regelungen, die
den Glaubigern das Recht einrdumen, im Falle der Nichteinhaltung bestimmter Unternehmenskennzahlen (Co-
venants), den Vertrag aullerordentlich zu kiindigen und die vorzeitige Riickzahlung der Darlehen zu verlangen.
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Diese Kennzahlen wurden im Sommer 2012 mit allen entsprechenden Glaubigern neu vereinbart und vereinheit-
licht. Bei den Kennzahlen handelt es sich im Wesentlichen um Kennzahlen zum Verschuldungsgrad, der Liquiditat
und dem operativem Ergebnis.

Nahezu alle Vertrage im Zusammenhang mit Fremdkapitalmitteln enthalten sogenannte ,,Cross-Default-Klausel
(DrittverzugsklauseD®, wonach den Gldubigern ein aulerordentliches Kiindigungsrecht eingerdaumt wird, sofern
die SOoLARWORLD AG ihre Verpflichtungen aus anderen Fremdkapitalmitteln nicht erfillt.

Dariiber hinaus haben die Glaubiger von Fremdkapitalmitteln in Hohe von nominal 931 Mio. € das im Bericht zu
§ 315 Abs. 4 HGB ndher erlauterte Recht, die vorzeitige Riickzahlung der Darlehen zu verlangen, falls bei der So-
LARWORLD AG ein Kontrollwechsel eintritt.

Der SoLARWORLD Konzern hat die vereinbarten Unternehmenskennzahlen (Covenants) zum 31. Dezember 2012
nicht eingehalten. Glaubiger von Fremdkapitalmitteln in Hohe von nominal 404,5 Mio. € (im Wesentlichen aus den
ausgegebenen Schuldscheindarlehen) haben daher aktuell ein aulerordentliches Kiindigungsrecht.

Sollten Glaubiger der ausgegebenen Schuldscheindarlehen von ihrem Kiindigungsrecht Gebrauch machen und die
Gesellschaft die sich daraus ergebenden Riickzahlungsanspriiche der Glaubiger nicht erfiillen, droht das Risiko,
dass auch die tibrigen Fremdkapitalglaubiger (im Wesentlichen aus den ausgegebenen Anleihen im Nominalvolu-
men von 400 Mio. € und 150 Mio. €) ein Recht zur Kiindigung ihrer Anleihen aufgrund der ,,Cross Default-Klausel
(DrittverzugsklauseD® erhalten.

Seit der Ad-Hoc-Mitteilung vom 24. Januar 2013 befindet sich die Gesellschaft in konstruktiven Verhandlungen mit
den entsprechenden Gldubigern mit dem Ziel, ein Finanzrestrukturierungkonzept zu vereinbaren, das zusammen
mit der Umsetzung notwendiger operativer Maknahmen den Fortbestand der Gesellschaft ermoglicht. Die Verwal-
tung der Gesellschaft geht dabei davon aus, dass hierzu gravierende Einschnitte bei den Verbindlichkeiten der Ge-
sellschaft notwendig sind.

Der Fortbestand der SOLARWORLD AG ist untrennbar mit der erfolgreichen Einigung und Umsetzung einer Finanz-
restrukturierung verbunden. Diese ist aufgrund der notwendigen Zustimmung mehrerer Glaubigergruppen, ver-
schiedener Behorden und ggf. der Hauptversammlung komplex und birgt nicht unerhebliche Risiken. Aktuell geht
der Vorstand dennoch davon aus, dass eine Einigung und Umsetzung einer entsprechenden Finanzrestrukturie-
rung mit iberwiegender Wahrscheinlichkeit erzielt und umgesetzt werden kann.
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f) Beizulegende Zeitwerte, Buchwerte und Restlaufzeiten von Finanzinstrumenten nach Klassen

Die nachfolgende Tabelle stellt die beizulegenden Zeitwerte sowie Buchwerte der in den einzelnen Bilanzpositio-
nen enthaltenen finanziellen Vermégenswerte und finanziellen Verbindlichkeiten dar:

Aktiva 31.12.12

Bewertungskategorien IAS 39

zu Handelszwecken

zur VerdauRerung

in TE gehalten Kredite und Forderungen verfiighar
Forderungen aus Lieferungen und Leistungen - 55.569 -
Ubrige Forderungen und Vermégenswerte - 147 -
Sonstige finanzielle Vermégenswerte 54 143.705 13.834
Fliissige Mittel - 224.109 -
Summe 54 423.530 13.834

Aktiva 31.12.11

Bewertungskategorien IAS 39

zu Handelszwecken

zur VerauBerung

in T€ gehalten Kredite und Forderungen verfiighar
Forderungen aus Lieferungen und Leistungen - 123.021 -
Ubrige Forderungen und Vermégenswerte - 837 -
Sonstige finanzielle Vermogenswerte 1.894 17.897 16.705
Fliissige Mittel - 553.345 -
Summe 1.894 695.100 16.705
Passiva 31.12.12
Bewertungskategorien IAS 39
Zum beizulegen- Kaufpreis-
Zu fortgefiihrten Anschaf- den Zeitwert be- verbindlichkeit
fungskosten bewertete finan- wertete finanzielle aus Unterneh- Summe
in T€ zielle Verbindlichkeiten Verbindlichkeiten menserwerb Buchwerte
Finanzschulden 987.378 1.026 16.377 1.004.781
Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen 32.632 - - 32.632
Ubrige Schulden 1.361 - - 1.361
Summe 1.021.371 1.026 16.377 1.038.774
Passiva 31.12.11*
Bewertungskategorien IAS 39
Zum beizulegen- Kaufpreis-
Zu fortgefiihrten Anschaf- den Zeitwert be- verbindlichkeit
fungskosten bewertete finan- wertete finanzielle aus Unterneh- Summe
in T€ zielle Verbindlichkeiten Verbindlichkeiten menserwerb Buchwerte
Finanzschulden 1.253.970 1.472 16.427 1.271.869
Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen 64.433 64.433
Ubrige Schulden 8.081 8.081
Summe 1.326.484 1.472 16.427 1.344.383

* Vergleichszahlen wurden gem. IAS 8.22 angepasst. Siehe Tz. 1 der Erlduterungen zum Konzernabschluss.
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Derivate in Summe beizulegender Nicht im Anwendungs- Gesamt
Sicherungsbeziehungen Summe Buchwerte Zeitwerte bereich von IFRS 7 Buchwerte
- 55.569 55.569 - 55.569
- 147 147 28.809 28.956
- 157.593 157.593 - 157.593
- 224.109 224.109 - 224.109
0 437.418 437.418 28.809 466.228
Nicht im
Derivate in Sicherungs- Summe beizulegender  Anwendungsbereich von Gesamt
beziehungen Summe Buchwerte Zeitwerte IFRS 7 Buchwerte
- 123.021 123.021 - 123.021
- 837 837 32.147 32.984
7.613 44.109 43.234 0 44.109
- 553.345 553.345 - 553.345
7.613 721.312 720.437 32.147 753.459
Restlaufzeiten
Summe Nicht im
beizulegender =~ Anwendungsbereich Gesamt zwischen 1
Zeitwert von IFRS 7 Buchwerte bis 1 Jahr und 5 Jahren iiber 5 Jahren
264.105 - 1.004.781 467.226 537.555 -
32.632 - 32.632 32.632 - -
1.361 71.171 72.532 45.503 27.029 -
298.098 71171 1.109.945 545.361 564.585 0
Restlaufzeiten
Summe Nicht im
beizulegender ~ Anwendungsbereich Gesamt zwischen
Zeitwert von IFRS 7 Buchwerte bis 1 Jahr 1 und 5 Jahren iiber 5 Jahren
1.364.833 1.271.869 120.981 512.184 638.704
64.433 64.433 64.433

8.081 141.224 149.305 67.753 69.878 24.743
1.437.347 141.224 1.485.607 253.167 582.062 663.447
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Die Forderungen aus Lieferungen und Leistungen enthalten im Berichtsjahr keine Forderungen aus Auftragsferti-
gung (i.Vj. T€ 2.261). Die Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen enthalten wie bereits im Vorjahr keine
Verbindlichkeiten aus Auftragsfertigung.

Der beizulegende Zeitwert der finanziellen Vermogenswerte und finanziellen Verbindlichkeiten ist mit dem Betrag
angegeben, zu dem das betreffende Instrument in einer gegenwértigen Transaktion (ausgenommen erzwungene
VerdauRerung oder Liquidation) zwischen vertragswilligen Geschiftspartnern getauscht werden konnte. Die zur Er-
mittlung der beizulegenden Zeitwerte angewandten Methoden und Annahmen stellen sich wie folgt dar:
Forderungen aus Lieferungen und Leistungen, {ibrige Forderungen und Vermdgenswerte, fliissige Mittel, Ver-
bindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen sowie der wesentliche Teil der ibrigen Schulden aus dem Anwen-
dungsbereich des IFRS 7 haben {iberwiegend kurze Restlaufzeiten. Daher entsprechen deren Buchwerte zum Bi-
lanzstichtag anndhernd dem beizulegenden Zeitwert.

In den iibrigen Schulden sind finanzielle Verbindlichkeiten gegeniiber Mitarbeitern aus einem Programm zur ge-
winnorientierten Mitarbeitervergiitung enthalten. Die Verbindlichkeiten sind variabel verzinslich. Daher ent-
spricht der beizulegende Zeitwert zum Bilanzstichtag dem Buchwert.

Der beizulegende Zeitwert der sonstigen finanziellen Vermogenswerte sowie der Finanzschulden wird, sofern
verfiigbar, auf der Grundlage von Borsenpreisen auf aktiven Markten ermittelt.

Der beizulegende Zeitwert der nicht notierten sonstigen finanziellen Vermogenswerte wird unter Anwendung ge-
eigneter Bewertungsverfahren oder auf Basis getatigter Transaktionen geschétzt.

Der beizulegende Zeitwert von nicht notierten Schuldschein- und Bankdarlehen wird ohne Beriicksichtigung der
jeweiligen Restlaufzeiten einheitlich auf 20,45 Prozent vom Nominalwert geschétzt. Dies entspricht dem Mittel
der Kurswerte der beiden am Kapitalmarkt gehandelten Anleihen der SOLARWORLD AG. Die einheitliche Bewer-
tung ist aus dem derzeitigen Verhandlungstand der Finanzrestrukturierung abgeleitet, nach dem alle Gldubiger
unabhingig von der jeweiligen Restlaufzeit des Fremdkapitals gleich behandelt werden sollen. Ausgenommen
hiervon sind Bankdarlehen oder Teile hiervon, fiir die Sicherheiten bestellt sind. Diese Teile werden zu 100 Pro-
zent angesetzt.

Der beizulegende Zeitwert derivativer Finanzinstrumente, fiir die am Markt beobachtbare Input-Parameter ver-
fiigbar sind, wird durch Diskontierung der kiinftigen Cashflows unter Verwendung dieser Input-Parameter ge-
schitzt. Die verwendeten Input-Parameter betreffen Zinsstrukturkurven, Rohstoff-, Kassa- und Terminkurse so-
wie Volatilitdten. Der beizulegende Zeitwert von Verbindlichkeiten aus kiindbaren konzernfremden Anteilen an
einer vollkonsolidierten Personengesellschaft wurde, da sich keine wesentlichen wertbeeinflussenden Faktoren
bei dieser Gesellschaft ergeben haben, durch Fortschreibung der Anschaffungskosten mit dem anteiligen Jahres-
ergebnis ermittelt.

Die zum Bilanzstichtag zum beizulegenden Zeitwert bilanzierten Finanzinstrumente konnen folgender Hierarchie
zur Bestimmung und zum Ausweis beizulegender Zeitwerte von Finanzinstrumenten zugeordnet werden:

Stufe 1: Notierte (unangepasste) Preise auf aktiven Markten fiir gleichartige Vermoégenswerte oder Verbindlichkei-
ten.

Stufe 2: Verfahren, bei denen samtliche Input-Parameter, die sich wesentlich auf den erfassten beizulegenden Zeit-
wert auswirken, entweder direkt oder indirekt beobachtbar sind.

Stufe 3: Verfahren, die Input Parameter verwenden, die sich wesentlich auf den erfassten beizulegenden Zeitwert
auswirken und nicht auf beobachtbaren Marktdaten basieren.
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in T€

Zum beizulegenden Zeit-
wert bewertete finanzielle
Vermdgenswerte

zu Handelszwecken
gehalten

Derivate in
Sicherungsbeziehungen

zur VerduRerung
verfilghar

Zum beizulegenden Zeit-
wert bewertete finanzielle
Verbindlichkeiten

zu Handelszwecken
gehalten

Derivate in
Sicherungsbeziehungen

aus kiindbaren Anteilen
an Personengesellschaften

Summe

Summe

54

13.834

-199

-827
12.862

31.12.12
Stufe 1 Stufe 2

- -199

0 -145

Stufe 3

13.834

-827
13.007

Die in der Stufe 3 enthaltenen Finanzinstrumente haben sich im Geschaftsjahr wie folgt entwickelt:

in T€

Stand 1.1.

Zugang Vermdogenswert

Im sonstigen Finanzergebnis erfasste Gewinne

Verkauf

Ausschiittungen

Stand 31.12.

31.12.11
Summe Stufe 1 Stufe 2 Stufe 3
1.894 - 1.894 -
7.613 - 7.613 -
16.705 - - 16.705
-217 - -217 -
-368 - -368 -
-887 - - -887
24.740 0 8.922 15.818
2012 2011
15.818 23.536
0 16.705
60 3.521
-2.871 —27.944
13.007 15.818

Auf die noch am Bilanzstichtag gehaltenen Finanzinstrumente, die der Stufe 3 zugeordnet wurden, entfallt fiir

2012 im Saldo ein Gewinn in Hohe von T€ 60 (i.Vj. T€ 83), der im sonstigen Finanzergebnis enthalten ist.

g) Nettogewinne und -verluste nach Bewertungskategorien

Die Nettogewinne und -verluste der Bewertungskategorien , designiert als erfolgswirksam zum beizulegenden
Zeitwert bewertete” und ,,zu Handelszwecken® gehaltene finanzielle Vermégenswerte sind in Tz. 35 im sonstigen
Finanzergebnis ersichtlich, sofern sie der Finanzierungs- und Anlagetétigkeit zuzuordnen sind. Sie enthalten ne-
ben Ergebnissen aus der Marktbewertung auch Zins-, Dividenden- und Wiahrungseffekte. Hierzu kommen noch
Nettogewinne und -verluste aus ,,zu Handelszwecken gehaltenen finanziellen Vermégenswerten®, die der operati-

ven Geschéftstatigkeit zuzuordnen sind. Damit betrdgt der Nettogewinn aus ,,zu Handelszwecken gehaltenen finan-

ziellen Vermégenswerten“ insgesamt T€ —1.019 (i.Vj. T€ -5.222).

Die Nettogewinne und -verluste der Bewertungskategorie ,Kredite und Forderungen“ beinhalten neben den im Fol-

genden genannten Wiahrungskursgewinnen im Wesentlichen Wertberichtigungen in Hohe von T€ 9.974 (i.Vj. T€
23.468). Letztere sind in den Sonstigen betrieblichen Aufwendungen enthalten.
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In Bezug auf die Bewertungskategorien ,Kredite und Forderungen® und ,,zu fortgefiihrten Anschaffungskosten be-
wertete finanzielle Verbindlichkeiten® sind in den Nettogewinnen und -verlusten auch Verluste aus Wahrungseffek-
ten zu beriicksichtigen, die aus Wirtschaftlichkeitsgriinden nicht aufgeteilt wurden. Im Saldo ergaben sich hieraus
im Geschéaftsjahr Wahrungskursgewinne in Hohe von T€ 5.746 (i.Vj. T€ 1.671). Diese sind, sofern sie sich auf
Transaktionen der operativen Geschaftstatigkeit beziehen, in den sonstigen betrieblichen Ertriagen bzw. sonstigen
betrieblichen Aufwendungen, sofern sie sich auf Finanzierungstransaktionen beziehen, im sonstigen Finanzergeb-
nis ausgewiesen.

Neben einem Teil der genannten Wahrungskursverluste sind im Nettoergebnis der ,,zu fortgefiihrten Anschaf-
fungskosten bewerteten finanziellen Verbindlichkeiten* Ertrige aus der Riickzahlung von finanziellen Verbindlich-
keiten in Hohe von T€ 19.901 (i.Vj. T€ 8.257) beriicksichtigt. Letztere sind im sonstigen Finanzergebnis enthalten.
Wir verweisen auf Tz. 35.

Der Nettogewinn der Bewertungskategorien , Kredite und Forderungen® sowie ,,zu fortgefithrten Anschaffungskos-
ten bewertete finanzielle Verbindlichkeiten® belduft sich somit auf insgesamt T€ 15.673 (i.Vj. Nettoverlust in Héhe
von T€ 13.540).

Hinsichtlich der ,,zur VerduRerung verfiigharen finanziellen Vermogenswerte“ wurden im Geschéftsjahr keine
Zinsertrage (i.Vj. T€ 1) und keine Zuftiihrungen zur AfS-Riicklage (i.Vj. T€ 0) erfasst.

h) Sicherungsmafnahmen
Im aktuellen Geschiftsjahr bestehen keine Sicherungsmalnahmen, bei denen Hedge Accounting angewendet wurde.

Im Vorjahr hatte der SoLARWORLD Konzern zur Sicherung des Zahlungsstromrisikos eines variabel verzinslichen
Darlehens einen Zinsswap (,Zahle fix - Empfange variabel“) mit einem aktuellen Nominalvolumen in Hohe von T€
11.000 und einer Laufzeit bis Ende 2013 abgeschlossen. Als Grundgeschaft wurde das variabel verzinsliche Bank-
darlehen designiert. Mit der Sicherungsmallnahme wurde das Ziel verfolgt, das variabel verzinsliche Bankdarlehen
in festverzinsliche Finanzschulden zu transformieren. Der beizulegende Zeitwert des Zinsswaps hat sich zum Vor-
jahres-Stichtag auf T€ —368 belaufen. Diese Hedge-Beziehung wurde im Berichtsjahr aufgelost.

Zur Sicherung bestehender Wiahrungsrisiken aus auf US-Dollar lautenden Senior Notes bestanden beim SOLAR-
WoRrLD Konzern im Vorjahr fiinf Cross Currency Swaps (,,Zahle € fix - Empfange US-Dollar fix") mit einem Nomi-
nalvolumen von insgesamt TUS-Dollar 175.000. Als Grundgeschaft wurden die auf US-Dollar lautenden Senior No-
tes designiert. Mit der Sicherungsmafnahme wurde das Ziel verfolgt, die US-Dollar Verbindlichkeiten in Bezug auf
den Nominalbetrag und die laufenden Zinszahlungen in € Finanzschulden zu transformieren. Die beizulegenden
Zeitwerte der Swaps haben sich zum Vorjahres-Stichtag auf insgesamt T€ 7.613 belaufen. Diese Hedge-Beziehung
wurde im Berichtsjahr ebenfalls aufgelost.

Der Nachweis der prospektiven Effektivitit erfolgte — sofern moglich — mittels der Critical Terms Match Methode,
ansonsten durch entsprechende Sensitivitdtsanalysen. Die retrospektive Effektivitdt wurde regelmaRig mit Hilfe
der Hypothetischen-Derivate-Methode erbracht. Die Ergebnisse der retrospektiven Effektivitatstests lagen in einer
Bandbreite von 80 bis 125 Prozent, sodass von einer effektiven Sicherungsbeziehung ausgegangen werden konnte.
Der im Vorjahr im Eigenkapital erfasste nicht realisierte Gewinn in Hohe von T€ 3.941 wurden im Berichtsjahr auf-
gelost.

66. ERLAUTERUNGEN ZUR CASHFLOW-RECHNUNG

a) Cashflow aus laufender Geschiftstitigkeit

Der Cashflow aus der laufenden Geschéftstiatigkeit wurde nach der indirekten Methode aufgestellt. Das Ergebnis
vor Steuern als Ausgangswert wird zundchst um die wesentlichen nicht zahlungswirksamen Ertrdge und Aufwen-

dungen korrigiert. Hieraus ergibt sich der Cashflow aus dem operativen Ergebnis. Im Cashflow aus operativer Ge-
schiftstatigkeit sind die Verdnderungen des Nettoumlaufvermdgens berticksichtigt.
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Die in der Cashflow-Rechnung ausgewiesenen nicht zahlungswirksamen Aufwendungen und Ertrage des Ge-
schiftsjahres betreffen die Ertrige aus der Auflosung erhaltener Anzahlungen sowie Wertberichtigungen auf ge-
leistete Anzahlungen, Vorrdte und Forderungen. Im Vorjahr war aulerdem der Ertrag aus der Erstkonsolidierung
der SOLARPARC AG beriicksichtigt.

Die erhaltenen und geleisteten Anzahlungen beruhen insbesondere auf langfristig geschlossenen Ver-
kaufskontrakten iiber Siliziumwafer und langfristigen Einkaufskontrakten iiber Rohsilizium. Die daraus resultie-
renden Mittelzu- und -abfliisse des Geschiftsjahres stellen sich wie folgt dar:

in T€ 2012 2011
Abnahme (-) der erhaltenen Anzahlungen -7.140 -3.526
Abnahme (+) der geleisteten Anzahlungen 32.066 39.127
Entwicklung des Cashflows 24.926 35.601

Die Umbuchung von geleisteten Anzahlungen in die sonstigen finanziellen Vermogenswerte ist in den vorstehend
angeflihrten Betrdgen nicht beriicksichtigt, da es sich lediglich um eine Ausweisdnderung handelt. Ein zahlungs-
wirksamer Effekt ist damit nicht verbunden. Wir verweisen auch auf unsere Erlauterungen in Tz. 53.

Die gezahlten Zinsen sind bei der Ermittlung des Cashflows aus der Finanzierungstitigkeit, die erhaltenen Zinsen
bei der Ermittlung des Cashflows aus der operativen Tatigkeit dargestellt.

b) Cashflow aus Investitionstitigkeit

Im Cashflow aus Investitionstétigkeit sind Auszahlungen fiir Investitionen in das Anlagevermégen dargestellt sowie
die hierfiir erhaltenen Investitionszuwendungen. Des Weiteren flieBen Einzahlungen aus dem Verkauf von Anlage-
vermogen sowie Finanzmittelanlagen ein. Die Einzahlungen aus dem Verkauf von Anlagevermdogen resultieren im
Wesentlichen aus dem Verkauf der Windaktivitdten der SOLARPARC AG. Fiir weitere Details verweisen wir auf unse-
rer Ausfiihrungen in Tz. 2.

c) Cashflow aus Finanzierungstitigkeit

Der Cashflow aus der Finanzierungstatigkeit ist durch die Riickzahlung von Finanzverbindlichkeiten gepriagt. We-
sentliche Komponenten sind dabei die Riickfiihrung von emittierten Senior Notes (US Private Placement) sowie die
teilweise vorzeitige Riickzahlung von Bankdarlehen. Neben der aus dem Cashflow ersichtlichen Riickzahlung der
Finanzschulden haben sich diese durch den Verkauf der Windaktivitdten der SOLARPARC AG um weitere 18,4 Mio. €
vermindert. Die entsprechende Verbindlichkeit wurde durch den Erwerber tibernommen. Als Auszahlung gehen
Dividendenzahlungen an die Aktiondre der SOLARWORLD AG in Hohe von T€ 9.972 (i.Vj. T€ 21.051) in den Cashflow
aus Finanzierungstétigkeit ein. Schlieflich sind hier die gezahlten Zinsen dargestellt.

d) Finanzmittelfonds

Der Finanzmittelbestand zum Bilanzstichtag besteht, wie im Vorjahr, ausschlieflich aus den in der Konzern-Bilanz
ausgewiesenen liquiden Mitteln. Zahlungsmittel oder Zahlungsmitteldquivalente, deren Verfiigbarkeit fiir mehr als
3 Monate beschrinkt ist, sind in den finanziellen Vermdgenswerten enthalten. Im Rahmen der Projektfinanzierung
von Photovoltaikanlagen sind Mindestkassenbestdnde in Hohe von 0,4 Mio. € (i.Vj. 2,6 Mio. €) vorzuhalten, die so-
mit nicht frei verfighar sind. Weiterhin unterliegen Bankkonten mit Guthaben in Hohe von T€ 11.780 Pfindungs-
vereinbarungen.

67. EVENTUALSCHULDEN

Die SoLARWORLD AG haftet gegeniiber einer Bank fiir die Verbindlichkeiten einer Projektgesellschaft aus der Pro-
jektfinanzierung eines von der SOLARWORLD AG erstellten Solarparks in Hohe von T€ 11.280. Die
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Projektgesellschaft wurde im Berichtsjahr an einen externen Investor verkauft. Die Bank wird die SOLARWORLD AG
aus der Haftung entlassen, sobald bestimmte formale Voraussetzungen erfiillt sind. Hierzu gehoren insbesondere
die mit der Projektgesellschaft vereinbarte Sicherheitenstellungen durch die Projektgesellschaft, der Nachweis
iiber die Hohe der Einspeisevergiitung und die Abnahme des Solarparks durch einen anerkannten Sachverstiandi-
gen der Bank.

68. ANGABEN UBER BEZIEHUNGEN ZU NAHE STEHENDEN UNTERNEHMEN UND PERSONEN
Im Berichtsjahr 2012 lagen folgende wesentliche Transaktionen mit nahe stehenden Personen oder Unternehmen vor:

Von Dr.-Ing. E. h. Frank Asbeck sowie nahestehenden Familienmitgliedern wurden Verwaltungs- und Gewerbeim-
mobilien in Bonn sowie ein Solarpark in Freiberg mit einem jahrlichen Miet- und Pachtzins von insgesamt 1,4

Mio. € (i.Vj. 1,6 Mio. €) angemietet, beziehungsweise gepachtet. Im Zusammenhang mit einem Mietvertrag wurden
Aufwendungen fiir Riickbaumafnahmen in Héhe von 70 TEUR in Rechnung erstellt. Daraus bestanden zum Bilanz-
stichtag keine Verbindlichkeiten mehr (i.Vj. T€ 25).

An Dr.-Ing. E. h. Frank Asbeck und sein Ingenieurbiiro wurden Projektleistungen und Module in Hoéhe von T€ 770
(i.Vj. T€ 3.294) (exkl. Umsatzsteuer) erbracht bzw. geliefert. Hieraus bestanden zum Bilanzstichtag keine Forde-
rungen (i.Vj. T€ 3.718) mehr.

Fiir sonstige Dienstleistungen und Weiterberechnungen verauslagter Kosten, insbesondere im Zusammenhang mit
der Betriebsfiihrung von Solarparks und einer Windkraftanlage, wurden an Dr.-Ing. E. h. Frank Asbeck bzw. sein
Einzelunternehmen T€ 202 (i.Vj. T€ 131) in Rechnung gestellt. Aus mit dem Betrieb der Windkraftanlage in Zu-
sammenhang stehenden fiir Dr.-Ing. E. h. Frank Asbeck vereinnahmten Entgelten aus der Windstromerzeugung
wurden Gutschriften in Hohe von T€ 128 (i.Vj. T€ 115) ausgestellt. Zum Bilanzstichtag ergab sich eine Forderung
gegeniiber Dr.-Ing. E. h. Frank Asbeck in Hohe von T€ 4 (i.Vj. eine Verbindlichkeit in Hohe von T€ 25).

Von Dr.-Ing. E. h. Frank Asbeck mittel- und unmittelbar beherrschten Unternehmen sowie nahestehenden Famili-
enmitgliedern wurden Dienstleistungen in Hohe von T€ 42 (i.Vj. T€ 49) an den SOLARWORLD Konzern erbracht. In
diesem Zusammenhang bestehen zum Stichtag Verbindlichkeiten in Hohe von T€ 49 (i.Vj. T€ 59) (inkl. Umsatz-
steuer). An von Dr.-Ing. E. h. Frank Asbeck mittel- und unmittelbar beherrschte Unternehmen sowie nahestehenden
Familienmitgliedern wurden Dienstleistungen und Weiterberechnungen verauslagter Kosten in Héhe von T€ 311
(i.Vj. T€ 370) abgerechnet. Hieraus sind Forderungen in Hohe von T€ 51 (i.Vj. T€ 130) zum Bilanzstichtag offen.

Gegeniiber der SOLARPARC VILSHOFEN GMBH bestehen zum Stichtag Restforderungen in Héhe von T€ 5 (i.Vj. T€
100) aus Sicherheitseinbehalten. Die Gesellschaft wurde im Januar 2009 durch die SOLARPARC AG an die Solar Hol-
ding Beteiligungsgesellschaft mbH verkauft, deren mehrheitlicher Gesellschafter Dr.-Ing. E. h. Asbeck ist.

Die aus der AUERMUHLE im Saldo getiatigten Entnahmen der Solar Holding Beteiligungsgesellschaft mbH betrugen
im Geschiftsjahr T€ 48 (i.Vj. Einlagen in Hohe von 1,3 Mio. €).

Der SoLARWORLD Konzern hat sonstige Dienstleistungen im Volumen von 0,3 Mio. € (i.Vj. 3,2 Mio. €) an Gemein-
schaftsunternehmen erbracht. Aus diesen Geschiftsvorfillen bestehen zum Stichtag Forderungen in Héhe von T€
7 (1.Vj. T€ 63).

Von Gemeinschaftsunternehmen wurden Waren, Lohnfertigungsleistungen und sonstige Dienstleistungen in einem
Volumen von 3,5 Mio. € (i.Vj. 38,5 Mio. €) eingekauft. Unter Beriicksichtigung der Bilanzierung von Liefer- und Ab-
nahmevertriagen, die wirtschaftlich eine Lohnfertigungsbeziehung darstellen (siehe Tz. 57), bestehen zum Stichtag
Gesamtforderungen in Hohe von 1,6 Mio € (i.Vj. 0,7 Mio €). Zivilrechtlich bestehen aus den Transaktionen zum Bi-
lanzstichtag Verbindlichkeiten in Hohe von T€ 1.268 (i.Vj. T€ 1.241) sowie Forderungen in Hoéhe von T€ 2.867 (i.Vj.
T€ 849).

Die dem Aufsichtsratsvorsitzenden, Herrn Dr. Claus Recktenwald, im Sinne von IAS 24 nahe stehende Sozietat
Schmitz Knoth Rechtsanwiélte, Bonn, berdt und vertritt den SOLARWORLD Konzern anwaltlich. Mit Zustimmung des
Aufsichtsrates hat sie hierfiir im Jahre 2012 einen Honorargesamtbetrag von 1,3 Mio. € (i.Vj. 1,0 Mio. €) erhalten.
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Die Vergiitung sowie der Aktienbesitz der Vorstinde und Aufsichtsrate istin Tz. 70 aufgefiihrt bzw. im Lagebericht
im Vergiitungsbericht dargestellt.

Alle Geschifte wurden zu fremdiiblichen Bedingungen abgewickelt.

69. MITARBEITER

Die durchschnittliche Zahl der Beschéftigten betrug 2.537 (i.Vj. 2.622) und teilt sich wie folgt auf die betrieblichen
Funktionsbereiche bzw. Segmente auf:

Anzahl 2012 2011
Produktion Deutschland 1.231 1.284
Produktion USA 858 890
Handel 353 359
Sonstige 95 89
Summe 2.537 2.622

Zum 31. Dezember 2012 betrug die Mitarbeiterzahl 2.355 (i.Vj. 2.701) inklusive 73 Auszubildende (i.Vj. 82).

70.VORSTANDE UND AUFSICHTSRAT

Die Mitglieder des Vorstands erhielten fiir die Wahrnehmung ihrer Aufgaben im Mutterunternehmen und in den
Tochterunternehmen im Geschéftsjahr 2012 eine Gesamtvergiitung von T€ 1.319 (i.Vj. T€ 2.653). Darin sind varia-
ble Vergiitungsanteile in Hohe von T€ 0 (i.Vj. T€ 1.326) enthalten.

Die Mitglieder des Aufsichtsrats erhielten fiir die Wahrnehmung ihrer Aufgaben im Mutterunternehmen und in den
Tochterunternehmen im Geschéftsjahr 2012 Vergiitungen einschlieflich Kostenerstattungen in Hohe von insge-
samt T€ 240 (i.Vj. T€ 320), jeweils zuziiglich gesetzlicher Umsatzsteuer. Darin sind variable Vergiitungsanteile in
Hohe von netto T€ 0 (i.Vj. T€ 71) enthalten.

Individualisierte Angaben zu den Beziigen des Vorstands sind im Lagebericht der Gesellschaft dargestellt.
In den Vorstand der Gesellschaft sind berufen:

» Dr.-Ing. E. h. Frank Asbeck (Vorstandsvorsitzender)

+ Dipl.-Ing. Boris Klebensberger (Vorstand Operatives Geschéaft, bis zum 7. Februar 2013)
« Dipl.-Kfm. tech. Philipp Koecke (Vorstand Finanzen)

+ Dipl.-Wirtschaftsing. Frank Henn (Vorstand Vertrieb)

* RAin Colette Riickert-Hennen (Vorstand Informationstechnologie, Marke und Personal).

Der Vorstandsvorsitzende Dr.-Ing. E. h. Frank Asbeck hielt am Bilanzstichtag mittelbar und unmittelbar 27,84 Pro-
zent (i.Vj. 27,80 Prozent) der Anteile an der SOLARWORLD AG.

Dem Aufsichtsrat gehoren wie im Vorjahr folgende Personen an:

« Dr. Claus Recktenwald (Vorsitzender), Rechtsanwalt und Partner der Sozietidt Schmitz Knoth Rechtsanwilte,
Bonn

» Dr. Georg Gansen (stellvertretender Vorsitzender), Rechtsanwalt/Syndikus der Deutsche Post AG, Bonn

« Dr. Alexander von Bossel, LL.M (Edinb.), Rechtsanwalt und Partner bei CMS Hasche Sigle, Partnerschaft von
Rechtsanwilten und Steuerberatern, Koln
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Der Aufsichtsratsvorsitzende Dr. Claus Recktenwald ist auch Aufsichtsratsvorsitzender der SOLARPARC AG, Auf-
sichtsratsmitglied der VEMAG Verlags- und Medien Aktiengesellschaft, Koln, sowie Beiratsmitglied der Griin-
enthal GmbH und der Griinenthal GmbH & Co. KG, Aachen.

Der stellvertretende Aufsichtsratsvorsitzende Dr. Georg Gansen ist auch stellvertretender Aufsichtsratsvorsitzender
der SOLARPARC AG.

Das Aufsichtsratsmitglied Dr. Alexander von Bossel war bis 23. Mai 2012 auch Mitglied des Aufsichtsrats der
SOLARPARC AG.

71. ABSCHLUSSPRUFERHONORARE

Das von dem Abschlusspriifer des Konzernabschlusses, der BDO AG Wirtschaftsprifungsgesellschaft, Hamburg/
Bonn, im Konzerngeschéftsjahr 2012 berechnete Gesamthonorar einschlie8lich Kostenerstattungen betragt fiir:

a) Abschlusspriifungsleistungen T€ 610 (i.Vj. T€ 594)
b) Andere Bestitigungsleistungen T€ 35 (i.Vj. T€ 64)
¢) Steuerberatungsleistungen T€ 0 (i.Vj. T€ 12)

d) Sonstige Leistungen T€ 37 (i.Vj. T€ 53)

72.CORPORATE GOVERNANCE

Aufsichtsrat und Vorstand haben am 10. August 2012 die gemaR § 161 AktG geforderte Erkldrung abgegeben, dass
den vom Bundesministerium der Justiz bekannt gemachten Empfehlungen der ,,Regierungskommission Deutscher
Corporate Governance Kodex" entsprochen wurde und wird. Am 18. Mirz 2013 haben Aufsichtsrat und Vorstand
diese Entsprechungserklarung betreffend die binnen 90 Tagen nach Geschiftsjahresende vorgesehene Veroffentli-
chung des vorliegenden Konzernabschlusses voriibergehend eingeschrankt. Sowohl die Entsprechungserklarung
als auch die Einschrankung sind auf der Internet-Seite der SOLARWORLD AG @ www.solarworld.de/investorrela-
tions/entsprechenserklaerung// veroffentlicht.

Bonn, den 29. April 2013

SOLARWORLD AG
Der Vorstand

Dr.-Ing. E. h. Frank Asbeck Dipl.-Wirtschaftsing. Frank Henn
Vorstandsvorsitzender Vorstand Vertrieb

Q: Gl Herue
Dipl.-Kfm. tech. Philipp Koecke RAin Colette Riickert-Hennen
Vorstand Finanzen Vorstand Informationstechnologie,

Marke und Personal

UNTER ANDERUNGSVORBEHALT UND UNGEPRUFT
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KAPITEL #7

SERVICE

HHEHHE

STEHEN FUR KLARE

WERTE

SOLARWORLD ist ein iiberzeugter Vorreiter im Bereich der Nachhaltigkeit.

Wir produzieren und handeln 6kologisch und sozial verantwortlich. Und das sagen wir
nicht nur, sondern wir bieten anhand unserer Berichterstattung zur Nachhaltigkeitsleistung
eine verldssliche Orientierung. Ganz aktuell wurde SOLARWORLD als ,,Green Brand*
ausgezeichnet. Kunden kaufen unsere Produkte mit einem guten Gefiihl.

Denn ein nachhaltiges Produkt sollte auch nachhaltig produziert sein.
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GLOSSAR

@ ABSCHREIBUNGEN « Die jahrlich steigende Wertminderung

von Produktions- oder Anlagegiitern wird beriicksich-
tigt, indem die urspriinglichen Anschaffungs- bzw.
Herstellungskosten systematisch iiber die Jahre ihrer
Nutzung hinweg steuerlich abgesetzt werden. Abschrei-
bungen werden als Aufwand in die Gewinnermittlung
einbezogen.

AT EQUITY BETEILIGUNG « Beteiligungen an assoziierten
Unternehmen mit mehr als 20 Prozent.

BALANCE OF SYSTEM « Kosten aller Komponenten einer
Photovoltaikanlage (vor allem Wechselrichter, Verka-
belung, Gestellsystem, Zubehor) mit Ausnahme der
Solarmodule.

BARREL « Traditionelle rdumliche MaReinheit in der
Erdolindustrie; 1 Barrel entspricht ca. 159 Litern.

BILL OF MATERIALS « Kosten aller Materialien, Objekte,
Komponenten oder Bauteile, die zur Herstellung eines
Endprodukts notwendig sind.

CARBON DISCLOSURE PROJECT (CDP) « Globale Zusammen-
arbeit von tber 655 institutionellen Investoren mit
einem Anlagekapital von mehr als 78 Billionen USS.
Ziel ist die Offenlegung der - Treibhausgasemissionen
von Unternehmen und deren Strategie beziiglich klima-
schonenden Handelns. Damit ist das CDP das weltweit
grofte frei verfiighare Emissionsregister zu unterneh-
mensbezogenen - CO,-Emissionen. Im Oktober 2012
erschien der siebte deutsche CDP-Bericht. SOLARWORLD
nimmt seit 2006 regelmaRig an dem Projekt teil und
wurde 2011 als Sector Leader im Bereich Erneuerbare
Energien ausgewiesen.

CASHFLOW » Geld-Uberschuss, der aus der gewohnlichen
Geschiftstiatigkeit heraus erwirtschaftet wird; dient
zur Beurteilung der Innenfinanzierungskraft eines
Unternehmens.

C0,-AQUIVALENTE (CO,.)) * Beitrag eines Treibhausgases zum
Treibhausgaseffekt. Das Treibhausgaspotenzial von
- Kohlendioxid (CO,) wird als Vergleichswert verwendet,
um die mittlere Erwdrmungswirkung verschiedener
Treibhausgase liber einen bestimmten Zeitraum ein-
heitlich zu beschreiben.

@

CO,-EMISSIONEN « = Treibhausgasemissionen

COMMODITY-MARKT « Markt, an denen Rohstoffe oder
Vorprodukte ausgetauscht werden. Als ,,commodity"
bezeichnet man Versorgungsgiiter wie Wasser oder
Elektrizitét, die zur Bedarfsdeckung bestimmte An-
forderungen erfiillen miissen, sich aber von Anbieter
zu Anbieter qualitativ kaum unterscheiden und der
Wettbewerb stark iiber den Preis entschieden wird.

CORPORATE GOVERNANCE « = Deutscher Corporate Gover-
nance Kodex (DCGK)

COVENANTS « Vereinbarungen, die z.B. einen Kredit-
nehmer zur Erfiilllung bestimmter Finanzkennzahlen
verpflichtet.

DEGRADATION » Verminderung des Wirkungsgrades von
Solarzellen im Laufe der Zeit

DESIGNTOCOST « Ansatz der Produktentwicklung, bei dem
man fiir einzelne Komponenten die kostenoptimale
Losung unter Berticksichtigung insbesondere von
Folgekosten bereits in der Entwicklungsphase sucht.

DEUTSCHERAKTIENINDEX (DAX) « Der Deutsche Aktienindex
reprasentiert die 30 umsatzstarksten Aktiengesell-
schaften in Deutschland und ist an der Frankfurter
Wertpapierborse gelistet.

DEUTSCHER CORPORATE GOVERNANCE KODEX (DCGK) s Der
Kodex soll die in Deutschland geltenden Regeln fiir
Unternehmensleitung und -ilberwachung transparent
machen, um so das Vertrauen der internationalen und
nationalen Anleger, der Kunden, der Mitarbeiter und der
Offentlichkeit - Stakeholder in die Unternehmensfiih-
rung deutscher Gesellschaften zu fordern. SOLARWORLD
entspricht dem Kodex seit 2002.

DIRECTORS' DEALINGS » Wertpapiertransaktionen von
Vorstdnden und Aufsichtsratsmitgliedern oder diesen
nahestehenden Personen/Gesellschaften mit den Aktien
des eigenen borsennotierten Unternehmens.

DIVIDENDE - Teil des Gewinns einer Aktiengesellschaft,
der jéhrlich an die Aktiondre ausgeschiittet wird. Die
Ausschiittung dieses Gewinnanteils wird im Rahmen
der Hauptversammlung beschlossen.
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@ EBIT « Teil vom Umsatz nach Abzug jeglicher operativer

Kosten. Das operative Ergebnis vor Zinsen und Steu-
ern (EBIT) wird gewohnlich fiir die Beurteilung der
Ertragssituation eines Unternehmens, insbesondere im
internationalen Vergleich, herangezogen.

EBITDA » Die Angabe des Gewinns vor Zinsen, Steuern,
- Abschreibungen auf Sachanlagen und Abschreibun-
gen auf - immaterielle Vermogenswerte vereinfacht
internationale Vergleiche, da nationale Steuern keine
Beriicksichtigung finden.

EBIT-MARGE « Zeigt, wie viel Prozent des operativen
Gewinns vor Zinsen, Steuern und Finanzergebnis ein
Unternehmen pro Umsatzeinheit erwirtschaften konnte
und gibt somit Auskunft tiber die Ertragskraft.

EIGENKAPITAL « Bilanzposition bestehend aus dem Grund-
kapital, den Riicklagen und den kumulierten Ergebnis-
sen, welche dem Unternehmen u.a. fir Investitionen
zur Verfligung stehen.

EIGENKAPITALQUOTE « Kennzahl, die den Anteil des Eigen-
kapitals am Gesamtkapital darstellt. Dies ldsst Riick-
schliisse auf die Stabilitdt eines Unternehmens zu.

EINSPEISEVERGUTUNG * Der ortliche Stromversorger ist
dazu verpflichtet, regenerativ erzeugten Strom abzu-
nehmen und nach einem aktuellen Satz zu vergiiten.
In Deutschland ist dies durch das = EEG geregelt. Die
aktuellen Vergiitungssatze sind auf der Internetseite
@ www.solarworld.de/service/erneuerbare-energien-
gesetz// zu finden.

EIGENSTROM -« Selbst produzierter Strom kann direkt
verbraucht, der Rest in das offentliche Stromnetz
eingespeist werden. In beiden Fallen ist die Einspeise-
vergiitung fiir Solarstrom in Deutschland durch das
- EEG fiir 20 Jahre staatlich garantiert. Je mehr Strom
vom Dach selbst genutzt wird, umso hoher ist die Rendite
einer Solarstromanlage. Der Eigenstromanteil kann mit
intelligenten Produkten zur Verbrauchssteuerung auf
tiber 60 Prozent gesteigert werden. Eigene Strompro-
duzenten sind unabhidngiger von steigenden Strom-
preisen. Der deutsche Netzbetrieb wird entlastet, da
Solarstromerzeugung und Verbrauch direktim Gebdude
zusammenlaufen.

EINSTEIN AWARD « Seit 2005 von der SOLARWORLD verlie-
hene Auszeichnung an Personlichkeiten, die sich in
besonderer Weise um die Nutzung von Solarenergie
verdient gemacht haben. Seit 2006 werden zusatzlich
Nachwuchsforscher fiir ihre wissenschaftliche Arbeit
in einem Fachgebiet rund um die Photovoltaik mit dem
SOLARWORLD Junior Einstein-Award ausgezeichnet.

EMISSIONSINTENSITAT « Emissionen pro Wertschopfungs-
einheit.

ENERGIERUCKLAUFZEIT/CO,.,RUCKLAUFZEIT » Zeit, die benotigt
wird, bis die Energie, die in der Herstellung eingesetzt
wurde, durch die Produktion der Solaranlage wieder
hereingeholt wird. Analog umfasst die CO,., Riicklauf-
zeit die Zeit, die bendtigt wird, um die im Zuge der
Herstellung freigewordenen Treibhausgase wieder zu
kompensieren.

ENTSPRECHENSERKLARUNG « Erkldrung von Vorstand und
Aufsichtsrat nach § 161 AktG, in der dargelegt wird,
inwieweit sie den Empfehlungen der Regierungskom-
mission - Deutscher Corporate Governance Kodex folgen.

ERGEBNIS JE AKTIE » Konzerniiberschuss dividiert durch
die gewichtete Anzahl der Aktien.

ERNEUERBARE-ENERGIEN-GESETZ (EEG) « Gesetz fiir den
Vorrang - Erneuerbarer Energien in Deutschland. Mit
dem EEG wird die vorrangige Abnahme, Ubertragung
und Vergiitung von Strom aus Erneuerbaren Energien
geregelt. Die Vergiitungssatze sind auf 20 Jahre fest-
gesetzt. Das sorgt fiir Planungs- und Renditesicherheit.

GESTUTZTE MARKENBEKANNTHEIT » Bei einer Befragung
ermittelter Wert, der herauskommt, wenn die Befrag-
ten einen bestimmten Markennamen unter mehreren
erkennen.

GEWINN- UND VERLUSTRECHNUNG (GUV) « Periodenbezogene
Gegeniiberstellung von Ertridgen und Aufwendungen
eines Unternehmens.

GIGAWATT (GW) « Ein Gigawatt entspricht einer Milliarde
=1.000.000.000 » Watt

GLOBALCHALLENGESINDEX (6Cl) « Umfasst Unternehmen, die
sich sieben globalen Herausforderungen, wie z.B. dem
Klimawandel aktivund verantwortungsvoll stellen. Der
Index enthilt 50 Titel weltweit titiger Unternehmen. No-
tierung der SOLARWORLD Aktie seit Start des Index 2007.

GLOBAL COMPACT (GC) » Auch ,United Nations Global
Compact®; deutsche Bezeichnung ,,Globaler Pakt der
Vereinten Nationen“; wird zwischen Unternehmen und
der UNO mit dem Ziel geschlossen, die Globalisierung
okologischer und sozialer zu gestalten.

GLOBAL REPORTING INITIATIVE (GRI) « Globales Multi-Sta-
keholder-Netzwerk von Experten zur Definition eines
weltweiten Standards fiir die Erstellung von Nachhal-
tigkeitsberichten. Der GRI-Berichtsrahmen dient der
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systematischen Darstellung der 6konomischen, 6kolo-
gischen und sozialen Leistung von Unternehmen, was
Vergleiche zwischen den Unternehmen - Benchmark
ermoglichen und die Fortentwicklung im Zeitablauf
transparent machen soll.

GLOBAL SOLAR ENERGY INDEX (MAC) « Weltweiter Index,
welcher die Leistung von derzeit 35 Unternehmen der
Solarbranche zeigt. Notierung der SOLARWORLD Aktie
seit Start des Index 2008.

GROSSANLAGEN « GroRe - Solarstromanlagen, die zumeist
aufFreiflachen installiert sind. Vornehmlich handelt es
sich um Anlagen, die mehr als 100 Kilowatt Leistung
haben.

GRUNDKAPITAL « Summe der Nennwerte aller ausgegebe-
nen Aktien eines Unternehmens.

IMMATERIELLEVERMOGENSWERTE « Sind u.a. Konzessionen,
gewerbliche Schutzrechte, Lizenzen, Firmenwerte und
Patente.

INTERNATIONALACCOUNTING STANDARDS (IAS) « Sammlung von
Standards und Interpretationen, in denen die Regeln zur
externen Berichterstattung von kapitalmarktorientier-
ten Unternehmen aufgefiihrt sind.

INTERNATIONAL ACCOUNTING STANDARDS BOARD (IASB) « Inter-
national besetztes unabhidngiges Gremium von Rech-
nungslegungsexperten, das die - International Financial
Reporting Standards (IFRS) entwickelt und bei Bedarf
iiberarbeitet.

INTERNATIONAL FINANCIAL REPORTING INTERPRETATIONS
COMMITTEE (IFRIC) « Das Komitee erdrtert aktuelle Rech-
nungslegungsfragen, die durch eine unzureichende
Kommentierung der Standards = IAS und - IFRS ab-
weichend oder falsch behandelt werden. Des Weiteren
beschaftigt es sich mit neuen, noch nicht in den IAS/
IFRS behandelten Sachverhalten.

INTERNATIONAL FINANCIAL REPORTING STANDARDS (IFRS)
Sammlung von international geltenden Standards und
offiziellen Interpretationen hiervon, in denen die Regeln
zur externen Berichterstattung kapitalmarktorientierter
Unternehmen aufgefiihrt sind.

1S0 9001  Internationale Qualitdtsmanagement-Norm,
die anerkannte Anforderungen an ein Qualititsmanage-
mentsystem festlegt = QM.

1S0 14001 « Internationale Umweltmanagement-Norm,
die anerkannte Anforderungen an ein Umweltmanage-
mentsystem festlegt - UM.

ISO-ZERTIFIZIERUNG ¢+ Als Zertifizierung bezeichnet man ein
Verfahren, mit dessen Hilfe die Einhaltung bestimmter
Anforderungen an Unternehmen, bzw. an Management-
systeme nachgewiesen wird. Zertifizierungen werden
zeitlich befristet von unabhangigen Zertifizierungsstel-
len wie z.B. TUV, DEKRA, Bureau Veritas vergeben und
hinsichtlich der Standards unabhingig kontrolliert.

@ JOINT VENTURE « Wirtschaftliche Kooperation von Un-

ternehmen mit dem Zweck der besseren Nutzung von
Know-how und Ressourcen.

(K) KAPITALFLUSSRECHNUNG » Ermittlung und Darstellung der

Ein- und Ausgaben, die ein Unternehmen innerhalb ei-
nes Zeitraums aus laufender Geschiftstatigkeit, Investi-
tionstétigkeit und Finanzierungstatigkeit erwirtschaftet
oder verbraucht hat.

KILOWATT (KW) « Ein Kilowatt entspricht eintausend =
1.000 - Watt.

KOHLENDIOXID (C0,) « Geruchloses, unsichtbares Gas aus
Kohlenstoff und Sauerstoff; die Erhohung seiner Kon-
zentration in der Atmosphire wird durch die Nutzung
fossiler Energietrdger hervorgerufen und tragt zur
Klimaerwarmung bei.

KONSIGNATIONSLAGER « Vom Zulieferer bereitgestelltes Wa-
renlager in unmittelbarer raumlicher Nahe des Kunden.
Erstmit Entnahme der Ware aus dem Lagerbestand geht
das Eigentum auf den Kunden iiber und es entsteht die
rechtliche Grundlage fiir eine Rechnungsstellung.

KONSOLIDIERUNGSKREIS « Bezeichnet die in den Kon-
zernabschluss einzubeziehenden Unternehmungen.
Grundsétzlich sind neben der Mutterunternehmung alle
Tochterunternehmungen einzubeziehen, auf welche die
Muttergesellschaft die Kontrolle ausiibt.

KRISTALLISATION « Vorgang, bei dem Fliissigkeiten bzw.
Schmelzen (z.B. bei hohen Temperaturen geschmol-
zene - Siliziumbrocken) langsam und unter speziellen
Bedingungen abkiihlen und so in Form eines Kristalls
erstarren.

KURS-GEWINN-VERHALTNIS (KGV) * Sagt aus, mit welchem
Vielfachen des Ergebnisses pro Aktie das Wertpapier
an der Borse zurzeit bewertet wird.
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KURZARBEIT « Arbeitsmarktpolitisches Instrument, bei @ NACHHALTIGKEIT « 1. Ein System, das langfristig fortdauert;

dem in auftragsschwachen Zeiten die regelméRige
Arbeitszeit in einem Unternehmen voriibergehend ver-
ringert wird. Kurzarbeit wird genutzt, um Kiindigungen
zu vermeiden und die Unternehmen zu entlasten. Die
Arbeitnehmer konnen in Deutschland unter bestimmten
Voraussetzungen eine Entgeltersatzleistung aus der
Arbeitslosenversicherung, das so genannte Kurzarbei-
tergeld, beanspruchen.

LATENTE STEUERN « Resultieren aus einer unterschiedli-
chen Steuerbelastung, wenn der steuerliche Gewinn
vom handelsrechtlichen Ergebnis aufgrund steuerlicher
Vorschriften abweicht.

LINEARE LEISTUNGSGARANTIE » Garantieleistung, beiwelcher
der Leistungsanspruch jahrlich um einen bestimmten
Prozentsatz sinkt und nicht stufenweise verringert wird.

MARGE « Differenz oder auch Marktspanne zwischen
Produzenten- (Einstandspreis) und Verkaufspreis (Kon-

sumentenpreis) eines handelbaren Produkts. Uber die
Marge konnen die in der Verarbeitung und Verteilung
enthaltenen Fixkosten gedeckt werden.

MARKTKAPITALISIERUNG « Ergibt sich aus der Aktienanzahl
multipliziert mit dem Kurs der Aktie.

MATERIALAUFWANDSQUOTE » Anteil der Materialaufwands-
kosten an der Gesamtleistung eines Unternehmens. Der
Materialaufwand setzt sich zusammen aus der Summe
von Roh-, Hilfs- und Betriebsstoffen, bezogenen Waren
sowie Dienstleistungen.

MEGAWATT (MW) « Ein Megawatt entspricht einer Million
=1.000.000 - Watt.

MODUL * = Solarstrommodul

MONOKRISTALLIN « Die bei der - Kristallisation herrschen-
den Bedingungen lassen das - Solarsilizium in einem
homogenen, zylinderférmigen Kristall erstarren. Vgl.
- Polykristallin

MSCI GLOBAL CLIMATE 100SM INDEX « Performance 100 in-
ternationaler Unternehmen, deren Aktivititen das
Potenzial haben, kurz- und langfristig die Ursachen
des Klimawandels zu mindern und somit Losungen
gegen die globale Erwdrmung anzubieten. Notierung
der SOLARWORLD Aktie seit Start des Index 2005.

2. Naturwissenschaftliches Konzept iiber die objektiven
Grenzen der Umweltnutzung; 3. Ethisch-normatives
Konzept, dessen Kern die Frage nach Gerechtigkeit
und Ausgewogenheit ist.

NACHHALTIGKEITSMANAGEMENT « Steuerung von o6kologi-
schen, sozialen und dkonomischen Wirkungen, um
erstens eine nachhaltige Unternehmens- und Ge-
schéftsentwicklung zu erreichen und zweitens einen
positiven Beitrag des Unternehmens zur nachhaltigen
Entwicklung der gesamten Gesellschaft sicherzustel-
len. Zur Darlegung verdffentlichen inzwischen viele
GroRunternehmen aller Branchen jahrlich einen Nach-
haltigkeitsbericht. Die umwelt- und sozialorientierte
Berichterstattung der SOLARWORLD erfolgt bereits seit
2007 im Rahmen der - Global Reporting Initiative (GRI).

NETZFERNE SYSTEME « = Off-Grid

NETZGEKOPPELTE SYSTEME « = On-Grid

NETZPARITAT « Preisgleichheit von Solar- und Haushalts-
strom. Ist erreicht, wenn Solarstrom den gleichen
Bezugspreis hat wie iiblicher Haushaltsstrom aus der
Steckdose.

OECD (ORGANISATION FOR ECONOMIC CO-OPERATION AND DEVEL-
OPMENT) « 1961 gegriindeter, internationaler Zusam-
menschluss von derzeit 34 Mitgliedsstaaten mit dem
Ziel, optimale Bedingungen hinsichtlich nachhaltiger
Wirtschaftsentwicklung, hoher Beschaftigung, stei-
gendem Lebensstandard sowie finanzieller Stabilitat
zuidentifizieren und Richtlinien zu erstellen. Zudem soll
ein Beitrag zum Wachstum des Welthandels geleistet
werden.

OFF-GRID (LANDLICHE ELEKTRIFIZIERUNG) « Solaranlagen, die
nicht mit dem 6ffentlichen Stromnetz verbunden sind.
Dererzeugte Strom wird netzunabhéngig vor Ort direkt
verbraucht oder gespeichert (,Insel-Anlagen®).

OKODAX « Bildet die Wertentwicklung der zehnliquidesten
deutschen Unternehmen aus dem Bereich Erneuerbarer
Energien ab und gehort wie der - DAX und - TecDAX
zum - Prime Standard. Notierung der SOLARWORLD
Aktie seit Start des Index 2007.

ON-GRID « Solaranlagen, die mit dem regionalen Strom-
netz verbunden sind. Bei starker Stromproduktion
durch hohe Sonneneinstrahlung wird Strom ins Netz
eingespeist, im Bedarfsfall kann aber auch Strom aus
dem Netz bezogen werden.
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® PHOTON PHOTOVOLTAIKAKTIEN INDEX (PPVX) « Weltweiter Index

der Fachzeitschriften Photon und Oko-Invest, in dem
Unternehmen gelistet sind, die tiber 50 Prozent des Vor-
jahresumsatzes mit Solarenergie machten. Notierung
der SOLARWORLD Aktie seit Start des Index 2001.

PHOTOVOLTAIK « Bezeichnet die direkte Umwandlung von
Sonnenstrahlung in elektrische Energie.

PHOTOVOLTAIK GLOBAL 30 INDEX « Der Photovoltaik Global
30 Index enthalt die 30 groBten und liquidesten Aktien
aus der globalen Solarindustrie.

POLYKRISTALLIN « Die bei der = Kristallisation herrschen-
den Bedingungen lassen das - Solarsilizium in einem
Siliziumblock erstarren, der aus mehreren kleineren
Kristallen besteht und als Ganzes keine vollstindige,
regelmaBige Anordnung der Atome aufweist. Vgl. -
Monokristallin

PRIMARENERGIETRAGER « In der Natur vorkommende
Energietrager wie, Sonne, Wind, Wasser, Kohle, Erdol-
und -gas, aus denen erst durch Aufbereitung (z.B. in
Kraftwerken) fiir den Endverbraucher nutzbare Energie
gewonnen werden kann.

PRIME STANDARD « Gesetzlich reguliertes Borsensegment
der Frankfurter Wertpapierborse fiir Unternehmen, die
besonders hohe internationale Transparenzstandards
erfiillen. Zulassungsvoraussetzung fiir den DAX,
MDAX, TecDAX oder SDAX.

@ QUALITATSMANAGEMENT (OM) « Anwendung von MaRnah-
men, die der Verbesserung von Produkten, Prozessen
oder Leistungen jeglicher Artdienen. QM gilt als Teil des
funktionalen Managements, mit dem Ziel, die Effizienz
einer Arbeit oder eines Geschéftsprozesses zu erhohen.

RATING « Ratings dienen der Beurteilung der zukiinftigen
Fahigkeit eines Unternehmens zur piinktlichen und voll-
stindigen Erfiillung seiner Zahlungsverpflichtungen
und ergeben sich aus der Analyse quantitativer und
qualitativer Faktoren.

RENEWABLE ENERGY INDUSTRIAL INDEX (RENIXX WORLD) * Ak-
tienindex, der die 30 weltweit wichtigsten Unternehmen
aus Windenergie, Solarenergie, Wasserkraft, Bioener-
gie, Geothermie und Brennstoffzellen beinhaltet. Notie-
rung der SOLARWORLD Aktie seit Start des Index 2006.

RISIKOMANAGEMENT « Vorgehensweise zur Identifikation,
Bewertung und Vermeidung/Verminderung von Risiken
bzw. zur Ergreifung von entsprechenden Maknahmen.

RUCKSTELLUNGEN  Bilanzposten, in dem Betrige fiir zu-
kiinftige ungewisse Verbindlichkeiten zuriickgestellt
werden, die bereits zum jetzigen Zeitpunkt einschétzbar
sind (z.B. Pensionszahlungen, Steuern).

SILIZIUM « = Solarsilizium

SOLARENERGYINDUSTRYASSOCIATION (SEIA) « Nationaler Bran-
chenverband der US-amerikanischen Solarindustrie.

SOLARSILIZIUM « Siliziumkristalle mit einem fiir Photovol-
taikanwendungen ausreichend hohen Reinheitsgrad.
Das chemische Element Silizium ist ein Halbleiter und
bildet Kristalle mit stabiler Diamantenstruktur. Nach
Sauerstoffist Silizium das zweithaufigste Element in der
Erdkruste. Fiir die Verarbeitung im Solarbereich wird
das Rohsilizium zu Solarsilizium gereinigt und fiir die
Weiterverarbeitung zu - Wafern in Blocke gegossen.

SOLARSTROMANLAGE * Komplettsystem aus = Solarstrom-
modulen, die durch den photovoltaischen Effekt Gleich-
strom produzieren. Zur Einspeisung in das Stromnetz
wandelt ein = Wechselrichter den produzierten Strom
in Wechselstrom um.

SOLARSTROMMODUL ¢ Besteht aus den miteinander ver-
schalteten - Solarzellen. Durch die Versiegelung mit
Silikon in einem Aluminiumrahmen und hinter Glas
wird es witterungsbestindig.

SOLAR2WORLD « Unter dem Namen SOLAR2WORLD fordert
der Konzern Hilfsprojekte in Entwicklungslandern mit
netzunabhidngigen Solarstromlésungen, die beispiel-
gebend fiir eine nachhaltige wirtschaftliche Entwick-
lung sind.

SOLARZELLE » Mit den im = Solarstrommodul verschalte-
ten Solarzellen ldsst sich mittels des photovoltaischen
Effekts aus Sonnenlicht Strom gewinnen. Die Zelle
besteht aus zwei Schichten, die beide absichtlich ver-
unreinigt (dotiert) sind. Am Ubergang der beiden
Schichten bildet sich ein elektrisches Feld. Trifft ein
Lichtstrahl auf ein Elektron in der oberen Schicht, kann
es sich frei bewegen und wandert nach aulen. Dadurch
entsteht elektrische Spannung, die itber auere Kon-
takte abgegriffen werden kann.

SOLEX « = World Solar Energy Index
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SPOTPREIS « Preis fiir die sofortige, nicht vertragsgebun-
dene Beschaffung eines Handelsguts

SQUEEZE-OUT » Ausschluss von Minderheitsaktiondren aus
einer Aktiengesellschaft durch den Mehrheitsaktionar
gegen Zahlung einer Barabfindung.

STAKEHOLDER « Gruppe oder Individuen, die die Zieler-
reichung eines Unternehmens beeinflussen konnen
oder von dieser betroffen sind. Zu den wichtigsten
Anspruchsgruppen zdhlen Arbeitnehmer, Anteilseigner,
Investoren, Lieferanten, Kunden, Verbraucher, Behérden
und nichtstaatliche Organisationen.

STANDARDTESTBEDINGUNGEN « Bedingungen, bei denen die
Strom- und Spannungskennwerte einer - Solarzelle bzw.
eines = Solarstrommoduls gemessen werden. 1.000 W/
m2, 25°C Zelltemperatur, Sonnenspektrum AM 1,5.

TECDAX « Index mittelgroBer, deutscher Unternehmen
aus der Technologie-Branche. Neben dem - DAX,
dem MDAX und dem SDAX gehort der TecDAX zum
- Prime Standard der Deutschen Borse AG. Notierung
der SOLARWORLD Aktie von 2004 bis 2013.

TREIBHAUSGASEMISSIONEN « Treibhausgase storen das na-
tiirliche Gleichgewicht der Atmosphére, was zu einem
Klimawandel fithren kann. Die wichtigsten von den Men-
schen verursachten Treibhausgase sind das - Kohlendi-
oxid (CO,) aus der Verbrennung fossiler Energietrdger
(ca. 60 Prozent) und das Methan aus der Landwirtschaft
und Massentierhaltung (ca. 20 Prozent).

UNGESTUTZTE MARKENBEKANNTHEIT « Der Prozentsatz in-
nerhalb einer befragten Gruppe von Personen, die eine
bestimmte Marke (spontan) nennen konnen, nachdem
sie gebeten wurden, einige ihnen bekannte Marken
aus einer bestimmten Produktklasse oder -gruppe
anzufihren.

UNTERNEHMENSKULTUR « Die von den Mitgliedern eines
Unternehmens hinsichtlich des Unternehmenszwecks
gemeinsam getragenen Grundiiberzeugungen, Werte
und Einstellungen. Unternehmenskultur driicktz. B. aus,
welche Wertvorstellungen die Managementmitglieder
haben, die Art und Weise ihres Umgangs miteinander
und mitihren Mitarbeitern (Quelle: Bundeszentrale fiir
politische Bildung).

@ WAFER » Diinne Scheiben aus = Solarsilizium, aus denen

- Solarzellen gefertigt werden. Diese konnen sowohl
- mono- als auch - polykristallin sein.

WATT PEAK « Im Bereich Photovoltaik gebrauchliche
MaReinheit fiir die abgegebene elektrische Leistung
von->Solarzellen oder - Solarmodulen unter - Standard-
Testbedingungen.

WECHSELRICHTER « Wandelt den durch die - Solarzellen
erzeugten Gleichstrom in netzkonformen Wechselstrom
um und iiberwacht den Netzanschluss.

WERTBERICHTIGUNG * Korrekturgroe zur Erfassung der
Wertminderung eines auf der Aktivseite der Bilanz
ausgewiesenen Postens des Anlage- oder Umlaufver-
mogens, z.B. der Forderungen.

WERTSCHOPFUNGSKETTE « Bezeichnung fiir die Wertsteige-
rung eines Produkts, die iiber jede einzelne Stufe der
Produktionsprozesse erfolgt. Die Wertschopfungsstufen
der SOLARWORLD reichen vom - Solarsilizium bis zum
-» Solarstrommodul.

WILDERHILLNEWENERGY GLOBAL INNOVATION INDEX (NEX) « Be-
inhaltet die Kurswerte der Unternehmen, deren Geschaft
weltweit auf die Erzeugung und Nutzung - Erneuerbarer
Energien und Energieeffizienz ausgerichtet ist. Notie-
rung der SOLARWORLD Aktie seit Start des Index 2006.

WIRKUNGSGRAD * Gibt das Verhaltnis zwischen der abge-
gebenen elektrischen Leistung und der eingestrahlten
Leistung eines = Solarstrommoduls oder einer - So-
larzelle an. Hohere Wirkungsgrade fithren zu mehr
Leistung bei gleicher Fliache.

WORKING CAPITAL « Berechnet sich aus dem Umlaufvermo-
gen abziiglich der kurzfristigen Verbindlichkeiten und
stellt somit den langfristig finanzierten Anteil des Um-
laufvermogens dar. Es gibt Aufschluss tiber die finan-
zielle Stabilitdt und Flexibilitdt eines Unternehmens.

WP » = Watt Peak

ZELLE « = Solarzelle

ZINS-SPREAD « Spanne zwischen zwei Zinssitzen, insbe-
sondere zwischen den Leitzinsen und den Marktzinsen,
zu denen Kredite vergeben werden.
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PRODUKTGLOSSAR

SOLARMODULE

SUNMODULE PLUS « Ein Solarmodul besteht aus mehre-
ren miteinander verschalteten Solarzellen, welche
zwischen Solarglas und einem witterungsbestandigen
Riickseitenfolienverbund in einen Aluminiumrahmen
eingebettet sind. Die Module der SOLARWORLD werden
bereits wahrend des vollautomatisierten Produktions-
vorgangs gepriift und nur ausgeliefert, wenn sie der
ausgewiesenen Nennleistung oder mehr entsprechen
(s. Glossar unter - Plus-Sortierung). Eine unabhangige
Qualititssicherung wird durch das Priifsiegel des TUV
,Power controlled“ gewihrleistet. Unsere mono- und
polykristallinen Solarstrommodule konnen in verschie-
densten Anwendungsmdoglichkeiten zum Einsatz kom-
men. Sie sind sowohl fiir Hausdachanlagen, Carports
und fir die Freifliche einsetzbar. Fiir alle Sunmodule
Plus sichert die SOLARWORLD eine 25 jahrige, lineare
Leistungsgarantie sowie eine aufzehn Jahre erweiterte
Produktgewahrleistung zu.

SUNMODULE PROTECT « Bei diesem neuen Modulkonzept
sind sowohl die Front- als auch die Riickseite mit
Solarglas ausgestattet (Glas-Glas-Modul). Die Glas-
Glas-Module sind mechanisch widerstandsfahiger
und deutlich besser gegen Umwelteinfliisse geschiitzt.
Fiir Sunmodule Protect wird eine 30 jahrige lineare
Leistungsgarantie gewdhrt. Der Energieertrag iiber die
Produktlebensdauer ist auf Grund der sehr geringen
Degradation von nur 0,35 Prozent héher als bei Glas-
Folie-Modulen. Trotz der zusétzlichen Glasscheibe
sind Sunmodule Protect genauso leicht wie Glas-Folie-
Module. Bei gleichen Abmessungen bieten sie damit
eine hohe Handlings- und Montagefreundlichkeit sowie
verbesserten Schutz der Riickseite gegen Beschadigun-
gen wihrend des Montageprozesses.

SUNMODULE PLUS BLACK » Module mit homogener schwar-
zer Oberfliche und schwarzen Rahmen, die sich optisch
besonders gut an dunkle Ddcher angepasst sind.

SUNMODULE OFF-GRID « Solarmodule, die in Anlagen ein-
gesetzt werden, in denen der erzeugte Strom netzunab-
héngig vor Ortdirekt verbraucht oder gespeichert (sog.
Inselanlage). Besonders in Regionen ohne Zugang zu
einem offentlichen Stromnetz helfen Off-Grid-Anlagen
bei der eigenen Stromproduktion.

BAUSATZE

SOLARSTROMBAUSATZE « SOLARWORLD Komplettsysteme
enthalten alle Komponenten fiir eine Solarstroman-
lage — von den gewdhlten Modultypen tiber den darauf
abgestimmten Wechselrichter bis hin zum passenden
Gestellsystem Sunfix Plus, SUNFIX AERO oder SUNTUB
und entsprechendem Zubehor. Der Kunde kann sich
entweder fiir einen individuell geplanten und zusam-
mengestellten Bausatz entscheiden oder er wahlt den
Standardbausatz ,,SOLARWORLD Kit easy®, der in drei
GroRen als kompakt vorkonfektioniertes Paket erhiltlich
ist. Alle Bausatzkunden bekommen eine individuelle
Anlagendokumentation, den SUNPASS. Zusatzlich bietet
SOLARWORLD beim Kauf seiner Solarstrombausétze eine
Spezialversicherung kostenlos fiir zwei Jahre und eine
Anbindung an das Online-Portal SUNTROL an.

SUNDECK + Das SUNDECK ist ein Indachsystem. Anstelle
einer konventionellen Dacheindeckung werden die So-
larmodule auf der Hohe der Dachpfannen montiert. Das
SUNDECK fiigt sich so harmonisch in die Gesamtoptik
ein. Eine weitere Variante ist das SUNDECK 8500, das
besonders fiir erhdhte Schneelasten geeignet ist.

ENERGIEDACH PLUS « Vollintegriertes Indachsystem.

SUNCARPORT « Unterstellschutz fiir das Auto und gleich-
zeitig ein Solardach der Marke SOLARWORLD. Der Solar-
strom des Carports kann ebenso wie bei Dachanlagen
nach den aktuellen linderspezifischen Vergiitungs-
sdtzen ins offentliche Stromnetz eingespeist werden.
Ebenso dient das SUNCARPORT bei Bedarfauch als solare
»Stromtankstelle” fiir Elektro- oder Hybridfahrzeuge.

SUNSHED « Unterstellschutz mit Solardach fiir Gartenge-
riate, Holz und Fahrrader. Das Sunshed dient als autarke
Ergdnzung der Solarstromanlage auf dem Dach und ist
flexibel einsetzbar. Es kann sowohl direkt am Haus oder
aber auf freier Flache aufgebaut werden.
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GESTELLSYSTEME

SUNFIX PLUS « Montagesystem fiir Schrag- und Flachda-
cher sowie fiir Freifeldanlagen. Das Sunfix Plus bein-
haltet von der Schraube und dem Aluminiumprofil bis
zur Dachanbindung sdmtliche Komponenten, die fiir die
Installation einer Solarstromanlage benotigt werden.

SUNFIX AERO « Das Gestellsystem wurde nach aerodyna-
mischen Aspekten entwickelt, durch die Luftzirkulation
sorgt ein Sogeffekt fiir festen Halt. Daher wird nur ge-
ringe zuséatzliche Beschwerung bendtigt — das System
bringt nur geringe zusétzliche Lasten auf ein Dach auf.
Zudem wird es ohne Dachdurchdringung auf das Dach
aufgesetzt. Bei der Variante SUNFIX AERO duo werden
die Solarmodule im Neigungswinkel von 10 Grad in
gegeniiberliegender Position auf dem Dach aufgestan-
dert werden. Dadurch kann auf gleicher Fliche bis zu
60 Prozent mehr Leistung erbracht werden.

SUNTUB » Montagesystem fiir Flachddcher mit einer
Neigung von bis zu 6°. Das SUNTUB ist eine Flachdach-
wanne aus umweltfreundlichem, leicht recycelbarem
Kunststoff. Die SUNTUBS werden miteinander verbunden
und mit Gehwegplatten oder Ahnlichen Beschwerungs-
mitteln gegen mogliche Windlasten geschiitzt. ebenso
wie das SUNFIX AERO erfordert diese Installation keinen
Eingriff in die bestehende Dachhaut oder den Boden-
belag.

SUNTRAC » Montagesystem fiir Freiflichenanlagen, bei
denen die Solarmodule dem Sonnenverlaufnachgefiihrt
werden. Durch Drehung in zwei Achsen ldsst sich der
Stromertrag somit erhéhen. SunTrac kann wahlweise
mit 32 oder 48 Modulen bestiickt werden.

ZUBEHOR

SUNPAC » Mit dem Batteriesystem SUNPAC ist es moglich,
Solarstrom zu speichern und je nach Bedarf einzuset-
zen. Aufgrund der Dreiphasigkeit des Systems konnen
mit dem SUNPAc 2.0 alle drei Hausphasen mit Solar-
strom versorgt werden. Mit einer Speicherkapazitdt von
11,6 kWh kann die Blei-Gel-Batterie genug Sonnenstrom
speichern, um eine vierkopfige Familie vom Sonnenun-
tergang bis zum nachsten Sonnenaufgang zu versorgen.
Der Eigenstromanteil 1asst sich auf bis zu 80 Prozent
erhohen und die Stromrechnung deutlich senken.

SUNTROL « Die Produktfamilie SUNTROL bietet diverse An-
wendungen zur professionellen Anlageniiberwachung
und Steuerung der SOLARWORLD Solarstromanlage.
Dazu gehoren ein Display, ein Datenlogger, das Inter-
netportal und verschiedene Apps.

SUNTOOL « Die Planungs-Software bietet Architekten,
Installateuren, Planern und Grofhéandlern die Mdglich-
keit, Solarstromanlagen individuell je nach vorhandener
Dachkonstruktion und -neigung direkt zu planen. Die
Software erzeugt auerdem detaillierte Ertragsprog-
nosen, Ergebnisberichte und einen Erfassungsbogen
zur Bausatzplanung.

SUNCHARGER * Vereint Netzteil, Akku und Solarzelle in
einem Gerdt. Der SUNCHARGER erzeugt und speichert
Solarstrom und stellt diesen per USB-Anschluss fir
mobile Anwendungen zur Verfiigung.

PRODUKTION

SOLSIX  Die Solarwafer der Marke SoLsix werden am
Standort Freiberg vom SOLARWORLD Tochterunterneh-
men DEUTSCHE SOLAR GMBH produziert.
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ABKURZUNGSVERZEICHNIS

Aktiengesellschaft
Aktiengesetz
ARD-Werbung Sales & Services GmbH

Biirgerliches Gesetzbuch

Carbon Disclosure Project
Chief Executive Officer
Chief Financial Officer
CHRBO Chief Human Resources and Brand Officer
CIBPO . Chief Information, Brand & Personnel Officer
€O, CO,-Aquivalent
coo Chief Operating Officer
Chief Sales Officer

Deutscher Corporate Governance Kodex
Directors and Officers
Deutsche Vereinigung fiir Finanzanalyse

und Asset Management - EFFAS

Earnings Before Interest and Taxes
Earnings Before Interest, Taxes,
Depreciation and Amortization
Elektronische Datenverarbeitung
Erneuerbare-Energien-Gesetz

_The European Federation of Financial
Analysts Societies - DVFA

U.S. Energy Information Administration
Environmental, Social, Governance

Forschung und Entwicklung

Gesellschaft biirgerlichen Rechts
Gesellschaft mit beschrinkter Haftung
Global Reporting Initiative
Gestore Servizi Energetici (ital. Strombehorde)

Gewinn- und Verlustrechnung
Gigawatt
Gigawattstunde

Handelsgesetzbuch
Handelsregisterblatt

International Accounting Standards
_International Accounting Standard Board
International Financial Reporting
Interpretations Committee

International Financial Reporting Standards
Institut fiir Weltwirtschaft

Internes Kontrollsystem

Incorporated

Intellectual Property

International Securities Identification Number
International Organization for Standardization

U.S. International Trade Commission
Informationstechnologie

Kilowatt

Kilowattstunde

Kilowatt Peak

Limited Liability Company

Limited Partnership

Limited Company

Megawatt

Organisation for Economic

Co-operation and Development
Occupational Health and

Safety Assessment Series

Private Limited
Photovoltaik

Return on capital employed

Solar Energy Industries Association

Technische Universitdt

Bergakademie Freiberg

Gesetz zur Angemessenheit der
Vorstandsvergiitungen

Wertpapierhandelsgesetz

Watt Peak
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RUCKBLICK
DER SOLARWORLD AG

1999-2012

-1999 -

SOLARWORLD AG geht an den Aktienmarkt und startet im Freiverkehr der Diisseldorfer Borse

SOLARWORLD AG erwirbt den weltweit fithrenden Hersteller von solaren Siliziumwafern, eine Tochter des Bayer-Konzerns
In Freiberg/Deutschland schafft die SOLARWORLD AG in den kommenden Jahren sukzessive
eine integrierte Produktion vom Wafer iiber Zelle bis hin zum Modul auf h6chstem
technologischen Niveau sowie mit eigener Forschung und Entwicklung

SOLARWORLD AG wird in den Prime Standard der Deutsche Borse Frankfurt aufgenommen
Ein Jahr spiter gelingt der Sprung in den TecDAX.

SOLARWORLD AG verleiht erstmals den Einstein-Award.
Das Unternehmen zeichnet damit alljdhrlich Personlichkeiten aus, die sich in besonderer
Weise um die Nutzung der Solarenergie verdient gemacht haben

SOLARWORLD AG erwirbt die kristallinen Solaraktivitdten von Shell und schafft damit die Basis
fiir die kiinftige Produktion in den USA. In den kommenden Jahren steigt SOLARWORLD
zum groften in den USA produzierenden Solarkonzern auf.

SOLARWORLD AG biindelt unter dem Dach SOLAR2WORLD biindelt ihre
Not-for-profit-Aktivititen. Mit Projekten landlicher Solarstromlésungen triagt der Konzern
zur nachhaltigen Entwicklung in Afrika, Asien und Lateinamerika bei.

SOLARWORLD AG erdffnet am Standort Hillsboro, im US-Bundesstaat Oregon, eine neue
Produktionsstétte. Im selben Jahr erhilt das Unternehmen den Deutschen Nachhaltigkeitspreis

SOLARWORLD AG erzielt erstmals einen Jahresumsatz von {iber einer Milliarde Euro
und wird zur bekanntesten Solarmarke Deutschlands.

—-2011 -

SOLARWORLD AG tibernimmt die SOLARPARC AG und legt damit die Basis, um ihr
internationales Geschaft als Entwickler und Betreiber von solaren GroRprojekten auszubauen

-2012 -




DIESER KONZERNBERICHT LIEGT AUCH IN

ENGLISCHER SPRACHE VOR. DIE DEUTSCHE

UND DIE ENGLISCHE VERSION FINDEN SIE SolarWorld AG

AUF UNSERER HOMEPAGE UNTER Investor Relations

WWW.SOLARWORLD.DE/FINANZBERICHTE. lartin-Luther-King-Str. 24
53175 Bonn, Deutschland
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WIR HABEN
FINE GEMEINSAME VISION

L

Gestarkt durch unseren Pioniergeist
und Innovationsmut der ersten Stunde treiben wir
— als internationaler Konzern —
die solare Stromerzeugung immer weiter voran.

Die unendliche Kraft der Sonne
zu nutzen, ist der Schlussel fur globalen
Ressourcen- und Klimaschutz.

Die dezentrale Solartechnologie
ist ungefahrlich fur Mensch und Umwelt.
Sie eroffnet Menschen weltweit die Chance auf
eine nachhaltige Entwicklung.

Nachhaltigkeit ist der Kern unseres Handelns.

Wir - das globale SOLARWORLD Team -
ubernehmen Verantwortung: fur unsere Kollegen,
fur die Zufriedenheit unserer Kunden, fur unseren

unternehmerischen Erfolg, ebenso wie
fur Gesellschaft und Umwelt.
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